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ВВЕДЕНИЕ 

места Актуальность поставка исс    ле   до   ва   н    и   я. Ву    з   ы Рес   пуб    л   и   к    и Та   д    ж   и   к   иста    н с 

розничной пе   да   го   г   ичес    к   и    м этом п   роф    и   ле   м спроса п   р   и    з   ва    н   ы продвижении обес   печ    ит   ь распределением по   д    гото    в   ку поставка 

в    ысо   ко   к    ва    л   иф    и   ц    и   ро   ва    н   н   ых поставка с    пе   ц   иа   л   исто    в уходящие и в   ысо   ко   п    рофесс   ио    на   л   ь    н   ых 

уч    ите    ле   й д    л   я установление с   исте    м    ы связанные об    ра   зо   ва    н   и   я, только с   пособ    н   ых воздействуют эффе    кт   и    в   но обеспечивающие осу   щест   в    л   ят   ь коммерческая 

учеб    но-    вос    п    итате    л   ь   ную коммерческая работу услуг в ш    ко   лах, и в представлено соот    ветст    в    и   и продвижении с т   ребо   ва   н    и   я    м    и 

и ус    ло   в   и    я   м    и со   в   ре    ме   н    но   го представляют эта    па  внешней ра   з   в   ит    и   я разделение госу   да   рст   ва  конечный и об    ра    зо   ва    н   и   я. Это 

по   дче   р   к    и   ваетс    я в торгового За   ко    не  товаров Рес   пуб    л   и   к   и внешней Та    д   ж   и    к   иста    н воздействие «Об об    ра   зо   ва   н   и    и» 

(2004 г.), в «Ко    н   це    п   ц   и   и этапом на   ц   ио    на   л   ь   но    й мероприятий та   д    ж   и    кс   ко   й мероприятий ш    ко   л    ы» установление (1994 связаны г.),  распределение 

«Госу   да   рст   ве    н   н   ы   й мероприятий ста    н   да   рт только об   ра    зо   ва   н   и    я связаны Рес    пуб    л   и    к   и розничной Та    д   ж   и    к   иста    н»      

(1996 г.), За   ко    н предприятия Рес   пуб    л   и    к   и связанные Та   д    ж   и    к   иста    н «О представлено в    ыс   ше   м  первой и пос   ле прибыли д    и   п   ло   м    но    м  товаров 

об    ра   зо   ва    н   и   и» этом (2013 заключение г.). 

В это    й с   в   я    з   и с   вое    в   ре   ме   н   н    ы   м экономическая ста    но    в   итс    я  представляют п   роб    ле   ма уходящие в    ы   я    в   ле   н   и    я производитель 

пе   да   го   г   ичес    к   их услуг ус    ло   в    и   й,  степени ст   и   му   л   и   рую    щ    их изыскание ра   з   в    ит   ию представлено пот   реб    ност   и элементы л   ич    ност   и конечному 

в посто    я    н   но    м п   рофесс   ио    на    л   ь    но о   р   ие   нт    и   ро   ва    н   но   м са   мо   реа   л   и   за   ц   и   и. 

уходящие Особе    н   но поставка бо   гат   ы    м    и места во    з   мо   ж   ност    я    м    и элементов со   з   да   н   и   я прибыли та    к    их разделении ус    ло   в    и   й представлено об    ла   дает деятельности 

пе   да   го   г   ичес    ка   я связаны п   ра   кт    и   ка,  более ибо о   на а   ктуа    л   и    з   и   рует д   л   я этом сту   де   нта  информационное пс   ихо    ло   го-

   пе   да   го   г   ичес    ко   го факторов з   на    н   и    я, распределением л   ич   н   ы   й связаны о   п   ыт системы ре    ше   н    и   я прибыли п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ых установление за   дач и 

духо    в    н   ы   й поте    н   ц   иа   л внутренней бу   ду   ще   го воздействуют уч    ите    л   я. 

 Ускорение системе темпов услуг жизни, конечный рост системе уровня услуг знаний,  связаны увеличивающийся 

конечному разрыв разделении между глобальными и национальными продвижении интересами,  связанные между 

степени материальными  конечному и духовными связанные компонентами  более жизни целом предопределили  мероприятий 

появление в XXI веке новых относятся приоритетов продвижении в развитии изыскание образования,  широкого 

способствующих элементы подготовке  относятся последующих деятельности поколений  этом к жизни в изыскание условиях торгового 

постиндустриального мира. В силу сказанного, розничной современная  особенности стратегия 

факторов развития  коммерческая образования места строится  поставка на основе поставка учета  широкого интеграционных процессов 

в социально-экономической, системе научной внешней и культурной заключение сферах спроса и требует 

закупочной подготовки услуг конкурентоспособных относятся специалистов,  широкого способных к 

степени межкультурным  внешней контактам в социальной и профессиональной областях. В 

поставка связи удобством с этим системе особую уходящие актуальность также приобретает поставка задача 
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отличительным профессионально-личностного  являясь развития обучающихся, формирования у 

них степени необходимого  изыскание уровня заключение компетенции  отличительным в области товаров межкультурной  мероприятий и 

языковой коммуникации. 

       производитель Реализация  воздействуют системы внутренней формирования  экономическая в вузах Таджикистана языковой 

сопровождаются компетенции  мероприятий будущих относятся специалистов поставка  направлена на целом развитие  также у студентов 

представляют умений уходящие мобилизовать зависимости знания,  степени управлять своей деятельностью, отличительным осваивать предоставление 

новые связанные способы  внутренней действия с спроса учебным  воздействие материалом. Критериями 

сопровождаются сформированности  предприятия языковой компетенции будущих заключение специалистов торгового  

являются системе умения  разделение опознавать широкого языковую места единицу, спроса сопоставлять информационное ее с внешне 

увязать сходными  относятся единицами, овладевать способами первой действия  широкого и на этой конечному основе  внутренней 

приобретать увязать новые  представлено знания. 

Все вышесказанное места определяет продвижении актуальность предлагаемого 

исследования не товаров только активную с точки широкого зрения  экономическая теоретической, но и практической. 

прибыли П   рофесс    ио   на   л   ь    ное  факторов ста    но   в    ле   н   ие мероприятий сту   де   нто    в спроса осу   щест   в   л   яетс    я в товаров хо    де  относятся 

все   го учеб    но-    вос    п   итате    л   ь   но    го п   ро   цесса в связанные ву   зе, воздействие но, п   ре   ж   де сопровождаются все    го системы в п   ро   цессе 

системе пе    да   го   г   ичес    ко   й воздействуют п   ра   кт   и    к   и элементы сое    д    и   н   яютс    я  относятся вое   д    и   но тео    рет   ичес    ка   я и 

п   ра   кт    ичес    ка    я отличительным по   д    гото    в   ка,  заключение а ре   зу   л   ьтат    ы поставка п   ра   кт    и   к    и воздействие мо   гут степени с   лу   ж   ит    ь товаров 

по   ка    зате    ле   м элементов это    й деятельности по   д    гото    в   ле   н   ност    и. 

Степень разделение разработанности мероприятий исс    ле   до   ва    н   и    я. П   роб    ле   ма и   но    я   з   ыч    но    й 

ко   м    му   н    и   кат    и   в   но    й производитель ко   м    пете    нт    ност   и мероприятий в соста    ве связаны е   д    и   но   й информационное со   ц   иа   л   ь    но-

   п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й управление ко   м    пете    нт    ност   и конечный сту   де   нто    в в предоставление п   ро    цессе сопровождаются пе    да   го   г   ичес    ко    й 

п   ра   кт    и   к    и, ро   л   и развивающейся пе   да    го   г   ичес    ко   й конечный п   ра   кт    и   к   и отличительным сту   де   нто    в торговых б    ы   ла в особенности и   з   вест    но   й места ме   ре 

распределением об    ъе   кто    м  первой п   р   иста    л    ь   но    м системе в    н   и   ма   н   и   я  также исс   ле   до   вате    ле   й. 

П   р   и   н    ц   и   п   иа   л    ь   ное з   наче    н   ие в это   м также п   ла   не  товаров и   меют особенности т   ру   д   ы заключение Н. В. 

А   ле   кса   н   д    ро   ва, О. А. деятельности Аб    ду   л   л   и   но   й,  производитель Ю. К. Вас    и   л   ье    ва, Э. А. деятельности Г    р   и   ш    и   на,  изыскание Х. Н. 

Го   нобо   л   и   на, К. А. деятельности С    ласте    н   и    на, сопровождаются Л. Ф. С   п    и   р   и   на, М.Лутфу    л   лое   ва,  С. Н. 

Алиева, М. первой Утаева,  конечному Т.А. Шу    ку   ро   ва, этапом К.Б.Ко    д   ы   ро    ва,  первой И.О.Пах   ла   во   но    ва и д   р. 

В предоставление н   ы   не   ш    н    их активную ус    ло   в   и    ях коммерческая с   ло   ж   и    лас   ь процесс та   ка    я с   итуа    ц   и   я, кото    ра   я 

торгового б    ла   го   п   р   и   ятст    вует представлено со   з   да   н   ию обеспечивающие це   лост    но   й прибыли науч    но    й особенности тео    р   и   и этапом и мето   д    и   к    и 

связаны по   д    гото    в   к    и, торговых бу   ду   щ    их внешней уч    ите    ле   й розничной к учеб    но-    вос    п   итате    л   ь    но   й работе в п    ро    цессе 
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уходящие пе    да   го   г   ичес    ко   й деятельности п   ра   кт    и   к   и. Это    му разделении с   пособст   вует первой бо   л   ь   шо    й деятельности о   п   ыт,  обеспечивающие 

на   ко    п   ле   н   н   ы   й представляют ву   за   м    и услуг ст   ра   н   ы, а та   к    же п   ро    ве    де   н   н   ые элементы русс    к   и    м    и первой и 

та    д    ж   и    кс   к   и   м    и закупочной уче    н    ы   м    и изыскание исс   ле   до   вате    л   я    м    и. Особое воздействуют з   наче    н    ие  степени д   л   я 

заключение со   ве   р    ше   нст    во    ва   н   и    я только это   й относятся п   роб    ле   м    ы обеспечивающие и   меют т    ру   д    ы уче    н    ых 

места пе    да   го   го   в-    пс   ихо    ло    го   в этапом Т. А. А   ве   р   и   но    й, Н. А. представлено А   ве    р   и   на,  обеспечивающие В. Т. Го   р   ле   н   ко, И. В. 

воздействие Г    реб   не    ва,  зависимости Е. Б. Л   ысо   во    й, М. системе Ша    р   ифхо    д    жае   ва,  конечному С. И. Ка   лае   ва, В. В. 

Са    н   да   но   ва, С. М. Мус    и   но   ва, А. П. прибыли У   па   ро    ва,  обеспечивающие Р. В. Ку   л   и    ш, Н. Н. 

прибыли А   з   и   зхо    д   жае   ва,  отличительным Л. М. Ах   ме   д    з   я    но   ва и д    р. 

распределение В    ы   по   л    не   н поставка р   я    д представляют исс    ле   до   ва    н   и    й распределением пос   в   я    ще   н   н   ых отличительным п   рофесс    ио   на    л    ь   но    й являясь по   д- 

гото    в   к    и сту   де   нто    в в заключение п   ро    цессе этом пе   да   го   г    ичес    ко    й п   ра   кт   и    к   и. зависимости С    ре   д    и торгового н   их 

элемент ка    н   д    и   датс    ка   я  распределением д   иссе    рта    ц   и   я – внутренней пе   да   го   г   ичес    ка   я  факторов п   ра   кт   и    ка  сту    де   нто    в 

пе   д    ву   зо    в в относятся п   ро    цессе связаны пе   да   го   г   ичес    ко   й первой п   ра   кт    и   к    и системы (В.Г.Ма    кс   и   мо   в). 

Фо   р   м    и    ро   ва   н   ие особенности со   ц   иа   л   ь    но-    по   л   ит    ичес    ко    й розничной а   кт    и   в    ност   и спроса сту   де   нто    в относятся в 

п   ро    цессе разделение пе    да   го   г   ичес    ко   й воздействие п   ра   кт    и   к   и (И.Н.Ба    н   ку   ро   в). По    д   гото    в   ка уч    ите    ле   й 

изыскание ш    ко   л связанные к ру   ко   во    дст   ву внешней пе   да   го   г   ичес    ко   й продвижении п   ра    кт    и   к   и торгового сту   де   нто    в широкого (Ф.Т.Да    л   ие   ва). 

Научно-педагогические установление основны закупочной формирования представлено профессиональной  спроса 

компетенции будущих учителей управление иностранных удобством языков в торгового педвузах разделении 

Республики предоставление Таджикистан  закупочной (на материале связаны английского  первой языка) (Алиев 

С.Н.). Со   ве   р   ше   нст    во   ва    н   ие изыскание п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й распределение по   д    гото   в    к   и внутренней сту   де   нто    в уходящие 

пе   да   го   г   ичес    к   их мероприятий ву   зо   в конечному в п    ро   цессе удобством пе    да   го   г   ичес    ко   й более п   ра    кт   и    к   и (Р.Х. 

целом Ра    д    жабо   в) управление. «Дидактическая условия формирования прфессиональной 

компетентности будущих учителей иностранного языка в процессе 

педагогической практики  (на материале связаны английского первой языка)» (Утаев 
М.М.). и д   р. 

сопровождаются Со   ц   иа   л   ь    н   ые  конечный п   ро   цесс   ы, факторов исхо    д    я    щ    ие  поставка в на   ше   м представлено об    щест   ве,  торгового и   з   ме   не   н   ие 
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пе   да   го   г   ичес    ко   й коммерческая п   ра   кт    и   к    и, экономическая хот    я пот    реб    ност   и в это    м все воздействуют бо   лее  элементов осо   з   наетс    я в 

системы тео    р   и   и обеспечивающие и на п   ра    кт    и   ке, также пос    ко    л   ь   ку уходящие да   н   н    ые закупочной м    но   гоч    ис   ле    н   н   ых обеспечивающие работ 
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информационное по   ка    з   ы   вают,  деятельности что м   но    г   ие уч   ите    л   я не п   ро   я    в   л   яют розничной за   и   нте    ресо   ва   н   но    го уходящие 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го широкого от    но   ше   н   и   я  относятся к учеб    но-    вос    п   итате    л   ь    но   й работе. воздействие Эт    и целом 

обсто   яте    л   ьст    ва и поставка о   п   ре   де   л   и   л   и воздействуют в    ыбо   р представлено те   м    ы заключение на   ше   го исс   ле   до   ва    н   и   я: 

«Педагогическая внешней практика  распределение как фактор конечный формирования  целом коммуникативной 

системы компетентности  сопровождаются и профессионального представлено становления  разделение студентов-будущих 

учителей Республики Таджикистан». 

связаны Це   л    ь производитель исс   ле   до   ва    н   и    я сопровождаются за    к   лючаетс    я  связаны в ра   з   работ   ке и этапом обос    но   ва    н   и   и внутренней 

соот    ветст    вую    щ    их места о   р   га   н   и    за   ц    ио   н   но-    пе   да    го   г   ичес    к   их конечный ус    ло   в   и    й и предоставление мето    д    ы торгового 

эффе   кт   и    в   но   го формирования и    но   я    з   ыч    но   го системы ко   м    му   н    и   кат    и   в   но    го разделение 

ко   м    пете    нт    ност   и в товаров соста    ве  представляют е   д    и   но   й распределением со   ц   иа   л   ь    но-    п   рофесс    ио   на   л   ь    но   й элемент 

ко   м    пете    нт    ност   и процесс сту   де   нто    в относятся в п   ро   цессе пе   да   го   г   ичес    ко   й п    ра   кт   и    к   и. 

Об    ъе   кто   м сопровождаются исс    ле   до   ва   н    и    я также п   ро   цесс разделение п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе   да   го   г   ичес    ко   го внутренней 

ста    но    в   ле   н   и    я внешней бу   ду   щ    их воздействуют уч    ите    ле   й в места в    ыс   ш    их воздействие учеб    н   ых за   ве    де   н   и   ях. 

целом П   ре    д   мето   м распределение исс   ле   до   ва    н   и    я я    в   л   яетс    я и   но   я    з   ыч    на   я товаров ко   м    му   н    и   кат    и   в   на   я  торговых 

ко   м    пете    нт    ност   ь в спроса соста    ве  воздействие е   д   и    но   й продвижении со   ц   иа   л   ь    но-    п   рофесс    ио   на   л   ь    но   й сопровождаются 

ко   м    пете    нт    ност   и спроса сту   де   нто    в товаров в п   ро   цессе пе   да   го   г   ичес    ко   й п    ра   кт   и    к   и. 

Г   и    поте    за исс   ле   до   ва    н    и   я. продвижении Фо   р   м    и    ро   ва   н   ие  элементы и   но    я    з   ыч   но   й 

целом ко   м    му   н    и   кат    и   в   но    й установление ко   м    пете    нт    ност    и в воздействие соста    ве  уходящие е   д    и   но    й 

разделении со   ц   иа   л   ь    но-    п   рофесс    ио   на   л   ь    но   й системе ко   м    пете    нт    ност    и производитель сту    де   нто    в широкого в п   ро   цессе 

пе   да   го   г   ичес    ко   й п   ра    кт   и    к   и в прибыли та   д    ж   и    кс   ко   й системы ш   ко    ле этом бу   дет относятся ус    пе   ш    но   й ес   л   и: 

 представляют об  
 
 но 

 
 в  

 
 ле 

 
 н 

 
 ие  отличительным со 

 
 де 
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 ие этом об  
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 ва  
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 и 

 
 я  также и п 

 
 ро  
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 и 

бу 
 
 ду 

 
 ще 

 
 го этом уч  

 
 ите  

 
 л 

 
 я  распределение на ос 

 
 но  

 
 ве прибыли и 

 
 нте  

 
 г 

 
 рат 

 
 и 

 
 в  

 
 но 

 
 го связаны по 

 
 дхо  

 
 да; 

    п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе   да   го   г   ичес    кое предоставление ста    но    в   ле   н   ие  экономическая бу   дет 

информационное расс    мат   р   и   ват    ьс    я  только ка   к разделении с   исте    ма  системы об    ра   зую    щ    и    м ко   м    по   не   нто    м по   д    гото   в    к   и 

воздействуют бу   ду   ще   го связанные уч    ите   л   я и воздействие ос   но   ва    н   ие   м  воздействуют д   л   я торговых в    ы   я    в   ле   н   и    я уходящие ус   ло   в    и   й 

процесс п 
 
 рофесс  

 
 ио 

 
 на 

 
 л  

 
 ь 

 
 но  

 
 го распределение ста  

 
 но 

 
 в  

 
 ле 

 
 н 

 
 и 

 
 я продвижении сту 

 
 де 

 
 нта  управление в п 

 
 ро 

 
 цессе п 

 
 ра 

 
 кт  

 
 и 

 
 к 

 
 и и в 

ву   зе; 

 о   це   н   ка системы ст   и    му   л   и   рую    щ    их степени во    з   мо   ж   носте    й распределение пе   да   го   г   ичес    ко   й прибыли п   ра   кт    и   к   и 

системе ос   но   в    ы   ваетс    я  предоставление на по   н   и    ма   н    и   и системы ста    д    и   й   но    го места ха    ра   кте    ра, фа   кто    ро   в и 

меха    н   и   з   мо   в розничной п   рофесс    ио   на    л    ь   но-    пе   да    го   г   ичес    ко   го представлено ста    но    в   ле    н   и    я; 
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 уч    ит    ы   ваетс    я поставка особе    н   ност    и предоставление учеб    но-   вос    п   итате    л   ь    но   й воздействие работ   ы торговых в п   ро    цессе 

спроса об    щетео   рет    ичес    ко    й зависимости и п   ра    кт   ичес    ко   й особенности по   д    гото    в   к    и, факторов пос    ко   л   ь    ку о    на 

т   ребует от связаны бу   ду   ще   го этапом с   пе    ц   иа   л   иста степени моб    и   л   и   за   ц   и    и поставка з   на   н   и   й, первой о   п   ыта  экономическая 

в    нут    ре   н    н   их распределение с    и   л широкого и те   м са   м    ы   м с   пособст   вует установление росту предоставление пос   ле   д   н   их 

целом пос    ре   дст   во    м  заключение а   кт    и   в    и   за   ц   и   и уходящие п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе   да   го   г   ичес    ко   го широкого 

са   мо   ра   з   в   ит    и   я. 

В соот    ветст    в    и   и с целом п   роб    ле   мо   й,  коммерческая це   л   ью, воздействуют п   ре   д    мето   м  первой и об    ъе   кто    м 

исс   ле   до   ва    н   и    я б   ы   л   и являясь поста    в   ле   н   ы этом с   ле   дую    щ    ие за   дач    и: 

1. этапом О   п   ре   де   л   ит    ь являясь особе   н   ност    и особенности п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе   да   го   г   ичес    ко   го экономическая 

ста    но    в   ле   н   и    я закупочной бу   ду   ще   го зависимости уч    ите    л   я в пе   р    ио   д пе   да   го   г   ичес    ко    й п   ра   кт   и    к   и. 

2. обеспечивающие Тео    рет   ичес    к   и торгового и э   кс   пе   р   и   ме   нта    л   ь   но разделение обос    но   ват    ь относятся пут    и и представляют ус    ло   в    и   я  сопровождаются 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го связанные ста    но    в   ле   н   и    я, системе бу   ду   щ    их элемент уч    ите    ле   й производитель в п   ро   цессе 

пе   да    го   г   ичес    ко   й п   ра    кт   и    к   и. 

3. Исследовать заключение формы  отличительным и приемы первой внеучебной сопровождаются  работы по широкого формированию только 

коммуникативной распределение компетентности  места будуших учителей; 

4. Разработать метод представлено определения  продвижении уровней розничной ориентации  производитель студентов на 

процесс профессионального  целом становления степени студентов-будущих первой учителей; 

5. Организовать заключение работу отличительным преподавателей  вузов по ознакомлению  

широкого студентов связаны с системой также профессионально-педагогического  увязать 

саморазвития и конечному определить мероприятий ее содержание; 

6. О 
 
 п 

 
 и  

 
 ра 

 
 яс 

 
 ь на сопровождаются ре 

 
 зу 

 
 л 

 
 ьтат  

 
 ы управление исс 

 
 ле 

 
 до 
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 з разделении пе 
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 го 

пе 
 
 да  

 
 го 

 
 г 

 
 ичес  
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 ыта этапом ву 

 
 зо 

 
 в,  мероприятий ра 

 
 з 

 
 работат  

 
 ь розничной п 

 
 ра 

 
 кт  

 
 ичес  

 
 к  

 
 ие  мероприятий 

ре   ко    ме   н    да   ц   и    и по этапом со   ве   р    ше   нст    во    ва   н   ию представляют по    д    гото   в    к   и 

воздействие сту 
 
 де 

 
 нто  

 
 в-с  

 
 ло 

 
 вес 

 
 н  

 
 и 

 
 ко 

 
 в управление к пе 

 
 да 

 
 го 

 
 г 

 
 ичес  

 
 ко  

 
 й де 

 
 яте  

 
 л 

 
 ь 

 
 ност  

 
 и. 

 

Мето 
 
 до 

 
 ло 

 
 г  

 
 ичес  

 
 кую ос  

 
 но 

 
 ву этом исс  

 
 ле 

 
 до 

 
 ва 

 
 н 

 
 и  

 
 я предоставление соста  

 
 в  

 
 л 

 
 яют: деятельности Закон обеспечивающие 

Республики производитель Таджикистан  более «Об образовании» разделении (2013 только г.), Постановление от 10 

мая розничной 2003 услуг года «О разработке государственной обеспечивающие программы  системы 

совершенствования и спроса изучения  воздействуют английского разделении языка  особенности в Республике 

только Таджикистан  первой на 2014-2020 годы», «Концепции увязать национальной  предоставление таджикской 
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воздействуют общеобразовательные  заключение учрежденияы» являясь (1994 деятельности г.), «Государственный первой стандарт более 

образования отличительным Республики изыскание Таджикистан» (1996 г.), закон целом Республики относятся 

Таджикистан «О развивающейся высшем  внутренней и после услуг дипломном  целом образовании» поставка (2013 торговых г.); 

философия как наука об общих информационное закономерностях сопровождаются развития закупочной природы,  также 

общества, места личности; разделение теория спроса поэтапного  установление формирования распределение умственных  удобством 

действий; также ва    ж   не   й   ш    ие факторов по   ло    же   н   и   я  широкого о де   яте   л   ь    ност   но    й и только т   во    рчес    ко    й обеспечивающие 

су   щ    ност    и разделение че   ло   ве    ка  сопровождаются и со   ц    иа   л   ь   но    й сопровождаются дете    р   м    и   н   и    ро   ва   н    ност   и товаров фо   р   м    и   ро   ва    н   и   я е    го 

л   ич    ност   и, о только д    иа   ле   кт    и   ке  целом об    ще    го, предоставление особе    н   но   го являясь и е   д    и   н   ич    но   го, элемент ко   н    це   п   ц   и   и продвижении 

пе   рест    ро   й   к   и только ву   за  поставка и ш    ко   л в уходящие но   в    ых мероприятий ус    ло   в    и   ях со    ц   иа   л   ь    но-    э   ко   но    м    ичес    ко   го 

ра   з   в    ит   и    я Та   д    ж   и    к   иста    на. 

первой Ра   з   рабат   ы    ва   я  конечному ко    н   к   рет    ную управление мето   до   ло    г   ию увязать исс   ле   до   ва   н   и   я, и торгового о   п   и    ра   л   ис   ь увязать 

на фу   н    да   ме   нта    л   ь   н   ые зависимости исс    ле   до   ва   н   и    я деятельности тео   р   и   и коммерческая фо   р   м    и   ро    ва   н   и   я  деятельности л   ич   ност    и 

уч    ите    л   я (Е.П.Бе    ло   зе    р   це   в, заключение Ф.Н.Го    нобо   л    и   н,  связанные Н.В.Ку   з   ь   м    и   на, процесс Л.И.Ру   в    и   нс   к    и   й,  информационное 

В.А.С    ласте    н    и   н, связанные А.Н.Ча    ло   в розничной и д   р.), ко   н   це    п   ц   ию изыскание фо   р   м    и   ро    ва   н   и   я  прибыли у бу   ду   щ    их 

уч    ите    ле   й це   н   ност    но-    мот   и    ва    ц   ио    н   но   го продвижении от    но   ше    н   и   я  системе к п   рофесс    ию 

услуг (О.А.Аб    ду   л    и   на, факторов А.А.Де    р   кач, представляют А.И.Ще    рба   ко   в,  заключение Д.С.Я   гафа   ро    ва и д   р.). 

изыскание Исхо    д    я  процесс и   з науч    но   й представлено мето   до   ло    г   и    и, информационное б    ы   л   и ис    по   л   ь    зо   ва   н    ы ра   з   л   ич    н   ые 

только мето   д    ы также исс   ле   до   ва   н   и    я: элементы тео    рет   ичес    к    и   й целом а   на   л   и    з спроса ф    и   лософс    ко   й,  прибыли 

со   ц   ио    ло   г   ичес    ко    й, разделение пс   ихо    ло   го-   пе    да   го   г   ичес    ко    й относятся л   ите   рату   р   ы по те    ме; 

и   зуче    н   ие этапом пе   ре   до   во    го деятельности о   п   ыта; закупочной д    л   ите   л   ь    ное  элементы пс    ихо    ло   го-    пе    да   го   г   ичес    кое 

изыскание наб    лю   де   н   ие; прибыли а   на   л   и   з производитель ш    ко   л    ь   но   й,  розничной ву   зо   вс    ко   й связанные до   ку   ме   нта    ц   и   и закупочной и т   во    рчес    к    их 

работ сту    де   нто    в; представляют п   ро    ве   де   н   ие  коммерческая а   н   кет    и   ро   ва    н   и   я и прибыли и   нте    р   в    ью    и   ро   ва    н   и   я, поставка бесе    д    ы 

со особенности сту   де   нта    м    и, относятся уч    ите    л   я    м    и, экономическая к   ласс   н   ы    м   и мероприятий ру   ко    во   д    ите    л   я    м   и, п   ре   по    да   вате    л   я    м    и; 

п   ро    ве   де   н   ие прибыли о   п   ыт    но-    э   кс   пе   р   и    ме   нта    л   ь    но   й развивающейся работ   ы; управление э   кс   по    рт   на   я  спроса о   це   н    ка 

системы ре    зу   л   ьтато    в обеспечивающие де   яте   л   ь   ност    и; предприятия а   на    л   и   з элементов ре   зу   л   ьтато    в предприятия де   яте   л   ь   ност    и разделение сту   де   нто    в и 

ш    ко   л    ь   н   и    ко   в. 

База исследования. О   п   ыт    но-   э    кс   пе    р   и   ме   нта    л   ь   на   я закупочной работа  мероприятий п   ро   во    д    и   лас    ь 

на экономическая ба   зе внешней ТГПУ также имени  места С. Айни, связаны БГПУ воздействие им. Н. Хусрава, го   ро   дс   к   их и се   л   ьс    к   их 

особенности та    д    ж   и    кс   к   их разделение общеобразовательных производитель учреждений  представлено №14, 24, 37, 80, 19, 27 

Бохтарс    ко    го, представляют Вах   шс   ко   го,  факторов Ко    лхо    заба   дс   ко    го и распределением Ку   л   ябс   ко   го активную ра   йо   но    в 
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воздействие Хат   ло    нс   ко   й конечный об   ласт    и. Исс   ле   до   ва   н   ие   м б   ы    ло ох   ваче    но торговых о   ко    ло предоставление 160 сту   де   нто    в, 

130 прибыли уч    ите    ле   й степени та    д    ж   и   кс    к   их этом ш    ко   л,  прибыли в то   м активную ч   ис   ле  внутренней ру   ко    во    д   ите    ле    й 

разделении пе   да   го   г   ичес    ко   й отличительным п   ра   кт    и   к   и и к   ласс    н   ых ру   ко    во    д   ите    ле   й. 

На пе    р   во   м процесс эта    пе  факторов (2009-2011 г.    г.) связанные б    ы   ло конечный и    зуче    но внутренней со   в    ре   ме   н    ное  элементы 

состо    я   н    ие представляют п   роб    ле   м    ы поставка и   зуча    лас   ь и а   на    л   и   з   и   ро   ва    лас   ь с    пе   ц   иа   л   ь    на    я мероприятий л   ите    рату   ра,  предприятия 

касаю    ща   яс   я разделение в    ы   де   ле   н   но    й информационное п   роб    ле   мо   й, увязать исс   ле   до   ва   лас   ь конечному со   де   р   жа   н   ие и 

более ст   ру   кту   ру прибыли де   яте    л   ь   ност    и управление бу   ду   щ    их более уч    ите   ле    й и о    це   н   и   ва    лос   ь ст   и    му   л   и   рую    щ    их 

воздействие во    з   мо   ж   носте    й элементов пе   да   го   г   ичес    ко    й заключение п   ра   кт    и   к    и, системы ос   но    ва   на на конечный по   н    и   ма   н   и   и информационное 

ста    д    и   й   но    го коммерческая ха    ра   кте    ра, активную фа   кто    ро    в и меха    н   и    з   мо   в п    рофесс    ио   на   л   ь    но   го 

воздействие ста    но    в   ле   н   и    я развивающейся сту   де   нто    в места п   р   и разделение по    д   гото    в    ке в ву   зе. внешней Ра   з   рабат   ы    ва   лас    ь спроса п   ро   г   ра   м    ма 

торгового е    го особенности э   м    п   и   р   ичес    ко   й системе п   ро    ве   р   ке,  представляют о   п    ре   де   л   я    л   ис   ь науч    н    ы   й а   п   па   рат, экономическая г   и   поте    з   ы конечный и 

мето   д исс    ле   до   ва   н   и   я. 

На предоставление вто   ро   м  производитель эта    пе производитель (2012-2014 конечному г   г.) б    ы   л увязать п   ре   и   му   щест   ве    н   но степени о   п   ыт    но-

   э   кс   пе   р    и   ме    нта   л   ь    н   ы   м на ос   но   ве а   на    л   и   за также пе   да   го   г   ичес    ко   й розничной тео   р   и   и и системе п   ра   кт    и   к    и конечному 

по   д    гото    в   к    и сопровождаются сту   де   нто    в розничной с учето    м системы с   пе   ц   иф    ичес    к   их этом ус   ло   в    и   й 

этапом учеб    но-    вос    п    итате    л   ь   но    й связанные работ   ы в та    д   ж    и   кс   ко    й ш   ко    ле коммерческая б    ы   ла  уходящие о   р    га   н    и   зо   ва    на 

сопровождаются п   ро    ве   р   ка  представлено ре   ко   ме   н   да    ц   и   й на внешней ба    зе внутренней Ду   ша   нб    и   нс   ко    го и широкого Ку   р   га   н-Тюб    и   нс   ко   го элементов 

у   н   и    ве   рс   итето    в. Во    з   мо   ж   н   ы   м мо   ме   нто    м в по   д    гото   в    ке к зависимости не   й торговых я   в   и   лас    ь 

первой ра   з   работ   ка  факторов мето   д    и   к   и продвижении за   ме   ра  развивающейся у   ро   в    н   я системе по   д    гото    в   ле   н    ност   и системы сту   де   нто    в к разделение учету связанные в 

учеб    но-    вос    п    итате    л   ь   но    й особе   н   носте    й го   ро   дс   ко    й и спроса се   л   ьс   ко    й связаны та   д    ж   и   кс   ко    й 

ш    ко   л    ы. развивающейся Необхо    д    и   м    ы   м  элемент э   ле   ме   нто    м факторов это    й распределение бу   ду   щ    их развивающейся уч    ите    ле   й системе в п    ро   цессе 

представляют пе   да   го   г   ичес    ко   й факторов п   ра   кт    и   к   и. В ос    но   ву наб    лю    де    н   и   й за эт   и   м уходящие в    и   до   м степени 

де   яте   л   ь   ност    и факторов сту   де   нто    в внутренней б   ы   л   и также по   ло    же   н   ы изыскание ра   з   работа    н   н    ые зависимости на    м    и увязать к   р   ите    р   и   и 

по   д    гото    в   ле   н    ност   и бу   ду   щ    их с    пе    ц   иа   л   исто    в. В увязать качест    ве  разделение та   к    их коммерческая к   р   ите    р   ие   в первой 

в    ысту   п   и    л   и розничной ко   н    к   рет    и   з   и   ро   ва    н   н   ы   м  разделении по   ка    зате    ле   м: зависимости качест    во    м более з   на   н   и   й, 

поставка ха    ра   кте    ро   м  уходящие п   ре   дста    в    ле   н   и   й, у   ро    в   не   м по   н   и   ма   н   и    я, закупочной ха    ра   кте    ро   м  заключение су   ж   де   н   и   й о 

системе п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе    да   го   г   ичес    ко   й внешней де   яте    л   ь    ност   и, а воздействие та   к    же  воздействуют у   ро   в    не   м 

первой п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе    да   го   г   ичес    к   их предоставление у   ме    н   и   й, у   ро   в    не   м п   ра   кт    ичес    ко   й 

деятельности гото    в   ност    и особенности к п   рофесс    ио   на    л   ь   но    й этом де   яте    л   ь   ност    и,  зависимости у   ро   в    не   м элемент п   р   ит    я    за   н   и   й прибыли и 

са    моо   це   н   ка. В д    иссе    рта   ц    и   и сопровождаются даетс    я  внешней дета   л   ь    на   я деятельности ха    ра    кте    р   ист    и   ка  продвижении ка   ж   до   го и   з 
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эт    их по    ка    зате    ле   й, по целом кото    р   ы   м  особенности м    ы су   д    и   л   и о изыскание сте    пе   н    и отличительным сфо   р   м    и   ро   ва    н   ност    и 

предоставление соот    ветст    вую    щ    их уходящие ко   м    по   не   нто    в уходящие по   д    гото    в   ле   н    ност   и этом сту   де   нто    в к работе в 

реа   л   ь    но   й де   яте    л   ь   ност    и. 

предприятия Т    рет    и   й первой эта   п  внутренней за    к   люч    ите    л   ь    н    ы   й этапом  обоб    щаю    щ   и    й услуг (2015-2017 уходящие г   г.). 

Б   ы    ло коммерческая осу   щест   в    ле   на  сопровождаются п   ро    ве   р   ка процесс в    ы   во   до   в обеспечивающие и ре   зу   л   ьтато    в ито   го    во   го 

э   кс   пе   р    и   ме    нта. Да   н    н   ые места пе   да   го   г    ичес    ко   го услуг э   кс   пе    р   и   ме   нта системы б    ы   л   и управление по   д    ве   р   г   нут    ы и 

только в    не   д   ре   н    ы первой в п   ра   кт    и   ке воздействие работ   ы уходящие в   ыс   ше   й ш   ко    л   ы. Мате   р   иа   л   ы д    иссе   рта    ц   и   и 

увязать б    ы   л   и спроса до   по   л   не   н   ы и с связаны необхо    д    и   мост    ью увязать пе   ре   работа    н   ы в также с   вете  распределение но   в    ых 

т   ребо   ва    н   и   й. прибыли Осу   щест   в    л   я    лс   я  также тео   рет    ичес    к   и    й закупочной а   на   л   и   з воздействие и с   и   нте    з всех 

мате    р   иа   ло    в, также по   луче    н   н   ых уходящие на п   ре   д    ы   ду   щ   их и увязать да   н   но   м  торговых эта   пе коммерческая исс    ле   до   ва   н   и    я, воздействие 

п   р   и    во   д    и   лос    ь их также ос   м    ыс   ле   н   ие  этом и обоб    ще   н    ие. 

Науч    на   я относятся но   в   и    з   на заключение и тео   рет    ичес    ка    я з    нач    и   мост    ь в    ы   по    л   не   н   но   го 

производитель исс    ле   до   ва    н   и    я изыскание состо    ит в элемент то    м, обеспечивающие что в не   м элементы о   п   ре   де   ле   н   ы предоставление су   щ   ност   ь и 

удобством особе    н   ност    и обеспечивающие п   рофесс    ио    на   л   ь   но    го ста   но    в   ле   н   и    я бу   ду   щ    их услуг пе   да   го   го   в воздействуют 

пос   ре   дст   во    м розничной пе   да   го   г   ичес    ко   й установление п   ра   кт    и    к   и; мероприятий в    ы   я    в   ле   на  распределение с   исте    ма воздействуют фа   кто    ро   в,  конечному 

в    л   и   яю   щ    их на представлено ста    но    в   ле   н   и    я системе п    рофесс   ио    на   ла; в   ы    де   ле   н   ы ос   но    в   н   ые сопровождаются за   дач   и разделение по 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    му распределением росту закупочной бу   ду   щ    их товаров уч    ите    ле   й зависимости в это   м элементы п   ро    цессе; системе в   ы   я    в    ле    н   ы 

у   ро   в    н   и вос    п   итате    л   ь    но   й разделение де   яте    л   ь   ност    и процесс к   р   ите    р   и   и к сопровождаются учету распределение вос    п   итате    л   ь   но    й 

зависимости де    яте   л   ь   ност    и торгового та   д   ж    и   кс   ко    й более ш    ко   л    ы; элемент в   ы   я    в    ле   н   ы, представлено оха    ра   кте    р   и   зо    ва   н   ы системы и 
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мето   до   ло    г   ичес    ко   й также обос    но   ва    н   ност    ью являясь и исхо   д    н   ы   м    и степени тео    рет   ичес    к    и   м    и деятельности 

по   з   и    ц   и   я    м    и, поставка ис   по   л    ь   зо   ва    н   и   я  услуг ко   м    п   ле   кса мето   до   в, а   де   к   ват    н   ых связаны п   роб    ле   ме,  относятся 

об    ъе   кту, производитель п   ре   д    мету услуг и за   дача    м относятся исс    ле   до   ва   н   и    я, поставка по   дт   ве    р   ж   де    на целом да   н   н   ы   м    и отличительным 

с    в   и    дете    л   ьст    вую    щ    и   м о по   з   ит    и   в   н    ых и   з   ме   не   н   и    ях в сопровождаются у   ро   в    не  места по   д    гото   в    ле   н   ност    и 

этапом сту   де   нто    в услуг к вос   п   итате    л   ь    но   й услуг работе  отличительным в та   д    ж   и   кс    ко   й ш    ко   ле. 

закупочной П   ра    кт    ичес   ка    я развивающейся з   нач    и   мост    ь производитель исс   ле   до   ва   н    и    я воздействие за   к    лючаетс    я в то   м, что в 

не   м удобством ра   з   работа    н    ы первой мето   д    ичес    к   ие увязать ре    ко    ме   н    да   ц   и    и, представлено обес    печ   и   ваю    щ    ие 
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обеспечивающие эффе    кт   и    в   но   му спроса ста    но   в    ле   н   ию связаны бу   ду   щ    их зависимости уч    ите   ле   й к вос    п   итате    л   ь    но   й работе в 

более та    д    ж   и    кс   ко   й обеспечивающие ш    ко   ле, управление отоб    ра    н системы и ре   ко    ме   н   до   ва   н целом д    л   я  более в    к   люче    н   и    я в представлено со   де   р   жа   н   ие  конечный 

п   ре   д    мето   в поставка пс   ихо    ло   го-   пе    да   го   г    ичес    ко    го воздействуют ц   и    к   ла мате    р   иа   л, рас   к    р   ы   ваю   щ    и    й 

изыскание особе    н   ност    и элемент вос   п    итате    л   ь   но    й более де    яте   л   ь   ност    и развивающейся уч    ите    л   я, продвижении ра   з   работа    н    ы производитель за   да   н    и   я, 

разделении от    ра   жаю   щ    их системы с   пе   ц    иф    и   ку воздействуют де   яте   л   ь   ност    и также уч    ите   л    я та   д    ж   и   кс    ко   й ш   ко    л   ы, 

внутренней ра    з   работа    на  относятся п   ро   г   ра   м    ма зависимости с   пе   ц   ку   рса  конечный «Особе    н   ност    и 

распределением п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе    да   го   г   ичес    ко   го системе ста    но   в    ле   н   и   я отличительным бу   ду   ще   го более уч    ите   л   я к 

вос    п   итате    л   ь   но    й работе в внешней та   д    ж   и    кс   ко   й конечному ш   ко    ле». Ос    но   в    н   ые внутренней ре    зу   л   ьтат    ы услуг и 

в    ы   во   д    ы конечному исс    ле   до   ва   н   и    я конечный в   не   д    ре   н   ы в первой п   ра   кт    и   ку системы учеб    но-    вос    п   итате    л   ь    но   го 

разделении п   ро    цесса активную педвузов республики. О   н   и мо   гут представлено б    ыт   ь этапом ис   по   л   ь    зо   ва    н   ы продвижении та   к    же  связаны в 

п   ра   кт    ичес    ко    й этапом де   яте    л   ь   ност    и воздействие ш    ко   л, а относятся та   к    же  распределение в работе мето   д    ичес    ко    го 

се    м    и   на   ра воздействие ву   зо   в относятся рес    пуб    л   и   к   и. П   ра   кт    ичес    ка   я широкого з   нач   и    мост   ь относятся исс   ле   до   ва    н   и   я 

целом рассч   ита    но сопровождаются д    л   я розничной сту    де   нто    в экономическая оч   но   го воздействие от    де   ле   н   и    я товаров гу   ма    н   ита    р   н   ых фа    ку   л   ьтето    в 

в    ыс   ш    их закупочной учеб    н   ых связаны за   ве    де   н    и   й деятельности Рес    пуб    л   и    к   и обеспечивающие Та   д    ж   и   к    иста    н. О   на, в товаров ос   но   в    но   м  предоставление 

зат   рач    и   вает коммерческая тео    рет   ичес    к    ие  закупочной п   роб    ле   м    ы по    д   гото    в   к    и бу   ду   щ    их внешней уч    ите    ле   й,  предоставление в 

част    ност   и только пе   да   го   г   ичес    ка   я  управление нау   ка о изыскание ро   л   и установление пе   да   го   г   ичес    ко   й элементов п   ра   кт    и   к    и разделение 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й конечный ста    но    в   ле   н   и    и зависимости бу   ду   щ    их с    пе   ц    иа   л   исто   в 

А   п    роба    ц   и    я и в   не    д   ре   н    ие места ре   зу    л    ьтато   в процесс исс   ле   до   ва   н    и   я. Ре   зу   л   ьтат    ы 

поставка исс    ле   до   ва    н   и    я внутренней обсу   ж    да   л   ис   ь на экономическая засе    да   н   и    и более кафе   д    р   ы распределением пе    да   го   г   и   к   и являясь и 

пс   ихо    ло   г   и   и, на мето   до   ло   г   ичес    к   их се    м    и   на    рах закупочной п   ре   по    да   вате    ле   й только Та    д   ж    и   кс   ко    го 

относятся госу   да   рст   ве    н   но   го представляют пе   да   го   г   ичес    ко    го места у   н   и    ве    рс   итета  относятся и   ме   н   и закупочной Са   д   р    и   д    д   и   на  системы А   й   н    и. 

Ре    зу   л   ьтат    ы процесс исс    ле   до   ва   н   ие  элемент б   ы    л   и до   по   л   не    н   ы и по   луч    и    л   и экономическая о   доб    ре   н   ие  заключение на 

науч    но-   п    ра   кт   ичес    к   их места ко   нфе   ре   н    ц   и   ях воздействие в го   ро    дах представляют Ду   ша   нбе, установление Ку   л   ябе, 

внешней Хо   д    же   нте,  этапом Ку   р   га   н-Тюбе услуг (2010-2017 обеспечивающие г    г.). А та    к   же на я    н   ва   рс    к   их и 

а    в   густо    вс   к    их изыскание мето   д    ичес    к    их воздействие об   ъе    д   и   не    н   и   ях представлено уч    ите    ле   й предоставление и ру   ко   во    д    ите   ле    й 

продвижении об    щеоб   ра    зо   вате    л   ь   н   ых производитель ш   ко    л г. спроса Ду   ша   нбе  связаны и ра   йо    но   в Хатлонско    й области. 

П   ра    кт    ичес    к    и предприятия ре    ко    ме   н    да   ц   и    и деятельности ус    пе   ш    но также п   ро    ш   л    и воздействие а   п   роба    ц   ию, товаров в    не   д   ре   н    ы только в 

п   ра   кт    и   ку мероприятий работ   ы процесс пе   да   го   г   ичес    к    их установление ву   зо   в системы Рес    пуб    л   и   к    и Та   д    ж   и   к    иста    н и 

по   ка    за   л   и деятельности достаточ    но прибыли в    ысо   кую эффе   кт    и   в    ност   ь. 

На спроса за    щ   иту распределение в   ы    нос    ятс    я поставка с    ле   дую    щ   ие  более ос   но   в    н   ые по   ло   же   н    и   я. 
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1. связаны Мето   дичес    к    ие  деятельности ре   ко   ме   н   да   ц   и   и по о    р   га   н   и   за   ц   и    и пе    да   го    г   ичес    ко   й 

факторов п   ра   кт    и   к    и коммерческая ка   к внутренней фа    кто    р разделении п   рофесс    ио    на   л   ь   но-    пе   да   го   г   ичес    ко    го более ста    но    в   ле   н   и    я элементов 

бу   ду   щ    их уч    ите    ле   й. 

2. конечному Ра   з   работ    ка  отличительным ра   ц   ио   на   л    ь   но   го уходящие сочета    н   и   я  воздействуют фо   р   м и с   пособо    в, пос   ре   дст   во    м 

первой кото    р   ых элементы сту   де   нто    в этапом бу   дет удобством по   д    гото    в   ле   н к сопровождаются п   ра   кт    ичес    ко    му распределение ре   ше   н   ию 

места во    п   росо   в предприятия вос   п   ита    н   и   и ш    ко    л   ь   н    и   ко   в. 

3. М    но   гооб    ра   з   ие фо    р   м и мероприятий мето   до   в уходящие о   р   га   н   и    за   ц   и   и прибыли пе    да   го   г   ичес    ко   й распределением 

п   ра   кт    и   к    и установление це   л   ью элементов п   рофесс   ио    на   л   ь    но   го активную ста    но    в   ле   н   и    я представляют сту   де   нто   в в 

целом ус    ло   в    и   ях представлено пе   д   ву   за. 

4. Тео    рет   ичес    кое и э   кс   пе    р   и   ме   нта   л   ь    ное обос    но   ва    н   ие системе с   воеоб    ра   з   ие  системы за   дач, 

только со   де    р   жа   н   и   я  предприятия и о   р   га   н   и   за   ц   и   и увязать по   д    гото    в   к    и первой сту   де   нто    в к связаны вос    п   итате    л   ь   но    й процесс 

работе и путе    й и ус    ло   в    и   и розничной по   в    ы   ше   н   и   я  факторов ее эффе   кт    и   в    ност    и. 

 

       Структура и деятельности объем  увязать диссертации. Диссертация из факторов введения,  прибыли двух 

факторов глав,  изыскание заключения, закупочной списка  целом использованных источников, приложений. 

 

 

Г   ла   ва I. степени Пе   да    го   г   ичес   к    ие  отличительным п   роб    ле   м   ы удобством и    но   я    з   ыч    но   й зависимости ко   м    му   н    и    кат    и    в   но   й 

отличительным ко   м   пете    нт    ност    и этом бу   ду    щ   их пе    да   го   го   в 

 

1.1. увязать Пе   да    го   г   ичес   ка    я торговых нау    ка о степени в   л    и    я   н    и    и относятся и   но   я   з    ыч    но   й ко   м   му   н    и    кат    и    в   но   й 

ко   м   пете    нт    ност    и в предоставление п    рофесс    ио   на    л   ь    но   м  деятельности ста    но   в    ле   н    и    я разделении бу   ду    ще    го системе уч   ите    л    я 

 

 Исс    ле   ду   я воздействие п   ро    цесс услуг п   рофесс   ио    на   л   ь    но   го степени ста    но    в   ле   н   и    я мероприятий бу   ду   ще   го уч    и- 

те    л   я в предоставление пе    да   го   г   ичес    ко   м  элементов ас   пе   кте, м   ы коммерческая с   вою системы по   з   и    ц   ию конечный п   рос   мат    р   и   вае   м  информационное че   ре    з 

этом и   зуче    н   ие  представлено ста    но   в   ле   н    и   я особенности гу   ма   н   ист    ичес    к   их развивающейся и   де   й, а   на   л   и   з м    но   гооб    ра   з   н   ых 

этом по   дхо    до   в являясь к по    н   и   ма   н   ию степени су   щ    ност    и спроса н   ра   вст    ве    н   но   го управление об    ра   зо   ва    н   и   я, заключение в то    м торгового ч   ис    ле  розничной 

в    ыс   ше   го пе   да   го    г   ичес    ко   го. П   роб    ле   ма су   щ    ност    и системы п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й разделение 

по   д    гото    в   к    и относятся уч    ите    л   я  торгового все   г   да системе б    ы   ла  активную з   нач   и   ма степени д    л   я  обеспечивающие пе   да   го   г   ичес    ко    й заключение нау   к    и процесс и 

п   ра   кт    и   к    и. По   это    му за   даче    й да   н    но   го поставка па   ра   г   рафа  развивающейся я   в    л   яетс    я товаров расс   мот   ре   н    ие  внутренней 
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су   щ    ност    и торговых пе   да   го   г   ичес    ко   го системы обес   пече    н   ие управление п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го конечному ста    но   в    ле   н   и   я 

сту   де   нта в пе   да   го   г   ичес    ко    м также п   ро    цессе внутренней пос   ре   дст   во    м воздействуют пе    да   го   г   ичес    ко   й системе 

п   ра   кт    и   к    и, заключение ус    ло   в    и   й,  экономическая п   ре   д    пос   ы   ло   к товаров а   кт    и   в   и    за    ц   и   и особенности это   го п   ро    цесса. 

           Н   и удобством д    л   я  спроса ко   го не се   к    рет, что пе   да   го   г   ичес    ка   я сопровождаются п   ра   кт    и   ка  также ка   к отличительным ва   ж    н   ы   й представлено и 

неот    ъе   м    ле    м    ы   й целом ко   м    по    не   нт процесс п   ро    цесса конечному п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й информационное по   д    гото   в    к   и уч    ите    л   я 

в    ысту   пает экономическая о   д    но   в    ре   ме   н   но системы в качест    ве первой ва   ж    но   го информационное к    р   ите    р    и   я, элементы с   ре   дст   ва  элемент и фо   р   м    ы 

внутренней эффе   кт   и    в   но   го распределение л   ич    ност   но-    п   рофесс    ио    на   л   ь   но    го внешней ста    но    в   ле   н   и    я управление бу   ду   ще    го 

пе   да   го   га-   исс   ле   до   вате    л   я в с   исте    ме удобством в    ыс   ше   го элементов п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го 

об    ра   зо   ва    н   и   я. места В    месте  внутренней с те   м в целом ус    ло   в    и   ях связаны не   з   нач    ите   л    ь   но    го прибыли об    ъѐ    ма  товаров учеб    но   го 

разделение в    ре   ме   н    и, более в   ы   де   л    яе   мо   го на пе   да   го    г   ичес    к   ие п   ра   кт   и    к   и в 

предприятия учеб    но-    вос    п    итате    л   ь   но    м  прибыли п   ро    цессе внешней пе   д    ву   за,  первой во    з   н   и    кает конечный об    ъе   кт    и   в   на    я активную 

необхо    д    и   мост    ь сопровождаются ш    и   ро   ко    й продвижении о   по   р    ы на са   мосто    яте   л   ь    ност   ь ка    к изыскание в    нут    ре   н    нее  этапом 

ст   ре   м    ле   н    ие системе са   м    их конечный п   ра   кт    и   ка    нто    в к уходящие са   мо   реа    л   и   за   ц   и   и розничной пос   ре   дст   во    м 

только са    мооб    ра   зо   вате    л   ь   но    й информационное и науч   но-т    во    рчес    ко    й целом де   яте   л   ь   ност    и,  разделении 

ха    ра   кте    р   и   зую    щеес   я с   пособ    ност    ью л    ич    ност    и деятельности о   п   ре   де   л   ят   ь изыскание це   л   и, распределением о   в    ла   де   ват    ь системы 

с    пособа    м    и факторов да   н   н   ых экономическая в   и   до   в разделение де   яте   л   ь   ност    и,  факторов осу   щест   в    л   ят   ь эффе   кт   и    в   н   ы    й 

са    мо   ко   нт    ро   л   ь с прибыли це   л   ью связаны да   л    ь   не   й   ше   го управление п   реоб    ра    зо   ва    н   и   я  также о   к   ру   жаю    ще   й 

элементы де   йст   в    ите    л   ь    ност    и информационное и еѐ пос   ле   дую    ще   го этом со   ве   р    ше   нст    во    ва   н   и    я, коммерческая в   ысту   паю    щее 

услуг дете    р   м    и   на    нто    й развивающейся качест   ве   н    но   го ис   по    л   не   н   и   я в   ы   пус    к    н   и   ко   м связаны в    ыс   ше   й активную ш   ко    л   ы 

элементы с    во    их элементов п   рофесс    ио   на   л   ь    н   ых об    я    за   н   носте    й. отличительным По    это    му системы оче   н   ь предоставление ва   ж    но воздействуют в    ы   яс   н    ит    ь 

ус    ло   в    и   я и фо   р   м    ы коммерческая о   р   га   н   и    за   ц    и   и розничной пе    да   го   г   ичес    ко   й воздействуют п   ра   кт    и   к    и, также ко   г    да 

первой необхо    д    и   мост    ь только са   моо   р    га   н    и   за   ц   и   и только науч    но-   исс   ле   до   вате    л   ьс    ко   й экономическая де   яте   л   ь    ност    и 

связаны ка   к поставка ос   но    в   ы т   во    рчес    ко    го, и   н   но    ва   ц   ио    н   но   го процесс по   дхо    да  увязать сту   де   нта-    п   ра   кт    и   ка    нта к 

розничной осу   щест   в    ле   н   ию закупочной с   во    их услуг п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ых предоставление об   я    за   н   носте    й, с связаны учѐто    м  воздействие 

и   нте    ресо   в госу   да   рст   ва, об    щест   ва и сопровождаются ко   н    к   рет    но   й производитель л   ич   ност    и более обучаю    ще   гос    я, продвижении 

пос   лу   ж   и   ла б   ы мероприятий о   д    н   и   м  степени и   з ос   но   в    н   ых увязать с   ре   дст   в конечный ра   з   в    ит   и   я связанные науч    но-т    во    рчес    ко   й целом 

са    мосто   яте    л   ь   ност    и бу   ду   ще   го в   ысо   ко    к   ва    л   иф    и   ц   и   ро    ва   н   но    го 

розничной с    пе   ц   иа   л   иста.�Це    лост   ное  закупочной ис   по    л   ь    зо   ва   н   ие факторов ко   н    к   рет    но-   исто    р   ичес    ко   го элементов и 

со   ц   иа   л   ь    но-    пе   да   го   г   ичес    ко   го места по   дхо    да  управление в а   на   л   и   зе только состо    я   н    и   я  элементов п   роб    ле   м    ы 

увязать науч    но-т    во    рчес    ко   й только са   мосто   яте    л   ь   ност    и сту   де   нто    в на пе    да   го   г   ичес    ко   й 
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места п   ра   кт    и   ке  деятельности по   з   во   л    и   ло этапом уста    но    в   ит    ь внутренней д   в    и   же    н   ие связанные это    й сопровождаются п   роб    ле   м    ы от только и   де   и внутренней к 

по   н    ят   ию (Е.Я.Го    ла   нт, К.Н.Ко   р    н   и   ло   в, элементов М.П.Ка    ш    и   н,  производитель Я.И.Ха   нб    и    ко   в, 

коммерческая Л.М.П    и   ме    но   ва,  связаны Г.Д.К   и   р   и    л   ло   ва и д   р.). предоставление Ос   но   во    й мероприятий науч    но   й этом ра   з   работ   к    и широкого 

п   роб    ле   м    ы воздействие ра   з   в    ит   и    я увязать са   мосто    яте   л   ь   ност    и сту   де   нта пос    лу   ж   и   л    и первой работ   ы прибыли 

пс   ихо    ло   го   в и элемент пе   да   го   го   в,  зависимости пос   в    я    щѐ   н    н   ые закупочной мето   до   ло    г   ичес    к   и   м  факторов и мето   д   ичес    к   и   м 

предоставление ос    но   ва    м  производитель ра   з   в    ит    и   я са   мосто   яте    л   ь   ност    и суб    ъе   кта развивающейся обуче    н   и    я распределение в учеб    но   м 

разделение п   ро    цессе увязать (Ю.К.Баба   нс   к   и   й, прибыли М.А.Да    н   и   ло    в,  целом П.И.П   и    д   кас   ист    ы   й, связаны М.Н.С    кат    к   и   н,  факторов 

Т.И.Ша    мо   ва и д   р.), управление фо   р   м    и   ро    ва   н   ию распределение у бу   ду   щ    их пе   да   го   го   в в хо    де 

развивающейся п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й этапом по   д   гото    в    к   и уходящие исс   ле   до   вате    л   ьс   к    их связаны у   ме   н   и   й и элементов на   в    ы   ко   в товаров (О.А. 

Аб    ду   л   л   и   на, Б.С. особенности Ге    р   шу   нс   к   и   й,  зависимости И. Я. Ле    р   не   р, В.А. С    ластѐ    н   и   н, 

А.И.Ще    рба    ко   в, также Н.М.Я    ко    в   ле   ва  этапом и д    р.), су   щ    ност   и и управление ст   ру   кту   ре  системе 

са    мосто   яте    л   ь   ност    и элементы (В.А.Ба    лю    к,  поставка Е.Ф. Мос   и   н, П.И. торгового П   и   д    кас    ист    ы   й,  элементы Д.Б. 

Бо    го   я    в   ле   нс   ка   я, системы И.Л.Нау    мче   н   ко,  поставка Л.А. Росто    ве    ц   ка   я, Т.И.Ша    мо   ва и д   р.). На 

ба    зе услуг тео    рет   ичес    ко    го закупочной а   на    л   и   за элементы ра   з   л   ич    н   ых заключение по   дхо    до   в к также п   роб    ле    ме  заключение ра   з   в   ит    и   я 

изыскание са    мосто   яте    л   ь   ност    и конечный сту   де   нто    в на пе   да   го    г   ичес    ко   й п   ра   кт    и   ке в распределением отечест    ве    н   но   й информационное 

пе   да   го   г   и   ке внешней на   м    и первой в   ы    я   в    ле   но являясь и   з   ме   не   н   ие  развивающейся д   и   на   м    и   к    и продвижении со   де   р   жа   н   и   я  прибыли са   мо   го 

прибыли по   н    ят   и   я  деятельности са   мосто   яте    л   ь   ност    и в ко    нте    ксте ку   л   ьту    р   но-об    ра   зо    вате    л   ь    но   й 

экономическая с    итуа    ц   и   и только в ст    ра   не и развивающейся на   ко    п   ле   н   и   я  конечному нау   ко   й установление мето   д    ичес    ко    го более о   п   ыта информационное о   р   га   н   и    за   ц    и   и представлено 

пе   да   го   г   ичес    ко   й спроса п   ра   кт    и   к    и факторов сту   де   нто    в пе   д    ву   зо   в. На    ибо   лее а   кт    и   в    на   я розничной работа  изыскание 

учѐ    н    ых внешней от    мечаетс    я  процесс в об   ласт   и места и   зуче    н   и   я  обеспечивающие по   з   на   вате    л   ь    но   й внутренней са   мосто   яте    л   ь   ност    и спроса 

уча    щ    ихс    я и сту   де   нто    в, и   ду   ще   го от связаны о   п   ре   де   ле   н   и   я  предоставление по   н   ят   и   я к особенности со   з   да   н   ию только 

це   лост    но   й производитель тео    р   и   и торговых еѐ пе   да   го   г   ичес    ко    й информационное о   р   га   н   и    за   ц    и   и зависимости (И.Я.Ле    р   не   р, 

воздействуют А.М.Матю    ш    к   и   н,  представлено М.М.Мах   муто    в и д    р.) и к тео    р   и   и а   кт    и    в   и   за   ц   и    и 

этапом са    мосто   яте    л   ь   ност    и отличительным (П.И.П   и   д    кас   ист   ы    й, коммерческая Г.И.Щу   к   и    на),  распределение в то    м элемент ч   ис   ле  системы в 

ко   нте    ксте внутренней п   р   и    ме   не    н    и   я  широкого о   пт    и   ма   л   ь    н   ых а    л    го   р   ит   мо    в де   яте    л   ь   ност    и целом п   р   и связаны 

п   роб    ле   м    но   м и первой п   ро    г   ра    м   м    и    ро   ва   н   но    м  элементов обуче    н    и   и элементы (Ю.К.Баба   нс   к    и   й,  отличительным 

В.П.Бес    па    л   ь   ко, процесс Ю.Н.Ку    лют    к    и   н особенности и д   р.). Учѐ    н   ые сопровождаются с    ра   в   н    и   вают предприятия со   де   р   жа   н   ие 

по   н    ят   и   й са   мосто   яте    л   ь   но    й закупочной работ   ы связанные и са   мосто    яте   л   ь   но    й воздействие де   яте   л   ь   ност    и торговых 

(В.К.Бу   р   я    к, производитель Ю.Б.Зото    в,  удобством Н.Ю.Ле    й   к   и   на, уходящие П.И.П    и   д   кас    ист   ы   й воздействие и д    р.), всѐ бо   л   ь    ше 

исс   ле   ду   я са   мосто    яте    л   ь   ную услуг работу коммерческая с по   з   и   ц    и   й особенности в    нут    ре   н    н   их торговых п   ро   я    в   ле   н    и   й 
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внутренней л   ич    ност   и только ш    ко   л   ь    н   и   ка, элементов сту   де   нта  удобством в де   яте   л   ь    ност    и, прибыли о   р   га   н   и    зуе    мо   й предоставление ка   к 

п   ре   по    да   вате    ле   м, та    к и степени са   м    и   м  внешней суб    ъе   кто    м обуче    н    и   я. В мероприятий ра   з   н   ые  представляют пе   р   ио    д   ы 

прибыли ра   з   в    ит   и    я предоставление отечест    ве   н   но    й предприятия в    ыс   ше   й производитель ш    ко   л   ы пе   да   го   г   ичес    ка   я нау   ка первой п   ре   д    ла   га    ла  спроса 

с    во    й, представляют вес   ь    ма  этапом усто    йч   и    в   ы   й места а   л   го   р   ит    м  изыскание ис   по    л   ь   зо    ва   н   и   я зависимости са   мосто   яте    л   ь   ност    и удобством в 

учеб    но   й этапом работе  разделение – от по   н    и   ма    н   и   я еѐ фу   н   к    ц   и   й в п   ро    цессе относятся п   рохо    ж   де   н   и   я  конечный 

пе   да   го   г   ичес    ко   й уходящие п   ра    кт    и   к    и представляют и места в также ст   ру   кту   ре  целом де   яте    л   ь    ност   и, установление фо   р   м  целом 

пе   да   го   г   ичес    ко   й системы о   р   га    н   и    за   ц    и   и заключение п   ра   кт    и   к    и и ко   нт   ро    л   я до в   и   до   в и розничной п   р   иѐ   мо    в системе 

а    кт    и   в   но    го являясь в    к   люче    н   и   я  изыскание в неѐ сту    де   нто    в. Это по    з   во    л   и   ло широкого п   ре   д    по   ло    ж   ит    ь зависимости 

на   л   ич    ие системы особо   го связаны ст   и   л   я о   р   га   н   и   за   ц    и   и науч    но-т    во    рчес    ко    й изыскание са   мосто   яте    л   ь   ност    и торгового 

сту   де   нто    в на изыскание пе   да   го   г    ичес    ко   й товаров п    ра   кт   и    ке, предприятия ис    кат    ь более е    го 

производитель со   ц   иа   л   ь    но-    пе   да   го   г   ичес    к   ие  коммерческая и о   р    га   н    и   за    ц   ио   н    но-   л   ич    ност    н   ые спроса от    л   ич   и    я уходящие в 

от    де   л   ь    н   ые пе   р   ио   д    ы п   рохо    ж   де   н   и   я элементов п   ра    кт    и   к    и заключение – п   р   и   ме   н   ите    л   ь   но сопровождаются ка   к обеспечивающие к 

де   яте   л   ь   ност    и торговых п   ре   по    да   вате    л   я-   мето    д   иста  прибыли (    ш    ко   л   ь    но   го развивающейся уч    ите    л   я),  коммерческая та    к и к 

л   ич    ност   и сту   де   нта. 

В    месте с разделении те   м,  места ка   к предоставление с   в   и    дете    л   ьст    вуют предприятия ре   зу   л   ьтат    ы связанные ко   нстат    и    рую    ще   го распределение 

э   кс   пе   р    и   ме    нта, к торгового мо   ме   нту места п   рохо    ж    де   н   и    я целом пе   да   го   г   ичес    ко   й товаров п   ра   кт    и   к    и зачастую 

не сфо    р   м    и   ро   ва    н   ы спроса ра   ц   ио    на    л   ь   н    ые  места мето   д    ы и деятельности п   р   иѐ   м    ы изыскание учеб    но   й, 

распределение науч    но-   исс    ле   до   вате    л   ьс    ко   й разделение и п   ре   по   да   вате    л   ьс   ко    й системы работ   ы мероприятий в   ы   пус   к    н   и   ка 

пе   да   го   г   ичес    ко   го ву   за, предоставление от    вечаю    щ    ие  системы со   в    ре   ме   н   н   ы    м факторов т   ребо   ва    н   и   я    м; услуг 

отсутст    вуют элементы необхо    д    и   м    ые  развивающейся у   ме   н   и   я и конечный на   в    ы   к   и этом пе   ре   работ    к   и и элемент ус    вое    н   и   я  развивающейся 

и   нфо   р    ма   ц    и   и, са   мосто    яте   л   ь    но   й работ    ы, разделение на   п   ра   в    ле   н   но   й отличительным на ра   з   ре   ше   н   ие 

факторов п   роб    ле   м    но   й распределением с   итуа    ц   и    и, в степени с   в   я    з   и товаров с че   м связаны сту   де   нт предоставление на п   ра   кт    и   ке са    м не в 

состо    я   н    и   и места науч    ит   ь управление ш    ко   л   ь    н   и   ка уч    ит    ьс    я. изыскание П   р   ич    и   на  системе за   к   лючаетс    я, на элементы на   ш  заключение 

в    з   г   л   я   д, в заключение то    м, торговых что д    ис   ц   и    п   л   и   н   ы распределение пс   ихо    ло   го-   пе    да   го   г   ичес    ко    го представлено ц   и   к   ла и 

мето   д    и   ка п   ре   по   да    ва   н    и   я торговых част    н   ых управление д   ис   ц   и   п   л   и   н не связаны обес    печ   и   вают заключение 

фо   р   м    и   ро    ва   н   и   я сопровождаются п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ых разделении у   ме    н   и    й воздействуют о   р   га   н   и    за   ц    и   и факторов 

са    мооб    ра   зо   вате    л   ь   но    й и поставка науч    но-т    во    рчес    ко   й также де   яте    л   ь    ност   и сту   де   нто   в на 

до   л   ж   но    м у   ро   в    не. В отличительным ос   но   ве  целом да   н   но   го изыскание я    в   ле   н    и   я  системе в   ысту   пает системы отсутст    в   ие  мероприятий у 

бу   ду   щ    их торговых пе   да   го   го   в розничной п   ра   кт    ичес    ко    го о   п   ыта п    р   и   ме   не   н   и   я факторов по   луче    н   н   ых деятельности в ву   зе 

связанные з   на   н   и    й представлено в ус   ло   в    и   ях распределением реа   л   ь    но   го изыскание учеб    но-    вос    п   итате    л   ь    но   го обеспечивающие п   ро    цесса установление в с   ре   д    не   й 
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воздействуют ш    ко   ле: торговых «Ме    ж   ду со   з   на    н   ие   м, ка   к спроса ну   ж    но торгового посту   пат   ь, и товаров п   р   и    в   ыч    н   ы   м  конечный 

по   ве    де   н    ие    м элементы су   щест   вует услуг п   рот    и   во    реч   ие.  

             В хо    де мероприятий тео    рет   ичес    ко    го заключение а   на   л   и   за исс   ле    до   ва   н   и   й т    во   рчес    ко   го 

экономическая ру   ко    во    дст   ва  предоставление де   яте   л   ь   ност    ью спроса лю    де   й первой п    р   и развивающейся г    ру   п   по    во    м услуг в   за   и    мо   де   йст    в   и    и (К. А. 

предоставление Абу   л   ьха    но   ва-С    ла   вс   ка   я,  экономическая Б.Д.Па    р   ы    г   и   н, воздействуют Л.И.У    ма   нс   к   и    й представлено и д    р.), т   во    рчес    ко   й 

по   з   на    вате    л   ь    но   й са   мосто   яте    л   ь   ност    и сопровождаются л   ич    ност   и распределением (И.Я.Ле    р   не   р, этом В.С.Ме    р   л   и   н товаров и 

д    р.) и мате   р   иа   ло   в предоставление на   ше   го розничной ко   нстат    и   рую    ще   го целом э   кс   пе   р    и   ме   нта  продвижении по в   л   и   я    н   ию 

л   ич    ност   и ш    ко   л   ь    но   го услуг уч    ите    л   я  поставка и ву   зо   вс    ко   го места п   ре   по    да   вате    л   я  продвижении (   мето    д   иста) на 

факторов ста    но    в   ле   н   ие  услуг о   п    ыта продвижении науч    но-т    во    рчес    ко   й первой са   мосто   яте    л    ь   ност    и конечному сту   де   нто    в системе на 

пе   да   го   г   ичес    ко   й п    ра    кт    и   ке в    ы   я    в   ле   но, что этом этот воздействуют о   п   ыт элемент за   к   ла   д    ы   ваетс    я  первой по   д 

предприятия во    з   де   йст    в   ие    м разделение пе   да   го   го   в поставка ра   з   н   ых представлено по   ко    ле   н   и   й и в ко   неч   но    м ито   ге 

элемент за   к   ре   п    л   яетс    я  разделении в и   н   д    и   в    и   дуа    л   ь    н   ы   й системе ст   и    л   ь увязать ис   по   л   не   н    и   я внутренней науч    но-т    во    рчес    ко   й спроса 

са    мосто   яте    л   ь   ност    и на деятельности пе   да   го   г   ичес    ко   й широкого п   ра   кт    и   ке. 

            Во   з   н   и    кает информационное р   я    д  распределение во   п    росо   в: ка   к   и    м об    ра   зо   м торговых необхо    д    и   мо элементы на   ибо    лее 

предприятия эффе   кт   и    в   но изыскание фо   р   м    и   ро   ват    ь у поставка бу   ду   ще   го разделении уч    ите    л   я активную мот    и   ва   ц   ию целом п   р   иоб    рете    н   и   я 

целом у   ме   н   и   й производитель са   мооб    ра   зо   вате    л   ь    но   й и науч    но-т    во   рчес    ко   й де   яте   л   ь    ност   и? Ка    ко   в    ы 

разделении к   р   ите    р   и   и,  уходящие пс   ихо    ло   го-    пе   да   го   г   ичес    к   ие широкого ус    ло   в    и   я, закупочной пут    и и системе с   ре   дст   ва  торговых ра   з   в   ит    и   я 

экономическая науч    но-т    во    рчес    ко   й этом са   мосто    яте    л   ь    ност   и бу   ду   ще   го уч    ите   л   я в процесс п   ро    цессе относятся 

п   рохо    ж   де    н   и   я и   м коммерческая пе   да   го   г   ичес    ко   й разделение п   ра    кт   и    к   и в предприятия с   ре    д    не   й этапом ш    ко   ле, а системы та   к    же  поставка 

по   д    гото    в   к    и установление в    ы   пус    к   н    и   ко   в внутренней ву   за к фо   р   м    и   ро   ва    н   ию у ш   ко    л   ь   н    и   ко   в относятся у   ме   н   и   й связаны 

са    мооб    ра   зо   вате    л   ь   но    й и поставка науч    но-   по    ис   ко   во    й этапом де   яте   л   ь   ност    и? От    меча    я тот 

сопровождаются фа    кт,  элемент что да   н   на   я связанные п   роб    ле   ма  места я   в    л   яетс    я с   ло   ж   но   й и м   но   го   п    ла   но   во    й, в 

мероприятий насто    я   ще   й установление работе торговых расс   мат   р   и   ваетс    я  представляют о   д    и   н и   з еѐ первой ас   пе   кто    в разделение – ра   з   в    ит   ие 

системе науч    но-т    во    рчес    ко   й целом са    мосто   яте    л   ь   ност    и целом ка   к воздействуют качест    ва л    ич   ност    и в п    ро   цессе 

сопровождаются п   рохо    ж   де    н   и   я  производитель сту   де   нто   м изыскание пе   да   го   г   ичес    ко   й относятся п   ра   кт    и   к   и.  

Ба    з   и    ру   яс   ь на торговых по   ло    же   н   и   и деятельности А.Н. Лео    нт   ье    ва о прибыли рас   ш    и   ре   н   и    и факторов «   ката    ло    га 

де   яте   л   ь   ност    и» ка   к первой по   ка    зате    ле  места со   ц   иа   л   ь    но   го связанные ста    но    в   ле   н   и    я представлено л   ич   ност   и, а распределение та   к    же  этом 

на ре   зу   л   ьтатах также п   ро    ве   дѐ   н   но   го элементы на   м    и розничной а   на   л   и   за  особенности пс   ихо    ло    го-   пе    да   го   г   ичес    к   их 

исс   ле   до   ва    н   и    й по расс   мат    р   и   вае    мо    й заключение п   роб    ле   ме,  распределением м   ы с   мо   г   л   и коммерческая дат   ь этапом рабочее 

связанные о   п   ре   де   ле   н   ие  предоставление науч    но-т    во   рчес    ко   й разделение са   мосто   яте    л   ь   ност    и воздействуют ка   к особо   й фо   р   м    ы 
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места са    мо   реа   л   и   за   ц   и   и воздействие л   ич    ност    и в этом са    мооб    ра   зо   вате    л   ь   но    й,  также науч    но-

   исс   ле   до   вате    л   ьс   ко    й и широкого п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе   да   го   г   ичес    ко   й развивающейся де   яте   л   ь    ност   и в 

деятельности ус    ло   в    и   ях распределением пе   да   го    г   ичес    ко   й только п   ра   кт    и   к    и предоставление в с   ре   д    не   й ш    ко    ле, д   и   на   м    и   ка и 

широкого це   лост    ност   ь более п   ро    цесса факторов осу   щест   в    ле   н   и   я  места кото   р   ых распределением обес    печ   и   ваетс    я  удобством мето   д    исто   м 

связаны (   п    ре   по   да   вате    ле   м  относятся ву   за степени и   л   и уходящие ш    ко   л   ь    н   ы   м уч    ите   ле    м). П   р   и это    м относятся о   п   ыт торговых 

са    моосу   щест   в    ле   н   и   я только л   ич    ност   и предоставление в б   л    и   жа   й   ше   м элемент со   ц   ио    ку   л   ьту   р    но   м  первой и ш   ко   л    ь   но    м 

увязать об    ра   зо   вате    л   ь    но   м  первой п   рост   ра   нст    ве в п   ро   цессе о    р   га   н    и   за    ц   и   и широкого науч    но-т    во    рчес    ко   й спроса 

са    мосто   яте    л   ь   ност    и на широкого пе   да   го   г   ичес    ко   й удобством п   ра   кт    и   ке управление за   к   ре   п    л   яетс    я  спроса и 

«офо    р   м    л   яетс    я» уходящие и   ме   н   но предоставление в хо    де ее п   рохо   ж   де    н   и   я. Еѐ целом л   ич    ност   ное  системы 

«офо    р   м    ле    н    ие» дост    и   гаетс    я путѐ    м предприятия осо   з   на   н    и   я  воздействуют сту   де   нто   м отличительным це   л   и,  этом с   м    ыс   ла и 

обеспечивающие со   де   р   жа   н   и   я  первой п   ра   кт    и   к   и, воздействие от    но   ше    н   и   я  розничной к себе ка   к ис    по   л   н   ите    лю продвижении это    й целом работ   ы в 

являясь ко   н    к   рет    но   й представляют п   ре    д    мет   но-об    ъе   кт    но   й предприятия де   яте   л   ь   ност    и места пос   ре   дст   во    м 

также и   н   д    и   в    и   дуа    л   ь   но    го сопровождаются ос    вое   н    и   я и увязать ус    вое    н   и   я  развивающейся а   л   го   р    ит   мо   в о    р   га   н   и   за    ц   и    и, да   н    н   ых 

первой в    и   до   в системы де   яте   л   ь    ност    и увязать и   н   д    и   в    и   дуа    л   ь   но распределением и   л   и во торгового в    за   и    мо   де   йст    в   и    и увязать с д   ру   г   и   м    и 

спроса суб    ъе   кта   м    и внутренней расс   мат    р   и   вае   мо   го п   ро    цесса.           

         В насто   я    щее в   ре   м    я процесс ра   з   рабат   ы   ваютс    я  зависимости м   но    г   ие конечный на   п   ра   в    ле   н   и   я  коммерческая п   роб    ле   м    ы 

представляют п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го информационное ста    но   в    ле    н   и   я экономическая уч    ите    л   я,  элементы ка   к элементы масте    рст    ва  связанные уч    ите    л   я, 

с    пе   ц   иф    и   ка уч    ите    л   ьс    ко    го распределением т   ру   да, относятся особе    н   носте    й развивающейся пе   да   го   г   ичес    ко   го представляют т    ру   да и т.    д. 

отличительным Д    л   я  предприятия нас це   н    но широкого осознание  целом приоритета человека в профессии (Л.В.Занина), 

поставка ставится  развивающейся задача особенности идти сопровождаются от студента, его деятельности опыта  изыскание практической широкого деятельности,  поставка 

его возможностей к внешней «научению» места (О.В.Белоусова и др.). 

 Рассматривая сущность профессионального факторов становления  управление будущего 

предоставление учителя,  распределением логику первой нашего  конечный суждения мы уходящие выстроили  элементы следующим поставка образом: мероприятий 

высшую цель педагогического производитель образования  установление составляет разделение профессиональное  прибыли 

становление и относятся саморазвитие  зависимости педагога на зависимости личностном  производитель уровне. Потому что 

студенту как субъекту более педагогической  элемент деятельности первой приходится  представляют ставить 

степени задачи уходящие поступать представляют независимо  информационное от частных увязать ситуаций  уходящие и обстоятельств, 

творить эти обстоятельства, активную выработать деятельности собственную отличительным стратегию внутренней 

профессионального закупочной мышления  степени и деятельности. 
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 В этой деятельности связи изыскание многие психологи – Л.С. Выготской, А.А. мероприятий Бодолев,  активную 

С.Л.Рубинштейн, Д.И.Фельдштейн и др. в процессе этом становления,  обеспечивающие как 

основной розничной компонент поставка включает саморазвитию. 

внешней Данная  спроса позиция продвижении рассматривается  распределение в качестве ведущей (Н.К.Сергеева, 

О.С.Газмана, Б.З.Фульфова и др.), позволили им этом сделать уходящие вывод о первой том,  являясь что 

саморазвитие внешней педагога  производитель – обязательная поставка составляющая  зависимости цели современного 

образования, и его элемент уровень производитель есть закупочной показатель разделении субъективности заключение учителя  информационное на 

всех производитель этапах активную его непрерывного элементы педагогического  обеспечивающие образования. 

 Раскрывая саморазвитие, его структуру и элементы механизмы  представляют (Н.Р.Битянова, 

О.С.Газман, М.Р.Гинзбург, О.И.Лапицкий, С.Д.Поляков и др.) как также процесс  установление 

многогранного поставка самосознания  информационное и самоизменения. 

 Несмотря на целом разные  зависимости подходы к определению понятия производитель саморазвития,  торговых 

мы опирались на предоставление определение  этом Л.Н.Куликовой: «Саморазвитие предприятия личности  более – 

это процесс представляют целенаправленного  широкого творческого коммерческая изменения  элемент личностью 

собственных духовно-ценностных, разделении нравственно-эстетических,  более 

деятельностно-практических, внутренней интеллектуальных,  факторов чувственных, 

товаров характерологических более особенностей для торговых более  системе успешного активную достижения  торгового 

своих жизненных целей и целом более  услуг эффективного установление выполнения  розничной своего 

представлено человеческого,  увязать социального предназначения». 

 Ряд товаров исследователей  более М.Р.Гинзбург, О.С.Газман, Н.Р.Битянова выя- 

вили уходящие следующие  закупочной структурные разделении компоненты  изыскание саморазвития: заключение самопознание,  элемент 

самореализация, этом самоопределение,  связаны самоорганизацию, увязать самореабилитацию,  элементов 

самопобуждение, программирование профессионального и деятельности личностного  закупочной 

роста и т.д. 

 В деятельности исследованиях места Б.М.Мастерова, Р.С.Немова, Г.А.Цукерман 

конкретизируется этапом категория  разделении саморазвития и развивающейся обосновывается  элементов идея 

детерминации развития конечный личности  деятельности деятельностью, а товаров также  сопровождаются человек 

воздействуют изучается  только с позиций его информационное соответствия  закупочной профессии и мероприятий успешной системы деятельности 

в ней. Именно в этом элемент отношении,  удобством профессиональное связаны саморазвитие  системы 
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рассматривается как относятся целенаправленный  представлено процесс внешней усовершенствования  воздействие 

профессионализма, определяемый самим человеком. 

 представляют Педагогическая  поставка наука в широкого этой заключение области факторов указывает зависимости в том, что 

обеспечивающие профессиональную услуг подготовку распределение осуществляют широкого внешние структуры, а 

профессиональное системы становление  сопровождаются есть факторов результат особенности собственного воздействуют внутреннего  процесс 

движения. В.А.Сластенин профессиональное распределение саморазвитие  системе определяет как 

процесс интеграции первой внешней коммерческая профессиональной воздействуют подготовки  управление и внутреннего 

являясь движения,  элементы личностного также становления  предоставление человека. 

 Итак, степени если этапом внешнее задает содержание, предоставление формы,  развивающейся схемы, а управление внутренне  товаров 

обеспечивает конечному реализацию,  элемент личностный заключение смысл  закупочной профессионального 

саморазвития. Иными словами внутренней профессионально-педагогическое  зависимости 

становление мероприятий выражается  связаны во взаимодействии представлено множество  обеспечивающие объективных и 

коммерческая субъективных отличительным фа   кто    ро   в, распределение ре   зу   л   ьтато    м  системе кото   ро   го я   в    л   яетс    я са   моут    ве   р   ж   де   н   ие 

увязать уч    ите    л   я  системы в с   вое   й только п   рофесс    и   и,  заключение в со   ве   р    ше   нст    во    ва   н   и   и и   м воздействуют качест    ва  только 

пе   да   го   г   ичес    ко   й де   яте    л   ь    ност   и. 

воздействие Та    к   и   м  уходящие об   ра   зо    м, этапом п   рофесс    ио   на   л    ь   ное  связаны ста    но    в   ле   н   ие сту   де   нта, на   м    и предоставление по   н    и   маетс    я  элемент 

ка   к производитель д    и   на   м    ичес    кое  разделении с   во    йст   во продвижении л   ич    ност   и,  особенности с   в   я    за   н   ное с производитель фо   р   м    и   ро    ва   н   ие   м  воздействие и 

ра   з   в    ит   ие   м л   ич   ност    н   ых и п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ых воздействуют качест    в экономическая осо   з   на   н   н   ы   м 

прибыли от    но   ше   н   ие   м  элементов к и   зб   ра    н   но   й информационное п   рофесс    и   и,  элементов в   л   и   яю    щ    и   м на представляют п   рофесс    ио   на   л    ь   ную производитель 

де   яте   л   ь   ност    ь. 

 Та    кое предприятия о   п   ре   де   ле   н   ие  торгового пот   ребо   ва    ло в   ы   я    в    ле   н   ию фа    кто    ро    в, управление ус    ло   в    и   й,  удобством п   ре    д- 

системе пос   ы   ло    к только и п   р    и   н   ц   и   по    в продвижении п   рофесс    ио   на    л    ь   но    го воздействуют ста   но    в   ле   н    и   я связаны сту   де   нто    в внутренней 

пе   да   го   г   ичес    ко   го ву   за. Ус   пе    ш   ност    ь в    л   и   я    н   и   я места пе   да   го   г   ичес    ко   й конечный п   ра   кт    и   к   и на 

представляют п   рофесс    ио   на   л    ь   ное  воздействуют ста   но    в   ле   н    ие сопровождаются бу   ду   щ    их предоставление уч   ите    ле   й элементы за   в   ис    ит разделении от в   не   ш    н   их и 

увязать в    нут    ре   н    н   их зависимости фа   кто    ро    в. 

 В насто    я    щее в   ре    м   я исс   ле   до   вате    л   и к сопровождаются в    не   ш    н   и   м  торгового фа   кто    ра   м 

изыскание п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го зависимости ста    но    в   ле   н   и   я услуг бу   ду   ще   го заключение уч    ите   л   я в конечному ос   но   в    но   м  системы от    несут: 

гу   ма   н   ист    ичес    ка   я на   п   ра   в    ле   н    ност   ь информационное об    ра   зо   вате    л   ь    но   го услуг п   ро    цесса; процесс о   р   ие   нта    ц   ию удобством 

ж   и    з   не   де   яте    л    ь   ност    и, только сту   де   нчес    ко    го системы сооб   щест   ва на поставка л   ич    ност   н    ы   й первой рост; 
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внутренней пс   ихо    ло   го-   пе    да   го   г   ичес    кое  коммерческая со   п   ро   во    ж   де   н   ие п   ро   цесса п   рофесс    ио   на   л   ь    но   го 

этом ста    но    в   ле   н   и    я сопровождаются бу   ду   ще    го уч    ите    л   я. 

развивающейся В    не   ш    н   ие  предоставление фа   кто    р   ы, экономическая и   г   рают представлено о   г   ро   м    ную внешней ро   л   ь мероприятий в п    рофесс    ио   на   л   ь    но   м 

ста    но    в   ле   н   и    и бу   ду   щ    их спроса пе   да    го   го   в,  являясь но п   р   ио   р   итет    н   ы   м обеспечивающие д    л   я  воздействие на   ше   го 

являясь исс   ле   до   ва    н   и    я сопровождаются остаетс    я информационное пс    ихо    ло   го-   пе    да   го   г   ичес    ко    го относятся со   п   ро   во    ж   де   н   ие, 

услуг кото    р   ые  сопровождаются ох   ват    ы   вает та    к   ие во   п    рос   ы: 

 с   исте    м    ное связанные в    и   де   н    ие  также пе    да   го   г   ичес    ко    го этом п   ро    цесса развивающейся ка   к разделение це   лост    но   го установление 

я    в   ле    н    и   я экономическая (Т.К.Аха    я    н,  увязать З.И.Вас    и   л   ье    ва, связанные И.П.По    д   лас   ы   й развивающейся и д   р.);  

    п   рофесс    ио   на   л    ь   на   я ку   л   ьту    ра уч    ите    л    я разделении (Е.П.Мо    ро    зо   в,  удобством А.И.М    и   ще   н   ко, 

торгового А.А.О    р   ло   в,  относятся В.А.С    ласте    н   и   н, И.А.Ща    д    р   и   ко   в); 

 отличительным    мето   до   ло    г   ичес    ка   я  удобством ку   л   ьту   ра (С.В.Ку    л   ь   не   в    ичу); 

 распределение у   г   луб    ле   н   ие  заключение пс    ихо    ло    го-   пе    да   го   г   ичес    ко    й по   д    гото    в   к   и бу   ду   ще   го системы уч    ите    л   я  обеспечивающие 

(Е.Р.А    йт   ма   мбето    в, услуг Н.Н.А   з   и   зхо    д    жае   ва,  торговых Л.М.Ах    ме   д   з    я   но    ва, 

воздействуют В.А.Бу   ра   в   их   и   н,  связаны Г.Н.Де    р   гач, процесс В.А.С    ласте    н    и   н,  конечному В.Т.Ма   кс    и   мо   в, 

предоставление Ю.Г.К   ру   г   ло   в,  зависимости А.И.М    и   ще   н   ко, Г.С.Сухобс    ка   я, Е.Г.Ша    и   на, 

установление Е.Н.Ш    и   я    ко   в услуг и д   р.); 

    ра   з   в    ит   ие у связаны сту    де   нто    в представляют и   н   но   ва    ц   ио   н   но    й установление де    яте   л   ь   ност    и,  также о   в    ла   де   н   ие 

торговых з   на   н   и    я   м    и предоставление и у   ме   н   и   я    м    и по о   р   га   н   и    за   ц   и   и в    не    д   ре   н   и   я коммерческая но   во    в    ве   де   н   н   ы   й разделении 

(Е.П. Мо   ро   зо   в, П.И. закупочной П   и   д    кас   ист    ы   й,  степени Л.С. По   д    ы   мо   ва, К. процесс Ко   лбае    ва,  заключение В.А. 

С  
 
 ласте  

 
 н 

 
 и  

 
 н и д 

 
 р.); 

 услуг    п   р   иоб    ще   н   ие  распределение уч    ите    ле   й к только ку   л    ьту   р   н   ы   м  целом це   н   ност    я    м (Н.С.Де    ж   н   и   ко    ва). 

Но, в ре    зу   л   ьтате са    моо   п   ре   де   ле   н   и   я обеспечивающие сту   де   нт элементов в   ыст   ра   и    вает увязать с   вою конечный це    н- 

заключение ност    но-с   м    ыс   ло    вую внутренней сфе   ру степени и   л   и распределение по т    ра   кто    в   ке Л.И.Но    в    и   ко    во   й и ее науч    но   й 

установление ш    ко   л    ы услуг суб    ъе   кт    и   в    но   му системе п   рост    ра   нст    ву представлено п   р   ису   ще более це   лост    ност   ь,  относятся 

со   г   ласо   ва   н    ност   ь процесс э   ле    ме   нто    в,  управление т.е. в в   ыс   ше   й элементы сте    пе   н    и торговых осо   з   на    н   н   ы   й об    ра   з себ   я.  

С    ле   дует широкого от    мет   ит    ь,  деятельности что это и    де   нт   ич    ност    ь элементы че    ло   ве    ка  внешней п    ро   я    в   л   яетс    я в 

связанные с    пособ    ност    и элементов б   ыт    ь связанные собо    й внешней о   к   ру   жаю    ще   й е   го с   ре   до   й и этом п   рот    и   восто    ят    ь элементы ею. А 

та    к    же управление осо   з   на   н    ие  также об   ра    з элементов себ   я  разделении все    г   да целом ре   зу   л   ьтат связанные собст   ве   н    но   й элементы работ   ы представляют 

бу   ду   ще   го уч    ите    л   я на   д поставка собо   й,  системе ре   зу   л   ьтат товаров посто    я    н   но   го распределением ус    и   л   и    я торговых б    ыт   ь,  особенности 

сох   ра   н   ят    ь факторов с   вою элемент и   де    нт    ич   ност    ь торговых у   мест   но услуг от   мет   ит    ь, что в это    м от   но   ше   н   и   и 



 21 

развивающейся за   п   рет уходящие и са   моо   г   ра    н   иче   н    ие конечному я    в   л   яетс    я также не то    л   ь   ко изыскание ре   зу   л   ьтато    м, воздействие но и 

п   ро    цессуа    л    ь   но    й спроса ха    ра   кте    р   ист    и   ко   й системы ста    но   в    ле   н   и   я бу   ду   ще   го уч    ите   л   я элемент ка   к конечный 

суб    ъе   кта. 

 В реа    л   и   за   ц   и    и предприятия да   н   но   го установление фа    кто    ра в системы учеб    но   м  деятельности п   ро    цессе воздействие на   м  товаров по   мо   гает 

торговых об    щ    ност   ь закупочной п   ре   д   мето    в пс   ихо    ло    го-   пе   да   го   г   ичес    ко    го ц   и   к   ла широкого на   п   ра   в    ле   н   н   ых деятельности на 

и   зуче    н   и   я разделении че    ло   ве    ка  прибыли в е   го предоставление ста    но    в   ле   н   и    и внутренней и ра   з   в    ит   и    и. 

 Особе    н   ност    и производитель пе   да   го   г   ичес    ко   го поставка об   ра   зо    ва   н   и   я за   к   лючаетс    я в то    м, что 

воздействие ос    ва   и    вае   м    ы   й поставка сту   де   нта    м   и поставка науч    н   ы   й степени мате    р    иа   л информационное в    ы   по   л   н   яет спроса в е   го коммерческая де   яте   л   ь   ност    и удобством 

и   нст    ру   ме   нта    л   ь   ную распределением фу   н   к    ц   ию,  закупочной то ест    ь в    ысту   пает ка    к увязать с   ре   дст   во зависимости во    з   де   йст   в    и   я 

на распределение фо   р   м    и   ро    ва   н   ие  целом л   ич    ност    и факторов бу   ду   ще   го мероприятий уч    ите   л   я. 

 К в   нут    ре   н   н   и    м степени фа   кто    ра   м  торгового п   рофесс    ио   на   л   ь    но   го ста    но   в    ле   н   и   я бу   ду   ще    го 

внутренней уч    ите    л   я  разделении в п   ро   цессе этом п   ра   кт    и   к    и связаны от   нос    и   м развивающейся обсто   яте    л   ьст    ва,  внутренней со   з   да   вае    м   ые распределением са   м    и   м  торгового 

сту   де   нто    м, внешней от    ра   жаю   щ    ие,  спроса е   го «суб    ъе   кт    и   в    ное ж   и    з   не   н   ное особенности п   рост    ра   нст    во» воздействие 

(Л.И. А   н   ц   ифе   ро   ва, Х. развивающейся То    м    э, закупочной У Ле   р), то мероприятий ест   ь услуг п   р   и   н   ят    ие активную сту   де   нто    м  первой 

суб    ъе   кт    и   в   но    й по   з   и   ц   и   и в ра   м    ках особенности п   ра   кт    ичес    ко    й места пе    да   го   г   ичес    ко   й 

внутренней де   яте   л   ь   ност    и только и мот    и   ва   ц    ио   н   на   я сопровождаются гото    в   ност    ь уходящие бу   ду   ще   го распределением пе   да   го   га  элементов к 

пе   да   го   г   ичес    ко   й элементов де   яте    л   ь   ност    и системы и п   рофесс    ио   на   л   ь    но   му ста    но    в   ле   н   ию. 

 Де   йст   в    ите   л   ь    но сту   де   нт в системе п   ро    цессе более пе   да   го   г   ичес    ко    й конечный п   ра   кт    и   к    и особенности 

реа   л   и   зует торговых с   во    й системы с   пособ более ж   и    з   не   де   яте   л    ь   ност    и элементов и ка   к предприятия а   кт    и   в   н    ы   й производитель суб    ъе   кт ста    в    ит 

за   дач   и, факторов посту   пает отличительным не   за   в    ис   и   мо от заключение част    н   ых производитель с   итуа    ц    и   й и системы обсто   яте    л   ьст    в,  распределение 

в    ы   рабат   ы   вает разделение собст   ве    н   ную процесс ст   рате    г   ию п   рофесс    ио    на   л   ь    но   го м    ы   ш    ле   н   и   я и 

де   яте   л   ь   ност    и. В спроса п   ро    цессе системы исс    ле   до   ва   н    и   я м   ы целом о   п   и    ра   л   ис   ь товаров на со    во   ку   п   ност    ь 

целом ос    но   в    н   ых распределение че   рт элементы л   ич    ност   и представляют ка   к степени суб    ъе   кта  относятся л   ич    ност   и – с   пособ    ност    ь л   ич   ност    и 

целом п   ро    и   з   во   д    ит    ь,  заключение п   реоб    ра   зо   в    ы   ват    ь, воздействие со   з   и   дат   ь; распределением ее а    кт   и    в   на   я зависимости по   з   и    ц   и   я; элемент с   вобо   да 

зависимости л   ич    ност   и,  более дете    р   м    и   на   ц   и    я де   йст   в    и   й в са   мо    м продвижении че   ло   ве    ке; более в   нут    ре   н   н    я    я 

отличительным не   за   в    ис   и   мост   ь факторов от в   не   ш    не   го заключение м    и   ра  относятся и д   р., рас   к    р   ы   ваю    щ    их в продвижении т   ру   дах розничной 

И.А.З    и   м    не    й, Н.К.Се   р   гее   ва. 

процесс П   ро   цесс  этом фо   р   м    и   ро   ва    н   и   я уч    ите    л   я- п   рофесс    ио   на   ла закупочной со   п   ро    во   ж    даетс   я  системе не то   л   ь    ко 

деятельности ра   з   в    ит   ие   м  заключение л   ич    ност    н   ых поставка ст   ру   кту   р, воздействие но и с   пе    ц    иф    ичес    ко    й особенности и   нте    г   ра    ц   ие   й относятся с   во    йст    в 

и качест    в л   ич    ност   и, торговых фо   р   м    и   ро    ва    н   ие   м  широкого ее ка   к изыскание це   лост    но   й также с   исте    м    ы. По м    не   н   ию 
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относятся Б.Ф.Ло   мо    ва,  предоставление в обес   пече    н   и   и элементы и   нте    г   ра   ц   и   и также л   ич   ност    и воздействие ве   ду   щую места ро   л   ь и    г   рает ее 

на   п   ра   в    ле   н   ност    ь, представлено и   ме   н   но отличительным о   на конечному в    ысту   пает конечный в ро   л   и первой побу   д    ите   л    ь   но    й системы с   исте    м   ы, 

зависимости о   п   ре   де   л   яю   ще   й разделение и   зб    и   рате    л   ь    ност    ь от   но    ше   н   и   й и а   кт   и    в   ност   ь л    ич   ност    и. 

 М    ы коммерческая посч    ита    л   и,  управление необхо    д    и   м    ы, разделение расс   мот   рет    ь связанные мот    и   ва   ц    ио   н   ную 

обеспечивающие гото    в   ност    ь первой к осу   щест   в    ле   н   ию воздействуют п   ра   кт    ичес    ко    й этапом пе   да   го    г   ичес    ко   й особенности де   яте   л   ь   ност    и воздействуют 

бу   ду   щ    их уч    ите    ле   й че    ре   з конечный р   я    д  увязать ко    м   пете    н   ц   и    й, удобством кото    р   ые  этом и    меют обеспечивающие з   наче    н    ие  управление д    л   я 

изыскание на   ше   го мероприятий исс    ле   до   ва    н   и   я. 

 Ка   к факторов и   з   вест    но торгового п   рофесс    ио   на   л   ь    н   ые ко   м    пете    н   ц   и    и с   в    я   за   н    ы с 

также гото    в   ност    ью элементы и с   пособ    ност    ью экономическая сту   де   нта,  прибыли це   лесооб    ра   з   но мероприятий де    йст   во    ват    ь,  конечному в 

соот    ветст    в    и   и с изыскание т   ребо    ва    н   и   я    м    и информационное пе   да   го   г    ичес    ко   й п   ра   кт    и   к   и, мето   д    ичес    к    и 

удобством о   р   га   н   и    зо   ват    ь элемент и са   мосто   яте   л   ь    но обеспечивающие ре   шат   ь развивающейся за   дач   и и активную п   роб    ле   м    ы,  целом а та    к   же 

широкого са    моо   це   н   и    ват   ь развивающейся ре   зу   л   ьтат    ы услуг с   вое   й информационное де   яте   л   ь    ност    и. По    это   му ве   ду   щ    и   м 

фа    кто    ро   м, системы и   нте    г   р   и   рую    щ    и   м  уходящие в   ы    де   ле   н   ие системе на   м    и первой в   не   ш    н   ие и воздействуют в    нут    ре   н    н   ие  целом 

фа    кто    р   ы, процесс в    ысту   пает отличительным пе   да   го   г   ичес    ка   я п   ра   кт    и   ка. А пе   да   го    г   ичес    ка    я п   ра   кт    и   ка в 

производитель пе   да   го   г   ичес    к   их представляют ву   зах – внутренней соста    в    на   я  представляют част   ь внутренней учеб    но   го заключение п   ро   цесса, увязать и   мею    ща   я  поставка 

це   л   ью управление науч    ит   ь конечный сту   де   нто    в, т   во    рчес    к    и п   р   и    ме   н   ят   ь в широкого п   ра   кт    ичес    ко    й воздействие 

де   яте   л   ь   ност    и поставка науч    но-тео    рет   ичес    к   ие  воздействие з   на   н   и   я и изыскание п   ра   кт    ичес    к    ие  элемент на   в    ы   к   и, 

коммерческая по   луче    н   н   ые  предоставление п   р   и и   зуче    н   и   и пе    да   го    г   и    к   и, услуг пс   ихо    ло   г   и   и,  торгового част   н   ых увязать мето   д    и   к элемент и 

с    пе   ц   иа   л   ь    н   ых зависимости д    ис   ц   и   п   л    и   н,  удобством с   пособст   во    ват    ь этом ра   з   в    ит   ию этапом у бу   ду   щ    их связаны уч    ите    ле   й более 

и   нте    реса к науч    но-    исс   ле   до   вате    л   ьс    ко   й работе (…….). 

закупочной Пе    да   го   г   ичес    ка   я  предоставление п   ра   кт    и   ка в широкого от    л   ич   ие  внешней от тео   рет    ичес    ко    го этапом обуче    н   и    я элементов 

ха    ра   кте    р   и   зуетс    я торговых бо   л   ь    шо   й торгового ко   н   к   рет    ност    ью. О   на, бе   зус    ло   в   но, в   ысту   пает зависимости ка   к представлено 

ос    но   ва целом по   з   на    н   и   я, изыскание до   по   л   н    яет и только обоб    щает сопровождаются тео   рет    ичес    к   ие воздействуют з   на   н   и    я спроса сту   де   нто    в, 

системе по   д    во    д   ит торговых в   п   лот    ную к а   на    л    и   зу, науч    но    му уходящие по   ис   ку распределением и обоб   ще   н    ию 

также пе   да   го   г   ичес    ко   го степени о   п   ыта, изыскание рас   к   р   ы    вает только об   щест   ве   н    ную воздействие з   нач   и    мост   ь торгового п   рофесс    и   и, 

распределение фо   р   м    и   рует распределением необхо    д    и   м    ые п   рофесс    ио   на   л   ь    н   ые у   ме   н   и   я, отличительным на   в    ы   к   и,  обеспечивающие у   к   ре   п   л   яет 

прибыли по   ло    ж   ите    л   ь   н   ые  воздействие мот   и   в    ы разделении обуче    н   и    я торговых в ву   зе. 

 В пе    да   го   г   ичес    ко    й конечному л   ите    рату   ре  продвижении и   меетс    я р   я    д исс   ле   до   ва   н    и   й, в поставка кото    р   ых факторов 

пе   да   го   г   ичес    ка   я зависимости п   ра   кт    и   ка  представляют расс    мат   р   и   ваетс    я первой ка   к представляют соста    в   ное услуг з   ве   но управление в с   исте    ме 

развивающейся обуче    н   и    я спроса бу   ду   щ    их уч    ите   ле   й, у   ме   н   и   я внешней учеб    но-    вос   п    итате    л   ь   но    й заключение работ   ы 
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уходящие (М.М.Во   ло    ш    к   и   на,  продвижении М.Г.Ку   дабае   ва, информационное В.В.Во    роб    ье    ва),  места место закупочной пе    да   го   г   ичес    ко   й внутренней 

п   ра   кт    и   к    и в п   рофесс    ио    на   л   ь   но    й по   д   гото    в   к    и первой уч    ите    л   я  развивающейся (И.Н.Ба    н   ку   ро   ва, 

конечному Е.Н.Вас    и   л   ье   ва,  информационное А.А.Де    р   кач, элементы А.В.Ма    р   и   н    ке    в   ич,  мероприятий Н.Я.С    и   ву   н, представляют Х.А.Ра    д   жабо   ва  конечному и 

д    р.), фо   р   м    и   ро    ва   н   ие производитель п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го установление и   нте    реса в п   ро   цессе 

пе   да   го   г   ичес    ко   й этапом п   ра    кт    и   к    и управление (В.Г.Ма   кс    и   мо   в), сопровождаются на   мечаетс    я  этом пут   и продвижении по   д    гото    в   к    и сопровождаются 

сту   де   нто    в к относятся работе  торговых в се   л    ьс   к   их ш    ко    лах (Ш.М.Д    жо   рае    во    й). 

 Особ    ы   й сопровождаются и   нте    рес  продвижении п   ре    дста   в    л   яет мероприятий исс    ле   до   ва   н   ие  отличительным О.А. Аб    ду   л   л    и   но    й, в 

факторов кото    ро   м  поставка обо   з   наче    н   ы мероприятий фу   н   к    ц   и   и прибыли пе   да   го   г    ичес    ко   й товаров п   ра   кт    и   к    и, прибыли по   ка   за   но их 

о   р   га   н   ичес    кое е    д   и   нст    во и в    за   и   мо   де   йст    в    ие. 

товаров На    м  факторов п   ре   дста    в   л   яетс    я зависимости ве   р    н   ы   м  коммерческая м   не   н    ие элемент р   я    да  процесс исс   ле   до   вате    ле   й, что представляют и   ме   н   но торговых в 

пе   да   го   г   ичес    ко   й п    ра   кт   и    ке п   ро   исхо    д   ит мероприятий ста    но    в   ле   н   ие  информационное  и ра   з   в    ит   ие экономическая и   нте    реса  факторов к 

пе   да   го   г   ичес    ко   й этом п   рофесс    и   и,  зависимости и в то же в   ре   м    я элементы об    на   ру   ж    и   ваетс    я  этом ба   р   ье    р   ы, 

уходящие п   ре   п   ятст    вую    щ    ие  степени это   му. 

 На    м б   л   и    з   ка по   з   и   ц   и    я, более сфо   р   му   л   и   ро    ва   н   на   я  воздействие в работах степени Л.Н.Ку   л   и   ко    во   й конечному и 

Н.Р.Осухо    во    й, закупочной кото    р   ые  продвижении от   к   лючают системе необхо    д    и   мост    ь товаров на   по   л    не   н   и   я 

услуг пе   да   го   г   ичес    ко   й внутренней п   ра    кт    и   к   и но    в   ы   м    и с   м    ыс    ла   м    и. О   н   и системе в    и   д   ят факторов п   ра   кт    ичес    кую 

элементов п   ра   кт    и   ку распределение не ка   к распределение с   пособ  этом о   в    ла   де   н   и    я разделение т   ра    д   и   ц    ио   н   но    й связаны пе    да   го   г   ичес    ко   й 

де   яте   л   ь   ност    ью, а ка    к только к   р   ит    ичес    кое  управление ос   вое    н   ие широкого фо   р   м  изыскание де   яте   л   ь    ност   и связанные пе   да   го   го   в,  товаров 

с це   л   ью представляют по   ис   ка  закупочной собст   ве    н   н   ых уходящие бо   лее  торговых це   н   н   ых э   к   в    и   ва    ле   нто    в пе    да   го   г   ичес    к   их 

процесс ре   ше   н   и   й,  зависимости в   и   де   н   ие первой ва   р    иа   нто    в,  целом п   р   исч    ит   ы    ва   н   и   я разделение пос    ле   дст   в    и   й розничной собст   ве    н   н   ых 

представляют пе   да   го   г   ичес    к   их степени де   йст    в   и   й. Это по   мо   гает на   м по   н   ят   ь увязать п   рофесс    ио   на   л    ь   ное  разделение 

ста    но    в   ле   н   ие только бу   ду   ще   го степени уч    ите   л   я в розничной п   ро    цессе конечный п   ра   кт    и   ко   й степени ка   к поставка в   за   и    мос   в   я    з   ь 

заключение ко   м    по    не   нто    в предприятия в   нут    ре   н   не   го п   ла   на е   го мероприятий п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    по   з   на   вате    л   ь    но   й предоставление 

де   яте   л   ь   ност    и: поставка са   мосо   з   на   н   и   я,  являясь са   моо    це   н   к   и, системы са   моо   р   га   н   и   за   ц    и   и предоставление и 

са    моу   п   ра   в    ле   н   и   я. В   ы   де   ле   н   н   ые обеспечивающие ко   м    по    не   нт    ы внешней дают на   м во   з   мо   ж   ност    ь удобством е    ще  уходящие 

бо   лее процесс ко   н    к   рет    но элементы о   п   ре   де   л   ит   ьс    я в управление по   н    и   ма   н   и   и являясь п   рофесс    ио   на   л   ь    но   го 

связанные ста    но    в   ле   н   и    я уходящие бу   ду   ще    го мероприятий уч    ите    л   я  также в п   ро   цессе п   ра   кт   и    к   и. 

 На    ше п   ре   дста    в   ле   н   ие и торгового пе   да   го   г   ичес    ко   й только де   яте    л   ь   ност    и предоставление «ст    ы   куетс    я» представлено с 

по   з   и    ц   ие   й закупочной С.Д.По   л   я    ко    вс   ко   го целом об у   п    ра   в   ле   н   и    и конечный пе   да   го   г    ичес    к   и    м этом п   ро    цессо   м ка   к 

м    я    г   ко   м, факторов ве   ро    ят   ност    но   м,  внешней на    п    ра   в   ле   н   но    м на места со   з   да   н   ие  также ус    ло   в    и   й разделение д    л   я  конечный 
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са    моо   п   ре   де   ле   н   и   я и связанные ра   з   в    ит   и    я внешней л   ич    ност    и. П    ро   цессо   м широкого са   мо   ра   з   в   ит    и   я  развивающейся с   ле   дует, 

у   п   ра   в    л   ят   ь не на п   р   я    мую, а прибыли че   ре    з процесс ус    ло   в    и   я. 

 По    это    му разделение пе   да   го   г   ичес    ка   я  элементы п   ра   кт    и   ка в системы пе   да   го   г    ичес    к   их производитель у   н   и   ве    рс   итетах 

удобством мо   жет распределением стат   ь конечному п   рост    ра    нст    во   м  услуг эффе   кт    и   в   но    го п   рофесс    ио   на    л   ь   но    го ста    но   в    ле   н   и   я 

только бу   ду   ще   го торгового уч    ите    л   я зависимости то    л   ь   ко только п   р   и этом со   з   да   н   и   и этапом р   я    да системе пе   да    го   г   ичес    к   их представлено ус    ло   в    и   й, к 

кото    р   ы   м м    ы от   нос    и   м: 

 об    но   в    ле   н   ие более со   де   р   жа   н   ие  целом об   ра   зо   ва    н   и   я и конечный п   ро    цесса процесс по   д    гото   в    к    и 

удобством бу   ду   ще   го системы уч    ите    л   я на разделение ос   но   ве  конечный а   нт    ро   по    це   нт    р   ичес    ко    го по   дхо   да; 

 управление    п   р   и    н   ят   ие  зависимости пе   да   го   га   м    и ву   за уста    но    в   к    и на поставка по   н    и   ма   н   ие  мероприятий 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го представлено ста    но    в   ле   н   и    я торговых сту   де   нта деятельности ка   к зависимости с   исте    ма-об    ра   зую    ще   го 

прибыли ко   м    по    не   нта  увязать пе    да   го   г   ичес    ко   й по   д    гото    в   к    и бу   ду   ще   го уч   ите    л   я; 

 коммерческая о   це   н   ку удобством ст   и    му   л   и   рую    щ    их зависимости во    з   мо   ж   носте    й широкого пе   да   го   г   ичес    ко   й связаны п   ра   кт    и   к    и розничной на 

ос   но   ве ее степени ста    д    и   й   но    го представляют ха    ра   кте    ра, особенности обес    пече    н   и   я  заключение фа   кто    ро   в и путе    й 

а   кт    и   в   и    за   ц   и   и элемент меха    н   и   з   мо   в распределение п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го товаров ста    но    в   ле   н   и    я разделение бу   ду   ще    го 

системе уч    ите    л   я  информационное в ву   зе. 

Реа    л   и    за   ц    и   я внешней пе   да   го   г   ичес    к   их внутренней ус    ло   в    и   й т    ребует пос    ле    до   вате    л   ь   но    го 

обеспечивающие об    но   в    ле   н   и   я  элементы с   исте    м    ы, также со   де   р   жа   н   и   я  факторов об    ра   зо   ва   н   и    я продвижении бу   ду   щ    их представлено уч    ите   ле   й, 

степени ра   з   в    ит   и    я спроса но   в    ых конечный це   н   носте    й,  этапом в пе    да   го   г   ичес    ко    м со   з   на   н   и   и п    ре    по   да   вате    ле   й. 

Пе    да   го   г   ичес    к   ие прибыли ус    ло   в    и   я, этапом обес   печ   и   вае    м    ые системы об    ра   зо   вате    л   ь    н   ы   м  более п   ро   цессо   м 

особенности ву   за, конечному ст   и   му   л   и    руют удобством ста    но    в   ле   н   ие  уходящие л   ич    ност    и бу   ду   ще    го уч    ите    л   я, отличительным п   ре   в    ра   ща   я зависимости 

е    го в обеспечивающие д    и   на   м    ичес    к    и   й сопровождаются п   ро   цесс удобством ра   з   в    ит   и    я предоставление л   ич    ност   н    ых и предоставление п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ых представлено 

качест    в, отличительным с    пособст   вую    щ    их обеспечивающие дост   и    же   н   ию во    з   мо   ж    ност   и за   н   и   мат   ьс    я представляют ус    пе   ш    но   й уходящие 

пе   да   го   г   ичес    ко   й системы де   яте    л   ь   ност    ью,  конечный реа   л   и   зо   ват    ь только с   во    й воздействие л   ич    ност    н   ы   й услуг поте    н   ц   иа   л производитель в 

это    й сфе   ре. воздействуют Та    к   и   м  поставка об   ра   зо    м, м   ы в   ы   я    в    и   л   и та   к   ие поставка пе   да   го   г   ичес    к   ие  только ус   ло    в   и   я, 

мероприятий реа   л   и   за   ц   и    я элементов кото    р   ых в предоставление со   во    ку   п   ност    и только п   р    и   ве   дет к являясь обес    пече    н   ию относятся бо   лее 

качест    ве   н   но    й п   рофесс    ио   на   л   ь    но   й разделение по   д    гото    в   к    и экономическая со   в   ре   ме   н   но   го пе   да   го   га. 

места П   роа   на   л    и   з   и   ро   ва    в разделение со   в   ре   ме   н   н   ые торгового по   дхо    д    ы удобством к п   рофесс    ио    на   л   ь    но   му 

целом ста    но    в   ле   н   ию,  элемент мо   ж    но увязать ут    ве   р   ж    дат   ь,  системы что в пе   да   го   г   ичес    ко    й нау   ке с   ло   ж    и   л   ис   ь 

информационное тео    рет   ичес    к    ие  первой п   ре    д    пос   ы   л   к    и разделении д    л   я  воздействие ра   з   работ    к   и деятельности це   лост    но   й представляют ко   н    це   п   ц    и   и 

места п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го представлено ста    но   в    ле   н   и   я бу   ду   ще   го уч    ите    л   я. 
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 На    ша поставка тео    рет   ичес    ка    я конечному ко   н   це   п    ц   и   я мероприятий ба   з   и   руетс    я  связанные на исс   ле   до   ва    н   и   я конечному п   ро    цесса установление 

са    мо   ра   з   в   ит    и   я заключение (В.А.А    н   д    рее   в,  процесс Н.Р.Б   ит    я    но   ва, разделение О.С.Га   з   ма   н, связаны Л.Н.Ку    л   и   ко   ва); на 

ха    ра   кте    р   ист    и   ку а    нт    ро   поо   р    ие   нт   и    ро   ва   н    н   ых широкого пе   да   го   г   ичес    к   их первой уста    но    во   к (М.Н. 

особенности Не    в    зо   ро   в,  воздействуют Т.В. О    р   ло   в), предоставление т   ребо   ва    н   и   я  внутренней к о    р   га    н   и   за   ц   и   и целом суб    ъе   кт    но   й представлено де   яте   л   ь    ност    и 

(И.А.З    и   м    н   я    я, Н.К.Се   р    гее   в, более Ю.В.Се    н   ь    ко элемент и д    р.). Мате    р    иа   ло   м зависимости ос   м    ыс   ле   н   и   я  уходящие 

п   роб    ле   м    ы поставка в    ысту   п   и    л   и услуг исто    р   и   ко-    пе   да   го    г   ичес    к   ие отличительным работ   ы информационное Х.С.А   в   за   ло   ва, 

отличительным А.Пах   ла   во    но   ва,  увязать Б.М.Б   и   м-Ба   да, А.В.Ро    го   во    й, К.Б.Ка   д    ы   ро   ва, установление И.О.Об    и   до   ва,  обеспечивающие 

М.Лутфу   л   лое   ва и д   р. системе П   роб    ле   ма  установление в   ыбо   ра также сту   де   нта    м    и этом ус   ло    в   и    й предприятия собст   ве    н   но   го управление 

пе   да   го   г   ичес    ко   го ста    но   в    ле   н   и   я расс   мат   р   и    ваетс    я воздействие В.П.Лу   ш    и   н   ы   м  элементов и 

И.Ю.Шу   ра   но    во   й. 

 В п   ла   не также ос   м    ыс   ле   н   и   я  представляют це   ле   в   ые, предоставление со   де   р   жате    л   ь    н   ые,  обеспечивающие тех   но   ло    г   ичес    к   ие и 

особенности от    но   ше   нчес    к   ие  отличительным ас   пе    кт    ы внешней по   д    гото    в   к    и продвижении пе   да   го   га с   пособст    во    ва   л   и работ   ы (О.А. 

предоставление Аб    ду   л   и   но   й,  деятельности Ш.А.А   мо   но   ш    в    и   л   и, элементы А.Г.Ас    мо   ло   ва,  производитель М.Н.Бе    ру   ла   ва, конечному О.С.Га   з   ма    на, товаров 

В.И.За    г   в    я    з   и   нс   ко   го, представлено А.И.З    и   м    не   й,  относятся Н.Г.Осухо    во   й, обеспечивающие А.М.Пече    ню    ка,  разделение 

Е.А.Я    мбу   р   га и д   р.). К ос    м   ыс   ле   н    ию су   щ    ност    и и факторов с   пе   ц   иф    и   к    и прибыли п   ро   цесса 

обеспечивающие п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го внешней ста    но   в    ле    н   и   я распределение бу   ду   ще   го предоставление уч    ите   л   я нас сопровождаются по   д    во    д   ят мероприятий 

исс   ле   до   ва    н   и    я, об   ъ   яс   н   яю   щ    ие де   яте    л   ь   ност    ь этом с   м    ыс   ло   по    ро   ж   де   н   и   я  воздействие че   ло   ве    ка 

сопровождаются (Б.С.Б   ратус    ь,  особенности В.П. З    и   нче   н   ко, В.Е. товаров К    лоч    ко,  розничной А.Н. Лео    нт   ье    в, Б.Ф. этапом Ло    мо   в,  элемент В.Н. 

М    яс   и   ще   в, А.С. товаров Сухо    ру   ко   в связаны и д   р.). 

 О   д    но   в    ре   ме   н   но с тео    рет   ичес    к   и   м    и фо   р   м    и   ро   ва    л   ис   ь и розничной п   ра   кт    ичес    к    ие  установление 

п   ре   д    пос   ы   л   к    и розничной ре   ше    н   и   я  воздействие п   роб    ле   м    ы удобством п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го целом ста   но    в    ле   н   и   я 

установление бу   ду   ще   го коммерческая уч    ите   л   я. К н   и   м в пе    р   вую оче    ре   д   ь управление с   ле    дует поставка от    нест   и воздействуют п   р   и    н   ят   ие  экономическая 

на   ц   ио    на   л   ь   но    й продвижении до   кт    р   и   н   ы предоставление об    ра   зо   ва   н    и   я, только ра   з   работ   ку целом и ут    ве   р    ж   де   н    ие 

элементов ста    н   да   рто    в системы в   ыс    ше   го пе   да   го   г   ичес    ко    го об    ра    зо   ва    н   и   я, степени на   раста    н    ие  спроса 

и   н   но    ва   ц   ио    н   н   ых широкого п   ро    цессо   в этом в об    ра   зо   ва    н   и   и сопровождаются пот    реб    ност   ь внутренней об    ра    зо   вате    л   ь    н   ых 

отличительным уч    ре    ж   де   н    и   й этапом в пе   да   го   гах, с    пособ    н   ых работат    ь в удобством ре   ж   и    ме воздействуют са   мо   ра    з   в    ит   и    я. 

 Осо   з   на   н    ие представляют ф    и   лософс    ко   й,  предприятия пс   ихо    ло   г   ичес    ко    й и развивающейся пе    да   го   г   ичес    ко   й места 

су   щ    ност    и активную че   ло   ве    ка  управление в   ы   я    в    ле    н   ие торговых ус    ло   в    и   й,  продвижении фа   кто    ро    в в ус    ло   в    и   ях 

пе   да   го   г   ичес    ко   й элементов п   ра    кт    и   к    и удобством по   з    во   л   и    ло спроса на   м  представлено сфо   р   му   л   и   ро    ват    ь конечному ос   но   в    н   ые  предоставление 

за   ко   но    ме   р   ност    и и розничной п   р   и    н   ц   и   п   ы,  особенности о   п   ре   де   л   яю    щ   ие этот п   ро    цесс. П   р   и изыскание это    м  воздействуют м    ы 
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о   п   и    ра   л   ис   ь на системы в    ы   во   д    ы особенности м    но   гоч    ис   ле   н   н   ых розничной исс   ле   до   ва   н   и    й: услуг п   р   и   н   ц   и    п   ы 

сопровождаются пе   да   го   г   и   к   и поставка са   мо   ра    з   в   ит    и   и обеспечивающие (Л.Н.Ку    л   и    ко   ва),  внешней п   р   и   н   ц   и    п   ы пе   да   го   г   ичес    ко    го 

у   п   ра   в    ле   н   и   я только са   мо   ра   з   в   ит    ие   м  связанные л   ич   ност    и коммерческая (О.И.Ла    п   и    ц   к   и   й),  разделении за   ко    но   ме   р   ност    и и 

увязать п   р   и    н   ц   и   п   ы услуг ста    но   в   ле   н    и   я воздействуют л   ич    ност   и торговых бу   ду   ще   го управление уч    ите    л   я  представляют в ус   ло   в    и   ях 

и   н   но    ва   ц   ио    н   но   го об    ра   зо   ва    н   и   я (Т.К. факторов К    л   и   ме   н   ко),  управление за   ко   но    ме   р    ност   и 

экономическая гу   ма   н   и   за   ц   и    и сопровождаются об    ра   зо   ва   н    и   я, системе в    ы   де   ле   н   н    ые  особенности И.Б. Кото    во    й, С.А. элементы С    м    и   р   но    в   ы   м,  закупочной 

Е.Н. Ш    и    я   но    в   ы   м и д   р. О   п   и   ра    яс   ь, на эт    и этапом исс   ле   до   ва   н   и    я особенности на   м    и процесс в    ы   я    в   ле    н   ы распределением 

с    ле   дую    щ    ие прибыли за   ко   но    ме   р   н   ые  предоставление с   в   я    з   и широкого п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го конечному ста   но    в   ле   н    и   я 

поставка бу   ду   ще   го разделение уч    ите    л   я: 

    п   рофесс    ио   на   л    ь   ное ста    но   в    ле   н   ие за   в    ис   ит от разделении пе   да   го   г   ичес    ко   го связаны 

у   п   ра    в    ле   н   и   я и торговых за   к   лючаетс    я  закупочной в пе   да   го   г   ичес    к   их являясь ус    ло   в    и   ях элементы д   л   я 

воздействуют п   ро    ду   кт    и   в    но   го коммерческая са   мо   ра   з    в   ит    и   я; 

 ста    но    в   ле   н   и    я бу   ду   ще   го уч    ите   л   я места п   роте    кает прибыли эффе   кт    и    в   но   го более п   р   и факторов 

о   р   га    н   и    за   ц    и   и относятся д    иа   ло   г   ичес    ко    го процесс пе   да   го   г   ичес    ко   го распределением п   ро    цесса закупочной с 

ха    ра    кте    р   н   ы   м    и представляют е   го поставка п    р   и   з   на   ка   м    и: ст    и   му   л   и   ро    ва   н   ие   м ст    ре   м    ле   н   ие 

коммерческая сту   де   нто    в этапом к са   мо   ра   з   в    ит    ию, также т   во    рчес    ко    й особенности на   п    ра   в   ле   н   ност    ью; 

    п   ро    цесс целом п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го развивающейся ста    но   в    ле   н   и   я предприятия бу   ду   ще   го этом уч    ите   л   я п   р   и- 

об    ретает розничной о   пт    и   ма   л   ь    н   ы   й информационное ха   ра   кте    р, изыскание ес   л   и установление сту   де   нт системы за   н   и   мает распределением 

суб    ъе   кт    и   в   ную процесс по   з   и    ц   ию,  связаны ко   г   да мероприятий д    и   на   м    и   ка  конечному п   ро    цесса ра   з   ве   рт    ы   ваетс    я в 

рус    ле степени посте    пе    н   но   го только на   раста    н   и   я услуг собст   ве    н   но   й элементов а   кт   и    в   ност    и связанные по   л   но    й прибыли 

са   мо   ре   гу   л   я    ц   и   и; 
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1. предоставление П   р   и   н    ц   и   п места «   п   ро    ду   кт   и    в   но   го более до   м    и   на   нта  розничной п   реоб    ра   зо   ва   н    и   я» (Ш.А. 

А   мо   но    ш   в    и   л   и, В.И. За    г   в   я    з   и   нс   к    и   й) коммерческая об    ра   зо   вате    л   ь    но   го широкого п   ро   цесса 

целом а   кт    и   в   и    за   ц   и   и воздействуют л   ич    ност    но   го распределение фа    кто    ра  зависимости во всех увязать сфе    рах активную 

ж   и    з   не   де   яте   л    ь   ност    и. П   р   и    н   ц   и   п т   ребует с   пе   ц    иа   л   ь   н    ых разделение ус    ло   в    и   й представляют д    л   я 

элементов в    ы   я    в   ле   н   и    я управление и п    ро   я    в   ле    н   и    я распределение сту   де   нта    м    и также с   во    их прибыли во    з   мо   ж   носте    й,  системы 

посто    я    н   но   го са    мосо   ве   р   ше   нст    во    ва   н   и   я. 

2. торгового П   р   и   н    ц   и   п спроса и   нте    г   ра   ц   и   и и    н   д   и    в   и   дуа    л   ь    но-    л   ич   ност    но   й и со   ц   ио    ку   л   ьту    р   но   й 

торгового на   п   ра   в    ле   н   ност    и места об   ра   зо   вате    л   ь    но   го п   ро   цесса. управление Да   н   н   ы   й сопровождаются п   р   и   н   ц   и    п 

управление на   це    л   и    вает места на о   в   ла   де   н   ие более об    щече    ло   вечес    ко   й удобством ку   л   ьту    ро   й, 

госу   да   рст   ве    н   н   ы   м    и об    ра    зо   вате    л   ь    н   ы   м    и этапом ста    н   да   рта    м   и,  розничной на ко   р   ре   к   ц    ию 

этом с   вое    го предприятия по   ве   де    н   и   я и экономическая от    но   ше   н   и   я  разделении в соот   ветст    в    и   и с являясь со   ц   иа   л   ь    н   ы   м  уходящие 

за   ка    зо   м. 

3. П   р   и   н    ц   и   п товаров в    за   и    мос   в   я    з   и заключение со   де   р   жа    н   и   я и п   ро    цесс   ы ста   но    в    ле   н   и   я распределением уч    ите    л   я  только в 

хо    де элементов п   ра   кт    и   к    и обеспечивающие с реа   л   и   за   ц    ие   й элементы е   го конечный суб    ъе   кт    но   й факторов по   з   и    ц   и   и воздействуют в бу   ду   ще   й 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й де   яте    л   ь    ност    и. 

4. П   р   и   н    ц   и   п торговых д    иа   ло   г   и   з   ма  товаров об   ра   зо   вате    л   ь    но   го п   ро   цесса. В только соот    ветст    в    и   и товаров с 

п   р   и    н   ц   и   по    м установление з   дес   ь системе до   м    и   н   и   руетс    я связаны де   яте   л   ь   ност    ь также с   м    ыс   ло   по   ро   ж    де   н   ие, 

разделение п   ро    исхо    д    ит увязать ос    м    ыс   ле   н   ие з   на   н    и   й ка   к увязать л   ич    ност   но    го распределение пе   ре   ж    ито    го деятельности о   п   ыта,  системы 

со   в    мест   ное воздействие от    к   р   ыт    ие  торговых но   в   ых закупочной с   м    ыс   ло   в,  конечный в   за   и   мообо   га   ще   н   ие с    м    ыс   ла   м    и. 

Эт    и п   р   и   н   ц   и    п   ы более реа   л   и   зуютс    я  заключение в ло   г   и   ке разделение т   рех представляют эта   по   в услуг ос   вое    н   и   я  спроса 

со   де   р   жа   н   и   я, этапом п   р   и    ме   не   н    и   я  особенности мето   до   в и воздействуют фо   р   м  более пе   да   го    г   ичес    ко    й п   ра   кт    и   к    и 

бу   ду   ще   го уч    ите   л   я: 

 торгового    це   л   ью производитель пе   р   во    го особенности эта   па  связанные я    в    л   яетс    я управление об    ра   ще   н   ие  только к с   м    ыс   ла   м разделение с   вое    й отличительным 

де 
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    на экономическая т   рет    ье    м внутренней эта    пе торгового по   з   и    ц   и   я  распределением бу   ду   ще   го распределением уч    ите    л   я  связанные ка   к элементов с   исте    ма  внутренней це   н   ност    но-

с   м    ыс   ло   в    ых о   р   ие    нта   ц   и    й ста   но    в   итс    я развивающейся ко   н    це   птуа    л   ь   н   ы    м  информационное ос   но    ва   н   ие   м 

торговых гу   ма    н   ита    р   и   за   ц   и   я  предоставление е   го заключение п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й увязать де   яте    л    ь   ност    и и по   ве   де   н   и   я. 

Все также п   р   и    н   ц   и   п   ы целом со   по   дч   и   не   н    ы и процесс в    за   и    мос   в   я    за   н   ы спроса ме    ж   ду собо    й. 

Ра    з   работа    н   н   ые на   м    и первой це   ле   в    ые  обеспечивающие о   р   ие   нт    и   р   ы представлено п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го связанные ста    но   в    ле   н   и   я 

связанные бу   ду   ще   го услуг уч    ите    л   я, мероприятий со   во    ку   п   ност    ь изыскание пе   да   го   г   ичес    к   их ус    ло    в   и   й, п   ро   ве    де   н    н   ы   й 

предприятия а    на   л   и   з розничной фа   кто    ро   в, первой р   я    д  распределение за   ко   но    ме   р    носте    й и предприятия п   р   и    н   ц   и   по    в,  внутренней обус    ло   в    л   и   ваю    щ    их 

изыскание этот информационное п   ро   цесс, и представляют я    в   и    л   ис   ь активную соста    в    л   яю   щ    и   м    и тео    рет   ичес    ко    й  ко   н   це   п    ц   и   и, в 

разделении соот    ветст    в    и   и информационное с кото   ро   й услуг осу   щест   в    л   я    лас   ь конечному о   п   ыт    но–   э   кс    пе   р   и   ме   нта   л   ь    на   я 

работа.  

особенности Та    к   и   м  этом об   ра   зо    м, торговых а   на    л   и   з элемент ф   и   лософс    ко-    пс   ихо    ло   г   ичес    ко    й и пе   да   го   г   и- чес    ко    й 

прибыли л   ите    рату   р    ы также по   з   во    л   и   л, управление в    ы   де   л   ит широкого со   во    ку   п    ност   ь развивающейся тео    рет   ичес    к    их обеспечивающие по   ло   же   н   и    й, 

особенности в    ысту   паю    щ    их розничной ос   но    ва   н   ие    м представляют о   п   ре   де   ле   н   и   я  отличительным ос   но    в   н   ых ко    н   це   птуа    л   ь   н    ых и    де   й и 

элементы по   дхо    до   в первой на   ше   го процесс исс   ле   до   ва   н   и    я элементов и расс   мот    рет   ь относятся п   рофесс    ио   на   л    ь   ное  представлено 

ста    но    в   ле   н   ие конечному бу   ду   ще   го представлено уч    ите    л   я в только п   ро    цессе элементы пе   да   го   г   ичес    ко   й п   ра   кт    и   к    и ка   к 

услуг со   з   да   н   ие  также ус    ло   в    и   й конечный д    л   я  элементы п   ро    я    в   ле   н   и    я и предоставление ра   з   в    ит   и    я товаров в   нут    ре   н   не   го предоставление поте    н   ц   иа    ла  особенности 

л   ич    ност   и сту   де   нта. 

 И   з   ло   же    н   н   ые тео    рет    ичес    к    ие установление по   ло    же    н   и   я  заключение т    ребуют являясь и   зуче    н   и   я  представляют состо    я    н   и   я 

услуг п   роб    ле   м    ы спроса п   рофесс    ио    на   л   ь   но    го представлено ста    но    в   ле   н   и    я розничной бу   ду   ще   го предоставление уч    ите    л   я  развивающейся в с   ло   ж   и    в- 

ше   йс   я п   ра    кт    и   ке воздействуют п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й воздействие по   д    гото    в   к   и в мероприятий ра   м    ках установление пе   да   го   г   ичес    ко    го 

ву 
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сту   де   нта    м    и, то вто    ра    я в   ы    з   ы   вает с    ло    ж   ност   ь. продвижении Сту   де   нт    ы представлено в    ы   пус    к    н   ых закупочной ку   рсо    в деятельности в 

отчетах по закупочной пе   да   го   г   ичес    ко   й более п   ра   кт   и    ке розничной от    мечают: степени «т    ру   д    ност   и деятельности п   р   и разделении 

п   рохо    ж   де    н   и   и п    ра   кт   и    к   и у ме    н   я элементов во    з   н   и   к    л   и обеспечивающие п   р   и изыскание о   р   га   н   и    за   ц    и   и места вос    п   итате    л   ь    но   го 

деятельности п   ро    цесса представлено в к   лассе» распределением (На   и    мо   ва  также Г. – сту   де   нт    ка розничной фа    ку   л   ьтета  торгового и   ност   ра   н   н   ых 

я    з   ы   ко    в 2012-2013 уч.    г.); внутренней «   м    не  зависимости б   ы   ло представляют т   ру   д   но места рас   по   ла   гат   ь к связаны себе системе уча   щ    ихс    я, 

деятельности нахо    д    ит    ь закупочной ну   ж   н    ые фо    р   м    ы об   ще   н   и    я» степени (Ка   д    ы   ро   ва  зависимости Н.У.  - Ф.И.Я. 2012-2013 

уч.    г   г.); «   я не зависимости ис   п   ыт    ы   ва    л обеспечивающие т   ру   д    ност    и сопровождаются п   р   и закупочной ра   з   работ   ке розничной вос    п   итате    л   ь   но    го относятся п   ла    на 

но закупочной п   р   и конечный е   го реа   л   и   за   ц    и   и сто   л    к   ну   лс   я с представлено нех   ват    ко    й разделение о   п   ыта по места о   р   га    н   и    за   ц    и   и факторов эт    их 

степени ме   ро   п   р   и    ят   и   й» разделение (Та    гае   в А.М. от   д. управление русс    ко    го внешней л   итфа    ка, 2013-2014 уч.    г   г.);  «   м    не 

разделение б    ы   ло производитель оче   н    ь широкого т   ру   д   но спроса по   н    и   мат   ь и услуг об    ъ   яс   н   ит    ь внутренней особе    н   ност   и их только по   ве    де   н    и   я  продвижении в 

ко   н    к   рет    н   ых только ж   и    з   не   н   н   ых первой с   итуа    ц   и   ях» (Ах   ме   до   ва Н.А. от   д.   русс    ко    го активную л   итфа    ка,  целом 

2013-2014 уч.    г   г.); «   я разделение убе    д   и    лс   я распределением в то    м, что не экономическая в    и   дет   ь прибыли у уча    щ    ихс    я 

активную пс   ихо    ло   г   ичес    к   их этом уста    но    во   к и мот    и   в   ы со   ц    иа   л   ь   но    го представлено по   ве    де   н    и   я  также ве   дет ко 

сопровождаются м    но   г   и   м  более пе    да   го   г   ичес    к    и   м степени о   ш    иб    ка   м» удобством (Рах   мато   в А.И. места от    д.   рус.    л   итфа    ка,  предоставление 2013-

2014 уч.    г   г.). 

особенности На    ибо   л   ь    ш    ие  воздействие зат   ру   д    не   н   и    я во   з   н   и   кают у сту    де   нто    в в процесс работе  коммерческая с ро   д   ите    л   я    м    и и 

прибыли и   н   д    и   в    и   дуа    л   ь   на    я широкого работа с уча    щ    и   м    ис   я. производитель М    но   г   ие  розничной сту   де    нт   ы зависимости почт    и сопровождаются о   д   и   на    ко   во в 

с    во    их отчетах мероприятий от    меча    л   и,  активную что «М    ы не отличительным з   на   ко    м    и   л   ис   ь воздействие с та   к    и   м    и разделении в    и   да   м    и коммерческая работ, а 

продвижении п   р   и мероприятий в   ыхо    де на относятся п   ра   кт    и   ку места м    ы до   л   ж   н   ы б    ы   л   и по    л   ност    ью товаров в    ы   по   л   н   ят    ь факторов фу   н   к    ц   и   и 

связанные к   ласс   но   го установление ру   ко   во    д   ите    л   я и нас факторов об    я    за   л   и, также п   ро    во   д    ит заключение ро   д    ите    л   ьс   к    ие  зависимости соб   ра   н   и   я и 

представлено и   н   д    и   в    и   дуа    л   ь   н    ые  разделение бесе   д   ы с от   де   л   ь    н   ы   м    и и   з н   их, управление ко   неч    но,  деятельности б   ы   л   и не прибыли гото    в   ы процесс и 

от    ка   за   л   ис    ь. С    во   и увязать зат   ру   д   не    н   и   я  спроса бу   ду   щ    ие этапом уч    ите    л   я  разделении об   ъ   яс   н   и   л   и – в 

не   достаточ    но    м з   на   ко    мст   ве с экономическая работо    й зависимости ш    ко   л    ы. В п   лохо    й прибыли по   д    гото    в   ке  элементы к работе 

продвижении к   ласс   н   ых особенности ру   ко   во    д    ите    ле   й и т.    д.» 

коммерческая С    ле   дует являясь от    мет   ит    ь, что также да   н   н   ые  первой м    но   гоч    ис   ле   н   н   ых работ по    ка    з   ы   вают, что 

изыскание бу   ду   щ    ие  производитель уч    ите    л   я не связанные п   ро    я   в    л   яют продвижении за   и   нте    ресо   ва    н   но   го процесс п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го этом 

от    но   ше   н   и   я к сопровождаются учеб    но-    вос   п    итате    л   ь   но    й прибыли работе, ис   п   ыт    ы   вают т   ру   д    ност    и в 

развивающейся а    на   л   и   зе  спроса и о   це   н   ке первой вос    п   итате    л   ь   н    ых торгового во   з   мо   ж   носте    й, увязать со   де   р   жа   н   и   я  первой 

п   ре   по    да   вае    м   ых изыскание учеб    н   ых системы д    ис   ц   и   п   л   и    н, не все уходящие в    ы   пус    к   н    и   к   и закупочной пе   д    ву   зо   в 

отчет    л   и    во п   ре   дста    в    л   яют связанные себе установление це   л   и, отличительным за   дач   и факторов и со   де   р   жа   н    и   я мероприятий вос    п   итате    л   ь   но    й экономическая 
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работ   ы в ш    ко    ле. первой О   п   ре   де   ле   н   на   я  коммерческая част    ь сту   де   нто    в с   лабо установление в    ла   деют торгового мето    д   и   ко    й 

прибыли в    не- отличительным к   ласс    но   й, системы особе    н   но целом и   н   д    и   в    и   дуа    л   ь   но    й активную работ   ы удобством по вос   п   ита    н   ию 

ш    ко   л    ь   н   и    ко   в. Это элементы по   з   во    л   и   ло элементов с   де   лат   ь в    ы   во    д о д    ис   п   ро   по    р   ц   и   и в экономическая о   це   н   ке  поставка 

у   до   в    лет   во    ре   н   ност    и системы с   пе   ц   иа   л   ь    но   й продвижении и мето   д    ичес    ко    й установление по   д    гото    в   к    и, первой с о   д    но   й 

информационное сто    ро   н   ы,  первой и пс   ихо    ло   го-    пе   да   го    г   ичес    ко   й с д   ру   го   й. 

 Бу   дуч    и с   ло    ж   н   ы   м конечному ст   ру   кту   р   н   ы   м  информационное об   ра   зо   ва    н   ие   м, м   ы поставка исхо    д    и   л   и воздействуют и   з 

з   наче    н    и   я управление это    й установление де   яте    л   ь   ност    и:  

1.    я    в   л   я    яс   ь продвижении п   ро    ду   кто    м  внутренней фо   р   м    и   ро   ва    н   и   я прибыли л   ич    ност   и,  факторов о   на в    ысту   пает в    месте с 

внешней те   м  относятся ка   к конечный фа   кто    р степени ее да   л   ь    не    й   ше   го ра   з   в   ит    и   я; 

2. заключение о   ка   з   ы    вает особенности об   ще изыскание ст   и    му   л   и   рую    щее  экономическая во   з   де   йст    в    ие на активную п   роте    ка   н   ие  коммерческая м   ыс   л   и- 

те   л   ь    н   ых п   ро   цессо   в, более ста    но    в   итс    я  процесс источ   н   и   ко    м торгового и   нте    л   ле   ктуа    л   ь   но    й этом 

де   яте    л   ь   ност    и; 

3.    моб    и   л   и   зует представлено т   во    рчес    к    ие  конечному с   и   л   ы на товаров по   ис   к развивающейся и ре    ше   н   ие по   з   на   вате    л   ь    н   ых 

за   дач; 

4.    я    в   л   яетс    я разделении ва   ж    не   й   ш    и   м  закупочной в   нут    ре   н   н    и   м активную ус    ло   в    ие   м  элементы ра   з   в   ит    и   я также ст   ре   м    ле   н    и   я  экономическая к 

са   мооб    ра   зо   ва   н    ию; 

5.    и   меет товаров д    иа   г   ност   ичес    кое  закупочной ст   ре   м    ле    н   ие, т.е. уходящие с   лу   ж   ит торговых по   ка   зате    ле   м 

ра   з   в    ит   ие м    но   гоч    ис   ле   н   н   ых элементы качест    в связаны л   ич   ност    и.  

С це   л   ью факторов в    ы   яс   не    н   и   я  связанные мот   и   ва   ц   и    и производитель сту   де   нто    в закупочной к и   зуче    н   ию торговых учеб    н   ых сопровождаются 

д    ис   ц   и   п   л    и   н в ву   зе м   ы ре   ш    и   л    и торговых и   зуч    ит   ь мероприятий от   но   ше   н   ие конечный сту    де   нто    в предприятия к п   ре   д    мета    м, 

отличительным кото    р   ые  элемент п   ре   по   даютс    я  в ву   зе. 

первой Б   ы    ло активную о   п    ро   ше   но 46 отличительным че   ло   ве    к торговых фа   ку   л   ьтета и   ност    ра   н   н   ых я    з   ы    ко   в, производитель от    де   ле   н   ие  предоставление 

русс    ко    го также я    з   ы   ка  связанные ККГУ и   м. заключение Н.Хус    ра   ва,  элементов  698 че    ло   ве    к распределением фа   ку   л   ьтета  особенности русс    ко   го 

я    з   ы   ка и л   ите   рату   р   ы факторов ТГПУ воздействуют и   ме   н   и системы Са   д   р    и   д    д   и   на  отличительным А   й    н   и и 36 этапом сту   де   нто    в элементы 

Та    д   ж   и    кс   ко   го прибыли госу   да    рст   ве    н   но   го представлено  и   нст   итута элементы я    з   ы   ко    в представлено и   м. С.У   лу   г   за   де - все   го 

200 сту   де   нто    в относятся ву   зо   в продвижении рес   пуб    л   и   к    и. С по   мо   щ    ью активную о   п   роса,  связаны в   ы   яс   н   и   лос    ь, что 

мероприятий на   ибо   лее  торговых ва   ж    н   ы   м    и процесс сту    де   нт    ы производитель сч   итают те д    ис   ц    и   п   л   и   н    ы, кото    р   ые особенности на   п   р   я    мую закупочной 

с    в   я    за   н   ы с их уходящие бу   ду   ще   й воздействуют п   рофесс    ие   й. Та   к, системы сту   де   нт    ы также русс    ко    го системе я    з   ы   ка  этапом 

и   л   ите    рату   р   ы на товаров пе   р   вое  процесс место поста    в    и   л   и мето   д   и    ку воздействие п   ре   по    да   ва    н   и   я  предприятия 
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л   ите    рату   ру, развивающейся русс    к   и    й элемент я    з   ы   к и т.    д. внутренней Та    ка    я  коммерческая те   н   де   н   ц   и   я особенности наб    лю   да   лас   ь степени и у 

сту   де   нто    в внешней д    ру   г   их производитель фа   ку   л   ьтето    в. 

 Д    ис    ц   и   п    л   и   н   ы пе   да   го   г   ичес    ко   го и пс   ихо    ло    г    ичес    ко   го обеспечивающие б    ло   ка  места б    ы   л   и 

элементов поста    в   ле   н   ы целом сту   де   нта    м    и на этапом вто    рое  элемент место, также п   р   иче    м  факторов ре   йт    и   н   г п   р   ио    р   итет   ност    и в 

эт    их торгового д    ис   ц   и   п   л    и   нах факторов та    к   же заключение ст   ро    итс   я  элементы от мето   д    и   к    и к заключение тео    рет   ичес    к    и   м  спроса ку   рса   м. На 

пос   ле   д    не   м степени месте  представлено по л   ич    но   й прибыли пот    реб    ност   и удобством в их и    зуче    н   и   и и и   нте   ресу к н    и   м 

производитель о   ка   за   л   ис    ь элементов п   ре   д    мет   ы также ку   л    ьту   ро   ло   г   ичес    ко   го активную б   ло   ка. М   ы та   к же особенности об    на   ру   ж    и   л   и,  элементов 

что по    в    ы   ше   н   ие первой мот    и   ва   ц   и    и связаны сту   де   нто    в в и   зуче    н   и   и д    ис   ц   и   п    л   и   н 

экономическая об    ще   ку   л   ьту   р    но   й предприятия и об    щетео   рет   ичес    ко   й представлено по   д    гото    в   к    и уходящие до   л   ж   но относятся б    ыт   ь связанные с   в   я    за   но с 

товаров ус    и   ле   н   ие    м более п   рофесс   ио    на   л   ь    но   й коммерческая на   п   ра   в    ле   н   ност    и внешней эт   их ку   рсо   в. Пото    му что 

бу   ду   щ    ие конечный уч    ите    л   я  элементы зачастую не зависимости з   нают,  также ка   к этом да   н   на   я  торгового д   ис   ц   и   п    л   и   на в мероприятий бу   ду   ще   м  уходящие 

бу   дет с   в    я    за   на с их п   ра   кт    ичес    ко    й де   яте   л   ь    ност    ью. 

 поставка По    д    гото    в   ка  зависимости п   рофесс    ио   на    л   ь    но-    моб   и    л   ь   но    го мероприятий с   пе    ц   иа   л   иста  установление п   ре   д    по   ла   гает 

обеспечивающие ра   з   в    ит   ие  спроса мот   и   ва   ц    ио   н   но    й торговых сфе    р   ы развивающейся л   ич    ност   и, ее конечный духо    в    н   ых деятельности и 

п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ых пот    реб    носте    й, обес    печ   и   ваю    щ    их торговых пс   ихо    ло   г   ичес    кую обеспечивающие 

гото    в   ност    ь к этапом да   л   ь   не   й    ше   му являясь об    ра   зо   ва   н   ию, к розничной посто    я    н   но   му представлено са   мо   ра   з   в   ит    ию. 

И   ме   н   но это внешней ст   ре   м    и    лс   я относятся по   дче    р   к   нут    ь Л.С.В    ы   готс    ко   й, ко   г   да процесс п   иса   л,  экономическая что 

м    ыс   л   ь распределением ро   ж    даетс   я  связанные не и   з д   ру   го   й места м    ыс   л   и,  зависимости а и   з мот   и   в    и   рую    ще   й процесс сфе    ро   й сопровождаются 

со   з   на   н   и    я, информационное ох   ват    ы   ваю    ще   й развивающейся на   ш    и ст   ре   м    ле   н   и   я и пот   реб   ност   и, степени на    ш    и удобством аффе   кт    ы 

и э   мо   ц   и   и. элементы По    это    му элемент в нача    ле увязать э   кс   пе   р    и   ме   нта   л   ь    но   й продвижении работ   ы м    ы связаны за   да   л    ис   ь конечный 

це   л   ью предоставление уста    но    в   ит    ь воздействие мот   и    ва   ц   и   и п    рофесс   ио    на   л   ь    но   го в   ыбо   ра заключение сту   де   нто    в торговых 

пе   р   во    го деятельности ку   рса,  услуг ка   к поставка г   ла   в   но    го системы ко   м   по    не   нта обеспечивающие учеб    но-    по   з   на   вате    л   ь    но   й элемент 

де   яте   л   ь   ност    и. 

 В работе б    ы   л   и ис   по   л   ь    зо   ва    н   ы воздействие ра   з   л   ич    н   ые  мероприятий мето   д    и   к    и: представлено и   зуче    н   ие  только ж   и   з   н   и 

сопровождаются сту   де   нто    в также до посту   п   ле   н   и    я в особенности и   нст    итут поставка и в сту   де   нчес    к    ие особенности го   д    ы; удобством 

и   н   д    и   в    и   дуа    л   ь   н    ые бесе   д    ы с аб   иту   р   ие    нта   м    и; факторов а   на   л   и   з заключение их п    ис   ь    ме   н    н   ых предоставление работ системы и 

качест    ве   н   на    я процесс об    работ   ка  обеспечивающие о   п    рос   н   ых установление л   исто    в; продвижении и   зуче    н   ие ха    ра   кте    р   ист   и    к; 

са    моо   це   н   ка и закупочной о   це   н   ка  услуг по   ве   де   н   и   я сту   де   нто    в. 
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 В разделение с   в   я    з   и распределение с эт   и   м на представляют пе   р   во    м  первой ку   рсе внешней б    ы   л   и этапом в   ы   я    в   ле   н   ы коммерческая мот    и   в   ы торгового в   ыбо   ра 

сту   де   нта    м    и пе   да   го   г    ичес    ко    й п   рофесс    и   и. услуг А   на   л   и    з только по   луче   н    н   ых конечный мате    р   иа   ло    в сопровождаются 

да   л уходящие с   ле   дую    щ    ие  распределением ре   зу   л   ьтат    ы:  

1.    мот    и   в   ы, связанные с   в   и    дете    л   ьст    вую    щ    ие  элементы о де    йст   в    ите   л   ь    но   й п    рофесс   ио   на   л   ь    но-

   пе   да    го   г   ичес    ко   й на   п    ра   в   ле    н   ност    и -  31,8%;   

2. деятельности    мот    и   в   ы,  этапом ха    ра    кте   р   и    зую    щ    ие заключение част    ич   ную особенности п   рофесс    ио   на   л    ь   но-

   пе   да    го   г   ичес    кую спроса на   п   ра   в    ле   н   ност    ь продвижении – 24,3%; 

3.    мот    и   в   ы, не изыскание со   де   р   жа   щ    ие  услуг п   рофесс    ио   на   л   ь    но-   пе    да   го   г   ичес    ко    й 

предоставление на   п   ра   в    ле   н   ност    и мероприятий – 43,9%. 

К    ро   ме то    го, д   л   я товаров в    ы   де   ле   н   и    я  разделение ве    ду   щ   их обеспечивающие мот    и   во   в установление в   ыбо   ра являясь п   рофесс    и   и широкого м    ы 

ис   по   л    ь   зо   ва    л   и процесс мето   д  продвижении с   ра   в    н   ите   л    ь   но    го а    на    л   и   за. В    ы   яс   н    и   лос   ь, что на    ибо   лее 

прибыли часто    й распределение п   р   ич    и   но   й услуг в    ыбо   ра  внутренней п   рофесс    и   и степени в    ысту   пает также же   ла   н   ие разделение по   луч    ит    ь розничной в   ыс   шее 

об    ра   зо   ва    н   ие. разделении Вто    рое  розничной  место по   луч    и    л мот   и    в розничной «   люб    лю мероприятий дете    й». Т    рет   ье особенности место  услуг в 

массо   во   м внешней о   п   росе  распределение в   ы   па   л на информационное л   ич    ную факторов убе    ж   де   н   ност    ь. На    п   р   и    ме   р, относятся от    вет    ы широкого это   й 

г   ру   п   п    ы б   ы   л   и – «   я с изыскание детст   ва  воздействие мечта    л предприятия стат    ь системе уч    ите    ле   м», этом «хочу управление б   ыт    ь 

обеспечивающие насто    я   щ    и    м степени уч    ите    ле   м» и т.    д. Чет   ве   ртое место процесс за   н   и   мает этом мот    и   в – торговых «   насто    я    л   и относятся 

ро   д    ите    л   и». Да   лее изыскание за    н   я    ло представляют – «   н   ра   в    итс   я закупочной п   ре   д    мет,  внутренней хочу закупочной е   го внутренней п   ре    по    да   ват    ь», и 

п   ре   д    пос   ле    д    нее место особенности по   луч    и   л производитель – «со   вето    ва    л   и уч    ите    л   я». И, увязать на   ко    не   ц, зависимости 

пос   ле   д    нее элементов место связаны по   луч    и   л, - места «   насто    я    л   и заключение ро   д    ите   л   и» и «   во   з   мо   ж   ност    ь не и    дт   и в 

а    р   м    ию». 

элементы Та    к   и   м  целом об    ра   зо   м, в процесс мот    и   ва   ц   и    и торговых посту   п   ле   н   и   я в сопровождаются ву   з заключение п   реоб    ла   дают связаны мот    и   в   ы связанные – 

«   по    луч    ит    ь отличительным в    ыс   шее предприятия об    ра   зо   ва   н   ие» и «   люб    лю дете    й изыскание хочу мероприятий с н   и   м    и работат    ь». 

воздействие По    это    му целом в ст    ру   кту   ре прибыли л   ич    ност   и,  установление ее де   яте    л   ь    ност    и деятельности мот    и   в   ы распределение и   г   рают ва   ж    ную 

ро   л   ь, услуг су   ж   де   н   и   я  места о мот    и   вах на воздействуют ве   рба   л   ь    но   м  целом у   ро    в   не степени ст   и    му   л   и   руют,  этом п   р   и   н    ят   ие 

предприятия це   ле   й закупочной и п   ро    г   ра   м    му связанные де   йст   в    и   й факторов обес    печ   и    ва   я б   ла   го   п    р   и   ят   н    ые ус    ло   в   и    я заключение д    л   я  внутренней 

в    к   люче    н   и   я заключение сту   де   нто    в увязать в со   в    мест   ную предоставление де   яте    л   ь   ност    ь факторов у   же на уходящие нача    л   ь    но   м  предоставление эта   пе. 

 А   на    л   и    з су   ж   де    н   и   я сту   де   нто   в по конечному да    н   но   й только п   роб    ле   ме поставка да   л системе во   з   мо   ж    ност    ь 

только на   м  розничной у   в    и   дет   ь на деятельности дост   и   же    н   ие,  удобством ка   к    их широкого це   ле   й элемент наст   рое   ны студенты в процессе 

этапом обучения  представляют в вузе, что внешней способствовало  элементов в ходе внешней опытно представляют экспериментальной 

управление работы этом корректировать внутренней сложившуюся  деятельности мотивацию, создавая условия для 
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конечный осуществления  разделение перехода от предприятия мотивов разделении выбора розничной профессии  торгового к мотивам 

процесс овладения  места ими. Логическим продолжением явилось мероприятий изучение  представляют 

привлекательности целом профессии  конечному учителя для студентов. В более связи  воздействие с этим 

системы выяснили,  предприятия что будущие коммерческая педагоги конечный поставили интерес к предмету, а распределение затем  развивающейся 

возможность удобством работать экономическая с детьми, и, деятельности наконец,  процесс чувствую в изыскание себе информационное способности 

необходимые учителю. 

 И так, мы установление выяснили,  коммерческая что во многом более определяет торгового ориентацию 

этапом студентов предоставление на будущее в услуг профессии  увязать и подводит в изыскание необходимости  только такой 

организации учебного первой процесса  установление в вузе, внутренней которая  этом бы позволила зависимости реализовать уходящие 

потенциал распределением каждого развивающейся студента, помочь ему выразить себя. 

 внутренней Анализ  увязать реального представлено состояния  этом по проблеме отличительным показал,  спроса что данный 

конечному вопрос  системе не нашел производитель своей  розничной реализации в системе высшего образования. С 

отличительным одной первой стороны представляют главной элемент задачей поставка остается  представляют подготовка экономическая специалистов,  обеспечивающие 

отвечающих определенным качественным мероприятий характеристикам  разделении знаний, 

прибыли умений разделении и навыков, так как представляют студенты  места показали экономическая свою элемент неуверенность в внутренней своих предприятия 

возможностях, заниженную самооценку в изыскание мотивации  распределением поступления в вуз 

представлено преобладают элементов мотивы на предоставление получения  связаны высшего представляют образования,  представлено что делают 

увязать тщетными  уходящие их попытки стимулирования профессионально становления. 

широкого Вместе  предоставление с тем, разделении современная  предоставление система экономическая народного  места образования развивающейся республики  уходящие 

Таджикистан испытывает потребность в относятся высоких прибыли специалистах, развивающейся способных спроса 

к постоянному воздействуют самосовершенствованию,  уходящие профессиональному 

системе саморазвитию,  внешней в связи, чем воздействие было  распределением определено главное направление предоставление нашей  закупочной 

исследовательской воздействуют работы  представлено – усиление системе влияния  уходящие педагогической продвижении практики экономическая в 

системе высшего педагогического образования. 

изыскание Таким  предприятия образом, элементы изучение  управление педагогической распределение литературы  элементы и анализ 

системы практического  воздействие состояния дел в представлено системе  целом высшего образования по проблеме 

являясь усиления  внутренней влияния системе педагогической  закупочной практики на увязать профессиональное  воздействие 

становление системе будущих сопровождаются учителей позволил автору целом сформировать разделение исходную 

процесс концепцию розничной профессионального первой становления  относятся будущего распределение учителя  факторов русского 

внешней языка  сопровождаются в процессе практики. 
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Профессиональное становление увязать будущего  разделение учителя увязать может спроса быть 

элементов рассмотрено  являясь через деятельности явление  закупочной саморазвития, а педагогическая практика целом как,  разделение 

создание широкого условий разделении для проявления и более развития  внутренней внутреннего производитель потенциала  торгового 

личности специалиста. В внутренней этом  более контексте профессиональное становление 

элементов будущего  конечный учителя мы предприятия рассматриваем  более как постоянную удобством духовно  этапом 

практическую этапом работу элемент человека над собой, познание производитель самого  системе себя и внешней поиск сопровождаются 

возможностей самоосуществления. 

особенности Основными степени условиями элемент роста  активную будущего отличительным учителя  целом могут выступать: 

содержание, заключение образование  поставка и процесс заключение подготовки  системе будущего внутренней учителя  спроса 

обновление на коммерческая основе  деятельности интегративного торговых подхода; поставка профессиональное 

становление как системаобразующий развивающейся компонент продвижении педагогической 

зависимости подготовки системе будущего особенности учителя  разделении в процессе экономическая практики управление в вузе; оценка 

стимулирующих места возможностей  торговых педагогической только практики,  управление основанная на 

товаров понимании этом стихийного распределением характера,  развивающейся факторов и деятельности механизмов места 

профессионального становления будущего конечный учителя  конечному в вузе. 

Обоснование системе этих более особенностей торгового профессионального  розничной становления 

системе будущего  только учителя составили основы широкого опытно-экспериментальной  первой работы. 

Таким информационное образом,  торгового теоретический установление анализ  степени философско-психологической, 

конечный педагогической  системы литературы и производитель анализ  активную практического состояния дел в 

системе 

Ошибка! образования по Ошибка! ус    и   ле   н    и   я на Ошибка! ста    но   в    ле   н   ие 

торговых бу   ду   щ    их распределение уч    ите    ле   й по   з   во   л    и   л на   м изыскание сфо   р   му   л   и   ро    ват    ь поставка исхо    д    ную системы ко   н    це   п   ц   ию заключение 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе    да   го   г   ичес    ко   го воздействие ста    но    в   ле   н   и    я розничной бу   ду   ще   го розничной уч    и- элементы те    л   я в 

целом п   ро    цессе распределение п   ра   кт    и   к   и. 

По с    вое   му со    де   р   жа   н   ию п    рофесс   ио    на   л   ь    но-   пе    да   го   г   ичес    кое 

торгового ста    но    в   ле   н   ие  процесс уч    ите    л   я товаров до   л   ж   на  распределение расс   мат   р   и   ват    ьс    я активную ка   к связанные не   кото    ра    я системы с   исте    ма  розничной с 

о   п   ре   де   ле   н   н   ы    м меха    н   и    з   мо   м в   за   и   мос   в    я    з   и сопровождаются вхо    д    я   щ    их разделении в нее э   ле   ме   нто    в, 

элемент кото    р   ые  внешней у   по   р   я    доче   н   ы в связанные о   п   ре   де    ле   н   ную воздействуют ст   ру   кту   ру. Та    ко    й распределением по   дхо    д  распределение по   з   во   л   яет 

активную о   п   ре   де   л   ит    ь степени у   ро    ве   н   ь качест    в л   ич   ност    и целом уч    ите    л   я  продвижении и в   ы   де   л   ит    ь производитель с   ре   д    и разделении н   их 
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обеспечивающие ос   но   в    ное  коммерческая я    д    ро на представляют фо   р   м    и   ро    ва   н   ие,  обеспечивающие кото    ро   го Ошибка! б   ыт    ь на    п   ра   в   ле    но 

г   ла   в   ное обеспечивающие в    н   и   ма   н   ие  системы в   ыс   ш    их информационное учеб    н   ых целом за   ве   де   н   и   й рес   пуб    л   и   к    и. 

услуг П   рофесс    ио   на   л   ь    ное  степени ста    но   в    ле   н   ие 

Ошибка! уч    ите    л   я мо   жет б    ыт   ь Ошибка! че   ре   з Ошибка! са   мо   ра   з   в   ит    и   я, а 

закупочной пе    да   го   г   ичес    ка   я  конечному п   ра   кт    и   ка процесс ка   к,  конечный со   з   да   н   ие системы ус    ло   в    и   й заключение д   л   я п   ро   я    в    ле   н   и   я и ра   з   в   ит    и   я 

Ошибка! поте   н   ц   иа   ла Ошибка! сту   де   нта. В это   м Ошибка! п   рофесс    ио   на   л    ь   ное 

воздействуют ста    но    в   ле   н   ие  продвижении бу   ду   ще   го уч    ите    л   я м   ы расс   мат    р   и   вае   м деятельности ка   к места посто    я   н    ную 

конечному духо    в    но-   п    ра   кт    ичес    кую распределение работу заключение че   ло   ве    ка  торгового на   д развивающейся собо   й,  целом по   з   на   н   ие 

Ошибка! себ   я и по   ис    к во    з   мо   ж   носте    й са   моосу   щест   в    ле   н   и   я. Ошибка! п   ро   цесс 

мероприятий в    к   лючает экономическая в себ   я конечному ос    вое    н   ие  розничной це   н   ност    н   ых мероприятий о   р   ие   нта    ц   и   й воздействие п   рофесс    ио    на   л   ь   н    ых и 

с    м    ыс   ло   ж   и    з   не   н   н   ых, н   ра   вст    ве   н   н    ых обеспечивающие п   р   ио    р   итето    в; воздействуют в   ыбо   р 

Ошибка! з   нач   и   м    ых Ошибка! са   мо   реа   л   и   за   ц   и   и и Ошибка! де   яте   л   ь    ност    и 

разделении д    л   я  распределением эффе   кт    и   в   но    го са   мо   ра   з   в    ит   и   я; п   рот    и   во    реч   и    в   ы   й изыскание п   ро    цесс торговых нахо   ж    де   н    и   я 

воздействуют «точе    к» отличительным со   г   ласо   ва    н   и   я удобством и   з   в    не  предприятия и   ду   ще   го и Ошибка! и на это   й ос   но   ве ра   з   в    ит    ие 

удобством всех увязать сфе   р услуг л   ич    ност   и степени сту   де   нта – относятся по   з   на    вате    л   ь    но   й,  особенности во    ле   во   й, целом э   мо   ц   ио    на   л   ь   но    й продвижении и 

д    р. 

Об    но   в    ле   н   ие факторов со   де   р   жа   н   ие  распределением об    ра   зо   ва    н   и    я на ос   но    ве и   нте    г   рат   и   в    но   го 

широкого по   дхо    да; уходящие ста    но   в    ле   н   ие поставка ка   к внешней с   исте    маоб   ра    зую    щ    и   й особенности ко   м    по    не   нт разделение в п   ро   цессе 

системы п   ра   кт    и   к    и; более о   це    н   ка заключение ст   и    му   л   и   рую    щ    их установление во   з   мо   ж    носте    й п   ра   кт    и   к   и ос   но   ва   н   на   я на 

конечному по   н    и   ма   н   и   и закупочной ста    д    и   й   но   го элементы ха    ра   кте    ра  уходящие я    в   и   л    ис    ь конечный ос   но   в    н   ы   м    и элементов ус    ло   в    и   я    м   и Ошибка! 

ста    но    в   ле   н   и    я п   рофесс    ио   на   ла. 

Реа    л   и    за   ц    и   я эт   их элементы ус    ло   в    и   й воздействуют в со    во   ку   п   ност    и особенности со   з   дает факторов б    ла   го   п   р   и    ят   ную 

относятся ос   но   ву связанные д   л   я увязать ста    но    в   ле   н   и    я производитель духо    в   ност    и мероприятий л   ич    ност   и,  связаны ее п   рофесс    ио   на   л   ь    но-

   пе   да   го   г   ичес    ко   й ко   м    пете    нт   ност    и, д   и   на   м    и   з   ма увязать л   ич    ност   и более и ка   к представлено и   нте    г   ра   л   ь   н    ых связаны 

ба    з   ис   н   ых конечному ха    ра   кте    р   ист    и   к более бу   ду   ще   го уч    ите    л   я. 

представлено В    ы   я    в   ле   н    н   ые  спроса и обос   но   ва   н    н   ые особе   н    ност   и п   рофесс    ио   на   л   ь    но   го 

конечному ста    но    в   ле   н   и    я заключение бу   ду   ще   го производитель уч    ите    л   я  связаны соста    в   и   л   и степени ос   но   ву удобством о   п   ыт    но-

   э   кс   пе   р    и   ме    нта   л   ь    но   й работ   ы. 

места Ита    к,  увязать в пе   да   го   г   ичес    ко    й продвижении нау   ке  спроса по   луч    и   л   и ос   ве   ще   н   ие во    п   роса 

установление об    ще   пе   да   го   г   ичес    ко   й этапом по   д   гото    в    к   и производитель бу   ду   щ    их предприятия уч   ите    ле   й к 
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розничной учеб    но-    вос   п    итате    л   ь   но    й отличительным работе в развивающейся ш    ко   ле  удобством фо   р   м    и   ро   ва    н   ие п   рофесс   ио    на   л   ь    но 

з   нач   и    м    ых особенности качест    в внешней л   ич    ност    и распределением уч    ите    л   я,  удобством ос   но   ва    м Ошибка! масте   рст    ва, Ошибка! 

за   я    в   к    и на места ра   з   работ   ку зависимости науч    но-    пе   да   го   г   ичес    к   их ос   но   в с   исте    м    ы продвижении вос    п   ита   н    и   я  системы 

бу   ду   щ    их элементов уч    ите    ле   й элемент и т.   д. 

Ме    ж   ду процесс те   м,  связанные отсутст    вует торгового исс   ле   до   ва    н   и    я, связанные г   де достаточ    но обос   но   ва    н   но 

зависимости рас   к   р   ы    ва   л   ис   ь предприятия б   ы та    к   ие представляют а   ктуа    л   ь   н    ые  разделении во   п    рос   ы, системе ка   к распределением об ис    по   л   ь    зо   ва    н   и   и 

закупочной пе   да   го   г   ичес    ко   й заключение п   ра    кт    и   к   и системы сту   де   нто    в обеспечивающие с учето    м с   пе   ц   иф    и    к   и их бу   ду   ще   й 

заключение с    пе   ц   иа   л   ь    ност    и,  представлено а та    к   же производитель п   р   и деятельности ка   к   их деятельности ус    ло   в    и   ях прибыли пе   да   го   г    ичес    ка   я только п   ра   кт    и   ка  поставка бу   дет 

в деятельности на   ибо   л   ь    ше   й продвижении сте    пе   н   и с   пособст   во    ват    ь у   луч    ше   н    ию факторов качест    ва  системы 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й поставка по   д    гото    в   к    и сопровождаются к пе   да   го   г    ичес    ко   й распределение де   яте   л   ь   ност    и,  закупочной ко   г   да первой са    м  услуг 

бу   ду   щ    и   й уч    ите   л    ь осо   з   нает только во    з   мо   ж   ност    ь широкого и необхо   д    и   мост    ь 

разделение п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го целом ра   з   в   ит    и   я. 

 

1.2.  А   на    л   и    з сопровождаются состо    я   н    и    я этом со   в   ре   ме   н    но   й коммерческая о   р    га   н    и   за    ц    и   и заключение пе   да   го   г   ичес    ко   й 

предприятия п    ра   кт    и    к    и удобством в ус    ло   в   и    ях ву    зо   в рес    пуб   л    и    к   и 

 

В ус    ло   в   и    ях прибыли у   к   ре    п   ле   н   и   я  являясь су   ве   ре   н    итета системы Рес    пуб    л   и    к   и закупочной Та   д    ж   и    к   иста    н 

коммерческая во    з   растает этапом пот   реб    ност    ь в экономическая в    ысо   ко   к    ва    л   иф    и   ц    и   ро   ва    н   н   ых уходящие на   ц   ио   на   л   ь    н   ых 

пе   да   го   г   ичес    к   их ка    д    рах, спроса с   пособ    н   ых поставка т    во    рчес    к   и разделении осу   щест   в    л   ят   ь распределение обуче    н   ие 

конечный вос    п   ита   н    ие  зависимости по   д    растаю    ще   го по   ко   ле   н   и    я. От развивающейся это    го относятся во м    но    го   м торгового бу   дет процесс за   в   исет    ь 

п   ро    г   ресс нау   к   и, внешней тех   н   и   к   и удобством и ку   л   ьту   р   ы этапом рес   пуб    л   и   к    и, процесс и   нте   нс   и    в   ное 

мероприятий э   ко    но   м    ичес    кое,  поставка со   ц   иа   л   ь    но-    по   л   ит    ичес    кое представляют ра   з   в    ит   ие  торговых госу   да   рст   ва, е    го 

мо   гу   щест   во и рас   ц    вет. 

увязать По    это    му мероприятий со   в   ре   ме   н   н    ы   м    и торговых т   ребо   ва    н   и   я    м    и производитель к по   д    гото    в   ке экономическая уч    ите    ле   й этом 

в    ыс   ш    их  внутренней учеб    н   ых элементов за    ве   де   н   и   й с элемент пе   да   го   г   ичес    ко   й деятельности на   п   ра   в    ле   н   ност    ью, я   в    л   яетс    я 

ра   з   в    ит   ие у управление н   их товаров пе   да   го   г    ичес    ко    го продвижении масте    рст    ва,  предоставление по   в   ы    ше   н    ие их 

только п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го спроса у   ро   в    н   я. 

П   рофесс    ио   на   л   ь    на   я развивающейся по   д    гото    в   ка  этом сту   де   нто    в к уч    ите   л   ьс    ко   му т    ру   ду 

отличительным п   ре   д    по   ла   гает: коммерческая с о   д    но   й степени сто    ро   н   ы предприятия – фо   р    м   и    ро   ва   н    ие у представляют сту   де   нта  относятся 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе    да   го   г   ичес    ко   й места на   п   ра   в    ле   н   ност    и только в с   исте    ме деятельности учеб    н   ых системе и 
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в    не учеб    н   ых за   н   ят    и   й в услуг ву   зе, элементы с д   ру   го   й – увязать в    ы   работ   ку отличительным у н    их торгового гото    в   ност    и продвижении к 

де   яте   л   ь   ност    и конечному уч    ите    л   я  степени в ш    ко    лах, зависимости особе   н   но конечному се   л    ьс   к   их. А    на   л   и   з р   я    да 

пе   да   го   г   ичес    к   их продвижении исс    ле   до   ва   н   и    я распределением (А.М.Ще    рба   ко   в и д    р.) процесс по   ка    з   ы   вает,  особенности что 

у   ка   за   н    н   ые коммерческая ас   пе   кт    ы представлено п   рофесс    ио   на   л   ь    но   й разделении по   д    гото    в   к    и более бу   ду   щ    их уч    ите    ле   й в 

ву   зе внутренней я    в   л   яютс    я  степени в то   же воздействие в    ре   м   я  первой и ее соста   в    н   ы   м    и ко   м    по   не   нта    м    и. 

являясь С    ле   до   вате    л   ь   но,  мероприятий п   рофесс    ио   на    л   ь   но внешней по   д    гото    в   ит    ь конечный сту   де   нто    в к воздействуют пе    да   го   г   ичес    ко   й представлено 

де   яте   л   ь   ност    и не   и   з   ме   н   но о   з   начает уходящие фо   р   м    и   ро    ва   н   ие  прибыли и ра   з   в   ит    ие у конечному н   их коммерческая 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й широкого пе   да   го   г   ичес    ко   й продвижении на   п   ра   в   ле   н    ност   и заключение (ППН) этапом гото   в    ност   и 

работат    ь в ш    ко   лах, первой осу   щест   в    л   ят   ь разделение учеб    но-    вос    п   итате    л   ь    н   ы   й п   ро    цесс. 

В этапом пе   да   го   г   ичес    к   их этом исс   ле    до   ва   н   и   ях информационное даютс    я внутренней ра   з   л   ич    н   ые розничной о   п   ре   де   ле   н   и   я  особенности 

у   пот    реб    л   яе   м   ых распределением на   м    и торговых по   н   ят    и   й и наб    лю   даютс    я ра   з   л   ич   н    ые только по   дхо    д    ы представлено к 

рас   к   р   ыт    ию их коммерческая су   щ    ност    и внешней и фу   н   к    ц   ио   на   л   ь    н   ых п   р   и   з    на   ко   в. услуг Та    к мероприятий Ю.Д. 

Ше    мох   и   н степени о   п   ре   де   л   яет прибыли п    рофесс   ио    на   л   ь    ную пе    да   го   г   ичес    кую на    п   ра    в   ле   н   ност    ь 

распределением ка   к развивающейся по   н    ят   ие, элементы в    к   лючаю    щее  разделении в себ    я обеспечивающие усто    йч   и   в    ы   й распределение и   нте   рес предприятия л   ич    ност   и услуг к 

пе   да   го   г   ичес    ко   й установление де    яте   л   ь   ност    и степени в е   д    и   нст    ве с и   де   й   но-    по   л   ит    ичес    ко    й 

убе    ж   де   н   ност    ью, этом ш    и   ро   к    и   м  места об    ъе   мо   м спроса п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ых внешней з   на   н   и   й и закупочной у   ме   н   и   й,  мероприятий 

в    ысо   к   и   м внутренней у   ро   в    не    м  более об   щест   ве   н    но   й а   кт   и    в   ност    и, а та    к   же 

внутренней мо   ра   л   ь    но-    пс   ихо    ло    г   ичес    к   и   м    и воздействуют качест   ва   м    и, разделение необхо    д    и   м    ы   м    и более д   л   я торговых уч    ите    л   ьс    ко   го также 

т   ру   да. А.П.Че    р   н   ых товаров расс   мат   р   и   вает особенности п   рофесс    ио   на   л    ь    но-   пе   да   го   г   ичес    кую 

развивающейся на   п   ра   в    ле   н   ност    ь также (ППН), ка   к качест   во конечному л   ич    ност   и,  услуг кото    рое системы ха    ра   кте    р   и   зуетс    я этапом 

усто    йч   и   в    ы   м разделении и   нте    ресо   м  производитель к п   рофесс    и   и в экономическая е   д    и   нст   ве  системы с об    щест   ве   н   но    й и 

более по   з   на    вате    л   ь    но   й услуг а   кт    и   в    ност    ью, в   ы    ра   жаю   ще   йс   я в ст   ре   м    ле   н   и   и и мероприятий гото    в   ност    и производитель 

от    ветст    ве   н    но системе в    ы   по   л   н   ят    ь предоставление с   вою  конечный пе   да   го   г   ичес    кую целом на    п   ра   в    ле   н   ност    ь относятся ка   к особенности о   д    ну 

и   з ве   ду   щ    их ха    ра   кте    р   ист   и    к деятельности л   ич    ност   и также сту   де   нта мероприятий ка   к этапом бу   ду   ще   го этом уч    ите    л   я,  удобством  

в    нут    ре   н    не коммерческая гото    во   го системе в пе   да   го   г   ичес    ко    й де    яте   л   ь    ност   и. В элементов качест    ве  разделении ос   но    в   н   ых 

по   ка    зате    ле   й расс   мат   р   и   вае   мо    й торговых на   п   ра   в    ле   н   ност    и места о   н в   ы    де   л   яет: 

а) установление    пот    реб    ност   ь этом в об    ще   н    и   и и внешней работе  также с дет   ь    м    и; 

б) с   к   ло   н    ност   ь к системе п   ре   по    да   вате    л   ьс    ко   й более и вос   п   итате    л   ь   но    й де   яте    л   ь    ност    и; 

в)    п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    на   п   ра   в    ле   н   на   я по   з   на   вате    л   ь    на   я а   кт    и    в   ност    ь; 
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г) воздействие от    но   ше   н   ие  активную к пе   рс   пе   кт    и   ве торгового т   ру   да коммерческая в   не заключение сфе    р   ы разделении п   рофесс    ио   на   л   ь    но-

   пе   да    го   г   ичес    ко   й конечному де   яте   л   ь   ност    и места в ш    ко   ле; 

д)    пс   ихо    ло   го-   пе    да   го   г   ичес    к    ие управление исс   ле   до   ва   н   и    я связаны в   ы   де   л   яют п   р   и    з   на   к   и ППН, 

продвижении та   к закупочной В.А.С    ласте    н   и   н   ы   м управление в    ы   де   ле   н широкого та    ко    й представлено п   р   и    з   на   к,  прибыли ка   к конечному в    за   и    мос   в   я    з   ь управление 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе   да   го   г   ичес    ко   й, об    щест   ве    н   но   й и по   з   на    вате    л   ь    но   й 

на   п   ра   в    ле   н   ност    и. 

продвижении Н.В.Ку    з   ь    м    и   на  конечный сч   итает, что ППН установление с   в   я    за   на  уходящие с са   мо   й удобством су   щ    ност    ью элемент 

пе   да   го   г   ичес    ко   й распределение де    яте   л   ь   ност    и предприятия от   но   ше    н   ие к дет   я    м. По широкого м    не   н   ию торговых 

А.И.Ще    рба    ко   ва та    к   и   м п   р   и   з   на    ко   м ППН этапом я    в   л   яетс    я места осо   з   на   н   ност    ь и 

представляют пс   ихо    ло   г   ичес    ка   я  элемент гото   в    ност   ь к торгового пе   да   го   г   ичес    ко   й конечному де   яте    л   ь    ност    и.  Бо   л   га   рс   к   и   й 

услуг уче    н    ы   й отличительным пе    да   го   г, Г.П.Ко   ле   в, у   ка    з   ы   вает на розничной п   р   и    з   на   к экономическая п   ре   в    ра   ще   н   ие розничной сту   де   нта  торгового и   з 

об    ъе   кта в увязать суб    ъе   кт    ы торговых вос    п   итате    л   ь    но   го п   ро   цесса. являясь Т.С.Де   р    гач связаны в   ы   де   л   яет в 

информационное качест    ве  управление ос   но   в    н   ых п    р   и   з   на   ко    в ППН всеоб    ъе   м    лю    щ    и   й торгового усто    йч   и   в    ы   й факторов и   нте   рес к 

факторов п   рофесс    и   и прибыли  уч   ите    л   я, удобством вос    п   итате    л   я  мероприятий на ос   но    ве места пе   да   го   г   ичес    к   их представлено с   к   ло   н    носте    й 

с    пособ    носте    й. 

коммерческая П   роб    ле   ма  мероприятий п   рофесс    ио   на   л   ь    но-    пе    да   го   г   ичес    ко   й на   п   ра   в   ле   н    ност    и 

сту   де   нто    в мероприятий в    к   лючает услуг в себ   я степени р   я    д  увязать во   п   росо    в, системы бе   з продвижении ко   м    п   ле   кс   но    го обеспечивающие ре   ше   н   и   я  распределением 

кото    р   ых и   зучает в достаточ    но   й коммерческая сте    пе   н    и, распределение не   во   з    мо   ж   но. К н   и   м представлено от    нос   ятс    я: связаны 

вос    п   итате    л   ь   на    я воздействие работа  деятельности со сту   де   нта    м    и, уходящие п   ре   по    да   ва    н   ие  отличительным ра   з   л   ич   н    ых мероприятий науч    н   ых только 

д    ис   ц   и   п   л    и   н, особе   н   ност    и пс   ихо    ло   го-    пе   да    го   г   ичес    к    их процесс работ,  воздействие пе    да   го    г   ичес    ка   я 

уходящие п   ра   кт    и   ка,  информационное п   рофо   р    ие   нта   ц   ио    н   на   я торговых работа,  только в   неау   д    ито    р   на   я сопровождаются т   во    рчес    ка    я  внешней и 

исс   ле   до   вате    л   ьс   ка   я работа сту   де   нто    в с широкого пе    да   го   г   ичес    ко   й распределение на   п   ра   в    ле   н   ност    ью и 

д    р. 

процесс Пс    ихо    ло   го-   пе   да   го   г   ичес    к    ие  информационное ос   но   в    ы ППН также л   ич    ност   и поставка рас   к    р   ы   вает в 

более с    во    их связаны исс   ле   до   ва    н   и   ях воздействуют В.Г.А    на   н   ье    в,  торговых Л.И.Ба    жо   в    ич, А.Г.Ко   ва   ле    в, Н.К.Ку    л   ь- 

мероприятий м    и   на,  управление В.С. Ме   р   л   и    н, К.К. зависимости П   лато    но   в,  первой С.А. Руб    и   н   ште   й   н, В.А. разделение С    ласте    н   и    н, производитель 

Б.М.Те    п   ло    в, А.М. представляют Ще    рба   ко    в,  спроса Г.И. Щу   к   и    на и д   р. 

П   роб    ле   ма   м в   ы    я   в    ле   н   и   я и представляют фо   р   м    и   ро    ва    н   и   я  закупочной пе    да   го    г   ичес    ко    й 

управление на   п   ра   в    ле   н   ност    и удобством сту   де   нто    в и связанные уч    ите    ле   й,  процесс необхо    д   и    м    ы   м являясь п   ре   д    пос    ы   л   ка    м  разделении это    го 

элемент п   ро    цесса заключение (   на   л   ич   ие об   щ    их и пе   да   го   г   ичес    к   их представлено с   пособ    носте    й, внутренней с   пе   ц   иа   л    ь   н   ых 
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воздействуют у   ме   н   и   й элементов и на   в    ы   ко    в, заключение мот    и   ва   ц   и    я связаны в   ыбо   ра распределением уч    ите    л   ьс    ко   й только п   рофесс   и    и и д   р.) 

пос   в    я    ще   н    ы работ   ы воздействуют О.А.Аб    ду   л   и   но    й,  более Ю.К.Баба   нс    ко   го, уходящие Ф.Н.Го   нобо   л    и   на, внутренней 

Т.С.Де   р    гач, розничной Г.П.Ко   ле   ва,  процесс А.В.С    к    р   ытче    н   ко, являясь В.А.С    ласте    н    и   на, деятельности 

Г.Л.То   м    и   л   и    но   й, воздействие А.П.Че    р   н    ых,  производитель А.И.Ще    рба   ко    ва и д   р. в част   ност    и 

О.А.Аб    ду   л   и   на системе исс   ле    до   ва   но изыскание ППН сту    де   нто    в в связанные ко   нте    ксте  предприятия их пе    да   го   г   ичес    ко   й 

увязать по   д    гото    в   к    и деятельности в с   исте    ме первой пе    да   го   г   ичес    ко   го разделение об    ра   зо   ва   н    и   я. П   р   и мероприятий это    м  зависимости 

об    ще   пе   да   го   г   ичес    кую по   д    гото    в   ку сту   де   нто   в этапом о   на  этом расс   мат   р   и    вает, коммерческая ка   к изыскание 

с    исте    м    н   ы    й и продвижении це   лост    н   ы   й широкого п   ро   цесс, конечному на   п   ра   в    ле   н   н   ы    й внешней на фо   р   м    и   ро   ва    н   ие у 

бу   ду   щ    их уч    ите    ле   й; степени с   исте    м    ы отличительным об    ще   пе   да   го   г   ичес    к   их также з   на   н   и    й, разделение у   ме   н   и    й и 

увязать на   в    ы   ко   в,  удобством ра   з    в   ит    ие их предприятия и   нте    реса  представляют к пе   да   го   г   и- услуг чес    ко    й предоставление тео   р   и   и и ш   ко    л   ь    но   й 

п   ра   кт    и   к    и, связанные пе   да   го   г   ичес    ко   го относятся м    ы   ш    ле   н   и   я и управление т   во    рчес    ко    го процесс по   дхо    да к 

прибыли пе   да   го   г   ичес    ко   й розничной де   яте   л    ь   ност    и; экономическая фу   н   к    ц   ио   на   л   ь    но-    де   яте   л    ь   ност    ную торговых с   исте    му, 

кото    ра   я обес   печ   и    вает распределением це   лост    ную являясь по   д    гото    в   ку к особенности учеб    но-    вос    п    итате    л   ь   но    й этапом 

работе с связаны уча    щ    и    м   ис    я, сопровождаются к реа   л   и   за   ц   и   и предоставление м    но   го продвижении об   ра   з   н   ых торговых фу   н   к    ц   и   й воздействуют уч   ите    л   я и 

ко   м    п    ле   кс   ную о   р   га   н   и    за   ц   ию установление сту   де   нто    в степени (учеб    но-    по    з   на   вате    л   ь   но    й, 

системе учеб    но-    п   ра   кт    ичес    ко    й степени и са   мосто   яте    л   ь   но обеспечивающие п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й) этапом в п   ро   цессе 

прибыли обуче    н   и    я увязать и вос   п   ита    н   и   я в пе   д    ву   зе. По м    не   н   ию О.А.Аб    ду   л   и   но   й 

увязать п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе    да   го   г   ичес    ка   я  зависимости по   д    гото    в   ка предприятия сту   де   нто    в,  управление фо   р   м    и   ро    ва   н   ие у 

активную н   их предприятия ППН п    ре   дста    в    л   яет отличительным собо   й этапом м    но   госто    ро   н   нюю экономическая с   исте    му,  элемент об    ъе   д   и    н   яю   щую 

от    нос   ите    л   ь   но-са    мосто   яте    л   ь   н    ые, в   за   и   мос   в   я    за   н   н    ые и относятся в    за   и    мообус    ло   в   ле   н    н   ые  развивающейся 

с    исте    м    ы розничной по   д    гото    в   к    и: сопровождаются об   щест    ве   н   но-    по   л    ит   ичес    кую, мероприятий с   пе   ц   иа   л   ь    но-    науч    ную,  степени 

пс   ихо    ло   го-   пе    да   го   г   ичес    кую и об    ще   ку   л   ьту   р   ную. поставка Ка    ж   д    ы   й конечному и   з на   з    ва   н   н   ых 

ко   м    по    не   нто    в об    ще   й торговых с   исте    м    ы также п   рофесс    ио   на   л   ь    но-    пе    да   го   г   ичес    ко    й  

товаров по   д    гото    в   к    и внутренней бу   ду   щ    их изыскание уч    ите    ле   й поставка в   ы   по    л   н   яет внешней с   пе   ц   иф    ичес    к   ие  относятся за   дач   и. 

Ю.К.Баба   нс   к   и    й связанные с   в   я    з   ы   ва    л заключение ре    ше   н   ие п   роб    ле   м    ы фо   р   м    и   ро    ва   н   и   я ППН у 

торговых сту   де   нто    в элемент с о   пт   и   м    и    за   ц   ие   й внутренней со   де   р   жа   н   и   я,  установление фо   р   м и внутренней мето   до   в степени пе   да   го   г   ичес    ко   го 

управление об    ра   зо   ва    н   и   я, услуг бу   ду   щ    их предприятия уч    ите    ле    й торговых в ву   зе. 

В с    вое    м исс   ле   до   ва    н   и   и В.А.С    ласте    н   и   н являясь рас   к   р   ы    вает экономическая с   в    я    з   ь ППН с 

также по   з   на    вате    л   ь    но   й системе и об   щест   ве    н   но   й только на   п   ра   в    ле   н   ност    ью продвижении  у сту   де   нто    в, их 

зависимости пс   ихо    ло   го-   пе    да   го   г   ичес    ко    й особенности и мето   д    ичес    ко   й по   д    гото   в    к   и, а та   к    же 
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разделении с    пе   ц   иа   л   ь    н   ы   м  коммерческая обуче    н   ие   м продвижении (   ц    и   к   л элементов ра   з   л   ич   н    ых первой науч    н   ых воздействие д   ис    ц   и   п   л   и   н по 

с    пе   ц   иа   л   ь    ност    я    м). 

В конечный пе   да   го   г   ичес    к   их торгового исс    ле   до   ва   н   и    ях, воздействие в    ы   по   л   не   н    н   ых только уче    н   ы   м    и – 

пе   да   го   га   м   и Рес    пуб    л   и   к    и элементы Та    д   ж   и    к   иста    н внутренней (А.П.Во    йче    н   ко, увязать С.Да   в    лат   шое   в,  также 

Б.Ка   д    ы   ро   в, управление М.Лутфу   л   лое   в,  информационное Т.З.Му   на   ва    ро   ва, конечный И.О.Об    и   до   в,  этом Б.Г.Рах   и   мо   в, 

Х.Т.Т    и   л   лое   в,  И.Л.Ту   па   й   ло и д   р.) факторов во    п   рос  развивающейся о ППН сту    де   нто    в 

прибыли расс   мат   р   и   ваетс    я  экономическая в с    в   я    з   и с уходящие по   д    гото    в   ко    й прибыли бу   ду   щ   их особенности уч    ите    ле   й связаны к ра   з   л   ич    н   ы   м 

конечный сто    ро   на   м  уходящие вос   п   итате    л   ь    но   й и пе   да   го   г   ичес    ко    й работ   ы: к более н   ра   вст    ве    н   но   му,  деятельности 

пат    р   иот    ичес    ко   му, первой и   нте    р   на   ц   ио    на   л   ь   но    му товаров и   де   й    но-   пе   да   го   г   ичес    ко    му и 

конечный т   ру   до   во   му увязать вос   п   ита    н   ию удобством ш    ко   л    ь   н   и    ко   в,  предприятия п   рофесс    ио    на   л   ь   но    й по   д   гото   в    ле   н   ност    и 

уч    ите    л   я-   рус    иста к степени со   ве   р    ше   нст    во    ва   н   ию услуг  мето   д    ичес    ко    го и связаны пе   да   го   г   ичес    ко   го этом 

масте    рст    ва системе ус    и   ле   н   ие  первой со   ц   иа   л   ь    но   й системе ро   л   и воздействуют и от   ветст   ве    н   ност    и факторов уч    ите    л   я: первой 

ис   по   л    ь   зо   ва    н   ие в п   ра   кт    и   ке вос    п   ита    н   и   я этом п   ро    г   ресс    и   в    н   ых особенности и   де    й заключение на   ро   д    но   й разделении 

пе   да   го   г   и   к   и и представляют к   ласс   и   ко    в-    п   рос   вет    ите    ле   й торгового та    д    ж   и   кс   ко    го связанные на   ро   да  системы и т.    д. Та    к   и   м 

об    ра   зо   м, ка   к уходящие по   ка    з   ы   вает связаны мате   р    иа   л   ы предоставление пе   да   го   г   ичес    к   их более исс   ле   до   ва   н   и   й, в 

спроса о   п   ре   де   ле   н   и   и торгового и рас   к   р   ыт    и   и уходящие по   н    ят   и   я  предоставление «   п   рофесс    ио   на   л   ь    но-    пе    да   го    г   ичес    ка   я 

только на   п   ра   в    ле   н   ност    ь» этом в   ы   де   л   яют р    я   д ос   но   в    н   ых и предприятия су   щест   ве    н   н   ых места п   р   и   з    на   ко   в. 

Та    к   их, установление на   п   р   и    ме   р,  более ка   к ППН элемент расс   мат   р   и   ваетс    я  представляют ка   к развивающейся о   д    на  представляют и   з ве   ду   щ    их 

представлено ха    ра   кте    р   ист    и   к целом л   ич   ност    и сту   де   нта, ста    но   в    я   ще   гос   я целом пе   да   го   га; деятельности усто    йч   и   в    ы   й 

отличительным и   нте    рес  увязать и ст   ре   м    ле   н   ие к связанные пе   да   го   г   ичес    ко   й элементы де   яте    л   ь   ност    и в системе е   д    и   нст   ве  элемент 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й и об   щест   ве    н   но-   по    л   ит    ичес    ко   й убе    ж   де   н    ност   ью; 

только об    ш    и   р   н   ые  разделение и г   лубо    к    ие, а степени г   ла   в   ное  связанные де   йст   ве    н   н   ые зависимости п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ые  связаны з   на   н   и    я и 

экономическая у   ме   н   и   я; коммерческая в   ысо    ка   я более по   з   на    вате    л   ь    на   я  степени и т   во    рчес    ка   я а   кт    и   в    ност   ь бу   ду   щ    их 

информационное уч    ите    ле   й; целом на   л    ич   ие закупочной мо   ра   л   ь    но-    пс   ихо    ло    г   ичес    к   их места качест    в, системе необхо    д    и   м    ых сопровождаются д   л   я 

товаров уч    ите    л   ьс    ко   го связаны т   ру   да и, на   ко   не   ц, их гото    в    ност    ь к разделении реа    л   ь    но   й этапом пе   да   го   г   ичес    ко    й 

предприятия работе  только в ш    ко   ле. 

П   рофесс    ио   на   л   ь    но-    пе   да   го   г   ичес    ка   я внешней на   п   ра   в    ле   н   ност    ь активную сч   итаетс    я поставка о   д    н   и   м  только 

и   з ва   ж   н    ых торговых ко   м    по    не   нто    в торгового пе   да   го   г   ичес    ко    й по   д   гото    в   к    и сту   де   нто    в к 

отличительным уч    ите    л   ьс    ко   й системе работе; прибыли д    ру   г   и   м  товаров ко   м    по   не   нта    м зависимости это    й элемент по   д    гото    в   к    и спроса я    в   л   яетс    я конечному их 

гото    в   ност    ь в пе   да   го   г    ичес    ко    й де   яте   л   ь    ност   и. 
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В пе   да   го   г   ичес    к   их относятся исс   ле    до   ва   н   и    ях управление (О.А.Аб    ду   л   и   но   й, закупочной А.Л.Во    йче   н    ко,  места 

А.И.Кочет    ко    ва, зависимости Т.З.Му    на   ва    ро   во    й, торгового А.П.Че    р   н    ых, представлено Е.Г.Ша    и   н установление и д   р.) по   н    ят   и   я 

мероприятий гото    в   ност    и распределение у   пот    реб   л   яетс    я в ра   з   л   ич    н   ых с    ло   восочета    н   и   ях торгового «   гото    в   ност    ь системы 

сту   де   нто    в к развивающейся п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе   да   го   г   ичес    ко   й также де   яте    л   ь    ност    и» и т.    д. 

В воздействие эт    их этом исс    ле   до   ва   н   и    ях продвижении у   ка   з   ы    ваютс    я  сопровождаются ра    з   л   ич   н   ые по   дхо    д    ы к 

о   п   ре   де   ле   н   ию  и распределением су   щ    ност    и более у   пот    реб    л   яе   мо   го развивающейся да   н   но   го степени по   н   ят   и   я. Та    к  

места А.П.Во    йче    н   ко прибыли расс   мат    р   и   вает уходящие п   рофесс    ио   на   л    ь   ную изыскание гото   в    ност    ь целом ка   к прибыли с   во    йст   во 

и состо    я    н   ие л   ич    ност   и, и мероприятий та   ко    й процесс у   ро    ве   н   ь торговых п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й конечному обуче    н    ност   и 

связаны в    ы   пус    к   н    и   ка  представляют пе   д    ву   за. Ко   г   да о первой не   м  элемент мо   ж   но производитель с   ка   зат    ь обеспечивающие ка   к о с   пе   ц   иа   л   исте 

об    ла   даю   щ    и   м, факторов с   ле   дую    щ    и   м    и сопровождаются качест    ва   м    и:  

    г   лубо    ка   я убе    ж    де   н   ност    ь,  

 относятся    науч    ное  конечному м   и    ро   во    з   з   ре   н   ие,  

    в    ысо   ка   я увязать об    щест   ве   н    на   я  установление а   кт    и   в   ност    ь,  

    п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе   да   го   г   ичес    ка   я и этапом по   з   на    вате    л   ь    на   я  зависимости на   п   ра   в    ле   н   ност    ь, 

    г   лубо    к   ие ра   з   носто    ро   н    н   ие пс   ихо    ло   го-   пе    да   го   г   ичес    к    ие обеспечивающие з   на   н   и    я системы и 

у   ме   н   и   я,  

 об    ш    и   р   н   ые и распределением г   лубо    к   ие  продвижении з   на    н   и   я по с   пе    ц   иа    л   ь   ност    и,  

 места    в    ысо   к   и   й развивающейся у   ро   ве    н    ь представлено сфо   р   м    и   ро   ва    н   ност    и спроса мето   д    ичес    к   их торгового з   на   н   и    й системы и у   ме   н   и   й, 

    г   лубо    кое и де   яте   л   ь    ное з   на   н   ие распределение особе   н   носте    й торгового работ   ы в представлено ус    ло   в    и   ях элементов 

се 
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воздействие не   кото    р   ые  коммерческая пут    и обеспечивающие фо   р   м    и   ро    ва   н   и   я  представляют п   рофесс    ио   на   л   ь    но   й элемент гото    в   ност    и деятельности сту   де   нто    в к 

также т   ру   ду процесс уч    ите    л   я в элементы п   ро    цессе производитель фо   р   м    и    ро   ва    н    и   я п   ре   по   да   ва   н    и   я и и   зуче    н    и   я 

только пе   да   го   г   ичес    к   их зависимости д   ис   ц   и    п   л   и   н отличительным пе   да   го   г   ичес    ко   й спроса п   ра   кт    и   к    и и внутренней д    и   на   м    и   ку связаны ра   з   в    ит   и   я 

деятельности п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й удобством гото   в    ност    и розничной сту   де   нто    в процесс к уч    ите    л   ьс    ко   й работе. 

Е.Г.Ша    и   н о   п    ре   де   л   яет товаров у   ка   за   н    ное  зависимости по   н   ят   ие представляют п   р   и    ме   н    ите   л   ь    но степени к работе 

увязать уч    ите    л   я  услуг в се   л   ьс    к   их ш    ко   лах. По особенности е   го факторов ут    ве   р   ж    де   н   ию, гото    в   ност    ь уче    н   и    ко   в 

зависимости в    ы   пус    к   н    и   ко   в предоставление пе   д    ву   за к спроса п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе   да   го   г   ичес    ко   й элемент де   яте   л    ь   ност    и в 

предприятия се    л   ьс   к    их этом ш    ко   лах – это степени и   нте    г   ра    л   ь   ное  только с   во    йст   во этом л   ич    ност   и процесс с на   п   ра   в    ле   н   ност   ью 

на п   рофесс    ио   на   л   ь    но-    пе   да   го    г   ичес    кую де   яте   л    ь   ност    ь и широкого усто    йч   и   во    й заключение 

с    пе   ц   иа   л   ь    но   й связаны уста    но    в   ко    й поставка на т   ру   д в этом се   л   ьс   ко    й конечный ш    ко   ле. Кото    ра   я элементы в    ы   ра   жаетс    я  обеспечивающие в 

на   л   ич    и   и у в    ы   пус    к    н   и   ка  пе   да   го   г   ичес    ко   й прибыли с   пособ    носте    й, мероприятий су   м    м    ы целом з   на   н   и    й, конечному 

у   ме   н   и   й, обеспечивающие на   в    ы   ко   в,  уходящие убе    ж    де   н   и    й, прибыли це   н   ност    н   ых связанные о   р   ие   нта    ц   и   й и торговых д    ру   г   их элементы н   ра   вст- 

ве   н    н   ых и пс    ихо    ло   г   ичес    к   их удобством качест    в,  связаны п   р   иоб    рете    н   н   ых сопровождаются и   л   и зависимости ра   з   в    ит    ых услуг ра   з   но- уходящие 

сто    ро   н   не   й предприятия вос    п   итате    л   ь   но-об    ра   зо   вате    л   ь    но   й системе и   нст    итутс    ко   й по    д   гото    в    ко   й, 

са    мо   вос   п    ита   н   ие    м, и управление от    вечаю    щ    их удобством т   ребо   ва   н   и   я    м торговых об    щест   ва  относятся и со   в    ре   ме   н    но    й 

этапом се    л   ьс   ко    й относятся ш   ко    л   ы. 

В с    вое    м связаны исс   ле   до   ва   н   и    и системе Е.Г.Ша    и   н широкого ос   ве   щает продвижении не то    л   ь   ко 

мето   до   ло    г   ичес    к   ие гото   в    ност    и широкого сту   де   нто    в поставка к уч   ите    л   ьс   ко    й заключение работе  коммерческая в се   л   ьс    ко   й 

только ш    ко   ле,  развивающейся но и рас   к    р   ы   вает предприятия ра   з   л   ич    н   ые  внешней у   ро   в    н   и это    й гото    в   ност   и, а этом та   к    же  широкого пут    и 

ее воздействуют со   ве   р    ше   нст    во    ва    н   и    я услуг в ус    ло   в   и    ях разделении ву   зо   вс   ко    й управление по   д    гото   в    к   и мероприятий бу   ду   щ    их торгового 

уч    ите    ле   й. 

В ас    пе   кте элементов об    ще   пе   да   го   г   ичес    ко   й представлено по   д   гото    в    к   и сту   де   нто    в к 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й уходящие де   яте   л   ь   ност    и увязать уч   ите    л   я относятся расс   мат   р   и   вает торговых О.А.Аб    ду   л   и   на 

этапом по   н    ят   ие  предприятия «   п   рофесс    ио   на   л   ь    но-    пе   да   го   г   ичес    ка   я гото   в    ност   ь». 

прибыли Т.З.Му   на   ва    ро   ва  изыскание по   дхо    д   ит к рас   к   р   ыт    ию да   н   но   го распределение по   н    ят   и   я  зависимости в ко   нте   ксте 

особенности в    за   и    мос   в   я    з   и розничной тео   рет    ичес    ко   й и связаны п   ра   кт    ичес    ко    й спроса по   д    гото    в   к    и элементов сту   де   нто    в этапом в 

пе   д    ву   зе. В с    в   я    з   и с степени эт    и   м  представлено о   на в   ы    де   л   яет т   р   и установление г   ру   п   п    ы связаны сту   де   нто    в по целом у   ро   в    ню закупочной 

сфо   р   м    и   ро   ва    н   ност    и торгового п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе    да   го   г   ичес    ко   й удобством по   д    гото    в   ле   н   ност    и: 

факторов в    ысо   к   и   й,  производитель с   ре   д    н   и   й и распределение н   и   з   к    и   й,  этом по   д    роб    но ха    ра   кте   р    и   зует эт    и отличительным у   ро   в    н   и элементы в с   вое    й 

воздействуют д    иссе   рта   ц   ио    н   но   й места работе. Та    к, но ее предприятия о   п   ре   де   ле   н   ию,  конечному к в   ысо    ко   му увязать у   ро   в    ню заключение 
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от    нос   итс    я сту   де   нт   ы, у кото    р   ых закупочной п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе    да   го   г   ичес    ка   я  изыскание 

по   д    гото    в   ле   н    ност   ь предприятия ра   з   в    ита  торгового до у   ро    в   н    я, торговых у   ка   з   ы    ваю    ще   го распределением на л   ич   н    ые 

этапом качест    ве   н   н    ые  обеспечивающие особе   н    ност   и  увязать ка   к представляют де   яте   л   я (   п   ро    ду   кт    и   в    но реа   л   и   зо   ват    ь 

относятся и   мею    щ   ие  продвижении да   н    н   ые и целом з   на   н   и    я, распределение у   ме   н    и   я и заключение на    в    ы   к   и,  уходящие а   кт    и   в    ност   ь, широкого по   ло    ж   ите    л   ь   ное  поставка 

от    но   ше   н   ие к п   рофесс    и   и, т   ребо   вате    л   ь    ност    ь к разделении себе, также осо   з   на   н   ие 

внешней от    ветст    ве   н    ност   и,  распределением с   пособ    ност   и к широкого са    мосто   яте    л   ь   но    й разделение о   р   га    н   и   зато    рс   ко   й 

уходящие де   яте   л   ь   ност    и продвижении и д   р.). У сту   де   нто    в со целом с   ре    д    н   и   м  розничной у   ро   в    не   м п   рофесс    ио   на   л   ь    но-

   пе   да   го   г   ичес    ка   я по   д   гото    в    ле   н   ност   ь внешней в    ы   ра    же   на  внутренней о   п   ре   де   ле   н   но. Достаточ   но 

коммерческая сфо   р   м    и   ро   ва    н   ы представляют у   ме   н   и    я и широкого на   в    ы   к   и управление д   л   я установление реа   л   и   за   ц   и    и распределение и   мею   щ    ихс    я з   на   н   и   й. Чет   ко 

п   ла   н   и    руют более п   ра   кт    ичес    кую зависимости де   яте    л   ь   ност    ь и уходящие у   меют первой а   на   л   и   з   и   ро    ват    ь ее 

ре   зу   л   ьтат    ы. информационное От    но   ше   н   ие  развивающейся к п   рофесс    и   и более по   ло    ж   ите    л   ь   ное,  производитель но особо   й 

изыскание а    кт    и   в   ност    и зависимости не п   ро   я    в   л   яют. И   н   и   ц    иат   и    ва п   ро    я   в    л   яетс    я, ко   г   да зависимости де   яте   л   ь   ност    ь торговых и   м 

и   нте    рес   на и установление соот    ветст    вует мероприятий их с    к   ло    н   ност    я   м. И, на   ко   не   ц, у поставка сту   де   нто    в внешней с 

н   и   з   к    и   м также у   ро   в    не   м  воздействуют от   мечает то, что у н    их деятельности п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе    да   го   г   ичес    ка   я  системе 

гото    в   ност    ь места сфо   р   м    и   ро   ва    на  целом с   лабо. О   н   и широкого зат   ру   д   н    яютс   я  отличительным в реа   л   и   за   ц   и    и 

также п   р   иоб    рете    н   н   ых представлено з   на    н    и   й. Отсутст    вует мероприятий у   ме   н   ие  торгового а   на   л   и   з   и    ро   ват   ь г   ла   в    н   ые 

мо   ме   нт    ы мероприятий п   р   и экономическая ре   ше   н   и   и распределение п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ых воздействие за   дач. В луч    ше   м товаров с   лучае  связанные г   ла   в   н    ые 

установление мо   ме   нт    ы удобством по   дх   ват    ы   ваютс    я, но не разделение рас    к   р   ы    ваютс    я  коммерческая пут    и их ре    ше   н    и   я, 

отсутст    вует разделении а   кт    и   в   ност    ь связанные в реа   л   и   за   ц   и    и распределение п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ых продвижении за   дач. К 

п   рофесс    и   и предоставление да   н   н   ые  торговых сту   де   нт    ы первой от    нос   ятс    я  зависимости от   р    и   цате    л   ь    но, не п   роч   ь ее 

пе   ре   ме   н   ит    ь. 

Та    к   и   м торговых об    ра   зо   м,  услуг су   д    я по также мате    р   иа   ла    м  изыскание пе   да   го   г    ичес    к    их товаров исс   ле   до   ва   н   и    й, услуг 

п   рофесс    ио   на   л    ь   на   я торгового по   д    гото    в   ка  мероприятий бу   ду   щ    их особенности уч    ите    ле   й изыскание в ву   зе в   к   лючает в себ    я 

конечному д    ва  распределением в   за    и   мос   в    я   за   н    н   ых и сопровождаются в    за   и    мообус    ла   в   л   и   ваю    щ    их удобством ко   м    по    не   нта: 

мероприятий п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе    да   го   г   ичес    кую отличительным на   п    ра   в   ле   н   ност    ь и конечный гото    в   ност    ь обеспечивающие сту   де   нта к 

работе уч    ите    л   я. 

Пе    да   го   г   ичес    ка    я связанные ха    ра   кте    р   ист    и   ка  внутренней на   з   ва   н   н    ых внутренней по   н    ят   и   й,  места в о   п    ре   де   ле   н   но    й 

представляют сте    пе   н    и розничной зат   ра   г   и   ваю    ща   я их распределение пс   ихо    ло   г   ичес    кую разделение  и   нте    р   п   рета    ц   ию, розничной е    ще  разделении 

не   достаточ    но по    л   но рас   к    р   ы   вает воздействуют су   щ    ност    н   ые,  услуг с   пе   ц   иф    ичес    к    ие и 

разделении фу   н   к    ц   ио   на   л   ь    н   ые  изыскание особе   н   ност    и этапом у   ка   за   н    н   ых розничной ко   м    по   не   нто    в сопровождаются п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й прибыли 
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по   д    гото    в   к    и сту   де   нто    в пе   д   ву   за к внешней уч    ите    л   ьс    ко   му воздействуют т   ру   ду. Необхо    д    и   мо 

конечному в    ы   яс   не    н   ие  торгового и ос    ве    ще   н    ие первой пс   ихо    ло   г   ичес    ко    го процесс ас   пе    кта ППН и 

отличительным п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й степени гото   в    ност    и. 

В пс    ихо    ло    г   ичес    ко   й связаны л   ите    рату   ре  элементы по    н   ят   ие «   на   п    ра   в   ле   н   ност    ь л    ич   ност    и» 

распределением о   п   ре   де   л   яетс    я  торгового ка   к первой со   во    ку   п   ност    ь мероприятий усто    йч   и   в    ых мероприятий мот    и   во   в,  зависимости о   р   ие   нт   и    рую    щ    их 

информационное де   яте   л   ь   ност    ь отличительным л   ич    ност   и и от    нос    ите   л   ь    но не   за   в    ис   и   м    ых от воздействуют на   л   ич    н   ых разделении 

с    итуа    ц   и   й. На    п    ра   в   ле   н   ност    ь представлено л   ич    ност   и закупочной ха    ра   кте    р   и   зуетс    я ее системы и   нте    реса   м    и, коммерческая 

с    к   ло   н    ност   я    м    и, мероприятий убе    ж   де   н   и   я    м    и,  конечному и   деа   ла    м   и, в информационное кото    р   ых развивающейся в   ы   ра   жаетс    я 

м    и   ро   во    з   з   ре   н   ие че    ло    ве   ка. 

В р   я    де сопровождаются пс   ихо    ло   г   ичес    к   их воздействие исс   ле   до   ва   н   и    й розничной (А.А.Ба    да   ле   в,  воздействие 

Ф.Н.Го   нобо   л    и   н, закупочной А.П.Чу   р    к   и   на,  установление Н.З.Ку   л   ь    м    и   на, места Т.С.М    иха    л   ьч    и   к,  закупочной 

А.И.Ще    рба    ко   в и д   р.) внутренней п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе   да   го   г   ичес    ка   я  уходящие на   п   ра   в    ле   н   ност    ь 

расс   мат   р   и   ваетс    я ка   к торгового о   д    но розничной и   з ве    ду   щ    их элементы качест    в только л   ич   ност   и пе   да   го   га. 

элементы А.А.Бо    да   ле   в связанные рас   к   р   ы   вает ППН в элементы ко   нте    ксте  услуг пе   рс   пе   кт    и   в   но   й и 

ко   м    му   н    и   кат    и   в   но    й де   яте   л   ь    ност   и коммерческая уч    ите    л   я,  уходящие Ф.И.Го   нобо   л    и   н в связанные п   ла    не  представляют 

об    ще   пс   ихо    ло    г   ичес    ко   й этом по   д    гото    в   к    и также пе   да   го   го   в. 

Ре   ше   н   ие разделение во    п   роса  закупочной фо   р   м    и   ро    ва   н   и   я ППН у внешней сту    де   нто    в экономическая А.П.Чу   р    к   и   на 

с    в   я    з   ы   вает с ра   з   в   ит    ие    м у производитель н   их более с   к    ло   н   носте    й и разделение с   пособ    носте    й зависимости к пе   да   го   г   ичес    ко   й 

отличительным де   яте   л   ь   ност    и услуг по ее м    не   н   ию внешней масте    ро   м  распределением – пе   да   го   го   м мо   жет стат   ь представлено тот,  развивающейся кто 

и   меет системе п   р   и    з   ва   н   ие,  разделение по   д этом кото    р   ы   м  воздействуют о   на воздействие по   н    и   мает поставка ст   ре   м    ле   н   ие распределением че   ло   ве    ка  развивающейся 

за   н   и   мат    ьс    я и   ме   н   но пе   да   го   г    ичес    ко   й розничной де   яте   л   ь   ност    ью,  степени во   з   н   и    к   шее информационное по   д  внешней 

в    л   и   я    н   ие   м мероприятий ус    ло   в    и   й прибыли е   го ж   и    з   н   и. более О   но поставка мо   жет во    з   н    и   кат   ь и по    я    в   л    ят   ьс   я экономическая у   же  конечный в 

ш    ко   л    ь   н   ые воздействуют го   д    ы,  целом в в   и    де связанные с   по   ко    й   но   го являясь и   нте    реса к управление т   ру   ду поставка уч    ите   л   я. Но по 

насто    я   ще   му товаров та   кое  внешней ст   ре   м    ле   н   ие по   я   в    л   яетс    я в п   ро   цессе поставка са   мо   й системы п   рофесс    ие   й, в 

особенности сте    нах заключение пе   да   го   г   ичес    ко    го и   нст    итута. товаров То    лч   ко    м  прибыли д   л   я конечному п   робу   ж    де   н   и    я развивающейся это   го 

и   нте    реса у сту    де   нто    в конечный я    в   л   яетс    я, также по ут    ве    р   ж   де   н   ию, факторов А.П.Чу   р    к   и   но    й, развивающейся мо   жет 

поставка я    в   ит    ьс    я спроса  в   дох   но    ве   н   н   ы    й  закупочной т   ру   д активную их п   рофессо   ро   в и связанные п   ре   по    да   вате    ле   й,  предоставление бо   лее 

г   лубо    кое о   з   на   ко    м    ле   н   ие с только тео    р   ие   й представляют и п   ра   кт    и   ко    й увязать пе    да   го   г   ичес    ко   й деятельности 

де   яте   л   ь   ност    и, деятельности л   ич    н   ые  этапом ус    пех   и в экономическая учеб    но-    вос   п    итате    л   ь   но    й управление работе во производитель в    ре    м   я  разделении 

пе   да   го   г   ичес    ко   й п   ра    кт   и    к   и и т.    д. 
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Т.С.М    иха    л   ьч    и   к экономическая сч   итает,  связаны что д   л   я только пе   да   го   г   ичес    ко   й системы п   рофесс   и    и представлено оче    н    ь внешней 

ва   же    н этом к   ру   г  элемент л   ич    ност    н   ых качест    в, кото    р   ые конечный до   л   ж   н   ы продвижении б   ыт    ь у этапом уч    ите    л   я  торгового в 

п   ро    цессе установление пе   да   го   г   ичес    ко   го торговых т   ру   да и в то же коммерческая в    ре   м   я,  поставка обус    ла   в    л   и   вает процесс е   го представляют ус    пех. 

К ч   ис   лу та    к   их че    рт, широкого обес    печ   и   ваю    щ    их представляют ус    пех   и в торгового работе  розничной уч    ите    л   я, представляют о   н продвижении от   нос    ит 

сопровождаются пе   да   го   г   ичес    кую обеспечивающие на   п   ра   в    ле   н   ност    ь, п   ро    я    в   л   яю    щуюс    я в люб    в   и и обеспечивающие п   ре   да   н   ност    и места 

в    ыб   ра   н    но   й п   рофесс   и    и. По разделении м    ыс   л   и отличительным Т.С.М   иха    л   ьч    и   ка  в конечный на   п   ра   в    ле   н   ност    и широкого 

л   ич    ност   и этапом пе   да   го   га  степени ве   ду   щее, связанные о   п   ре   де   л   яю   щее  системы место за   н   и    мает 

п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ые этапом мот    и   в   ы,  конечный кото   р    ые зависимости и   меют первой с   ло    ж   ную ст   ру   кту   ру. В нее спроса о   на  конечному 

в    к   лючает удобством мот    и   в   ы изыскание в   ыбо   ра пе   да   го   г    ичес    к   ие п   рофесс    и   и: представляют мот    и   в   ы,  этапом 

п   ро    я   в    л   яю   щ    иес   я в связаны п   ро    цессе более т   ру   да экономическая уч    ите    л   я; торговых мот   и   в    ы разделение со   ве   р    ше   нст    во    ва   н   и    я развивающейся 

пе   да   го   г   ичес    ко   й де   яте    л   ь    ност    и. К элемент пе   р   в    ы   м  внутренней у   ка   за   н   н   ы    м мот   и   ва    м о   н удобством от    нос    ит первой 

и   нте    рес к конечному работе  отличительным с дет   ь    м    и, являясь по   д    ра   жа   н   ие,  зависимости с   пособ    ност    и к увязать о   р   га    н   и    зато   рс   ко    й торгового 

де   яте   л   ь   ност    и, п   ро    ве    ре   н   н   ые в работе с прибыли дет   ь    м    и элемент и д    р., ко вто    р   ы   м конечному мот    и   ва    м,  воздействуют 

кото    р   ые удобством оче   н    ь закупочной часто информационное мо   гут связанные со   в   па   дат   ь с предоставление пе   р   в    ы   м    и,  места Т.С.М   иха    л   ьч    и   к 

п   р   ич    ис   л   яет и   нте   рес к относятся дет   я    м, связанные и   л   и торговых любо    в   ь разделении к н   и   м; удобством об    щест   ве   н    ную места ва   ж   ност    ь 

внешней т   ру   да степени уч    ите    л   я; также на   л   ич    ие  мероприятий пе   да   го   г   ичес    к   их  с    пособ    носте    й. Т   рет   ь    и мот   и    в   ы поставка о   н торговых 

с    в   я    з   ы   вает с управление ус    ло   ж    не   н   ие   м  только учеб    н    ы   м этапом п   ро    г   ра    м   м  экономическая в ш    ко    лах, экономическая ст   ре   м    ле   н    ие  мероприятий 

пе   да   го   го   в по   в    ыс   ит    ь у   ро   ве    н   ь прибыли с   во    их также з   на    н   и   й и конечный у   ме    н   и   й,  являясь со   ве    р   ше   нст   во    ват    ь 

распределением с    вое  элемент п   рофесс    ио   на   л   ь    ное масте    рст   во.  

На управление ва   ж    ност   ь целом фо   р   м    и   ро    ва   н   и    я у элементов сту   де   нто    в относятся п   рофесс   ио   на   л    ь   но    й 

на   п   ра   в    ле   н   ност    и особое коммерческая в    н   и   ма   н   ие  производитель об    ра   щает А.И.Ще    рба   ко   в. По уходящие е    го поставка 

м    не   н   ию, представляют усто    йч   и   ва    я  места п   рофесс    ио   на   л   ь    на    я информационное на   п   ра   в    ле   н   ност    ь предоставление ва   ж   не   й   ш    и   й 

фа    кто    р по   з   на   вате    л   ь    но   й особенности а   кт    и   в   ност    и места и са    мосто    яте   л   ь    ност   и распределением сту   де   нто    в элементы в их 

учеб    но   й обеспечивающие де   яте   л   ь   ност    и,  поставка по   д   гото    в    к   и прибыли себ   я  распределение к т   ру   ду уч    ите    л   я. Это с представляют о   д    но   й степени 

сто    ро   н   ы,  с д   ру   го   й де   яте   л   ь    ност    ь заключение уч    ите    л   я  развивающейся оче   н   ь зависимости с   ло   ж   н    ы   й факторов и м   но    го   г   ра   н   н   ы   й 

по мероприятий с   вое   му элементов пс   ихо    ло   г    ичес    ко   му изыскание со   де   р   жа   н   ию также т   ру   д, т   ребую    щ    и   й от л   ич    ност    и 

внешней в    ысо   ко   й первой и   де   й   ност    и, внешней г   лубо    к   их уходящие и ра   з   носто    ро   н    н   их торгового з   на   н   и    й, элемент в    ысо   ко   й относятся об    ще   й товаров 

ку   л    ьту   р   ы, развивающейся усто    йч   и   в    ых мероприятий и   нте   ресо   в в об    ласт   и п   ре   по   да   ва   н   и    я представляют нау   к    и, являясь чет    ко 

поставка в    ы   ра   же   н   но    й розничной п   рофесс    ио   на    л   ь   но распределением пе   да   го   г   ичес    ко   й системы на   п   ра   в    ле   н   ност    и, сопровождаются люб    в    и спроса к 

дет   я    м, з   на    н   и    я за   ко   но    в также детст   ва,  производитель тео   р   и   и и прибыли п   ра   кт    и   к    и широкого обуче    н   и   я и вос   п   ита    н   и   и. 
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связанные Та    к   и   м  более об   ра   зо   м, в разделении пс    ихо    ло   г   ичес    к   их заключение исс   ле   до   ва    н   и   я, торговых во-    пе   р   в    ых,  производитель 

расс   мат   р   и   ваютс    я ра   з    л   ич   н   ые сто    ро   н   ы ППН и с конечный ра    з   н   ых поставка пс   ихо    ло   г   ичес    к   их 

конечному по   з   и    ц   и   и экономическая а   вто    ро   в. Во-    вто    р   ых, в коммерческая н   их только рас   к    р   ы   ваютс    я конечный о   п   ре   де   ле   н   н   ые  факторов 

п   ре   д    пос   ы   л   к    и относятся фо   р   м    и   ро    ва   н   и   я  производитель и ра   з   в   ит    и   я ППН, в част    ност    и, разделении суб    ъе   кт    и   в   н    ые, сопровождаются 

и об   ъе   кт    и    в   н   ые, сопровождаются в    нут    ре   н    н   ие  распределением и в   не   ш    н   ие. Суб    ъе   кт    и   в    н   ы   м    и факторов п   ре   д    пос   ы   л   ка    м    и информационное 

сч   итают заключение не   кото    р   ые  прибыли мо   ра    л   ь   но-    пс   ихо    ло   г   ичес    к   ие, ф   и   з   ио    ло   г   ичес    к    ие 

особе   н   ност    и относятся тех,  связанные кто пос   в    я    щает элемент себ   я  процесс пе   да   го   г    ичес    ко    й де   яте   л   ь    ност   и. 

конечный На    ибо   лее  связаны су   щест   ве   н   н    ы   м    и места качест    ва   м    и также ППН п    р   и   з    наютс    я: обеспечивающие на   л   ич    ие  закупочной 

не   кото    р   ых об    щ    их и с   пе   ц    иа   л   ь   н    ых торговых (   пе    да   го   г   ичес    к    их) внешней с   пособ    носте    й: первой в    ла   де   н   ие  системе 

р   я    до   м информационное с   пе   ц   иа   л   ь    н   ых уходящие у   ме   н   и   й и развивающейся на   в    ы   ко   в: изыскание на   л    ич   ие а   кт    и   в    но-

   п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го и   нте    реса;  внешней со   з   нате    л   ь   н   ы    й разделении в   ыбо   р услуг пе    да   го   г   ичес    ко   й системы 

п   рофесс    и   и; поставка осу   щест   в    ле   н   ие  товаров пот    реб   ност    и в относятся пе   да   го   г   ичес    ко   й коммерческая работе. 

Все эт    и заключение качест    ва  внутренней и с   во    йст   ва мо    гут в то    й установление и   л   и факторов и   но   й внешней сте    пе   н    и представляют б   ыт    ь 

широкого ре   зу   л   ьтато    м  зависимости во   з   де    йст   в    и   я услуг о   п   ре   де   ле   н   н   ых коммерческая со   ц   иа   л    ь   но-    пе    да   го   г   ичес    к    их 

ус    ло   в    и   й, в кото    р   ых распределением нахо    д    ятс    я  торговых сту   де   нт    ы, зависимости п   ло   до   м  системы п   ро   ду   ма    н   но   й и спроса д    л   я  разделение 

ра   з   в    ит   и    я ППН производитель необхо    д    и   м    ы воздействие  и об   ъе   кт    и   в   н    ые зависимости (   в    н   и   ма   н   ие) отличительным п   ре   д    пос   ы   л   к    и. 

В-т    рет   ь    их, п   роб    ле   му фо    р   м    и   ро   ва    н   и   я ППН у заключение сту    де   нто    в элемент исс   ле   до   вате    л   и 

процесс п   ытаютс    я  управление ра   з   ре   ш    ит   ь в воздействуют тес    но    й товаров с   в   я    з   и с закупочной ра   з   в    ит   ие   м  системы у н    их пс    ихо    ло    г   ичес    ко    й 

гото    в   ност    и к связаны уч    ите    л   ьс    ко   му также т   ру   ду. Та    ка   я конечный гото    в   ност    ь мероприятий пс   ихо    ло   га    м    и 

информационное о   п   ре   де   л   яетс    я  внешней ка   к производитель с   и   нтет    ичес    кое  коммерческая с   во    йст   во факторов л   ич    ност   и,  представляют ха    ра   кте    р    и   зую    щее ее 

уста    но    в   ку на п   рофесс    ио   на    л   ь   но-    пе   да   го   г   ичес    кую зависимости де    яте   л   ь   ност    ь,  предоставление ст   ре   м    ле   н   ие 

закупочной о   в    ла   дет   ь мероприятий ею. 

В качест    ве управление ос   но   в    но   го этом т   рет   ье    го отличительным к   р   ите    р   и   я  торговых гото   в    ност    и внутренней сту   де   нто    в прибыли пе    д- 

ву   за к уч    ите   л   ьс    ко   й уходящие де   яте   л   ь   ност    и отличительным в   ысту   пает информационное соот    ветст    в    ие  особенности по   луче   н   но    й в 

связаны и   нст    итуте  более по   д   гото    в    к   и воздействие т   ребо   ва    н   и   я    м  конечный со   в    ре   ме   н   но   й ш    ко   л   ы с учето    м 

связанные ос   но   в    н   ых внешней це   ле   й и удобством за   дач относятся ву   зо   вс    ко   го обеспечивающие обуче    н   и    я особенности и вос   п   ита    н   и   я. К   ро    ме 

разделении у   ка   за   н    но   го заключение в   ы    де   л   яют и элементы та   к    ие  относятся к    р   ите   р   и    и п   рофесс    ио   на   л   ь    но   й гото    в    ност   и: розничной ка   к воздействие 

убе    ж   де   н   ност    ь, информационное уста    но    в   ка  процесс на пе   да   го   г   ичес    кую спроса де   яте   л   ь   ност    ь,  внутренней 

п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ые элементы з   на   н   и    я, торговых у   ме    н   и    я и на   в   ы   к    и, пе   да   го    г   ичес    к   ие изыскание с   пособ    ност    и,  элемент 

об    щест   ве   н    но-   по    л   ит    ичес    ка   я и зависимости т   во    рчес    ка    я  разделение а   кт    и   в    ност    ь, 
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развивающейся н   ра   вст    ве    н   но-    эстет   ичес    кое  первой ра   з   в    ит    ие спроса у   ро   в    н   я  торгового об   ще   й увязать пе   да   го   г   ичес    ко   й особенности и 

пс   ихо    ло   г   ичес    ко    й ку   л   ьту   р   ы, с   пособ    ност    ь разделении б    ыст   ро элементы а   да   пт    и   ро   ват    ьс    я к 

системы п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й изыскание работе и этом ус    ло   в    и   я    м  мероприятий ж   и    з   н   и. В част   ност   и системе с    пе   ц   иф    ич    н   ы   м  установление 

к   р   ите    р   ие   м, ха    ра   кте    р   и   зую    щ    и   м гото   в    ност    ь системы в    ы   пус    к   н    и   ко   в управление пе   д    ву   за к 

деятельности п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе    да   го   г   ичес    ко   й целом де   яте   л   ь    ност    и в товаров се    л   ьс   к    их степени ш   ко    лах. 

Пс    ихо    ло   г   ичес    к   и    й более ас   пе   кт этом п   рофесс   ио    на   л   ь    но   й информационное по   д    гото    в   к    и этом сту   де   нто    в к 

уч    ите    л   ьс    ко   й де   яте   л   ь    ност   и и в мероприятий част    ност   и,  представлено во    п   рос   ы их ППН и спроса гото    в   ност    и заключение к 

пе   да   го   г   ичес    ко   му относятся т   ру   ду,  уходящие исс   ле   до   ва   н   ы целом та   к    же  закупочной пс   ихо    ло    га   м    и Рес    пуб    л   и    к   и 

Та    д   ж   и    к   иста    н деятельности (В.Х.Со    л   ибае   в,  зависимости Э.Ф.Н   и   ко    лае   ва, распределением В.И.Ма    ка   ро   ва,  продвижении У.Ну   мо   но    в, 

степени А.Х.Ю    га   й разделении и д   р.). 

Та    к, разделение исхо    д    я  конечный де   яте   л   ь    но   го системе по   дхо    да,  активную В.Х.Со   л   ибае   в г   лубо    ко и   зуч    и   л 

также мот    и   ва   ц   ио    н   ную представляют сто   ро   ну деятельности п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й элемент по   д    гото   в    к   и факторов бу   ду   щ    их услуг уч    ите   ле   й 

прибыли русс    ко    го изыскание я    з   ы   ка. В част    ност   и степени о   н особенности ут    ве   р   ж    дает: «Особое з   наче    н   ие конечному п   р   иоб    ретает производитель 

п   роб    ле   ма процесс мот    и   ва   ц   и    и разделении о   в    ла   де   н   и    я информационное русс    к   и    м  также я   з   ы   ка    м развивающейся ка   к предприятия вто   ро   м в ву   зе, 

гото    в   я    ще   м сопровождаются уч    ите    ле   й представлено русс    ко   го сопровождаются я    з   ы   ка  управление и л   ите    рату   р   ы в особенности на   ц   ио    на   л   ь   но    й установление ш    ко   ле, 

закупочной та    к разделении ка   к обеспечивающие з   дес   ь коммерческая мо   ж    но го   во   р   ит    ь о побу   ж   де   н   и   ях к заключение о   в    ла   де   н   ию розничной я   з   ы   ка    м, предприятия ка   к развивающейся 

са    м    их воздействуют бу   ду   щ    их более уч    ите    ле   й-с    ло   вес   н   и    ко   в, относятся та   к увязать и их бу   ду   щ    их уче    н   и    ко   в в 

ш    ко   ле». 

Э.Ф.Н    и   ко    лае   ва, широкого по   дче   р   к    и   ва   я  относятся о то   м, что распределение с   лаб    ы   м  установление з   ве    но   м в товаров ву   зо   вс   ко    м  изыскание 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    м информационное обуче    н   и    и связаны сту   де   нто    в элементов я    в   л   яетс    я сопровождаются их пс   ихо    ло   г   ичес    ка   я 

по   д    гото    в   ка, особое системы в    н   и   ма   н   ие  внутренней об   ра   щает на обеспечивающие пс   ихо    ло   г   и   за   ц   ию являясь все   й внутренней с   исте    м    ы заключение 

обуче    н   и    я в связанные ву   зе, конечному це    л   ью кото    ро    го до   л   ж    но предприятия я    в   ит    ьс    я широкого не п   росто заключение о   в    ла   де   н   ие  обеспечивающие 

ко   н    к   рет    н   ы   м    и удобством учеб    н   ы   м    и поставка п   ре   д    мета    м    и, а розничной са   м  конечный уче    н    и   к, с внутренней е   го заключение с   ло   ж    н   ы   м    и 

и   н   д    и   в    и   дуа    л   ь   но-    пс   ихо    ло   г   ичес    к    и   м    и особе   н   ност    я    м   и, экономическая во    з   раст   н   ы    м   и только 

во    з   мо   ж   ност    я    м    и,  предприятия пот    реб    ност   я    м    и процесс и т.    д.  Д   л   я коммерческая ре   ше   н   и   я  прибыли это   й удобством за   дач   и информационное т   ребуетс    я 

особа   я с   исте    ма факторов качест    в управление л   ич    ност   и товаров са   мо   го процесс уч    ителя с сопровождаются глубокой товаров 

психологической широкого проницательностью,  развивающейся мотивацией и широкого системой конечный убеждения, 

с особым  стилем элемент общения  заключение и личностными ценностями. По ее разделении мнению,  места 

такая широкого профессиональная  факторов психологическая сопровождаются ориентация  прибыли будущих системы учителей  сопровождаются в 
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значительной мере обеспечит их распределение успешную информационное деятельность в 

обеспечивающие общеобразовательные  развивающейся учрежденияах. 

В своем заключение исследовании внутренней В.И.Макарова степени раскрыла  конечному роль спецсеминара по 

психологии в отличительным формировании информационное профессиональной уходящие подготовки факторов студентов, 

конечному важное  целом место места должны удобством занимать разделении спецсеминары,  широкого которые при хорошей 

организации и места творческой продвижении проведении предоставление развивают особенности у студентов 

процесс психологическую первой готовность к относятся педагогической экономическая деятельности. 

С точки зрения психолога У. связаны Нумонова,  спроса в профессионально-

педагогической установление ориентации  разделение студентов услуг очень увязать важно, удобством чтобы изыскание они системы ясно также 

осознали свою личностную распределение позицию конечный в вузовском предоставление обучении связаны и правильно 

внешней сами также оценили конечному свои только профессиональные возможности и способности, их 

предприятия осуществление  внутренней в практической деятельности.  элемент «Становление  системы будущего 

активную учителя  закупочной как подлинного предоставление субъекта  торговых педагогической информационное деятельности,  конечный пишет он, 

- связано обеспечивающие наряду места со многими товаров психологическими  элементов факторами и с изыскание развитием  конечный у 

него осознанного». 

В производитель указанном  более отношении психолого-педагогическая подготовка 

предприятия нацелена  управление на развитие предоставление творческого воздействуют мышления и воздействуют профессиональных внутренней 

способностей у студентов. 

мероприятий Таким  связанные образом, как мероприятий педагоги, отличительным так и психологи республики в своих 

распределение исследованиях степени рассматривают ППН и представляют профессионально-педагогическую также 

готовность деятельности студентов,  торговых во-первых, в элементы плане  места широкой этом педагогической элементов 

подготовки их к учительскому труду, спроса во-вторых,  только различные закупочной аспекты  воздействие этой 

связаны подготовки связанные и, наконец, как широкого основные  предприятия компоненты профориентационной 

педагогической этапом деятельности,  связаны развив воздействие можно информационное обеспечить заключение формирование  более у 

студентов отличительным профессионально-значимых прибыли и личностных предоставление качеств отличительным учителя. 

В психолого-педагогических исследованиях изучены и этапом раскрыты  уходящие 

различные представлено вопросы,  производитель связанные  с целом процессом  воздействуют формирования конечный различные  разделении 

вопросы, связанные с процессом управление формирования  связанные и развития у изыскание будущих этапом 

педагогов ППН и этом профессиональной широкого готовности к конечный деятельности разделение учителя. 
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В русле предоставление нашего также исследования очень важно сопровождаются использовать особенности результаты 

развивающейся теоретико-экспериментальной разделении работы информационное ученых факторов педагогов и связаны психологов,  спроса 

чтобы конкретно определить конечный план,  представлено структуру и распределением логику предприятия исследования, его 

предприятия научно-педагогическую также направленность. В частности предприятия требуется  спроса решить 

отличительным вопрос,  заключение какими предпосылками надлежит розничной пользоваться,  конечному психолого-

педагогические установление условия  воздействие необходимые для уходящие формирования  деятельности ППН, удобством динамику особенности 

ее развития. 

Исследователи выделяют различные мероприятий факторы,  более обуславливающие 

системе повышение  информационное уровня элементов развития  системы ППН у будущих учителей. Так спроса Ю.Л.Шемохин системе 

указывает на увязать субъективные  воздействуют (внутренние) и объективные (внешние) 

установление предпосылки производитель формирования ППН у студентов. К также субъективным  распределение 

предпосылкам уходящие относятся  мероприятий некоторые факторов морально-психологические  уходящие 

особенности элементы тех,  представляют кто посвящает себя педагогической деятельности. Он 

конечный выделяет развивающейся среди них связанные наиболее  первой существенные: системе наличие  деятельности некоторых элементов общих изыскание и 

специальных (педагогических) способностей; уходящие владение  розничной рядом 

производитель специальных  предприятия умений и только навыков; целом наличие системы активного розничной профессионального 

внешней интереса; воздействие сознательный выбор педагогической продвижении профессии,  элемент осуществление 

торгового потребности  торговых в педагогической работе. 

Все эти элемент качества  отличительным и свойства, по установление утверждению услуг Ю.Д.Шемохина, могут  

в той или продвижении иной более степени предоставление быть связаны результатом конечному воздействия  этом определенных 

закупочной социально-педагогических  предприятия условий, в воздействуют котор    ых увязать нахо    д    ятс    я сту   де   нт   ы, 

п   ло   до   м продвижении п   ро    ду   ма   н   но    й обеспечивающие и це   ле   на    п   ра   в    ле   н   но   й розничной учеб    но-    вос   п    итате    л   ь   но    й факторов работ   ы 

ву   за. также И   наче  разделение го   во    р   я, удобством д    л   я  коммерческая ра   з   в    ит   и    я ППН у н   их необхо    д    и   м    ы системы об    ъе   кт    и   в   н    ые  продвижении 

п   ре   д    пос   ы   л   к    и. К   ро    ме торговых это    го, услуг ка    к экономическая сч   итает обеспечивающие Ю.Д.Ше    мох   и   н, ППН у конечному сту   де   нто    в установление 

мо   жет прибыли б    ыт   ь внутренней ра   з   но   го ха   ра   кте    ра и у   ро   в    н   я ра   з   в   ит    и   я. В также качест    ве  процесс ос   но    в   н   ых распределением е    го обеспечивающие 

по   ка    зате    ле   й разделении о   н удобством в   ыч   ле   н   яет спроса с   ле    дую    щее: элемент от   но    ше   н    и   я к с   вое    й п   рофесс    и   и, с 

удобством ра   з   в    ит   ие   м  обеспечивающие и со   ве    р    ше   нст    во    ва   н   ие   м предприятия а   де   к    ват    н   ых процесс д   иффе   ре    н   ц   и    ро   ва   н    н   ых 

мероприятий са    моо   це   но   к предприятия п   рофесс    ио   на   л   ь    н   ых услуг во    з   мо   ж   носте    й целом и л   ич    ност   н   ых закупочной качест    в,  увязать 

я    в   л   яю    щ    ихс    я в с   вою оче    ре   д    ь развивающейся ва   ж    н   ы   м    и связаны дете    р   м    и   на   нта    м    и конечный рас   к   р   ыт    и   я  мероприятий  
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т   во    рчес    ко    го этапом поте    н   ц   иа   ла  только и ва   ж    н   ы   м также меха    н   и   з   мо   м  предприятия са   мо   ре   гу   л   я    ц   и    и 

де   яте   л   ь   ност    и. 

В ко    нте   ксте ш    и   ро    ко   го воздействуют п   рофесс    ио   на   л    ь   но системы обуче    н    и   я и зависимости вос    п   ита   н    и   я  деятельности 

сту   де   нто    в представлено А.Х.Ю    гае    м  предприятия исс   ле   до   ва    н   ы связанные во    п   рос   ы деятельности  ППН бу   ду   щ    их степени уч    ите    ле   й связаны и их 

пс   ихо    ло   г   ичес    ко    й гото   в   ност    и к пе   да   го   г   ичес    ко    й де   яте   л   ь    ност   и. конечному П   р   иче    м  изыскание 

у   ка   за   н    н   ые увязать п   роб    ле   м    ы удобством г   лубо    ко конечному и   зуче    н   ы удобством в соот   ветст    в    и   и с только ра   з   работа   н    но   й разделение и   м 

пс   ихо    ло   го-   пе    да   го   г   ичес    ко    й услуг ко   н    це   п   ц   ие   й,  изыскание кото    ра   я по е   го о    п   ре   де   ле   н    ию, 

конечному за   к   лючаетс    я  представлено в с   ле   дую    ще   м: активную ра   з   в    ит   ие  воздействие це   лост    но   й заключение л   ич    ност   и продвижении сту   де   нта первой ка   к уходящие 

фо   р   м    и   рую    ще   гос   я уч    ите   л   я в ра   з   л   ич    н   ых услуг в    и   дах производитель п   рофесс    ио    на   л   ь   но 

разделение на   п   ра   в    ле   н   но   й установление де   яте    л   ь    ност   и в связанные со   в    мест   но   м  заключение де   ло    во   м и товаров т   во    рчес    ко    м  внешней 

сот    ру   д    н   ичест    ве услуг сту    де   нто    в также и п    ре    по   да   вате    ле    й, ос   но   ва    н   но   м на 

ра   з   в    и   ваю    щ    ихс    я целом от    но   ше   н   и   ях этом в   за   и    мо   по   н   и    ма   н    и   я, широкого в    за   и    моу   ва   же    н   и   я  заключение 

обою    д   но    го также п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го конечному со   ве   р   ше    нст    во   ва    н   и   я. В бо   лее степени ко   н    к   рет    но   м  этом 

п   ла   не да   н   на    я ко   н   це    п   ц   и   я более о   з   начает только в   ы   работ    ку у предприятия сту   де   нто    в производитель усто    йч   и    во   й 

разделении пе   да   го   г   ичес    ко   й производитель  убе    ж   де   н    ност   и элемент п   ро    ду   кт    и   в    но   го разделении пе   да    го   г   ичес    ко    го информационное м    ы   ш    ле   н   и   я,  товаров 

фо   р   м    и   ро    ва   н   ие у н    их г   лубо    к    их системе с   пе   ц   иа   л   ь    н   ых воздействие и п   рофесс    ио   на   л   ь    н   ых этапом з   на   н   и    й элементов и 

у   ме   н   и   й, а внутренней та   к    же  торгового в   ысо   к   их особенности л   ич    ност   н    ых конечный качест   в уч    ите   л   я. И все эт    и 

ко   м    по    не   нт    ы в зависимости е   д    и   нст   ве  представлено в це   лост    но   м связанные пе   да    го   г   ичес    ко   м  сопровождаются п   ро   цессе. 

По ут    ве   р   ж    де   н   ию воздействуют А.Х.Ю    га   я,  информационное пс   ихо    ло   го-    пе   да    го   г   ичес    ка   я этапом по   д    гото    в   ка  более 

сту   де   нто    в системы ста    в    ит установление за   дачу фо    р   м    и    ро   ва    н   и    я у н    их обеспечивающие п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й воздействуют 

на   п   ра   в    ле   н   ност    и, товаров кото    ра   я  услуг п   ро   я    в    л   яетс    я в предприятия пот    реб    ност   ях заключение пе    да   го   г   ичес    ко    й 

прибыли де   яте   л   ь   ност    и,  системы в усто    йч    и   в   ых и    нте   ресах к не    й в производитель мот    и   вах предоставление в    ыбо   ра элементов п   рофесс    и   и внешней 

уч    ите    л   я, в экономическая посто    я    н   но   м  внутренней ст   ре    м    ле   н   и   и к элементы о   в    ла   де   н   ию являясь с   пе   ц   иа    л   ь    ност   ью и 

прибыли ос   но   ва    м    и торговых пе   да   го   г   ичес    ко    го масте   рст    ва, в пс   ихо    ло   г   ичес    ко   й торгового гото    в   ност    и элементов к 

работе уч    ите    л   я. элементов П   р   и изыскание это    м уходящие по   н    ят   ие  производитель «   пс   ихо    ло   го-   пе   да    го   г   ичес    ка    я деятельности по   д    гото    в   ка» отличительным 

о   н представляют у   пот    реб    л   яет предприятия в д    вух з    наче    н    и   ях:  ш    и   ро   ко    м и у   з   ко   м. «В сопровождаются ш    и   ро   ко    м  конечный с   м    ыс    ле 

развивающейся с    ло   ва  разделении пс   ихо    ло    го-   пе    да   го   г   ичес    ка   я уходящие по   д    гото    в   ка  деятельности сту   де    нто    в в обеспечивающие ву   зе, деятельности - п   и   шет 

А.Х.Ю    га   й, - на   м    и являясь по   н    и   маетс    я  управление ка   к также с   исте    ма  уходящие це   ле   на   п   ра    в   ле   н   но   й распределение работ   ы прибыли все    го 

особенности ко   л    ле   кт   и    ва  элемент и   нст    итута, особенности е   го воздействуют ос   но    в   н    ых по    д   ра   з   де   ле   н   и   й по качест   ве   н    но   му 

процесс в    ы   пус    ку распределение уч    ите   ле   й, также с   пособ    н   ых воздействуют по но   вато    рс    к   и торговых ре   шат   ь конечный учеб    но-
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   вос    п   итате    л   ь   н    ые особенности за   дач   и товаров в об    щеоб   ра   зо    вате    л   ь    н   ых ш    ко   лах, со   з   да   н   ие во широкого всех зависимости 

на   п   ра   в    ле   н   и   ях мероприятий де   яте    л   ь   ност    и места ву   за только б    ла   го   п   р   и   ят    но   й воздействуют пс   ихо    ло    г   ичес    ко    й  

только ат   мосфе    р   ы внутренней де   ло   во    го и этом т   во    рчес    ко    го мероприятий сот   ру   д    н   ичест    ва п   ре   по   да   вате    ле   й и 

сту   де   нто    в, их широкого п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го прибыли и л   ич    ност   но    го ра   з    в   ит    и   я». 

В коммерческая у   з   ко    м  установление з   наче    н    и   и удобством у   пот    реб    л   яе   мо   го факторов по   н   ят   ие активную о   з   начает системе фо   р    м    и   ро   ва    н   ие у 

сту   де   нто    в пс   ихо    ло   г   ичес    ко    й внутренней гото    в   ност    и широкого к уч    ите    л   ьс   ко   й представляют работе  разделении пос   ре   дст   во    м 

целом п   ре   по    да   ва    н   и   я  элементов науч    н    ых информационное д    ис   ц   и   п   л    и   н более пс    ихо    ло   го-    пе   да   го    г   ичес    ко   го установление ц   и   к    ла, широкого 

пс   ихо    ло   г   ичес    ко    й де   яте   л   ь    ност    и во в   ре   м    я также п   ра   кт    и   к    и, распределением  а та   к   же процесс ус    и   ле   н   и    я  обеспечивающие 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й конечный на   п   ра   в    ле   н   ност    и закупочной и   зучае   м    ых конечному п   ре   д    мето   в изыскание по 

с    пе   ц   иа   л   ь    ност    и: 

а) с   ре   д    н   и   й ба   л ус    пе   вае   мост    и факторов сту   де   нто    в торгового по пс   ихо    ло   го-    пе   да   го   г   ичес    к    и   м 

д    ис   ц   и   п   л    и   на   м; 

б) деятельности с   ре   д    н   и   й системы ба   л зависимости ус    пе   вае    мост    и развивающейся сту   де   нто    в по производитель п   роф    и    л   и   рую    щ    и   м  внешней 

д    ис   ц   и   п   л    и   на   м; 

в) у   ро   ве    н   ь внешней об    щест   ве   н    но   й уходящие а   кт    и   в   ност    и сту   де   нто    в, в   ы   ра   же    н   и   й в ба   л   лах; 

г) широкого с   пе   ш    ност    ь сопровождаются п   рохо    ж   де   н   и   я торгового сту   де   нта    м    и установление а   кт    и   в    но   й воздействуют пе    да   го   г   ичес    ко   й изыскание 

п   ра   кт    и   к    и в ш   ко    ле. 

информационное Сте    пе   н    ь представляют в   л   и   я    н   и    я тех особенности и   л   и представлено и   н   ых фа    кто    ро   в (    их конечный ха    ра   кте    р относятся о   п   ре   де   л   яетс    я в 

воздействие ре   зу   л   ьтате  товаров и   н   д    и   в    и   дуа   л    ь   н   ых места бесе   д  установление и пе    да   го   г   ичес    к   их предоставление за   дач продвижении - тесто    в) на 

пе   реч   ис    ле    н   н   ые по   ка    зате    л   и увязать об    на   ру   ж    и   ва   лас    ь системе п   ре   и    му   щест   ве    н   но с конечный по   мо   щ    ью внутренней 

ко   р    ре   л   я    ц   ио   н   но    го а   на   л    и   за. 

системы П   р   и системе о   п   ре   де   ле   н   и   и являясь у   ро   в    н   я  места ППН у сту    де   нто    в разделении А.П.Че    р   н    ых прибыли и   зб    ра   ла в 

качест    ве к   р   ите    р   и   й удобством с   ле   дую    щ    ие  элементов па   ра   мет   р   ы: 

1) об    щест   ве   н    н   ы   й внутренней ха    ра   кте    р уходящие мот   и   во    в экономическая в    ыбо   ра  первой п   рофесс    и   и, заключение соот    ветст    в    и   и коммерческая 

это    го в   ыбо   ра и це   л    и ж   и   з   н   и; 

2) изыскание    на   л   ич    ие  целом и   деа   ла уч    ите    л   я; 

3) развивающейся    на   л   ич    ие  первой и   нте   реса к деятельности пе   да   го   г   ичес    ко   й установление де   яте   л   ь    ност    и; 

4) са   мо   вос   п    ита   н   ие факторов п   рофесс    ио   на   л    ь   но управление ва   ж   н    ых элементов качест    в,  распределением у   ме   н   и   й и 

на   в    ы   ко   в; 

5) от    ветст    ве   н    ност   и в    ы   по   л   н    яе   мо   й также пе   да    го   г   ичес    ко   й представлено работ   ы. 
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Ка   ж   д    ы   й предоставление по   ка    зате    л   ь особенности ха   ра   кте    р   и    зуетс    я зависимости ра   з   но   й более сте    пе   н    ью п   ро    я    в   ле   н    и   я. 

 обеспечивающие Ес    л   и прибыли по   ка   зате    л   ь п   ро    я   в    л   яетс    я по   л   но системы посто    я    н   но,  уходящие то мо   ж   но 

более ко   нстат    и    ро   ват    ь заключение е   го установление в    ысо   ко   го услуг у   ро   в    н   я; системы не   по   л    но торгового по   д системе в    л   и   я    н   ие   м  поставка в   не   ш    н   их 

т   ребо   ва    н   и   й и п    р   и первой на   л   ич    и   и представлено б   ла   го    п   р   и   ят   н    ых представляют ус    ло   в    и   й торговых – с   ре   д    не   го связанные у   ро   в    н   я; воздействие 

н   и   з   ко    го степени у   ро   в    н   я  развивающейся ра   з   в    ит    и   я, ко   г   да с    луча    й   но элементы и   л   и продвижении со   все   м не п   ро   я    в    л   яетс    я. В 

разделении за   в   ис    и   мост   и предприятия от у   ро   в   н    я конечному ра   з   в    ит   и    я услуг по    ка   зате    ле   й и их также сочета    н   и   я, прибыли мо   ж   но 

розничной ф    и   кс   и   ро    ват    ь заключение сте    пе   н   ь сфо   р   м    и   ро    ва   н   ност    и ППН у бу   ду   щ    их уч    ите    ле   й. 

 воздействие О   д    на   ко разделение ка   к услуг по   ка    з   ы   вает внешней а   на   л   и   з связанные мате    р   иа   ло    в развивающейся пс   ихо    ло    го-   пе   да   го   г    и- 

товаров чес    к   их особенности исс   ле   до   ва    н   и   й, изыскание ра   з   в    ит   ие  внутренней у сту   де   нто    в ППН не обес    печ   и    вает в по   л   но    й 

внешней ме   ре  спроса их б    ыст   рую и товаров эффе    кт   и    в   ную предоставление а   да   пта    ц   ию к конечный пе    да   го   г   ичес    ко   й разделении 

де   яте   л   ь   ност    и процесс необхо    д    и   м    ые  розничной фо   р    м    и   ро   ва    н   ие у н   их гото    в    ност   и к изыскание в    ы   по   л   не   н    ию элементов 

п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ых услуг фу   н   к    ц   и   й отличительным и об   я    за   н   носте    й системе уч    ите    л   я,  системы по   я    в   л   яю    ще   йс   я в их 

воздействие ст   ре   м    ле   н    и   и установление и же   ла   н    и   и широкого о   в    ла   дет   ь мероприятий со   де   р   жа    н   ие   м и тех   но    ло   г   ие   й пе   да   го   г   ичес- 

сопровождаются ко   го конечному т   ру   да, прибыли посто    я    н   но представлено по   в    ы   шат   ь места с   вою разделении п   рофесс    ио   на   л    ь   ную степени к   ва    л   иф    и   ка   ц    ию,  зависимости  

т   во    рчес    к    и по   дхо    д    ит    ь к ре    ше   н   ию распределение за   дач отличительным учеб    но-    вос   п   итате    л   ь    но   го управление п   ро    цесса экономическая в 

ш    ко   ле. С   ле   до   вате    л   ь    но, внутренней на   р   я    ду отличительным с п   рофесс   ио    на   л   ь    но-    пе   да   го   г   ичес    ко    й экономическая о   р   ие    н- системы 

та    ц    ие   й производитель сту   де   нто    в особенности в п   ро   цессе ву   зо    вс   ко    й работ   ы, торгового особе   н   но изыскание в се   л   ьс   к   их 

информационное ш    ко   лах,  также ну   ж   но поставка ра   з   в    и   ват    ь закупочной у н    их обеспечивающие усто    йч   и   вую системы гото   в    ност   ь (    л   ич    ност   ную, 

науч    ную, относятся п   рофесс    ио   на   л    ь   ную,  удобством н   ра   вст    ве   н   ную и т.    д.) широкого стат    ь коммерческая хо    ро   ш    и   м этапом нас- торгового 

то    я   щ    и    м связаны уч    ите    ле   м  производитель (   по спроса ха    ра   кте    р   ист    и   ке  элементы Сухо    м    л   и   нс   ко    го). 

 В расс    мот   ре    н   и   и п   роб    ле   м   ы фо   р   м    и   ро   ва    н   и   я системы п   рофесс    ио   на    л    ь   но    й сопровождаются гото   в- 

представляют ност    и коммерческая у бу   ду   щ    их товаров уч    ите    ле   й зависимости уче    н   ые этапом пе   да    го   г   и информационное в   ы   де    л   яют ра   з   л   ич    н   ые к   р   ите- 

торговых р   и   и места д   л   я экономическая о   п   ре   де   ле   н   и   я  разделение у   ро    в   н   я ее ра   з   в    ит   и   я. В представлено част    ност   и этапом в исс   ле   до   ва   н    и   ях в 

информационное качест    ве  удобством ва   ж   но    й деятельности к   р   ите    р   и   и торгового у   ро    в   н   я гото   в    ност    и в   ы   пус   к   н   и    ко   в воздействуют пе   д    ву   за  элементы 

работат    ь в целом се   л   ьс   ко    й особенности ш    ко    ле заключение у   ка   з   ы    ваетс    я  сопровождаются их л    ич    ност   на    я и коммерческая со   ц   иа   л   ь    на   я  широкого 

уста    но    в   ка на конечный пе   да   го   г    ичес    к   и    й поставка т   ру   д в се   л   ьс    ко   й мест   ност    и, первой п   р   иче    м  внутренней не то   л   ь   ко 

относятся п   ре   по    да   ват    ь связаны учеб    н   ые сопровождаются п   ре   д    мет   ы элементы по с   пе    ц   иа    л   ь   ност    и, но и более осу   щест   в    л   ят   ь услуг 

це   ле   на   п   ра    в    ле   н   ную вос    п   итате    л   ь    ную работу с широкого се   л   ьс   к    и   м    и распределение ш    ко   л   ь    н   и   ка   м    и, а 

производитель та    к    же  внутренней п   ро    во   д    ит    ь только пе   да   го   г   ичес    кую изыскание п   ро   па   га   н   ду представлено с   ре   д    и более  се   л    ьс   ко    го насе    ле   н   и   я. 

только Д    ру   г   и   м  услуг по   ка   зате    ле   м у   ро    в   н   я ра    з   в    ит   и    я представлено гото    в   ност    и элемент сч   итают более са   моо   це   н   ку конечному это    й 
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спроса гото    в   ност    и факторов са   м    и   м    и сту   де   нта    м    и. На предприятия ос   но   ве  товаров ис   по    л   ь   зо    ва   н   и   я ра   з   л   ич   н    ых 

мето   до   в деятельности и   зуче    н   и   я  поставка в   ы   яс   не   но, что разделении сту   де   нт    ы удобством в   ы   пус    к   н    и   к   и активную достаточ    но услуг в   ысо   ко 

экономическая о   це   н   и    ват    ь системы с   вою уходящие гото    в   ност    ь также к п   ре    по   да   ва    н   ию се    л   ьс   к   их ш    ко   лах и элементов вос- относятся 

п   ита    н   ию целом уча    щ    ихс    я, прибыли п   р   иче    м элементы гото    в   ност    ь предоставление к п   ре   по   да   вате    л    ьс   ко    й широкого де   яте   л   ь   ност    и распределение 

о   це   н   и    ваетс    я и   м    и в    ы   ше, особенности че   м  внешней гото    в    ност   ь к мероприятий вос    п   итате    л   ь   но    й товаров работе с 

широкого се    л   ьс   к    и   м    и зависимости ш   ко    л   ь    н   и   ка   м    и. 

 В пе    да   го   г   ичес    к   их экономическая исс   ле   до   ва   н   и    ях предприятия во   п   роса разделение п   рофесс    ио   на    л    ь   но    й отличительным гото   в- 

ност    и сту   де   нто    в к относятся т   ру   ду закупочной уч   ите    л   я, и в представлено част    ност   и процесс в се   л   ьс   к    их  конечный ш    ко   лах,  элементов 

рас   к   р   ы    ваютс    я факторов ра   з   л   ич    н   ые  спроса фо   р   м    ы, мето   д    ы и пут    и отличительным о   р   га   н   и    за   ц    и   и зависимости де   яте   л   ь    ност    и 

распределением сту   де   нто    в спроса ка   к изыскание п   р   и воздействие и   зуче    н   и    и относятся пс   ихо    ло   го-   пе    да   го   г   ичес    ко    й также п   ра    кт   и    к   и, деятельности с   по- прибыли 

собст   вую    ще   й о   пт    и   ма   л   ь   но    му фо   р   м    и   ро    ва   н    ию у элемент н   их элементы п   рофесс   ио    на   л   ь    но   й 

элементы гото    в   ност    и спроса к пе   да   го   г   ичес    ко    й отличительным де   яте   л   ь   ност    и,  заключение а та   к   же связанные д    и   на   м    и   ку поставка ра   з   в    ит   и    я 

процесс да   н   но   й предприятия гото   в    ност    и. Та   к за учеб    ы бу   ду   ще   го продвижении уч    ите    л   я  представляют в пе   д   ву   зе целом п   рофесс    и- системе 

о   на   л   ь    на   я отличительным гото    в   ност    ь системе п   рохо    д   ит первой р   я    д  товаров эта    по    в, кото   р   ые ха    ра    кте   р   и    зуютс    я 

относятся и   з   ме   не   н   ие    м  процесс ос   но   в    н   ых деятельности по   ка    зате    ле   й элементов ее сфо   р   м    и    ро   ва   н    ност   и у сту   де   нто   в. 

розничной В    ы   де   л   яютс    я особенности 4 эта   па: 

 Пе   р    в   ы    й воздействие эта    п удобством ха    ра   кте    р   и   зуетс    я активную а    мо   рф    ност    ью системы и с   итуат   и    в   ност    ью 

п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ых и   нте    ресо   в. Этот целом эта   п изыскание п   ре   д    и   нте   ресе   н на представлено да    н   но   м  конечному эта   пе у 

более бо   л   ь    ш   и    нст   ва  разделение сту   де   нто    в нет производитель яс   но   го распределением п   ре   дста   в    ле    н   и   я об особе   н   ност    ях 

бу   ду   ще   й первой пе   да   го   г   ичес    ко   й спроса де   яте    л   ь    ност    и, уходящие по   это    му обеспечивающие ну   ж    но широкого це   ле   на   п   ра   в    ле   н   на   я  факторов 

работа с процесс н   и   м  разделение по фо   р   м    и   ро    ва   н   ию мероприятий пе   да   го   г   ичес    ко   й целом на   п    ра   в   ле   н   ност    и, и   нте    реса 

к п   рофесс   и    и, мероприятий пе   да    го   г   ичес    к   и    м элемент п   р   и   з   ва    н   и   я    м предоставление и   з   ме    не   н   ию распределением мот   и   ва   ц   ио    н   но   й 

торгового ст   ру   кту   р   ы системе л   ич   ност    и. В это   м представлено бо   л   ь    шую системы ро   л   ь и   г   рает и   зуче   н   ие относятся сту   де   нта    м    и являясь 

пс   ихо    ло   го-   пе    да   го   г   ичес    к    их представлено д    ис    ц   и   п   л    и   н степени в ву   зе. 

На вто   ро   м связаны эта    пе  разделении сту   де   нт    ы заключение бо   лее  элементы отчет    л   и   во процесс по   н    и   мают отличительным су   щ    ност    ь 

пе   да   го   г   ичес    ко   го т    ру   да, являясь бо   лее  мероприятий о   п   ре   де   ле    н   но представляют и   нте    рес   ы предприятия к п   рофесс    и   и, изыскание о   н   и увязать 

от    л   ичаютс    я обеспечивающие не   кото    ро    й также с   к    ло   н   ност    ью и яс    н   ы   м ст   ре   м    ле   н   ие   м факторов за    н   и   мат    ьс   я  внешней ею, 

достаточ    но связанные а   кт    и   в   но    й мероприятий работе процесс сту   де   нто    в воздействуют на   д собо   й. воздействие Ст   ре   м    ле    н    ие   м  конечному г   луб    же 

распределение п   ро    н   и   к   нут    ь воздействуют в су   щест   во бу   ду   ще    й п   рофесс   и    и. 
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О   д    на   ко обеспечивающие п   р   и поставка отсутст    в    и   и прибыли не   пос   ре   дст   ве    н   но   го увязать в   н   и   ма   н   и   я и установление ко   нт    ро    л   я предприятия и 

по   мо   щ    и со коммерческая сто    ро   н   ы процесс п   ре   по    да   вате    ле   й, изыскание от    де   л   ь    н   ые  степени неу   дач   и мо   гут по    ко   лебат    ь 

воздействие и   нте    рес  первой сту   де   нто    в к п   рофесс    и   и. По закупочной это    му элемент от п   ре    по   да   вате    ле   й представляют т   ребуетс    я информационное 

посто    я    н   на    я и развивающейся та   кт    ич    на   я  активную работа по вос    п   ита    н   ию у сту    де   нто    в развивающейся п   рофесс    и- целом 

о   на   л   ь    но   й увязать у   ве    ре   н   ност    и, связаны и необхо    д   и    м особенности с    исте    мат    ичес    к   и    й воздействие ко   нт    ро   л   ь за их 

увязать де   йст   в    и   я    м    и поставка и обуче    н   ие   м, внутренней у   ме   н   ие   м  деятельности а   на    л   и   з   и   ро   ват    ь с   вою де   яте   л   ь    ност   ь. 

Т    рет    и   й распределение эта    п относятся ха    ра   кте    р   и   зуетс    я системы достаточ    но представлено усто    йч   и    в   ы   м этом п   рофесс    и- внутренней 

о   на   л   ь    н   ы   м также и   нте    ресо   м  заключение к дет   я    м, к работе с н   и   м    и по целом пе   да   го   г   ичес    ко   й конечный работе 

представляют сту   де   нто    в более ча   ше коммерческая все    го товаров п   р   ису   ще связаны ко   п    и   ро   ва    н   ие,  системе по   д    ра   жа   н    ие. Особе   н   но это 

системе за   мет   но распределение на пе   р    во   м эта   пе пе   д    п   ра   кт    и   к   и широкого ко   нст    ру   кт    и   в    на   я  сопровождаются о   р   га    н   и   зато    рс   ка   я, 

установление и   нфо   р    ма   ц    ио   н   на   я  особенности и исс   ле   до   вате    л    ьс   ка   я связаны де    яте   л   ь   ност    ь внутренней сту   де   нто    в товаров со   де   р   ж   итс    я спроса 

с    воеоб    ра   з   н    ы   м пс   ихо    ло   г   ичес    к   и    м ба   рте    ро   м, относятся п   р   ич    и   но    й степени кото    ро   го внутренней я    в   л   яетс    я предприятия 

не   достаточ    ност    ь активную пс    ихо    ло   г   ичес    к   их развивающейся и с   пе   ц   иа   л   ь    н   ых поставка з   на   н   и    й, зависимости с   ко   в    ы   ваетс    я 

элементов неу   ве    ре   н   ност    ью установление и не   достаточ    ност    ью о   п   ыта. На это    м эта   пе внутренней мо   ж   но степени и ва   ж   но 

первой и   зуч    ит   ь деятельности сту   де   нто    в мероприятий т   во    рчес    к    и особенности по   дхо    д    ит к отличительным уч    ите    л   ьс    ко   й места работе, и ре   ш    ит    ь 

ра   з   л   ич    н   ые связаны за   дач   и процесс учеб    но-    вос   п    итате    л   ь   но    го также п   ро    цесса, воздействие а та    к    же активную за   мечат   ь степени и 

а    на   л   и   з   и    ро   ват    ь производитель о   ш    иб    к   и конечный с   вое    го и производитель чу   жо    го представлено пе   да   го   г   ичес    ко    го о   п   ыта. 

Чет   ве    рт    ы   й эта    п места ха    ра   кте    р   и   зуетс    я мероприятий не то   л   ь    ко только сфо   р   м    и   ро   ва    в   ш    и    мс   я  распределением 

п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ы    м товаров и   нте    ресо   м, относятся достаточ   но только в    ысо   к   и   м  внешней у   ро   в    не   м воздействуют з   на   н   и    й разделении 

у   ме   н   и   й и на   в    ы   ко   в, но и по   л   но   й конечный са   мосто   яте    л   ь   ност    ью,  элемент т   во    рчес    к    и   м степени по   д- воздействие 

хо    до   м к торговых ре   ше   н   ию увязать пе   да   го   г   ичес    к   их розничной за   дач элементы в но   в    ых с    итуа    ц   и   ях, у   ме   н    ие   м 

конечному а    на   л   и   з   и    ро   ват    ь управление и о   це    н   и   ват    ь прибыли с    во    и розничной де   йст    в   и    я. На да   н   но   м этом эта    пе  первой ра   з   в    ит   и    я 

процесс гото    в   ност    и мероприятий сту   де   нт    ы этом ис   п   ыт    ы   вают места пот   реб    ност   ь в пе    да   го   г   ичес    ко   й де   яте    л   ь- 

ност    и. 

 спроса Мате    р   иа   л   ы предприятия т   во   рчес    к   их и экономическая э   кс   пе   р    и   ме   нта   л   ь    н   ых увязать исс   ле   до   ва   н   и   й более по   ка- элементы 

з   ы   вают, что факторов эффе   кт   и    в   ност    ь также фо   р    м    и   ро   ва   н    и   я п   рофесс    ио   на   л   ь    но   й гото    в    ност    и 

заключение сту   де   нто    в развивающейся к пе   да   го   г   ичес    ко    й этапом работе,  более и   нте    нс   и   в    ност   ь их предприятия д    в   и   же    н   и   я  конечному за   в    ис   ит от 

коммерческая эта   па  удобством к эта    пу внутренней ра   з   в    ит   и    я степени гото    в   ност    и, за   в    ис    ит от то    го, управление нас   ко   л    ь   ко системе п   ра   в    и   л   ь    но 

относятся сту   де   нт    ы мероприятий и   зб    ра   л   и зависимости п   рофесс    ию,  разделение а учеб    на   я более работа  степени ву   за от   ра   жает ст    ру   кту   ру 

этапом п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й степени гото   в   ност    и к места уч    ите    л   ьс    ко   му представляют т   ру   ду, деятельности нас   ко   л    ь   ко процесс п   рофес- 
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первой со   рс   ко-    п   ре   по    да   вате    л   ьс    к   и   й развивающейся соста    в, предприятия и   зуч    и   в товаров па   ра    мет   р   ы бу   ду   ще   й п   рофесс    и   и и 

системе с    пе   ц   иа   л   ь    ност    и прибыли сту   де   нто    в, экономическая об    ра   щает товаров в   н   и   ма   н   ие на конечному вос    п   ита   н    ие  воздействие у н   их тех 

сопровождаются п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ых воздействуют качест   в, кото    р   ые обес   печ    и   вают являясь ус    пех коммерческая работ   ы представляют уч    ите    ле   й конечный 

в со   в    ре   ме    н   но   й ш    ко   ле. 

 предприятия Ита    к,  конечному п   рофесс    ио   на    л   ь   на   я особенности по   д    гото    в   ка  управление сту   де   нто    в к продвижении пе    да   го   г   ичес    ко   й предприятия 

работе в се    л   ьс   к   их ш    ко   лах элементов п   ре   д    по   ла   гает представляют с о   д    но   й особенности сто    ро   н   ы,  прибыли фо   р    м    и   ро   ва    н   ие у 

увязать н   их поставка ППН ка   к этом с   и   нтет    ичес    ко    го информационное с   во    йст    ва продвижении л   ич    ност   и торгового уч    ите    л   я, с д   ру   го   й ра   з- 

предприятия в    ит   ие  разделении п   рофесс    ио   на   л   ь    но   й также гото    в   ност    и экономическая у сту    де   нто    в к установление пе   да   го   г   ичес    ко   му развивающейся т   ру   ду, 

коммерческая за   к   лючаю    ще   йс   я системе в их суб    ъе   кт    и   в   но    м ст   ре   м    ле   н    и   и п   ра    кт   ичес    к   и и на увязать в    ысо   ко   м  деятельности 

у   ро   в    не представляют о   в    ла   дет   ь места со   де   р    жате    л   ь    н   ы   м и системе п   ро    цессуа    л    ь   н   ы    м более ко   м    по   не   нта   м    и разделение уч    и- установление 

те    л   ьс    ко   й де   яте   л   ь    ност    и. места П   р   иче    м  торговых на   з   ва    н   н   ые сто   ро   н    ы п   рофесс    ио   на   л   ь    но   го 

относятся об    ра   зо   ва    н   и   я  внутренней сту   де   нто    в деятельности соста    в    л   яют относятся е   д    и   нст   во, внешней це   лост    н   ы   й элементы п   ро    цесс в распределение ву   зо   в- этапом 

с    ко   й пе    да   го   г   ичес    ко    й по   д    гото    в   ке прибыли сту   де   нто    в,  коммерческая ибо п   р   и степени та   ко    м  распределением ус    ло   в    и   и торгового мо   ж   но внешней 

реа   л   ь    но системы осу   щест   в    л   ят   ь экономическая т    ребо   ва    н   и   я товаров п   ре   д    ъ   я    в   л    яе   м    ые  развивающейся уч    ите   лю на со    в    ре   ме    н- 

но   м разделении эта   пе  разделение ра   з    в   ит    и   я. 

 

1.3. Ст   ру   кту    ра и представлено со   де   р    жа   н    ие  широкого по   д   гото    в   к    и более бу   ду    щ   их также уч   ите    ле   й к 

внешней фо   р   м    и   ро   ва    н   ию предоставление и   но   я   з    ыч    но   й ко   м    му   н   и    кат    и    в   но   й ко   м    пете    нт    ност    и в 

этапом п    ро   цессе  также пе   д    п   ра    кт    и    к   и 

 

 Ита    к, услуг пе   да   го   г    ичес    ка   я  места де   яте   л   ь   ност    ь – элемент с   ло   ж   н    ы   й элементы м   но   гофа   кто    р   н   ы    й 

деятельности п   ро    цесс мероприятий в   ы   по    л   не   н   и   я факторов с   исте    м    ы предприятия де   йст    в   и    й д   л   я ре    ше   н   и   я системы ра    з   нооб    ра   з   н    ых воздействуют 

учеб    ное – процесс вос    п   итате    л   ь   н    ых торгового за   дач. В пе   да   го    г   ичес    ко    м предприятия п   ро    цессе факторов 

в    за   и    мо   де   йст    вуют воздействуют та    к    ие  являясь фа   кто    р   ы, ка   к де   яте   л    ь   ност    ь элементов уч    ите    л   я  конечному и де   яте   л   ь    ност    ь 

поставка уча    щ    ихс    я, представлено со   де   р   жа    н    ие и системы вос    п   ита   н    и   я, товаров л   ич    ност   ь относятся уч    ите    л   я  активную и л   ич   ност    и 

уча    ще   гос   я. 

относятся Этот торговых п   ро    цесс ч   ре   з   в    ыча   й    но д   и   на   м    иче    н, предоставление та   к производитель ка   к внешней осу   щест   в    л   яетс    я  продвижении в 

посто    я    н   но обеспечивающие и   з   ме   н   яю    щ    ихс    я  также ус    ло   в    и   ях и в этом ра   з   в    ит   и    и установление с учето    м изыскание во    з   раст   н   ых информационное и 

и   н   д    и   в    и   дуа    л   ь   н    ых особе   н    носте    й дете    й и обеспечивающие л   ич    ност   и только уч    ите    л   я. 

По    это    му и производитель по   д    гото    в   ка  разделении к пе   да   го   г   ичес    ко    й  информационное де   яте    л   ь   ност    ь места  п   ре   дста    в    л   яет 

обеспечивающие собо   й сопровождаются с   ло    ж   ную це    лост   ную м    но   госто    ро   н   нюю более д    и   на   м    ичес    кую удобством с   исте    му, 
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закупочной фу   н   к    ц   ио   н   и    рую    щую распределением в соот   ветст    в   и    и услуг це   л   я    м    и,  внешней за   дача    м    и, торгового п   р   и    н   ц   и   па    м    и установление 

по   д    гото    в   к    и с   пе   ц    иа   л   исто    в. 

  этом Эффе    кт    и   в    ност   ь розничной с   исте    м    ы по   д   гото    в    к   и уч    ите    л   я воздействие о   п   ре   де   л   яетс    я  заключение сте   пе    н   ью 

еѐ элементов соот    ветст    в    и   я  широкого т   ребо   ва    н   и   я системы об    щест   ва  поставка в об   ласти    ииититит целом гума    н   ист    ичес    ко   го прибыли 

вос    п   ита   н    и   я, ст   ру   кту   ре и со   де   р   жа    н   ию предоставление уч    ите    л   я  конечному на со   в   ре   ме    н   но    м управление эта    пе,  увязать 

о   пт    и   ма   л   ь    н   ы   м торгового соот    ветст    в    ие   м  разделении п   рофесс    ио   г   ра   м    ме уч   ите    л   я. 

товаров «П   рофесс    ио   г   ра   м    ма  экономическая уч    ите   л   я только до   л   ж   на  конечный в   к    лючат    ь с   вое   го ро   да увязать пас   по   рт уходящие 

с    пе   ц   иа   л   ь    ност    и, конечный к   ва    л   иф    и   ка   ц    ио   н   ную представлено ха   ра   кте    р   ист    и   ку, т.е. продвижении о   п   ре   де   л   ят товаров об   ъе   м и 

этом науч    но распределение обос   но   ва   н    ное соот   но    ше   н    ие  об   щест   ве    н   но – системе по   л   ит    ичес    к   их,  установление 

с    пе   ц   иа   л   ь    н   ых и системы пс   ихо    ло   го   в-    пе    да   го   г   ичес    к   их активную з   на   н   и   й. А та    к    же также п   ро    г   ра    м   му продвижении 

пе   да   го   г   ичес    к   их и также мето   д    ичес    к    их представляют у   ме    н   и    й и увязать на   в    ы   ко   в,  внутренней необхо    д    и   м    ых 

бу   ду   ще   му уч    ите   лю». 

         До с   их конечный по   р предприятия во    п   рос   ы деятельности пе   да   го   г   ичес    ко   го зависимости об    ра   зо   ва    н   и   я и сопровождаются эффе    кт   и    в   ност    и торговых 

де   яте   л   ь   ност    и широкого уч    ите    л   я  воздействие расс    мат    р   и   ва   л    ис   ь, в ос    но   в    но   м, с ч   исто 

установление а    ка   де   м    ичес    ко   й мероприятий точ    к   и внутренней з   ре   н   и    я, системе то ест    ь с установление по   з   и    ц   и   й широкого и   нте   л   ле   ктуа    л   ь    но   го 

относятся ра   з   в    ит   и    я разделении и пе   ре   дач   и з    на   н   и   й. воздействие Пос    ко    л   ь   ку информационное су   щест   во    ва   н    ие и в    ы   ж   и    ва   н   ие 

че    ло   вечест    ва предоставление ка   к также се   р   ье    з   на   я степени п   роб    ле   ма  места со   в    ре   ме   н   но   й элемент ц   и   в    и   л   и   за   ц    и   и деятельности ста    л   и 

торгового пе   да   го   г   ичес    к   и    м воздействие об   ъе   кто    м, управление на   м  поставка п   ре   дсто   ит не то    л   ь   ко уч    ит    ь распределение мо   ло   дое  предоставление 

по   ко    ле   н   ие деятельности ж   ит    ь первой и де   йст   во    ват    ь в увязать э   кст    ре   ма   л   ь   н    ых спроса э   ко   ло   г   ичес    к   их и 

также со   ц   иа   л   ь    но-    э   ко   но    м    ичес    к   их поставка ус    ло   в   и    ях, но и вос   п   ит    ы   ват    ь в не    м закупочной с    воеоб    ра   з   ную степени 

ку   л    ьту   ру конечному су   щест   во    ва   н    и   я  развивающейся в м    и    ре, в разделение об    щест   ве,  предоставление в    к   люче    н   но    м в факторов г   лоба   л   ь   н    ые  торгового 

п   ро    цесс   ы. Та    ка   я развивающейся о   р   ие   нта    ц   и   я  более побу   ж    дает в   нест   и з   нач   ите    л   ь   н    ые являясь ко   р    ре   кт    и   в   ы только в 

пе   да   го   г   и   ку, в также п   ра   кт    и   ку информационное обуче    н   и   я и вос   п   ита    н   и   я. предприятия Пе    да   го   г   ичес    ка   я  распределением 

и   нте    р   п   рета    ц   и   я воздействие че   ло   ве    ка  зависимости с по   з   и   ц   и   й п   ре   де   л   ь   но ш    и   ро   ко    й предприятия кате    го   р   и   и этапом 

су   щест   во    ва   н    и   я продвижении дает этом во   з   мо   ж    ност   ь предоставление у   в    и   дет   ь связаны и по   н   ят    ь элементы е   го распределение в це   лост    но   й распределение с   в   я    з   и производитель 

со все   м м   и    ро   м. И   нте    г   рат   и   в    н   ые п   ро   цесс   ы в закупочной ж   и    з   н   и только и по   з   на   н   и   и уходящие по   з   во    л   яют изыскание 

на   де   ят   ьс   я, что конечному со   в    ре   ме   н    на   я  элементы пе   да   го   г   и    ка предприятия и   дет представляют к но   во    му по    н   и   ма   н   ию 

че    ло   ве    ка. В це   нт   ре элементы но   во    й факторов пе   да   го   г   ичес    ко    й коммерческая тео    р   и   и,  относятся и   мею    ще   й предприятия я    р   ко информационное 

в    ы   ра   же   н   н   ы    й системе а   нт    ро   по   ло    г   ичес    к   и   й торгового ха    ра   кте    р, воздействие нахо    д    итс    я  воздействуют и   де   я 

ж   и    з   нет   во    рчест    ва: ра    з   в   ит    ие спроса че    ло   ве    ка  поставка ка   к этом т   во    р   ца,  распределение суб    ъе   кта обеспечивающие с    вое   й степени ж   и   з   н   и. 
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        В это   й особенности с   в   я    з   и только ра   д   и    ка   л   ь   н    ые и   з   ме   не   н   и   я в ра    з   в   ит    и   и элемент об    щест   ва  закупочной 

Таджикистана относятся т   ребуют системы науч    но-обос    но   ва    н   н   ых распределение но   вато    рс    к   их элементы по   дхо    до   в к 

уходящие ре   ше   н   ию представлено за   дач связаны п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й удобством по    д   гото    в   к    и уч    ите    ле   й. 

        П   ра    кс   ио   ло   г   ичес    к   ие о   р    ие   нта   ц   и   и информационное с   исте    м    ы установление п   рофесс    ио   на   л   ь    но   го 

распределение об    ра   зо   ва    н   и   я  торговых п   ро    я    в   л   яютс    я в управление в    ы   д   в    и   же   н    и   и этом п   р   и    н   ц   и   по    в связаны пост    рое   н   и   я  информационное и ра   з   в    ит   и    я 

экономическая это    й воздействуют с   исте    м    ы, в т    ребо   ва   н    и   ях к со    де   р   жа   н   ию связаны об    ра   зо   ва    н   и   я, обеспечивающие п   р   и   з   ва    н   н   ых 

представлено сфо   р   м    и   ро   ват    ь системы о   п    ре   де   ле   н   н    ы   й разделении об    ра   з широкого п   рофесс    и   и. В пос   ле   д    н   ие широкого го   д    ы информационное эт   и    м 

во    п   роса   м у   де   л   яетс    я развивающейся з   нач   ите    л   ь    ное  системе в   н   и    ма   н    ие. П    р   и производитель это    м  информационное от    мечаетс    я 

целом необхо    д    и   мост    ь развивающейся расс   мот    ре   н   и    я внешней о   д    но   го мероприятий их ос    но   в    н   ых деятельности п   р   и    н   ц   и   по    в поставка пост   рое    н   и   я и 

ра   з   в    ит   и    я с   исте    м    ы поставка п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го конечный об    ра   зо   ва   н    и   я – процесс п   р   и    н   ц   и   па  этом 

са    мо   ра   з   в   ит    и   я л   ич    ност    и. связанные Этот установление п   р    и   н   ц   и   п розничной ле   ж   ит мероприятий в ос   но    ве по    д   гото    в    к   и 

т   во    рчес    к    и распределение работаю    ще   го экономическая уч    ите    л   я и распределением мо   жет являясь б   ыт    ь элементы реа   л   и   зо   ва    н деятельности в п   ро   цессе 

увязать фо   р   м    и   ро    ва   н   и   я  конечному пот    реб   ност    и заключение по   в    ы   шат   ь спроса с   во    й п   рофесс    ио   на   л   ь    н   ы   й у   ро   ве    н   ь и 

увязать осо   з   на   н    но степени у   п   ра   в    л   ят   ь зависимости ра   з   в    ит   ие   м  спроса с   вое   й л   ич    ност   и. 

        воздействуют П   ра    кс   ио    ло   г   ичес    ка   я  спроса (   п    рофесс   ио    на   л   ь    но-   пе    да   го   г   ичес    ка    я) элемент де   яте   л   ь   ност    ь являясь 

мо   жет б    ыт    ь о   п   ре   де   ле   на первой ка   к являясь мета    де   яте   л   ь    ност   ь, элементы та   к внутренней ка   к товаров со   де   р   жа   н   ие  связанные 

со   з   на   н   и    я широкого сту   де   нта  обеспечивающие (бу   ду   ще   го уходящие уч    ите    л   я) спроса не п   р   и   в    нос   итс    я и   з   в    не, а мо   жет системе б    ыт   ь связаны 

в    ы   работа   но в также п   ро    цессе распределением с   пе    ц    иа   л   ь   но воздействие о   р   га   н   и    зо   ва    н   но    й отличительным де   яте    л   ь    ност   и – 

поставка пе   да   го   г   ичес    ко   й этапом п   ра   кт    и   к    и.                                        

        Мето   до   ло   г   ичес    кую ос   но    ву пе    да   го   г   ичес    ко    й системы п   ра   кт    и   к    и развивающейся сту   де   нто    в в 

спроса КГПУ предоставление соста    в   л    яют: 

1. Ко   м   пете    нт    ност   н    ы   й представляют по   дхо    д  степени в об   ра   зо    ва   н   и    и. В е    го предоставление ра   м    ках представлено осу   щест   в    л   яетс    я 

производитель по   п    ыт   ка  представляют в   нест    и л   ич   ност    н   ы    й с   м    ыс   л в конечный об    ра   зо   вате    л   ь    н   ы   й товаров п   ро    цесс. Этот 

изыскание по   дхо    д  услуг ж   и   вое воздействие л   ич    ност   ное  связанные з   на   н    ие разделение п   рот    и   во    поста    в   л   яет связанные бессуб    ъе   кт    но    му, 

отчу   ж   де   н   но    му, т   ра   нс   л    и   руе    мо   му в особенности в    и   де разделение и   нфо   р   ма   ц   и    и. Л   ич    ност    ное конечному з   на   н   ие,  этапом 

ра   в    но зависимости ка   к также и л   ич   ност    ное места по   н    и   ма   н   ие, деятельности п   ре   дста    в    л   яет системе собо   й разделении не то   л   ь    ко 

осо   з   на   н    ие ус    вое    н   но   го элементы мате    р   иа   ла  конечный в качест   ве системы не   кото    ро    й установление абст   ра   кт    но    й 

относятся «   це   н   ност    и»,  деятельности но та   к    же и внешней е   го продвижении п   р   и   ме   не   н    ие в поставка реа   л   ь    н   ых этапом ж   и    з   не   н   н   ых с    итуа    ц   и   ях.   

2. Ко   н   це    п    ц   и   и ко   нте    кст   но    го обуче    н   и    я. связаны Су   щ    ност    но   й особенности ха   ра    кте    р   ист   и    ко   й 

также ко   нте    кст    но   го относятся обуче    н   и    я заключение я    в   л   яетс    я разделение пос   ле   до   вате    л   ь    ное внешней мо   де   л   и   ро   ва    н   ие  изыскание с 
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по   мо   щ    ью все   й с   исте    м    ы разделении фо   р   м,  услуг мето   до   в и распределением с   ре   дст   в заключение обуче    н   и    я внутренней п   ре   д    мет   но    го разделение и 

со   ц   иа   л   ь    но   го активную со   де   р   жа   н   и   я  факторов ус   ва    и   вае    мо   й увязать п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й сопровождаются де   яте   л   ь    ност    и. 

П   р   и это    м ис   по   л   ь    зуютс    я представлено т   р    и элементы т   и   па зависимости в    за   и    мос   в   я    за   н   н   ых первой обучаю    щ    их воздействие мо   де   ле   й: уходящие 

се    м    иот    ичес    ка   я, продвижении и   м    ита    ц   ио   н    на   я мероприятий и со   ц    иа   л   ь    на   я, – кото   р   ые в со   во    ку   п   ност    и 

удобством п   ре   дста    в    л   яют представляют собо   й представлено д    и   на   м    ичес    кую внутренней мо   де   л   ь удобством пе   рехо    да  системы от учеб    но   й к 

конечный п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й распределением де   яте   л   ь   ност    и. 

В этом ко   нте    кст    но   м  этапом обуче    н   и   и сту   де   нт с са   мо   го услуг нача    ла  целом ста    в   итс    я в 

уходящие де   яте   л   ь   ност    ную системе по   з   и   ц   ию, спроса пос    ко    л   ь   ку зависимости учеб    н   ые связанные п   ре    д    мет   ы управление п   ре    дста    в   ле   н    ы в 

в    и   де п   ре   д    мето   в этапом де   яте   л   ь   ност    и установление (учеб    но    й, информационное к   ва    з   и   п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й, заключение учеб    но-

   п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й). Это по    з   во    л   яет услуг в    к   люч    ит    ь производитель вес   ь первой поте    н   ц   иа   л представлено а   кт    и   в    ност    и 

внутренней сту   де   нта  представляют – от у   ро    в   н    я вос   п   р   и   ят    и   я до у   ро    в   н   я факторов со   ц   иа   л   ь    но   й обеспечивающие а   кт   и    в   ност    и, 

мероприятий по   з   во    л   яю    ще   й факторов п   р   и   н    и   мат   ь широкого со   в    мест   н   ые  целом ре   ше   н   и    я. Ус   вое    н   ие товаров з   на   н   и    й системы 

сту   де   нта    м    и осу   щест   в    л   яетс    я в ко   нте   ксте увязать ра   з   ре    ше   н   и   я  производитель и   м    и внешней бу   ду   щ    их экономическая 

пе   да   го   г   ичес    к   их широкого с   итуа    ц   и   й,  разделение что обес    печ    и   вает разделении ус    ло   в    и   я  более д   л   я внутренней фо   р   м    и   ро    ва   н   и   я  широкого 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й мот   и    ва   ц   и   и, л   ич    ност   но    го услуг с   м    ыс   ла  торговых п   ро   цесса уче    н   и   я. 

3. относятся Ко   н   це   п    ц   и   я  являясь фо   р   м    и   ро   ва    н   и   я торгового с    исте    м    но    го места м   ы   ш    ле   н   и    я в обуче    н   и   и. факторов Г    ла   в   ное  связаны 

з   ве   но воздействие обуче    н   и    я степени – п   ро   цесс ус    вое    н   и    я – рас   к   р   ы    ваетс    я связаны ка   к элементов особа   я 

де   яте   л   ь   ност    ь. От только с   пособо   в представлено о   р   га   н   и   за   ц   и   и связаны это    й установление де   яте   л   ь    ност   и также за   в   ис    ят товаров все 

ха    ра   кте    р   ист    и   к   и ус    вое    н   но    го сту   де   нто    м: торговых з   на   н   и    й, элементы у   ме   н   и   й, этом с   пособ    носте    й элементов и 

т.    д. Ос   но    ву элемент с   исте    м    ы более обуче    н   и    я, поставка обес    печ   и   ваю    ще   й зависимости фо   р   м    и   ро    ва   н   ие 

увязать с    исте    м    но    го воздействие м    ы   ш    ле   н   и   я, соста    в   л   яют: п    р    и   н   ц   и    п элементов п   ре    д    мет   но    й спроса де   яте   л   ь    ност    и 

системе уча    ще   гос   я  управление и у   п   ра   в   ле    н    и   я ее прибыли фо   р   м    и   ро    ва   н   ие   м  производитель в п   ро    цессе розничной ус    вое    н   и   я  обеспечивающие (е   д    и   нст    во 

з   на   н   и    я и де   яте   л    ь   ност    и, воздействуют е   д    и   нст   во факторов тео   рет    ичес    ко   й и распределением п   ра   кт    ичес    ко    й этапом 

де   яте   л   ь   ност    и); этом п   р   и    н   ц   и   п отличительным с   исте    м    но    й услуг о   р   ие   нта    ц   и   и внешней учеб    но-    по   з   на   вате    л   ь    но   й 

внешней де   яте   л   ь   ност    и установление и фо   р   м    и   руе    мо   го ею м    ы    ш    ле   н   и   я; п   р   и   н   ц    и   п торговых ра   з   в    и   ваю    ще    го системы 

обуче    н   и    я. 

        Тео   рет    ичес    ко    й относятся ба   зо   й воздействие по   д    гото    в   к    и установление сту   де   нто    в управление к пе    да   го   г   ичес    ко    й 

обеспечивающие п   ра   кт    и   ке  воздействуют я   в    л   яетс    я обес   пече    н   ие це   лост    ност   и экономическая учеб    но-    вос    п    итате    л   ь   но    го установление 

п   ро    цесса уходящие ву   за, особенности у   к   ре   п    ле   н   ие в спроса л   ич    ност   и системы сту   де   нта развивающейся т   во    рчес    к    их управление нача    л, 
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спроса по   в    ы   ше   н   ие  представлено е   го мот   и   ва    ц   и   и к по   з   на   н    ию и воздействие п   р   иоб    рете    н   ию управление пе   да   го   г   ичес    ко    го 

разделении о   п   ыта,  особенности к са   мосо   ве    р   ше   нст   во    ва   н    ию. 

         П   рофесс    ио    г   ра   м    ма установление от    ра   жает относятся ос   но    в   ное торговых фу   н   к    ц   и   и установление уч    ите   л   я, т   ребо   ва    н   ие к 

не   му изыскание со   в    ре   ме   н    но   й удобством ш    ко   л   ы, этапом к   ру   г  также тео    рет   ичес    к    их закупочной з   на   н   и    й, широкого пе   рече    н    ь 

этом пе   да   го   г   ичес    к   их разделении у   ме   н   и   й и предоставление на   в    ы   ко   в,  закупочной п   рофесс    ио   на    л   ь   но – л    ич    ност   н    ые 

качест    ва. О   на, торговых с   ле   до   вате    л   ь   но,  целом мо   де   л   и   рует уходящие ре   зу   л   ьтат,  удобством кото    ро    й распределение до   л   же   н первой б   ыт    ь 

распределение дост   и   г   нут    ь торгового в п   ро   цессе продвижении обуче    н   и    я управление и вос   п    ита    н   и    я ву   зе, т.е. п   ре   дста    в    л   яет конечному собо   й экономическая 

с    вое   го развивающейся ро   да  коммерческая п   ро   г   ра   м    му сопровождаются по   д    гото    в   к    и представляют уч    ите    л    я.  

За   даче    й этапом пе   да   го   г   ичес    к   их мероприятий учеб    н    ых за   ве    де   н   и    й я   в   л   яетс    я относятся воо    ру   же   н    ие  процесс 

бу   ду   щ    их управление уч    ите    ле   й этом г    лубо    к   и   м    и относятся з   на   н   и    я   м    и активную современной спроса тео    р   и   и,  развивающейся с   пе   ц   иа   л   ь    но   й  

зависимости нау   к    и, конечный ос   но    в   ы кото    ро   й о   н    и товаров бу   дут элементы п   ре   по    да   ват    ь относятся пс   ихо    ло   га  заключение – 

пе   да   го   г   ичес    к   и    м   и обеспечивающие з   на    н   и    я   м    и,  предоставление п   ра   кт    ичес    к   и    м   и внутренней у   ме   н   и   я    м    и управление и на   в    ы   ка   м    и, ка   к по 

с    пе   ц   иа   л   ь    ност    и, розничной та   к обеспечивающие и по о   р   га    н   и    за   ц   и   и и обеспечивающие мето   д    и   ке  коммерческая п   ро    ве   де   н   и   я торговых учеб    но   й зависимости – 

вос    п   итате    л   ь   но    й широкого работ   ы элементы с уча    щ    и   м    ис   я, системе массо   во места – по   л   ит    ичес    ко    й и вос   п    ита- 

те    л   ь    но   й отличительным работ   ы удобством с   ре    д    и насе   ле   н    и   я. воздействие П   ро   цесс  торгового обуче    н   и   я в элементов ву   зе  торгового на   п   ра   в   ле   н на 

конечный фо   р   м    и   ро    ва   н   ие  экономическая у бу    ду   щ    их уч    ите    ле   й м    и   рово    з   з   ре   н   и   я, на поставка фо   р   м    и   ро    ва   н   ие  удобством у 

н   их распределением в    ысо   к   их уходящие мо   ра   л    ь   н   ых закупочной качест    в,  внешней патриотической конечный со   з   нате    л   ь   ност    и,  поставка 

т   во    рчес    ко    го более по   дхо    да  разделение к работе, и   нте   реса к пе   да   го   г   ичес    ко    й п   рофесс    и   и. 

  развивающейся Це    л   ь воздействуют об   ще   пе   да   го   г   ичес    ко    й сопровождаются по   д    гото    в   к    и закупочной – фо   р    м   и    ро   ва    н   ие изыскание уч    ите    л   я  уходящие 

в    ла   дею   ще   го уходящие ос   но   ва    н   и   й степени пе   да   го   г   ичес    ко    й тео    р   и   и и об    ще   пе   да   го    г   ичес    к   и   й 

этапом у   ме   н   и   я    м    и заключение и на   в    ы   ка   м    и.  

Об    ще   пе   да   го   г   ичес    ка   я только по   д    гото    в   ка  также обес   печ    и   вает деятельности сту   де   нта    м  предприятия науч    ное 

представлено по   з   на    н   ие  представляют ос   вое    н   ие конечному пе   да   го   г   ичес    ко   й поставка де   яте    л    ь   ност    и, за   к   ла   д    ы   вает об   щетео- 

изыскание рет    ичес    к   и   й этом фу   н   да   ме    нт более д    л   я  связанные да   л   ь    не   й   ше   го экономическая са   мооб    ра   зо   ва   н    и   я  предоставление и по   в   ы   ше   н   и   я 

более к   ва    л   иф    и   ка    ц    и   и особенности уч    ите    л   я.  

Це    л   ь и мероприятий за   дач   и торгового об    ще   пе   да   го   г   ичес    ко   й по    д   гото    в   к    и уч    ите    л   я закупочной тес    но места 

с    в   я    за   н   ы с этапом п   р   и    н   ц   и   па    м    и представляют и еѐ о   р   га   н   и    за   ц    и   и. С   исте    ме деятельности об    ще   пе    да   го   г   ичес    ко   й представляют 

по   д    гото    в   к    и процесс п   р   ису   щ    и распределением ка   к об    щ    ие п   р   и    н   ц   и   п   ы системе по   д    гото    в   к    и изыскание с   пе    ц   иа   л    исто   в в 

системы в    ыс   ше   й конечному ш   ко    ле, целом та   к мероприятий и с   пе    ц   иф    ичес    к   ие. 
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Об    щ    и   м    и удобством п   р   и    н   ц   и   па   м    и деятельности я   в    л   яютс    я: коммерческая и   де   й   но спроса – тео   рет   ичес    ко   й на   п   ра   в    ле    н- 

ност    ь; степени науч    ност   ь; коммерческая не   п   ре   р   ы   в    ност    ь и производитель с   исте    мат    ич   ност    ь; торговых е   д    и   нст    ва 

установление тео    рет   ичес    ко    й широкого и п   ра   кт    ичес    ко   й информационное по   д    гото    в   к    и; внешней об    я   зате    л   ь   ност    ь д    л   я всех 

развивающейся сту   де   нто    в; элемент пе   да   го   г   ичес    к    и информационное це   лесооб    ра   з   ное  особенности сочета    н    ие заключение е   д    и   но   й широкого и 

д    иффе   ре   н    ц   и   ро   ва    н   но   й системе по   д    гото    в   к    и зависимости с учето    м распределением и   н   д    и   в    и   дуа    л   ь   н    ых торгового особе   н    носте    й 

сту   де   нто    в.  

  Науч    ност   ь об    ще   пе    да   го   г   ичес    ко    й изыскание по   д    гото    в   к    и относятся уч    ите    л   я системе т   ребует товаров 

от    ра   же   н   и   я в широкого со   де    р   жа   н   и   и уходящие пе   да   го   г   ичес    к   их удобством д    ис    ц   и   п   л    и   н внутренней со   в    ре   ме   н   н   ых 

дост   и   же    н   и   й нау   к   и, товаров пе   ре   до   во    го элементов пе   да   го   г   ичес    ко   го зависимости о   п   ыта,  увязать но   в    ых управление по   дхо    до   в установление к 

ка   р   д    и   на   л   ь    н   ы   м коммерческая во    п   роса   м  предприятия тео   р   и   и и связаны п   ра   кт    и   к    и, внешней фу   н   да   ме   нта   л   ь    н   ых 

исс   ле   до   ва    н   и    й в пе   да   го   г   ичес    ко   й особенности нау   ке,  представляют воо   ру   же   н   и   я представляют сту   де   нто    в воздействуют 

мето   до   ло    г   ие    й мероприятий пе   да   го   г   ичес    ко   й воздействие нау   к    и, элемент мето   да   м    и распределением науч    но-    пе   да   го   г   ичес    ко    го 

исс   ле   до   ва    н   и    я, г   лубо    к   и   м предоставление з   на   н   ие    м  поставка пе   да   го   г    ичес    ко    й внешней тео    р   и   и торговых и п   ра    кт    и   к    и. 

З   нач    и   мост   ь связаны об    ще   пе   да   го   г    ичес    ко   й увязать по   д   гото    в    к   и в товаров п   ро    цесс   и    и внутренней  фо   р   м    и   ро- 

элементов ва    н    и   я  целом л   ич   ност    и уч    ите    л   я обус    ло    в   л   и    ва   я внутренней необхо    д    и   мост    ь этапом та   ко    го относятся пост    рое   н   и   я,  связаны 

чтоб    ы элементы о   на  увязать нос    и   ла информационное не   п   ре   р    ы   в   н   ы    й места ха    ра   кте    р, элемент п   ре   дус    мат   р   и    ва    ла  товаров 

с    исте    мат    ичес    ко   й и    зуче    н   и    я пе   да   го   г   ичес    к   и    й заключение д    ис   ц   и   п   л    и   н предоставление и не    п   ре   р   ы   в    ност    ь 

деятельности пе    да   го   г   ичес    ко   й увязать п   ра    кт    и   к    и в особенности тече    н   ие  связанные всех лет установление обуче    н   и    я закупочной  сту   де   нто   в. 

Не    п   ре   р   ы    в   ност    ь и с    исте    мат   ич    ност    ь об    ще   пе   да   го   г   ичес    ко   й первой по   д    гото    в   к    и воздействие мо   жет 

воздействие обес    печ   ит    ь распределением г   лубо    ко   й удобством ус    вое    н   ие  первой пе   да   го   г   ичес    ко   й разделение тео    р   и   и прибыли и п   ра   кт    и   к    и 

более посте    пе   н   ное  этапом ос   вое    н    ие пе   да   го   г   ичес    ко   й де   яте   л   ь    ност    и. Необхо    д    и   мост    ь 

поставка п   р   и    н   ц   и   па  предоставление не   п   ре   р   ы    в   ност    и воздействуют обус    ло   в    ле   на  торговых пот   реб    ност    я    м    и 

целом п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе    да   го   г   ичес    ко   й отличительным по   д    гото    в   к    и относятся бу   ду   щ    их системы уч    ите    ле   й, ра   з   в    ит    ие 

их п    рофесс    ио   на   л   ь    но   й торгового на   п   ра   в    ле   н   ност    и,  также за   ко   но   ме   р   ност    я    м продвижении п   ро    цесса системы 

ус    вое    н   и   я экономическая пе   да   го   г   ичес    ко   й активную тео   р   и    и, закупочной за    дача    м    и конечный науч    но   й прибыли о   р   га   н   и    за   ц    и   и более 

п   ра   кт    ичес    ко    й де   яте   л    ь   ност    ь сту   де   нто    в. 

П   р   и   н    ц   и   п обеспечивающие с   исте    мат    ич   ност    и места и не   п   ре   р    ы   в   ност    и производитель тес    но внешней с   в    я   за   н с 

элемент п   р   и    н   ц   и   по    м  распределением е   д   и    нст   ва торгового тео    рет   ичес    ко    й целом и п   ра   кт    ичес    ко    й пе    да   го   г   ичес    ко    й 

по   д    гото    в   к    и, установление кото    р   ы   й разделение п   ре   дус    мат   р   и   вает коммерческая поч    ита   н    ие  этом тео   рет    ичес    к   и    й и 

деятельности п   ра   кт    ичес    ко    й распределение зачат   ие по увязать пе    да   го   г   ичес    к   и    м конечному д   ис   ц   и    п   л   и   на, широкого в    за   и    мос   в   я    з   ь розничной и 
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п   рее   мст   ве    н   ност    ь учеб    н   ых за   н    ят   и   и и сопровождаются пе    да   го   г   ичес    к   их предприятия п   ра   кт    и   ке, процесс е   д    и   нст   ва  управление 

и   зуче    н   и   я производитель пе   да   го   г   ичес    к   их степени тео   р   и   и с уходящие п   ра   кт    ичес    ко    й заключение по   д    гото    в   к    и к работе в 

ш    ко   ле, товаров с   в   я    з   ь также и   зуче    н   и   я изыскание пе   да   го   г   ичес    ко   й воздействие тео   р   и   и и представлено а   на   л   и   за,  связанные обоб   ще   н   и   я 

экономическая пе    ре   до   во    го процесс пе   да   го   г   ичес    ко   го информационное о   п   ыта,  увязать е   д    и   нст    ва п   ро   цессо   в в фо   р   м    и   ро   ва    н   и   я 

разделение с    исте    м    ы относятся тео   рет   ичес    к   и   й прибыли з   на   н   и    й распределение и п   ра   кт    ичес    к   их более у   ме   н   и   и внешней и на   в    ы   ко   в. Этот 

процесс п   р   и    н   ц   и   п услуг реа   л   и   зуетс    я на в продвижении всех торговых эта    по   в обуче    н   и   я на   ко    п   ле   н   ие системе пе   да   го   г    и- элемент 

чес    к   их факторов фа    кто    в также в п   ро    цессе зависимости пе    да   го   г   ичес    ко   й связанные п   ра   кт    и   ке и связанные ос   м    ыс   ле   н   ие  внутренней их в 

п   ро    цессе тео   рет    ичес    к    их за   н    ят   и   й по распределением пе   да    го   г   ичес    к   и    й процесс д   ис   ц   и   п    л   и   на услуг и   зуче    н   и   я  удобством 

д    и   да   кт    и   к    и, коммерческая тео    р   и   и управление вос    п   ита    н   и   я, уходящие детс    ко   й внешней и пе   да   го   г    ичес    ко   й только пс    ихо    ло   г   и   и увязать и 

мето   д    и   к    и п   ре   по    да   ва    н    и   я п   ре   д    мета и зависимости и   з   ме   не   н   ие  системы это    й воздействуют тео    р   и   и системы в п    ро   цессе 

предоставление учеб    но   й активную вос   п    итате    л   ь   но    й товаров п   ра   кт    и   к    и; розничной тео   рет   ичес    кое ос   м    ыс   ле    н   ие п   ра   кт    и- 

закупочной чес    ко    й зависимости де   яте   л   ь    ност   и в предприятия п   ро    цессе процесс за   н   ят   и    й в относятся с   пе   цсе   м    и   на   рах сопровождаются и с   пе   ц    ку   рсах по 

мероприятий пс    ихо    ло   го–   пе   да   го   г   ичес    к   и    м  деятельности д   ис    ц    и   п   л   и   на   м. 

Дост   и    же   н   ие распределение це   л   и удобством об   ще   пе   да   го    г   ичес    ко   й по   д    гото   в    к   и бу   ду   щ    их 

уходящие уч    ите    ле   й продвижении мо   жет элементы б    ыт   ь услуг обес   пече    но являясь п   р   и уходящие ус    ло   в    и   и, элементов ес    л   и также п   ро   цесс о   в   ла   де   н   и   я 

тео    рет   ичес    к    и   м    и элементы з   на    н   и    я   м    и товаров ст   ро   итс    я в закупочной не   ра   з   р   ы    в   но   й сопровождаются с   в   я    з   и с степени п   ро    цессо   м этом 

пе   да   го   г   ичес    ко   й отличительным п   ра    кт    и   к    и, только ко   г    да товаров ус    вое    н   ие  услуг тео   р    и   и я   в    л   яетс    я необхо    д   и   мо    й 

степени п   ре   д    пос   ы   л   ко    й являясь о   в   ла    де   н   и   я розничной пе   да   го   г   ичес    ко   й факторов п   ра   кт    и   ко    й, активную кото    ра   я  распределением в с   вою 

продвижении оче   ре   д    ь процесс с    лу   ж   ит не то    л   ь   ко ос    но   во    й степени д    л   я  воздействуют за   к   ре    п   ле   н   и    я закупочной пе    р   во    нача    л   ь    но коммерческая 

по   луче    н   н   ых розничной тео    рет   ичес    к    их воздействуют з   на    н   и   й, но и обеспечивающие о   д    но   в    ре   ме   н   но воздействие исхо    д    но   й коммерческая ба   зо   й особенности д   л   я 

да   л   ь   не   й    ше   го ос   вое    н   и   я услуг пе   да   го   г   ичес    ко   й особенности тео   р   и   и. В это    м системы п   ро    я   в    л   яютс    я  конечный 

д    иа   ле   кт    ичес    ка   я степени в    за   и    мос   в   я    з   ь сопровождаются и е   д    и   нст    во внутренней тео    р   и   и являясь и п   ра   кт    и   к    и в продвижении п   ро    цессе разделение 

п   р   иоб    рете    н   и   я и за   к   ре   п   ле   н    и   я тео   рет   ичес    к   их продвижении з   на   н   и    й предприятия и п   ра   кт    ичес    к   их информационное у   ме   н   и   й системе 

и на   в   ы    ко   в элементов пе   да   го   г   ичес    ко   й прибыли работ   ы. 

Об    ще   пе   да   го   г   ичес    ка   я продвижении по   д    гото    в   ка  распределением уч   ите    л   я в на   ше   й ст   ра    не конечный ст   ро    итс   я  этом на 

е    д    и   н   ых продвижении науч    н   ых представляют и о   р   га   н   и   за   ц    ио   н   н   ых ос   но   вах. предприятия Но    р   мат    и   в   н    ые  распределение ку   рс   ы 

информационное п   ро    во   д    ятс    я  уходящие по е   д    и   н   ы    м п   ро    г    ра   м    ма   м. розничной В    месте  удобством с те    м на   р   я    ду с е    д   и   но    й 

закупочной по   д    гото    в   ко    й внутренней всех предприятия сту   де   нто    в системы по ос   но   в    н   ы   м услуг ку   рса   м  более осу   щест   в   л   яетс    я 

экономическая д    иффе   ре   н    ц   иа   ц   и   я  представляют со   де   р   жа   н    и   я с учето    м с   пе    ц   иф    и   к   и информационное уч    ите    л   ьс    ко   й производитель с   пе   ц   иа   л    ь- 

относятся ност    и элемент и и   н   д   и    в   и   дуа    л   ь    н   ых услуг с   пособ    носте    й, более и   нте   ресо   в, деятельности с    к   ло   н    носте    й элементов сту   де   нто   в. 
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В с    исте    ме внешней об    ще   пе   да   го   г   ичес    ко   й относятся по    д   гото    в   к    и п   ре   дус    мот    ре   но п   ро    ве- 

элемент де    н   ие  распределение на   р    я   ду с места об    я    зате    л   ь    н   ы   м    и закупочной а   л   ьте    р   нат    и   в   н    ых спроса ку   рсо    в торгового (с   пе   ц   ку   рсо    в, 

уходящие фа    ку   л   ьтат    и   во    в,  коммерческая с   пе    цсе   м    и   на   ро   в – по в    ыбо   ру), в    к    люче    н   ие установление сту   де   нто    в предприятия в 

науч    но-   исс    ле   до   вате    л   ьс    кую элемент работу деятельности кафе   д    р внутренней пс   ихо    ло   го-   пе    да   го   г   ичес    к    их установление 

д    ис   ц   и   п   л    и   н, деятельности в    ы   по   л   не    н    ие  особенности и   м    и уходящие ку   рсо    в   ых предприятия и д   и   п   ло    м    н   ых работ по от    де   л   ь    н   ы   м 

п   роб    ле   ма   м. 

зависимости Об    ще   пе   да   го   г   ичес    ко   й установление по   д    гото    в   ке связанные та   к    же  изыскание п   р   ису   щ    и товаров с   пе   ц   иф    ичес    к   ие  разделении 

п   р   и    н   ц   и   п   ы: места с   в   я    з   ь этом ее с об   щест   ве    н   но-    по   л   ит    ичес    ко   й и с    пе   ц   иа   л   ь    но   й, об    ще   на- 

конечный уч    но    й отличительным по   д    гото    в   ко    й; информационное о   р   га   н   ичес    кое  продвижении е    д   и   нст    во первой во    п   росо   в продвижении пе   да   го   г   и   к    и, 

разделение пс   ихо    ло   г   и   и целом и ф   и   з   ио    ло   г   и   и. 

С    пе    ц   иа   л   ь    ную элементов по   д    гото    в   ку более бу   ду   щ    их уч    ите   ле   й обес    печ   и   вает распределение ц   и   к    л более 

с    пе   ц   иа   л   ь    н   ых д   ис   ц    и   п   л   и   н. представляют В    ы   пус    к    н   и   к   и спроса пе    да   го   г   ичес    к    их увязать учеб    н   ых связаны за   ве   де   н   и   й 

коммерческая до   л   ж   н   ы разделении об   ла   дат   ь разделение г   лубо    к   и    м   и воздействуют и всесто   ро   н   н   и    м   и з   на   н   и    я   м    и по с   пе   ц   иа    л   ь   ност    и, 

в представлено со   ве   р    ше   нст    ве  разделение в   ла   дет   ь установление со   де   р   жа   н   ие   м  распределение и мето   да   м    и информационное нау   к    и, только кото    ра   я установление я    в   л   яетс    я конечному 

ос   но   во    й учеб    ного предмета в торгового общеобразовательные  увязать учрежденияе. 

Педагогика и установление психология  только в отображении широкого педагогической спроса деятель- 

разделение ности розничной пользуются внешней общими представляют понятиями (деятельность, человек, воздействие структура  развивающейся 

личности и т.д.), связаны однако информационное педагогика широкого специально воздействуют в качестве торгового собственного установление 

объекта изучает систему этом педагогических производитель воздействий, воздействие ученика  этапом и учителя в 

их этапом взаимодействии,  коммерческая сущность и более методы коммерческая обучения и связаны воспитания,  торгового 

содержание образования и т.д.
1
  

В период процесс педагогической сопровождаются практики обеспечивающие интенсифицируется  системе процесс 

системе формирования  отличительным педагогических изыскание умений  информационное и навыков. Эта обусловлено 

следующими обстоятельствами. Практика коммерческая проводится  услуг в условиях, 

заключение максимально торговых приближенных к изыскание будущей  конечный профессиональной связанные деятельности управление 

студентов. Она производитель представляет  более собой организацию самостоятельной 

развивающейся практической конечный деятельности по связаны решению увязать различных услуг педагогических первой задач. 

Учебно-познавательная и торгового учебно–практическая  предоставление деятельности студентов по 

овладению закупочной педагогическими  увязать имениями и услуг науками  системы в процессе товаров учебных  только 

                                                
1 См.: уходящие Педагогика  воздействуют и психология. Круглый стол. – процесс Вопросы связанные психологии, закупочной 1981, экономическая № 1. 
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занятии  воздействие организуется  удобством в соответствии с деятельности логикой представляют науки, в тесной связи с 

заключение теоретическим  процесс курсом. Работа целом студентов особенности в период более практики торгового строится по 

широкого логике  элемент практической товаров деятельности мероприятий (в соответствии с потребностями 

общеобразовательные относятся учрежденияы,  факторов хотя и в предприятия рамках информационное учебной программы). 

В торговых ходе  активную практики также необходимо предоставление моделировать практическую работу закупочной будущих только 

учителей, услуг оптимально элементов адекватную целом реальной мероприятий  педагогической деятельности. 

информационное Основные  представлено принципы предоставление организации  розничной практики: связь ее с жизнью; 

зависимости соответствие  прибыли содержания и степени организации  предприятия требованиям, зависимости предъявляемым  конечному к 

общеобразовательные степени учрежденияе  этом и учителю; систематичность, 

непрерывность, закупочной усложнение  конечному е содержания и конечный методов факторов организации от целом курса  широкого 

к курсу; системы связь развивающейся с теоретическими воздействие курсами; особенности комплексный характер, 

предусматривающий представлено единство  сопровождаются учебной и широкого внеклассной также воспитательной 

более работы товаров студентов в сопровождаются общеобразовательные  предприятия учрежденияе. 

Опыт организации педагогической связанные практики коммерческая на современном связанные этапе  сопровождаются 

показывает, что заключение педагогические  сопровождаются коллективы предприятия ряда  первой общеобразовательные 

услуг учреждения  особенности оценивают эффективность педпрактики розничной лишь элемент по степени 

торговых помощи коммерческая студентов разделение общеобразовательные  увязать учрежденияе. Среди 

целом преподавателей  развивающейся вузов – руководителей практики изыскание нередко отличительным встречаются 

установление чисто элемент утилитарный относятся подход  представлено к общеобразовательные учрежденияе. 

В информационное месте  широкого с тем педагогическая являясь практика  товаров является важным звеном 

спроса системы  представляют «педагогический вуз - представлено общеобразовательные  этом учрежденияа», 

торговых обладает товаров большими системы возмож- процесс ностями для представляют органического разделение их 

взаимодействия, которое преследует воздействуют двуединую связаны цель: развивающейся совершенствование  распределением 

профессионально-педагогической воздействуют подготовки предоставление будущих элементов учителей закупочной и 

повышение качества учебно-воспитательного распределение процесса  конечному в 

общеобразовательные учрежденияе. 

закупочной Одним  изыскание из принципов установление организации разделении педагогической распределением практики поставка является 

ее распределением комплексный  спроса характер, когда студент широкого реализует конечному многообразные 

процесс функции конечный учителя, сопровождаются выполняет степени преподавательскую, также воспитательную,  представляют 
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общественно-педагогическую, организационно-управленческую деятель- 

широкого ность связанные в учебно-воспитательных учреждениях. 

информационное Важным  внешней принципом розничной организации внешней педпрактики поставка является  представлено также ее 

прибыли систематичность,  связанные непрерывность и связь с изучением услуг теоретических отличительным 

курсов. Систематичность и факторов непрерывность этапом предполагают, что 

продвижении педагогическая  внешней практика предприятия организуется  управление и проводится целенаправленно, с 

усложнением ее связанные содержания  разделение от курса к связанные курсу,  целом последовательным и 

продвижении осуществлением  представлено преемственности информационное методов этапом и средств ее связанные организации,  конечному 

единого руководства практической внешней работой факторов студентов. 

Педагогическая элементы практика  услуг в педагогических уходящие вузах спроса – составная производитель часть поставка 

учебного процесса, имеющая этапом целью развивающейся научить системы студентов зависимости творчески 

управление применять производитель в пра   кт    ичес    ко    й зависимости де    яте   л   ь   ност    и этапом науч    но-тео    рет    ичес    к   ие распределением з   на   н   и    я места и 

п   ра   кт    ичес    к    ие на   в    ы   к   и, по   луче    н   н    ые управление п   р   и элемент и   зуче   н   и    и увязать пе   да   го   г   и   к   и,  прибыли пс   ихо    ло   г   и   и, 

факторов част    н   ых установление мето   д    и   к и воздействуют со   ц   иа   л   ь    н   ых коммерческая д   ис   ц   и    п   л   и   н, установление с   пособст   во    ват    ь более ра   з   в   ит    ию у 

бу   ду   щ    их уч    ите    ле   й изыскание и   нте    реса  удобством к науч    но-   исс    ле   до   вате    л   ьс   ко    й работе. 

 В факторов исто    р   и   и связаны в   ыс   ше   го продвижении пе    да   го   г   ичес    ко   го закупочной об    ра   зо   ва    н   и   я поставка с   ло   ж   и    лас   ь розничной д   ва 

по   дхо    да к о   р   га   н   и   за   ц   и    и системы пе   да   го   г   ичес    ко   й этом п   ра   кт   и    к   и, производитель пе   р   в    ы   й коммерческая п   ре    дус    мат   р   и   ва    л 

разделении о   р   га   н   и    за   ц    ию воздействуют п   ра   кт    и   к   и в воздействие тече    н   ие  целом всех лет информационное обуче    н   и    я развивающейся в ву   зе (   не   п    ре   р   ы   в    на   я 

пе   да   го   г   ичес    ка   я только п   ра   кт    и   ка),  заключение че   ре   ду   я ее торговых тео    рет   ичес    к    и   м    и производитель за   н   ят   и   я    м    и. По    ис   к 

факторов ра   ц   ио    на   л   ь   н    ых элемент фо   р   м коммерческая о   р   га   н   и    за   ц    и   и степени пе   да    го   г   ичес    ко    й п   ра   кт    и   к    и в в    ыс   ше   й 

продвижении ш    ко   ле  связаны п   р   и   ве   л являясь ра   з   работ   ке  зависимости д   л   я торговых ву   зо   в спроса п   ро    г   ра    м   м, в установление кото    р   ых продвижении со   де   р    жа   н   ие 

конечному пе   да   го   г   ичес    ко   й коммерческая п   ра    кт    и   к   и о    п   ре   де   л   я   лос    ь че   ре   з сопровождаются с    исте    му внешней тео    рет    ичес    к   их 

спроса з   на   н   и    й сопровождаются и п   рофесс   ио    на   л   ь    н   ых зависимости у   ме   н   и   й розничной сту   де   нто    в, поставка фо   р   м    и   руе   м    ых розничной на ра   з   н   ых ее 

эта   пах. 

 Вто    ро   й по   дхо    д управление (бо   лее  связаны с   во    йст   ве    н   н   ы   й представляют за   рубе    ж   но   й также в   ыс    ше   й предоставление ш    ко   ле) этом 

п   ре   дус    мат   р   и    вает степени с   нача    ла  связаны об   щетео   рет    ичес    кую производитель по   д    гото    в   ку только и п   ро    ве   де   н   ие 

п   ра   кт    и   ку   мо   в, т   ре   н    и   н   го   в, и обеспечивающие л   и   ш    ь товаров зате    м – элемент п   р   и    ме   не   н    ие  элементов тео   р   и   и на прибыли п   ра   кт    и   ке  удобством и 

о   р   га   н   и    за   ц    ию товаров пе   да   го   г   ичес    ко   й увязать п   ра   кт    и   к   и на за   к   люч    ите    л   ь   но   м эта    пе обуче    н   и   я. 

 связанные Т    ра   д   и    ц   ио   н   ное  разделение пе   да   го   г   ичес    кое места об    ра   зо   ва    н   ие  удобством по со   де   р   жа   н   ию и по 

предоставление о   р   га   н   и    за   ц    и   и воздействуют на   це   ле   но на целом по   д    гото    в   ку широкого бу   ду   ще   го мероприятий с   пе    ц   иа   л   иста  закупочной ка   к п   ре   д    мет- 
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н   и   ка. В т    ра   д   и    ц   ио   н   но    й услуг с   исте    ме  воздействие п   рофесс    ио   на   л   ь    но-   пе   да   го   г   ичес    ко    й более по   д    го- конечный 

то    в   к    и на зависимости ос   но   ве  относятся де   яте   л   ь    ност   но    го заключение похо    да связаны в це   нт   ре в    н   и   ма   н   ие нахо    д   итс    я 

места учеб    но-    вос   п    итате    л   ь   н    ы   й увязать п   ро   цессе; конечный от    но   ше   н   и   я  более ме   ж   ду производитель участ    н   и   ка   м    и закупочной наст- 

конечный рое   н   ы зависимости ка   к информационное суб    ъе   кт    но-об    ъе   кт    н   ые,  разделении г   де суб    ъе   кт-    п   ре   по   да   вате    л   ь нахо    д    итс    я в 

обеспечивающие о   г   ра   н   иче    н   н   ых товаров ус   ло   в    и   ях, системы е   го целом де   яте   л   ь    ност   ью элементов у   п   ра    в    л   яет поставка учеб    н   ы   й этом п   ла   н установление и 

п   ро    г   ра    м   ма, относятся жест    ко активную за   даю   ща   я ра   м    к   и от    но    ше   н    и   й. Об   ъе    кт – мероприятий сту   де   нт предоставление до   л   же   н 

управление б    ыт   ь процесс на   по    л   не   н торговых о   п   ре    де   ле   н   н   ы    м разделении об   ъе   мо   м удобством з   на   н   и    й, предприятия е   го ро   л   ь пасс   и   в    ное также ус    во- воздействие 

е    н   ие и   нфо   р   ма   ц   и   и. связаны Ве    ду   ща   я  системы фо   р   ма услуг учеб    но   го уходящие в   за   и   мо   де   йст   в    и   я: распределение по   д    ра   жа   н   ие,  элементов 

и   м    ита    ц   и   я, распределение с   ле   до   ва   н   ие  розничной об   ра    з   цу, п    реоб    ла   да   н   ие в    не   ш    не   го воздействие ко   нт    ро    л   я зависимости и о    це   н   ка 

ре   зу   л   ьтата. Все это розничной су   жает мероприятий с   пе   кт    р широкого по   з   на    вате    л   ь    н   ых предприятия мот   и    во   в, системе п   ра   кт    ичес    к    и распределение 

уст    ра   н   яет духо    в   но-    н   ра   вст    ве    н   ную мот    и   ва   ц   ию.  

 Ос   но   в    н   ы   м    и разделении к   р   ите    р   и   я    м    и элементов о   це   н   к    и заключение ре   зу   л   ьтато    в также пе   да   го   г   ичес    ко    й конечный п   ра    к- особенности 

т   и    к   и, активную со   г   лас   но закупочной но   р   мат    и   в   н    ы   м поставка т   ребо   ва    н   и   я    м,  экономическая в   ысту   пают: сте    пе   н    ь сфо   р   м    и   ро- 

этапом ва   н    ност   и торгового п   рофесс   ио    на   л   ь    но-   пе    да   го   г   ичес    к    их обеспечивающие у   ме   н   и   й элемент у ка   ж    до   го предприятия сту   де   нта; установление 

у   ро   ве    н   ь прибыли тео    рет   ичес    ко    го зависимости ос   м   ыс    ле   н   и   я с   вое    й п   ра   кт    ичес    ко   й экономическая де   яте   л   ь   ност    и сопровождаются ее 

це   ле   й, широкого за   дач, увязать со   де   р   жа   н    ие и поставка мето   до   в являясь реа    л   и   за   ц   и    и; услуг ме   ра  представляют п   рофесс    ио   на   л   ь    но   й 

увязать на   п   ра   в    ле   н   ност    и конечному и   нте    ресо   в бу   ду   щ    их уч    ите    ле   й, их продвижении а   ктуа    л   ь   ност    и,  являясь от    но   ше   н   ие 

к продвижении дет   я    м; представляют у   ро   ве   н    ь целом п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й конечному ку   л   ьту   р   ы и т.    д. 

более П   ра   кт    и   ка  уходящие п   ро   во    д    итс    я в ус    ло   в    и   ях ма   кс   и    ма   л   ь    но места п   р   иб    л   и    же   н   н   ых более к бу   ду   ще   й 

установление п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й относятся де   яте   л   ь    ност   и сту   де    нто    в. системе О   на  также п   ре   дста    в    л   яет разделение собо   й системы 

о   р   га   н   и    за   ц    ию этапом са   мосто   яте    л   ь   но    й удобством п   ра   кт    ичес    ко    й де   яте    л   ь    ност   ь по ре    ше- отличительным н   ию изыскание 

ра   з   л   ич    н   ых торгового пе   да   го   г   ичес    к   их только за   дач. Учеб   но-    по   з   на   вате    л   ь    на   я и 

услуг учеб    но-    п   ра   кт    ичес    ка   я  увязать де   яте    л   ь   ност    ь процесс сту   де   нто    в элементы по о   в    ла   де   н   ию 

сопровождаются пе   да   го   г   ичес    к   и    м   и торгового у   ме   н   и    я   м    и и на   в    ы   ка   м    и в п   ро    цессе связаны учеб    н   и   к заключение за   н   ят    и   й 

целом о   р   га   н   и    зуетс    я  управление в соот   ветст    в    и   и с разделение ло   г   и   ко    й управление нау   к   и в также тес    но    й первой в   за   и    мос   в   я    з   и с 

тео    рет   ичес    к    и   м ку   рсо   м. Работа процесс сту   де   нто    в розничной в пе   р    ио   д целом п   ра   кт    и   к    и внутренней ст   ро   итс    я по 

экономическая ло   г   и   ке  распределение п   ра   кт    ичес    ко    й связанные де   яте   л   ь   ност    и представляют (    в соот   ветст    в   и    и с особенности пот    реб    ност   я    м    и связаны 

ш    ко   л    ы, хот    я и в ра   м    ках внутренней учеб    но   й конечный п    ро   г   ра   м    м    ы ву   за). В особенности хо    де  торгового п   ра   кт    и   к    и 

более бу   ду   щ    и   м  внешней уч    ите   л   я    м заключение необхо    д    и   мо системы мо   де   л   и    ро   ват    ь п   ра   кт    ичес    кую работу, 

развивающейся о   пт    и   ма   л   ь    но товаров а   де   к   ват    ную коммерческая реа   л   ь    но   й степени пе   да   го   г    ичес    ко    й де   яте   л    ь   ност   и.  
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        элементы Ве    ду   щ    и   м    и экономическая ко   м    по    не   нта   м    и розничной п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й обеспечивающие ко   м    пете    нт    ност    и 

места пе   да   го   га  заключение я   в   л    яютс   я с   ле   дую    щ   ие у   ме   н   и   я: закупочной мо   де   л   и   ро   ват    ь внешней пе   да   го   г   ичес    к    и   й 

услуг п   ро    цесс; установление осу   щест   в    л   ят   ь являясь вос    п   итате    л   ь   н    ые  изыскание во   з   де   йст    в   и   я, изыскание а   де   к    ват    н   ые  продвижении п   р   и   ро   де 

ребе    н   ка, детст   ва, элемент на    ц   ио    на   л   ь   н    ы   м, места ре   г   ио   на   л   ь    н   ы   м, места ку   л    ьту   р   н   ы   м  коммерческая т   ра   д    и   ц   и   я    м; 

изыскание о   р   га   н   и    зо   в   ы   ват    ь прибыли об    ще   н   ие, разделение в    ыст   ра   и   ват    ь целом от    но   ше   н   и   я с экономическая ка   ж    д   ы   м  прибыли уче    н    и   ко   м 

та    к    и   м об   ра   зо   м, производитель чтоб    ы целом с   пособст   во    ват    ь зависимости е   го уходящие духо    в    но   му также ра   з   в    ит   ию широкого и 

вос    п   ита   н    ию; относятся де   р   жат   ь этом о   р   ие   нт    и   р на са    моо   п   ре   де   ле    н   ие, са   моо   р    га   н    и   за   ц   ию, 

изыскание са    мо   вос   п    ита   н   ие  управление л   ич    ност    и, связаны со   з   да   в элементы ус    ло   в   и    я развивающейся д    л   я  сопровождаются са   мо   ра   з   в   ит    и   я особенности ш    ко   л    ь   н   и    ка  процесс 

ка   к обеспечивающие суб    ъе   кта  места де   яте    л   ь    ност   и, ка   к л   ич    ност    и, увязать ка   к конечный и   н   д    и   в   и    дуа   л    ь   ност    и. 

Со   де   р   жа   н   ие конечный ко   м    пете    нт    ност   и заключение пе   да   го    га розничной в    к   лючает системе в себ    я деятельности п   ро    цесс целом 

(   пе    да   го   г   ичес    ка    я предоставление де   яте   л   ь   ност    ь,  особенности пе   да   го   г   ичес    кое об    ще   н   ие, л   ич    ност    ь 

распределением уча    ще   гос   я  удобством и л   ич    ност   ь информационное уч    ите    л   я) воздействуют и ре   зу   л   ьтат более (с   пособ    ност    ь закупочной к са   мо   ра   з    в   ит    ию, 

услуг са    мообуче    н   ию,  предприятия са   мо   вос   п    ита   н   ию уче    н   и   ка и уч    ите   л   я). 

        Сту   де   нт   ы, более осо   з   на   ва    я  относятся в   за    и   мос   в    я    з   ь поставка ра   з   л   ич    н   ых элемент це   ле   й разделении де   яте   л   ь   ност    и более во 

в    ре   м   я являясь п   ра    кт    и   к    и, предоставление не за   м    ы   каютс    я на установление ре    ше   н   и   и этапом п   рофесс    ио   на    л   ь    н   ых за   дач 

мето   до   м торговых п   роб  системе и о   ш    ибо   к экономическая и   л   и также на не   к    р   ит    ичес    ко   м закупочной ис   по   л    ь   зо   ва    н   и   и места п   р   ие   мо   в 

деятельности уч    ите    ле   й-    п   ра   кт    и   ко    в,  также а п   р   иоб    ретают на    в   ы   к    и п   рофесс   ио    на   л   ь   но   й реф    ле   кс   и   и. 

конечный Ва    ж   на   я  поставка це    л   ь относятся пе   да   го   г   ичес    ко   й разделении п   ра   кт    и   к    и, торговых та    к    и   м  услуг об   ра    зо   м, – распределение фо   р   м    и   ро    ва   н   ие  внешней у 

сту   де   нто    в продвижении об    ра   зо   в предприятия «Я – уч    ите    л   ь», «уче    н    и   к», «   де   яте   л    ь   ност    ь уч    ите   л   я». 

системы А   к   це    нт разделении на п   ро    цессе элементов фо   р   м    и   ро    ва   н   и   я  предоставление об   ра   зо   в услуг п   р   и    н   ц   и   п   иа    л   ь   но экономическая ва    же   н, производитель та   к этапом ка   к 

по   н    ят   ие об   ра   за элемент с   в   я    за   но установление с по   н   ят   ие   м только о   к   ру   жаю    ще   го конечному м   и   ра, и в заключение част    ност   и,  конечному 

м    и   ра п   рофесс   и    й. увязать П    рофесс    ио   на   л   ь    но заключение з   нач   и    м   ы    м зависимости об    ра   зо   м  торговых д   л   я уч    ите    л   я 

я    в   л   яетс    я, предприятия п   ре   ж    де уходящие все    го, системы об    ра   з элементов уче    н   и    ка, этом п   р   иче    м  первой в д    и   на   м    и   ке элемент е    го развивающейся ра   з   в    ит    и   я. 

Ес    л   и об   ра    з уче    н   и   ка воздействуют ка   к разделение п   ро   ду   кта распределением п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й разделении де   яте   л   ь    ност    и представлено осо   з   на   н,  развивающейся 

от    реф   ле   кс    и   ро   ва    н в связанные фо   р   ме  системе суб    ъе   кт    и   в   но    го торгового об    ра   за, относятся то   г   да мо   ж   но в    ыст   ро   ит    ь 

внешней с    исте    му представляют т   ребо   ва    н   и   й к управление о   р   га   н   и    за   ц    и   и более де   яте    л   ь    ност    и места уч    ите    л   я  коммерческая и сфо   р   м    и   ро   ват    ь 

относятся об    ра   з места «Я – уч    ите    л   ь» этапом ка   к активную о   р   га   н   и    зато   ра это    й де   яте   л   ь    ност   и.  

        Ка   к конечному ус    ло   в    ие  зависимости реа   л   и   за   ц    и   и торговых п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе   да    го   г   ичес    ко   й системе по   д    гото    в   к   и 

товаров мо   ж   но удобством расс   мат   р   и    ват    ь спроса с   пе   ц   иа   л   ь    но связаны о   р   га   н   и   зо   ва    н   ную де   яте    л   ь   ност    ь – 

пе   да   го   г   ичес    кую увязать п   ра   кт    и   ку,  степени кото   ра   я в распределение с   вете  системы со   в    ре   ме   н   н   ых продвижении т   ребо   ва    н   и   й относятся 
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п   р   иоб    ретает установление учеб    но-    исс   ле    до   вате    л    ьс   к   и    й элементы ха    ра   кте    р. За   н   и   ма   яс   ь 

представляют пе   да   го   г   ичес    ко   й представлено де   яте    л   ь    ност   ью ка   к исс   ле   до   вате    л   ьс    ко   й, производитель бу   ду   щ    и   й мероприятий уч    ите    л   ь 

сопровождаются суб    ъе   кт    и   в   но разделение пе   ре   ж    и   вает производитель с   м    ыс    л процесс ис   по   л    ь   зо   ва    н   и   я зависимости науч    н   ых только з   на    н   и   й не то   л   ь    ко 

д    л   я элементов по   в    ы   ше   н   и   я  предоставление эффе   кт   и    в   ност    и связаны ре   зу   л   ьтато    в продвижении учеб    но-    вос    п   итате    л   ь    но   й 

системы работ   ы торгового со ш   ко    л   ь    н   и   ка   м    и, но и предоставление д    л   я  элемент себ   я л   ич    но. особенности Реч    ь этапом и   дет о 

со   ве   р    ше   нст    во    ва   н   и    и пс   ихо    ло   г   ичес    к   их торговых но   вооб    ра   зо   ва    н   и   й элементов (   пе   да   го   г   ичес    ко   го 

услуг це   ле   по   ла   га   н   и    я, связаны пе   да    го   г   ичес    ко   го установление м    ы   ш    ле   н   и   я,  этапом пе   да   го   г   ичес    ко    й уходящие реф    ле   кс   и   и внутренней и 

пе   да   го   г   ичес    ко   й на   п    ра   в   ле   н   ност    и) в п   ро   цессе увязать п   ра   кт    ичес    ко    й представляют 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й де   яте   л   ь   ност    и. 

        элементы Пе    да   го   г-   п   рофесс    ио   на   л процесс я    в   л   яетс    я коммерческая суб    ъе   кто    м  относятся п    рофесс   ио    на   л   ь   но   й 

удобством де   яте   л   ь   ност    и,  экономическая а не п   росто управление нос   ите    ле   м  только со   во    ку   п   ност    и з   на   н   и    й, на   в    ы   ко   в и 

у   ме   н   и   й. предоставление О   н также в    ла   деет спроса пе   да   го   г   ичес    ко   й особенности де   яте    л   ь    ност    ью в разделение це   ло   м,  этом у   де   р   ж   и    вает ее 

уходящие п   ре   д    мет   ност    ь особенности в м   но   гооб    ра   з   н   ых ме   н   яю   щ    ихс   я с   итуа    ц   и   ях, более с   пособе   н поставка к 

пост    рое   н   ию внутренней с   вое   й услуг де   яте   л   ь    ност   и, ее места и   з   ме   не   н   ию распределение и ра   з   в   ит    ию. И   н   ы    м    и 

внешней с    ло   ва    м   и,  факторов о   н конечному с   пособе   н развивающейся к са    мо   ра   з   в   ит    ию, что п    ре   д    по   ла   гает а    кт    и   в   ное 

связанные качест    ве   н   ное  уходящие п   реоб    ра   зо   ва    н   ие представляют с   вое   го степени в   нут    ре   н   не   го м    и   ра. степени Са    мо   ра   з   в   ит    ие  представлено 

ле   ж   ит в также ос   но   ве  товаров п   рофесс    ио   на    л   ь   но    го увязать ра   з   в    ит   и    я производитель ка   к д   и   на   м    ичес    ко    го и 

не   п   ре   р    ы   в   но    го информационное п   ро    цесса отличительным са   мо   п    рое   кт    и   ро    ва   н   и   я л   ич    ност    и. 

        спроса Суб    ъе   кто    м  торгового собст   ве    н   но   й элемент п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й системы де   яте   л    ь   ност    и распределением пе   да   го   г  системе 

мо   жет стат    ь то   л    ь   ко относятся п   р   и развивающейся ус   ло    в   и   и продвижении ра   з   в    ито   й уходящие реф   ле   кс   и    и, увязать даю   ще   й распределение 

во    з   мо   ж   ност    ь этапом осо   з   на    н    и   я  разделении с   во   их активную л   ич    ност   н    ых элементы особе    н   носте    й (    деф   и    ц   ито    в и 

ресу   рсо   в), изыскание п   рое   кт    и   ро    ва   н   и    я продвижении и осу   щест   в   ле    н    и   я производитель собст   ве    н   но   й первой де   яте    л   ь   ност   и на 

зависимости ос   но   ве  относятся це    н   носте    й первой пе   да   го   г   ичес    ко   й элементы п   рофесс    и   и, кото    р   ые об   ре    л   и первой д    л   я  товаров не    го 

более л   ич    ност   н    ы   й обеспечивающие с   м    ыс   л. Ра    з   в   ит    ие связаны л   ич    ност   но    й услуг и п   рофесс    ио   на    л   ь   но    й конечный реф    ле   кс   и   и представлено – 

это п    ро   цесс зависимости д    л   ите   л   ь    н   ы   й,  торгового т    ребую    щ    и   й посто    я    н    н   ых ус    и   л   и    й спроса л   ич    ност   и,  первой и о   н не 

широкого мо   жет системе осу   щест    в   ит    ьс   я в этапом тече    н   ие  прибыли то   го распределение небо   л   ь    шо   го торгового ко   л   ичест    ва в    ре   ме   н    и, 

кото    рое внутренней от    ве   де   но торговых на пе   да   го   г   ичес    кую п    ра    кт    и   ку. В воздействуют п   ро    цессе целом фо   р   м    и   ро    ва   н   и   я 

товаров с    пе   ц   иа   л   иста  закупочной п   ра   кт   и    ка представляют до   л   ж   на  торгового и   мет   ь распределением с   исте    м    н   ы    й первой ха    ра   кте    р: от п    р   и   в    лече    н   и   я 

пе   р   во    ку   рс    н   и   ка, более вче    ра   ш    не   го факторов уче    н   и   ка к информационное п   рост    ы   м  предприятия и досту   п   н   ы   м представляют е   му этапом в   и    да   м 

относятся работ   ы уходящие (   наб   лю    де   н   ие, отбо   р фа   кто    в связанные д    л   я  воздействие а   на   л   и   за в целом п   ро    цессе системы а   ка   де   м    ичес    к   их 



 68 

системы за   н   ят   и    й, предприятия в   ы   по   л   не   н    ие прибыли пос   и   л    ь   н   ых мероприятий за   да   н   и   й факторов наста    в    н   и   ка  спроса и т.   д.) до 

по   л   но    мас   штаб   но    й п   ра   кт    и   к    и на ста    р   ш    их воздействие ку   рсах,  распределением г   де ее производитель со   де   р   жа   н   ие  более и 

об    ъе   м  управление соот    ветст    вуют предприятия реа   л    ь   н   ы    м обеспечивающие т   ребо   ва    н   и   я    м  связанные об   ра    зо    вате    л   ь    но   го 

уч    ре    ж   де   н    и   я. 

        целом Необхо    д    и   мо,  производитель чтоб    ы д    в   и    же   н   ие в п   рофесс    и   и активную бу   ду   ще   го целом пе   да   го   га уходящие б    ы   ло факторов 

не   п   ре   р    ы   в   н   ы    м, а обеспечивающие са   ма  широкого пе   да   го   г   ичес    ка    я предприятия п   ра   кт    и   ка  обеспечивающие в доба   в    ле   н   ие к 

т   ра    д   и   ц    ио   н   н   ы    м фо   р   ма   м розничной п   р   иоб    ре   ла  отличительным и но   в   ые: элемент реа   л   и   зо   в    ы   ва    лас   ь экономическая в 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но относятся о   р   ие   нт    и   ро    ва   н   н    ых заключение с   пе   цсе   м    и   на   рах, факторов с   пе   ц   ку   рсах,  производитель 

т   ре    н   и   н   гах, факторов в    и   деот   ре   н   и   н    гах,  представляют в кото    р   ых мо    де   л   и   руютс    я реа   л   ь   н   ые 

заключение пе   да   го   г   ичес    к   ие  также с   итуа    ц   и   и, продвижении ко   г   да  процесс ка   ж   д    ы   й отличительным сту   де   нт торгового с   мо   жет спроса за   н   ят   ь являясь а   кт   и    в   ную 

суб    ъе   кт    ную (    реф    ле   кс   и   в    ную) целом по   з   и    ц   ию,  являясь ра   з   в    и   ват    ь воздействие на   в    ы   к   и управление пе   да   го   г   ичес    ко    го 

в    за   и    мо   де   йст    в   и    я. зависимости То    г   да установление пе   да   го    г   ичес    ка   я деятельности п   ра   кт    и   ка,  факторов осу   щест   в    л   яе   ма   я в 

уходящие об    ра   зо   вате    л   ь    н   ых товаров уч    ре   ж   де   н   и   ях (    ш   ко    лах, л   и    це   ях, конечный г   и   м    на   з   и   ях более и т.    п.), мо   жет 

предоставление стат    ь торговых место   м более реа   л   и   за   ц   и    и информационное собст   ве    н   н   ых степени пе   да   го   г   ичес    к   их распределением п   рое   кто    в бу   ду   щ    их 

уч    ите    ле   й. 

        Пе   да   го   г   ичес    ка    я торговых п   ра   кт    и   ка  закупочной в   ы   по   л    н   яет мероприятий р   я    д  поставка фу   н   к   ц    и   й: изыскание а   да   пта    ц   ио    н   ную,  первой 

обучаю    щую, распределение вос    п   ит    ы   ваю    щую,  уходящие ра   з   в    и   ваю    щую, д    иа   г   ност   ичес    кую. 

        производитель А   да   пта   ц   ио    н   на   я  коммерческая фу   н   к   ц    и   я п   ра   кт   ичес    к   и п   ро    я   в    л   яетс    я в более то    м, распределением что сту   де    нт 

не связанные то    л   ь   ко зависимости з   на   ко   м    итс    я с конечному ра   з   н   ы   м    и особенности в   и    да   м    и активную учеб    но-    вос    п    итате    л   ь   н    ых предприятия 

уч    ре    ж   де   н    и   й и о   р   га    н   и   за   ц    ие   й работ   ы в конечному н   их,  удобством но и п    р   и   в   ы    кает к коммерческая р   ит    му деятельности 

пе   да   го   г   ичес    ко   го установление п   ро    цесса, производитель к в    за   и   мо   де   йст   в    ию с особенности дет   ь    м    и, закупочной нач   и    нает 

места о   р   ие   нт    и   ро    ват    ьс   я  уходящие в с   исте    ме го   р   и    зо   нта   л    ь   н   ых и ве   рт    и   ка   л   ь    н   ых внутренней с   в   я    зе   й представлено и 

от    но   ше   н   и   й. Бу   ду   щ   и    й степени уч    ите    л   ь особенности нач   и    нает управление реа   л   ь    но только п   ре   дста    в   л    ят   ь этом себе разделение все 

ра   дост   и и увязать т   ру   д   ност    и распределение пе    да   го   г   ичес    ко   й де   яте   л   ь    ност    и. 

        Обучаю    ща   я фу   н   к   ц   и    я уходящие п   ра   кт    и   к    и только состо   ит в обеспечивающие реа   л   и   за   ц   и    и места по   луче    н   н   ых 

предприятия тео    рет   ичес    к    их широкого з   на   н   и   й в уходящие ко   н    к   рет    но   й отличительным де   яте   л   ь    ност    и. П   ро   исхо    д   ит п   ро   цесс 

в    ы   работ   к   и закупочной ос   но   в    н   ых зависимости пе   да   го   г    ичес    к    их услуг ко   м    пете    нт    носте    й,  деятельности фо   р    м   и    ро   ва    н   ие 

торгового пе   да   го   г   ичес    ко   го сопровождаются со   з   на   н   и   я, этапом кото    рое  широкого и   з п   лос    кост   и предоставление и   деа   л   ь   н    ых спроса п   ре   дста    в    ле   н   и   й 

пе   рехо    д    ит в с    исте    му относятся реа   л   ь    н   ых удобством уста    но    во   к и воздействие в    з   г   л   я   до   в более бу   ду   ще    го 

воздействуют уч    ите    л   я.�Вос    п   ит    ы   ваю    ща   я  также фу   н    к   ц   и   я управление п   ра   кт    и   к    и, воздействуют з   наче    н   ие кото    ро   й 
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во    з   растает, распределение состо    ит торгового в фо   р    м    и   ро   ва    н   и   и торговых мот    и   ва   ц   и    и уходящие к бу   ду   ще   й 

закупочной п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й также де   яте   л   ь    ност    и, разделение ста    но    в   ле   н   и    и производитель пе   да   го   г   ичес    ко   й распределение ку   л    ьту   р   ы,  производитель 

фо   р   м    и   ро    ва   н   и   и п   рофесс    ио   на    л   ь   но    й «Я-    ко   н   це   п    ц   и   и» и разделении ст   и    л   я  элементов пе   да   го   г   ичес    ко   й 

де   яте   л   ь   ност    и. торгового Вос    п   ит    ы   ваю    щ    и   м    и элементов фа   кто    ра   м    и системы пе   да   го   г   ичес    ко   й этапом п   ра   кт    и   к   и 

активную я    в   л   яютс    я  изыскание де   яте   л   ь    ност    ь с   пе   ц    иа   л   исто    в с в   ысо   к   и    м внешней у   ро   в    не   м  элементы 

п   рофесс    ио   на   л    и   з   ма и сопровождаются л   ич    ност   н    ых более качест    в, а относятся та   к    же  широкого вос   п   итате    л   ь    н   ые предприятия с   исте    м    ы первой 

пе   да   го   г   ичес    ко   го конечному у   н   и    ве   рс   итета  являясь и об    ра   зо    вате    л    ь    н   ых уч    ре   ж   де   н    и   й, 

я    в   л   яю    щ    ихс    я развивающейся ба   зо   й установление п   ра   кт    и   к    и.   

        Ра   з   в    и   ваю    ща   я спроса фу   н   к    ц   и   я  розничной п   ра   кт   и    к   и производитель реа   л   и   зуетс    я  особенности в фо   р   м    и   ро    ва   н   и   и и 

предприятия ра   з   в    ит   и    и зависимости пе   да   го   г   ичес    к    их с    пособ    носте    й сту   де   нта-   п    ра   кт    и   ка   нта и розничной в    ы   работ   ке  особенности 

у не    го этапом ко   м    пе    нсато   р   н    ых заключение у   ме   н   и   й в связаны с   лучае  обеспечивающие с    лабо   й заключение ра   з   в    итост    и разделение пе   да   го   г   ичес    к    их 

с    пособ    носте    й. представлено Сту   де   нт продвижении ра    з   в   и   ваетс    я и в л    ич   ност    но   м, и в п    рофесс    ио   на   л   ь    но   м 

элемент п   ла   нах: предприятия о   н изыскание уч    итс    я  воздействуют м   ыс   л    ит   ь и более де   йст   во    ват    ь элементов ка   к пе   да   го   г. 

        спроса Реф    ле   кс   и    в   на   я  уходящие фу   н   к   ц   и    я продвижении п   ра   кт    и   к    и разделении я   в    л   яетс    я о   д    но   й и   з ва   ж    не   й   ш    их. 

То    л   ь   ко на прибыли п   ра   кт    и   ке  факторов сту   де   нт процесс мо   жет управление о   це   н    ит   ь разделение с   вое  разделении э   мо   ц   ио    на   л   ь    ное этом состо    я   н    ие  товаров 

в п   ро   цессе об   ще   н   и   я со все   м   и услуг суб    ъе   кта   м    и элементов пе   да   го   г    ичес    ко    й развивающейся де   яте   л   ь   ност    и,  продвижении 

п   роа   на    л   и   з   и   ро   ват    ь и связанные о   це   н   ит    ь разделение с   во   и представляют л   ич    ност   н    ые  только и п   рофесс   ио    на   л   ь    н   ые 

информационное качест    ва  экономическая ка   к бу   ду   ще   го уч    ите    л   я, предоставление с   вою предприятия ус    пе   ш    ност    ь широкого и   л   и услуг неус    пе   ш    ност    ь. 

        Ос   но   в    на   я разделение це   л   ь элементы п   ра   кт    и   к    и – прибыли со   з   да   н   ие  установление ус    ло   в    и   й д   л   я са   мо   реа   л   и   за   ц   и   и, 

уходящие са    мо   в   ы    ра   же   н   и   я,  представлено са   моо   п    ре   де   ле   н   и    я управление л   ич    ност   и товаров сту   де   нта экономическая ка   к связаны суб    ъе   кта 

факторов п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й уходящие де   яте    л   ь   ност    и, также ка   к товаров л   ич   ност    и ко   м    пете    нт    но   го пе   да   го   га, 

услуг с    пособ    но   го информационное работат   ь в системы ус    ло   в    и   ях деятельности ко   н   ку   ре    н   ц   и   и и особенности ра   з   л   ич    н   ых прибыли т   и   по    в также учеб    н   ых продвижении 

за   ве   де   н   и   й. 

        Реа   л   и   за   ц   и    я это   й це   л   и элементов т   ребует процесс ре   ше   н   и   я управление сту   де   нта    м    и системы с   ле   дую    щ    их за   дач: 

степени о   р   га   н   и    за   ц    ио   н   н   ых отличительным – в    к   люче    н   ие увязать сту   де   нто    в торговых в де    яте   л   ь    ност   ь по разделение о   р   га   н   и    за   ц    и   и воздействие и 

п   ро    ве   де   н   ию учеб    но   й работ    ы, системе вос    п   итате    л   ь   н    ых связанные и в   не    к   ласс   н   ых предоставление ме   ро   п   р   и    ят   и   й распределение 

по п   ре   д    мету, в предприятия то    м  степени ч   ис   ле на степени ос    но   ве  связанные мето   да п   рое   кто    в;  

   ко   м    му   н    и   кат    и   в   н    ых – в    к    люче    н    ие экономическая сту   де   нто    в деятельности в п   ро   цесс внешней об    ще   н   и   я  целом со все    м    и 

связанные суб    ъе   кта   м    и только об    ра   зо   вате    л   ь    но   го установление п   ро    цесса товаров (уче    н   и   ка    м    и широкого ра   з   но   го являясь во    з   раста, 

пе   да   го   га   м   и, ро    д   ите    л   я    м    и, особенности ко   л    ле   га   м    и-    п   ра   кт    и   ка   нта    м    и);�    п   рое    кт   и    ро   воч   н    ых обеспечивающие – 
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в    к   люче    н   ие воздействуют сту   де   нто    в разделение в у   п   ра    в   ле   нчес    кую закупочной де   яте   л   ь   ност    ь внутренней (   це    ле   по   ла   га   н   ие, 

активную п   ла   н   и    ро   ва    н    ие, элементов реа   л   и   за   ц   и    я, более ко   нт    ро    л   ь,  конечный о   це   н   ка и реф    ле   кс    и   я всех торгового в    и   до   в разделение 

пе   да   го   г   ичес    ко   й элементов де   яте   л   ь   ност    и закупочной – учеб    но   й и зависимости вос    п   итате    л   ь   но    й); управление  

   мот    и   ва   ц   ио    н   н   ых – места осо   з   на   н    ие  деятельности сту   де   нта    м    и це   н   носте    й пе    да   го   г   ичес    ко   й 

поставка де   яте   л   ь   ност    и,  особенности об    ра   зо   в управление «Я-уч    ите    л   ь» элементы и «Я-    вос   п   итате    л   ь», прибыли ст   и    му   л   и   ро   ва    н   ие  товаров 

и   нте    реса к разделение пе   да   го   г    ичес    ко   й связаны де   яте   л   ь    ност    и;  

прибыли    реф    ле   кс   и   в    н   ых воздействуют – в   к   люче    н   ие сту    де   нто    в в а   на   л   ит    ичес    кую широкого работу деятельности по 

ос   м    ыс   ле   н   ию услуг де   яте    л   ь   ност    и этапом уч    ите    ле   й, представляют уче    н    и   ко   в удобством и собст   ве    н   но   й 

развивающейся пе   да   го   г   ичес    ко   й мероприятий де   яте   л   ь   ност    и.  

        Ус   пе    ш    ное фу   н   к   ц   ио    н   и   ро   ва    н   ие любо   й этом пе   да   го   г   ичес    ко   й заключение с   исте    м    ы, в производитель то    м  относятся 

ч   ис   ле распределение с   исте    м    ы прибыли пе   да    го   г   ичес    ко    й спроса п   ра   кт    и   к    и, производитель мо   жет факторов осу   щест   в    л   ят   ьс    я  представлено л   и   ш    ь на 

ос   но   ве пос    ле   до   вате    л   ь    но   й изыскание реа   л   и   за   ц   и    и широкого с   ле    дую    щ    их п    р   и   н    ц   и   по   в: 

        - торговых в    за   и    мос   в   я    з   ь управление тео   рет    ичес    ко   го производитель обуче    н   и    я торгового и п   ра   кт    и   к    и – с предприятия о   д    но   й системе сто    ро   н   ы, 

ос   м    ыс   ле   н   ие и п   р   и   ме    не   н   ие конечному сту   де   нта    м    и первой на п   ра   кт    и   ке уходящие тео    рет   ичес    к    их предприятия з   на   н   и    й о 

этом че    ло   ве    ке  распределение и об   щест   ве, сопровождаются п   р   иоб    рете    н   н   ых элемент п   р   и внутренней и   зуче    н   и   и элемент д   ис   ц   и    п   л   и   н 

об    ще   ку   л   ьту   р    но   го, ме   д    и   ко-б    ио    ло   г   ичес    ко   го, представлено пс   ихо    ло   го-   пе    да   го   г   ичес    ко    го увязать и 

п   ре   д    мет   но    го зависимости б    ло   ко   в,  информационное осо   з   на   н   ие их степени з   нач   и    мост   и широкого д    л   я услуг ус    пе   ш    но   й заключение 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й де   яте   л   ь    ност    и, а с д   ру   го   й – сопровождаются за   к   ре   п    ле   н   ие  внешней п   р   и увязать и   зуче    н   и   и предоставление 

тео    рет   ичес    к    их относятся д    ис    ц   и   п   л    и   н элементы и в учеб    но-    исс   ле    до   вате    л   ьс    ко    й уходящие работе  деятельности 

э   м    п   и   р    ичес    к   их продвижении з   на   н   и    й, распределение по   луче    н   н   ых на п    ра    кт    и   ке;  

          -  пос   ле   до   вате    л   ь    ност    ь – по    эта   п    ное относятся ос   вое    н   ие  зависимости всех сопровождаются в    и   до   в воздействуют 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й связаны де   яте   л   ь   ност    и,  управление пооче   ре   д    ное связанные о   в    ла   де   н   ие  изыскание все    м    и 

представлено п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ы    м   и системе фу   н   к   ц   и    я   м    и с   пе   ц   иа   л   иста; 

           - п   рее   мст    ве   н   ност    ь – со   де   р    жате    л   ь    на   я закупочной в    за   и    мос   в   я    з   ь элемент всех степени в    и   до   в связаны 

п   ра   кт    и   к    и, представлено ко   г   да  торгового ос   вое    н   ие воздействуют но   во    го зависимости осу   щест   в   л   яетс    я на ос   но   ве о   п   ыта, 

отличительным п   р   иоб    рете    н   но   го этом сту   де   нта    м    и на конечный п   ре   д    ы   ду   щ    их целом эта   пах этом п   ра   кт    ичес    ко    й первой 

по   д    гото    в   к    и; 

          - деятельности д    и   на   м    ич   ност    ь поставка – посте    пе   н   ное уходящие ус    ло   ж    не   н   ие  услуг за   дач ра   з   л   ич    н   ых в    и   до   в 

более п   ра   кт    и   к    и, целом рас   ш    и   ре   н   ие распределение с   пе   кт    ра  целом со   ц   иа   л   ь    н   ых деятельности ро   ле   й заключение и в   и   до   в системе де   яте   л   ь   ност    и,  элементов в 

кото    р   ые в   к    лючаетс    я сту   де   нт, отличительным у   ве    л   иче   н   ие  относятся об    ъе   ма и информационное ус    ло   ж    не   н   ие  относятся 
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со   де   р   жа   н   и   я связанные де   яте   л   ь   ност    и,  развивающейся кото    ра   я от развивающейся ку   рса  конечному к ку   рсу этом ста    но    в   итс    я  товаров все б   л   и    же к 

де   яте   л   ь   ност    и п   рофесс    ио   на    ла; 

           - предоставление по   л   ифу   н   к   ц   ио    на   л   ь    ност   ь изыскание – о   д   но    в   ре   ме   н   ное этом в    ы   по   л   не    н    ие  связанные в хо   де 

целом п   ра   кт    и   к    и торговых ра   з   л    ич   н   ых управление п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ых производитель фу   н   к    ц   и   й (о   р    га   н    и   зато   рс   ко    й, 

со   ц   иа   л   ь    но-    вос   п    итате    л   ь   но    й, относятся со   ц   иа   л   ь    но-об    ра   зо   вате    л   ь   но    й,  производитель ко   р   ре   к   ц   ио   н    но-

   реаб    и   л   ита    ц   ио   н   но    й, заключение п   ра   во    за   щ    ит    но   й,  относятся п   ре   ду   п   ре   д    ите   л   ь    но-    п   роф    и    ла   кт   ичес    ко   й) 

и этом о   в    ла   де   н   ие  места ра   з   л   ич   н    ы   м    и элементы п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ы    м   и торгового ро   л   я    м   и изыскание (о    р   га   н   и   зато    ра  разделении 

де   яте   л   ь   ност    и, вос    п   итате    л   я, за   щ    ит    н   и   ка, воздействуют пос   ре   д    н   и   ка,  особенности по   мо   щ    н   и    ка, 

установление ко   нсу   л   ьта    нта  розничной и т.   д.);  

         - пе   рс   пе   кт    и   в   ност    ь – этом з   на   ко    мст   во продвижении со сфе   ра    м    и 

продвижении со   ц   иа   л   ь    но-    пе   да   го   г   ичес    ко   й увязать де    яте   л   ь   ност    и с учето    м их пе    рс   пе   кт   и    в   но    го 

элемент ра   з   в    ит   и    я; являясь  

с    вобо   да представляют в    ыбо   ра  только и от   ветст    ве   н   ност    ь – представлено учет удобством и   нте    ресо   в и предоставление пот    реб    носте    й,  представлено ка   к 

этом сту   де   нто    в,  степени та   к и ру   ко    во   д    ите   ле    й п    ра   кт    и   к   и факторов че   ре   з прибыли в    ыбо   р являясь места  торговых п   рохо    ж   де   н   и   я 

воздействуют п   ра   кт    и   к    и, сопровождаются со   де   р   жа   н   и   я управление за   да   н    и   й информационное в ра   м    ках услуг об    щ    их этом за   дач да   н   но   го в    и   да 

первой п   ра   кт    и   к    и, элемент те   мат    и   к   и поставка со   в    мест   но   й уходящие п   ра   кт    ичес    ко    й и поставка науч    но-   исс   ле    до   вате    л   ьс    ко   й этом 

работ   ы, а закупочной та   к    же  только п   р   и    н   ят   ие л   ич    но   й от   ветст   ве    н   ност    и за экономическая этот удобством в   ыбо   р; 

сот    ру   д    н   ичест    во – информационное со   з   да   н   ие  распределением в хо    де закупочной п   ра   кт    и   к    и зависимости та   к   их уходящие ус    ло   в    и   й,  управление п   р   и воздействие кото    р   ых связаны 

от    но   ше   н   и   я ме   ж    ду сту   де   нто    м и воздействие ру   ко    во    д   ите    ле   м  предоставление п   ра   кт    и   к   и элементы ст   ро    ятс   я  системе на 

п   р   ио    р   итете особенности до   ве   р   и    я отличительным и па   рт   не   рст    ва, а широкого сту   де   нт только в   ысту   пает не в ро   л   и 

пасс   и   в    но   го разделении об    ъе   кта  отличительным обуче    н   и   я, а коммерческая с   ра   зу конечному же осо   з   нает увязать себ   я  установление са   мосто   яте    л   ь   н    ы   м 

системы суб    ъе   кто    м  продвижении п   рофесс    ио   на   л   ь    но   й де   яте    л   ь   ност    и.  

          производитель Не    кото    р   ые  являясь исс   ле   до   вате    л   и, расс   мат   р   и   ва    л   и не   п   ре   р   ы   в    ную 

сопровождаются пе   да   го   г   ичес    кую розничной п   ра   кт    и    ку предприятия ка    к прибыли ва   ж   ное сопровождаются з   ве   но системы в по   д    гото   в    ке процесс бу   ду   ще   го коммерческая 

уч    ите    л   я, ра   з   де   л    яют ее на т   р    и разделение в    и   да относятся де   яте    л   ь    ност    и: особенности тео    рет   ичес    ка    я широкого учеба и 

элемент о   р   га   н   и    за   ц    и   я  обеспечивающие п   ра   кт    и   к    и связанные сту   де   нто    в конечному м    ла    д    ш   их зависимости ку   рсо    в развивающейся со ш    ко   л   ь    н   и   ка    м    и 

м    ла   д    ше   го, с   ре   д    не   го и внутренней ста    р   и    н   но   го только во   з   раста во сопровождаются в    неу   роч   ное  воздействие в    ре   м    я в элементов ш    ко   ле  связаны (I-

III процесс ку   рс    ы); установление лет   н    я   я пе    да   го   г   ичес    ка   я п   ра   кт    и   ка в распределение ш    ко   ле  только (I-III более ку   рс    ы); предприятия учеб    но-

   вос    п   итате    л   ь   на    я экономическая п   ра   кт    и   ка  также в ш    ко   ле (IV ку   рс   ).  
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степени Ка    ж   д    ы   й уходящие в    и   д изыскание п   ра   кт    и   к    и разделение ра    з   де   ле   н на т    р   и эта    па: конечному по   д    гото    в   ите    л   ь    н   ы   й; спроса ос   но    в   но   й; 

за   ве   р    шаю   щ    и   й.  

только П   р   и   ме   р   на    я относятся п   ро    г   ра    м   ма закупочной не   п   ре   р    ы   в   но    й воздействуют пе   да    го   г   ичес    ко    й удобством п   ра   кт    и   к    и розничной сту   де   нто    в I-

IV ку   рсо   в производитель у   ка   з   ы    вает,  сопровождаются что о   на представлено по   з   во    л   яет элемент ре   шат   ь системе с   ле   дую    щ    ие  распределением за   дач   и:  

 о   з   на    ко    м    ле   н   ие с только за   дача    м    и изыскание и со   в    ре    ме   н   н   ы   м представляют состо    я   н    ие   м  торгового обуче    н   и    я и 

вос    п   ита   н    и   я, уча    щ   ихс    я предоставление ра   з   л   ич    но   го связанные т   и   па системы вос    п   итате    л   ь   н    ых удобством уч    ре   ж   де- 

элементы н   и   ях управление и фо   р    м    и   ро   ва   н    ие, и деятельности ра   з   в    ит   ие  увязать у бу   ду   щ    их информационное уч    ите    ле    й закупочной п   рофесс    и- 

о   на   л   ь    н   ых у   ме   н   и   й и на   в    ы   ко   в;  

 представляют со   ве    р    ше   нст    во    ва   н   ие  связаны с   исте    м    ы конечный и   де   й   но-    н   ра   вст    ве   н    но   го,  воздействие 

гуманистическо    го зависимости вос    п   ита   н    и   я, деятельности вое    н   но-    пат   р   иот    ичес    ко   го и более т   ру   до   во   го процесс 

вос    п   итан    ие сту    де   нто    в;  

    за   к   ре   п    ле   н   ие и у   г   луб    ле   н   ие торговых пс   ихо    ло   го-   пе    да   го   г   ичес    к    их,  только с   пе   ц   иа   л   ь    н   ых 

розничной з   на   н   и    й, распределением у   ме   н   и   й и особенности на   в    ы   ко   в,  предприятия п   р   и    ме   не   н    ие их в изыскание ре   ше   н   и   и уходящие ко   н    к   рет   н   ых 

продвижении пе   да    го   г   ичес    к   их системы за   дач;  

    вос    п   ита   н    ие у сту    де   нто   в усто    йч    и   во    го зависимости и   нте    реса  процесс и люб    в    и к сопровождаются пе   да    го- торговых 

г   ичес    ко    й отличительным п   рофесс    и   и,  элементов воо    ру   же   н    ие разделение на   в    ы   ка   м    и связаны пе   да   го    г   ичес    ко   го са   мо- 

об    ра    зо   ва    н   и   я, целом са    моа   на   л   и   за  прибыли и т   во    рчес    ко    го товаров по   дхо    да  экономическая к пе    да   го   г   ичес    ко    й 

де   яте    л   ь   ност    и. 

конечный И   зуче    н   и   я  представлено и а    на   л   и   з экономическая о   п   ыта  сопровождаются о   р    га   н    и   за   ц   и   и изыскание пе   да   го   г   ичес    к   их целом п   ра    кт   и    к в 

ву 
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установление о   це   н   ко    й связанные бу   ду   щ    и   м    и распределение уч    ите    л   я    м    и торгового собст   ве   н    но   го торгового п   ро    д   в    и   же   н   и    я конечному в о   в   ла   де   н   и    и 

изыскание п   рофесс    и   и; разделении с а   ктуа    л    и   за   ц   ие   й з   на   н   и   й и обес   пече    н   ие   м их связанные п   ра   кт    ичес    ко    й заключение 

це   н   ност    и; с торгового со   з   да   н   ие    м  особенности реа   л   ь    н   ых отличительным во    з   мо   ж   носте    й этапом д   л    я разделение и   нте    г   ра   ц   и   и розничной пс   ихо    ло    го-

   пе   да   го   г   ичес    к   их изыскание з   на    н   и    й этом и у   ме   н   и   й на ме   ж   п   ре   д    мет   но   й ос   но    ве в закупочной хо    де  спроса 

по   д    гото    в   к    и внутренней бу   ду   ще   го первой уч    ите   л   я к также т   во    рчес    ко    й места де   яте   л   ь    ност   и. 

С    ле   дует степени от    мет   ит    ь,  внутренней что работ   ы в это    й об   ласт    и удобством и   нте    нс   и   в    но деятельности п   ро    до   л- 

относятся жаетс    я,  спроса по   это   му распределение д    л   я  целом на   ше   го конечный исс   ле   до   ва   н   и    я системе б   ы   ло торговых и   нте    рес   но изыскание а   на   л   и   з со   в- 

ре   ме   н   н   ых первой работ управление о   пуб    л   и   ко    ва   н   н    ых в производитель пе   р   ио    д   ичес    ко   й продвижении печат   и. 

О   п   ыт развивающейся о   р   га   н   и    за   ц    и   и товаров пе    да   го   г   ичес    ко    й только п   ра   кт    и   к    и отличительным в Та    д    ж   и   кс   ко    м 

госу   да   рст   ве    н   но   м пе   да   го   г   ичес    ко    м предприятия у   н   и    ве   рс   итете  распределение г. Душанбе отличительным состо    ит элементы в то   м, 

экономическая чтоб    ы управление по   в   ыс   ит развивающейся ро   л   ь удобством ш   ко    л   ы в розничной по   д    гото    в   ке  сопровождаются бу   ду   ще   го уч    ите    л   я. В их о   п   ыте  

ш    ко   л    ы, розничной в    не   ш    ко   л   ь    ное  разделение уч    ре   ж   де   н   ие экономическая я    в   л   яетс    я обеспечивающие ба   зо   й и, воздействие исхо    д    я,  также и   з собст   ве   н   н   ых 

прибыли пот    реб    носте    й воздействие участ    вуют в ра    з   работ   ке за    да   н    и   й конечному сту    де   нта    м, элементов в о   п   ре   де   ле   н   и    и 

связаны ос   но   в    н   ых целом на   п   ра   в    ле   н   и   й их воздействие п   ра   кт    ичес    ко    й также исс   ле   до   вате    л   ьс   ко    й конечный работ   ы,  поставка о   це   н   ке 

ее ре   зу   л   ьтато    в. конечный Пото    му предприятия что ш    ко   л   ы не оче   н   ь за    и   нте    ресо   ва   л   и в разделении та   ко    й товаров 

де   яте   л   ь   ност    и информационное сту   де   нто    в,  предоставление о   на связаны п   р   и    нос   ит предприятия пе    да   го   га   м широкого м    но   го закупочной х   ло   пот. 

Ку   р   га   н-Тюб    и   нс   к   и   й торговых госу   н   и    ве   рс   итет уходящие д   л    я по   д    гото    в   к    и бу   ду   ще   го конечному уч    и- разделении 

те    л   я информационное с   в   я    за    ла  торговых не то   л   ь    ко относятся фо   р   м    и   ро    ва   н   ие  связаны де   яте    л   ь   ност    н   ых внутренней на   в    ы   ко   в,  места но та   к    же и 

п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ых качест    в, места а   к   це   нт    и   ро    ва    н   н   ых воздействие ос   но   в    ное только в    н   и   ма   н   ие  удобством на а   к- 

внешней т   и    в   н   ые  прибыли фо   р   м    ы разделение обуче    н   и    я, удобством п   р   и только сох   ра   не   н    и   и разделение т   ра   д    и   ц    ио   н   н   ых. З   дес   ь п   ра   кт    и   ка 

в    к   люч    и   ла в процесс себе системы т   р   и сту   пе   н    и:  

1 торгового сту   пе   н   ь розничной 1 – 2  ку   рс   ы – связанные не   п   ре   р    ы   в   на   я  заключение пе   да    го   г   ичес    ка   я обеспечивающие п   ра   кт    и   ка  целом – 

сту   де   нт    ы з   на   ко    м    ятс    я с о   п    ыто   м процесс работ   ы конечный ш   ко   л   ы, экономическая о   ка   з   ы    вают распределение по   мо   щ    ь представлено к   лас- элемент 

с    но   му элемент ру   ко    во    д   ите    лю связанные в о   р   га   н   и   за   ц   и    и факторов ко   н    к   рет    н   ых также фо   р   м вос    п   итате    л   ь    но   й 

работ   ы, увязать посе   щают факторов у   ро    к   и, розничной п   ро    во   д    ят процесс а   н   кет    и   ро   ва    н   ие, сопровождаются по   мо   гают этом уче    н   и   ку, 

воздействуют ис   п   ыт    ы   ваю    ще   му коммерческая зат   ру   д    не   н   ие в учебе.  

2 сту    пе   н   ь – 3 ку   рс. Пе    да   го   г   ичес    ка    я сопровождаются п   ра   кт    и   ка  торгового нос   ит спроса исс    ле   до   вате    л   ь- увязать 

с    к   и   й уходящие ха    ра    кте    р,  услуг за   дача степени сту   де   нта  предприятия ка   к степени мо   ж   но закупочной бо   л    ь   ше у   з   нат    ь о к   лассе, об 

деятельности особе   н   ност    ях сопровождаются к   ласс    но   го элемент ко   л    ле   кт   и    ва,  внутренней л   ич    ност   и развивающейся уче    н    и   ка,  продвижении все ре   зу   л   ьтат    ы 
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зависимости о   п   росо    в,  установление а   н   кет, наб    лю    де   н   и    й обсу   ж   даютс    я с первой к   ласс    н   ы    м только ру   ко    во   д    ите    ле   м и 

степени зате    м  управление по во   з   мо   ж    ност   и факторов в    ыст   ра   и   ваетс    я  продвижении ко   р   ре   к    ц   ио   н    н   ые п   ро   г   ра   м    м    ы. 

3 распределением сту   пе   н   ь услуг – 4 ку   рс. Пе    да   го   г   ичес    ка   я более п   ра   кт    и   ка  факторов в   к   лючает п   ре   и   му- 

щест   ве    н   но элементы учеб    но-    п   ре   д    мет   ную этом де   яте    л   ь   ност    ь этапом бу   ду   ще   го торговых уч    ите    л   я. Сту   де   нт   ы 

развивающейся п   ро    во   д    ят представляют у   ро   к    и, развивающейся в    месте  распределением с уч    ите    л    я   м    и конечному а   на    л   и   з   и    руют только их, по    мо   гают в офо   р   м- 

ле   н   и   и предприятия каб    и   нета,  деятельности ра   з   рабат   ы   вают целом д    и   да   кт    ичес    к   и   й более мате    р   иа   л, места п   ро    во   д    ят удобством и   н   д    и- 

развивающейся в    и   дуа   л    ь   н   ые  мероприятий за   н   ят   и   я с реб   ята   м    и. 

Д    л   я нас п   ре   дста   в    л   яет увязать о   п   ре   де   ле   н   н   ы    й также и   нте    рес предприятия п   р   и    к   ла   д    н   ые  зависимости ас   пе   кт    ы 

предоставление пе   да   го   г   ичес    ко   й установление тех   но    ло   г   и   и спроса т   реху   ро   в    не   вую предоставление о   р   га   н   и   за   ц   ию разделение пе    да   го   г   ичес    ко   й уходящие 

п   ра   кт    и   к    и, ра   з   работа    н    но   й науч    н    ы   м факторов ко   л    ле   кт   и    во   м  конечный по   д конечному ру   ко    во    дст   во   м  внешней В.М. 

Мо   нахо    ва управление (А   р   науто    в услуг В.В., Н    и   ж    н   и   ко    в А.И., прибыли С    м    ы   ко   вс    ка   я  товаров Т.И и д    р.). 

Пе   р    ва   я п    ра    кт    и    ка – на 3 ку   рсе, коммерческая п   ро    исхо    д    ит поставка ка   к «   по   г   ру   же    н   ие». изыскание П    р   и разделении 

по   д    гото    в   ке розничной сту   де   нт    ы элементов по   лучают мероприятий набо   р прибыли мето   д   и   к продвижении д    л   я  мероприятий пс   ихо    ло   го-   пе   да    го- 

г   ичес    ко    го а   на   л   и   за уходящие к   ласс   но   го спроса ко   л   ле   кт    и   ва и розничной д    и   да   кт    и   ко-    мето    д    ичес    ко   го деятельности а   на- 

элементы л   и   за  относятся ко   м    по   не    нто   в внутренней у   ро   ка  первой и у   ро    ка в це   ло   м; з   на   ко    м    ятс   я с развивающейся набо   ро   м  уходящие т   ра   д    и- 

системы ц   ио    н   н   ых закупочной мето   до   в зависимости фо   р   м,  заключение и п   р   ие   мо   в экономическая обуче    н   и    я сопровождаются п   ре   д   мету, с степени па   ра   мет   ро    м  являясь 

тех   но   ло   г   ичес    ко    й ка   рт   ы; работают с разделение гото    в   ы   м  поставка п   рое   кто    м отличительным те   м    ы,  воздействие кото    ра   я бу- 

дет связаны и   зучат    ьс    я распределение в ш    ко   ле во связаны в    ре    м   я  закупочной их пе   да   го   г   ичес    ко   й п   ра   кт    и   к   и (   в    ысту   пает 

воздействуют ка   к обеспечивающие обо   лоч    ка закупочной п   рое   кта); продвижении в   ыст    ра   и   вают широкого мо   де   л   ь элементы с   вое    го представлено по   ве    де   н    и   я  прибыли во в   ре    м    я 

пе   д    п   ра   кт    и   к   и. 

распределение Вто   ра   я уходящие п   ра    кт    и    ка –  п   ре    д    д   и    п   ло   м    на    я – на 4 ку   рсе. П   р   и особенности по   д    гото    в   ке  удобством к 

не   й места сту   де   нт    ы широкого рас   ш    и   р    яют этом и   мею    щ   и    йс   я  процесс у н    их относятся набо   р связаны т    ра   д    и   ц   ио   н    н   ых и воздействуют нет    ра- внутренней 

д    и   ц   ио   н    н   ых мето    до   в, фо   р   м, мероприятий с   ре    дст   в внутренней и п   р    ие   мо   в связаны обуче    н   и    я элемент ш   ко    л   ь    н   и   ко    в; особенности ра   з- мероприятий 

рабат   ы   вают экономическая д    и   да   кт    ичес    к   и   й воздействуют мо   ду   л   ь по ко    н   к    рет   но    й те    ме элементов (   и    зуче    н   ие  увязать кото    ро    й 

воздействуют п   ре   д    по   ла   гаетс    я  более в пе   р    ио   д разделение пе   да    го   г   ичес    ко   й услуг п   ра   кт    и   к   и), мероприятий п   рое   кт    и   ру   я  удобством тех   но   ло- 

информационное г   ичес    кую воздействие ка   рту, и    нфо   р   ма   ц   ио   н    н   ые ка   рт    ы элементы у   ро   ко    в,  спроса и   нфо   р   ма   ц   ио   н    ную торговых ка   рту также 

ра   з   в    ит   и    я, связанные д    и   да   кт    ичес    к   ие  воздействуют мате   р   иа    л   ы предоставление д    л   я  широкого уча    щ    ихс    я. 

Це    н   н   ы    м сч   итае    м о   п   ыт торгового работ   ы системе пе   да   го   го   в предоставление Таджикс    ко   го услуг госу   да   рст- 

торговых ве   н    но   го активную пе   да   го   г   ичес    ко    го процесс у   н   и    ве   рс   итета  розничной имени С. элемент Айни,  внешней г   де сту   де   нто    в 

ста    р   ш    их спроса ку   рсо    в конечному ста    в   ят в изыскание с   итуа    ц   ию спроса уч    ите    л    я на воздействие у   ро   ке: относятся п   ра   кт    и   ка   нт процесс всту   пает торговых 
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в но   вую д    л   я не   го увязать со   ц   иа   л   ь    ную обеспечивающие ро   л   ь и  особенности п   р   и производитель это    м спроса ста    но    в   итс    я  конечному суб    ъе   кто    м 

отличительным но   в    ых места от   но    ше   н    и   й, системы а   на   ло   га  представляют кото    р   ых, ка    к п   ра   в    и   ло, не отличительным б    ы   ло распределением е   ще в производитель е    го распределение 

ж   и    з   не   н   но   м о   п   ыте. 

розничной Та    к   и   м  предприятия об   ра   зо    м, разделение а   на   л   и   з особенности о   пуб    л    и   ко   ва    н   н   ых исс    ле   до   ва   н   и   й по пе   да   го- 

только г   ичес    ко    й заключение п   ра   кт    и   ке более ис   по   л    ь   зуе    м    ых воздействуют в не   кото    р   ых распределением пе   да   го   г   ичес    к   их элементов ву   зах широкого Та    д- коммерческая 

ж   и    кистана заключение по   мо   г  этапом в   ы   я    в   ит    ь о   д    и   н су   щест   ве    н   н   ы   й экономическая не   достато    к: отличительным в н   их не 

связаны в    ы   ра   же   на  продвижении чет   ко мероприятий и   де   я  уходящие духо    в    но   го относятся ра   з   в    ит   и    я, деятельности посте    пе   н   но   го системе ус    ло   ж    не   н   и   я  отличительным 

п   ро    цесса по   д    гото   в    к   и сту   де   нта к этапом п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й изыскание де   яте    л   ь    ност    и. В 

т   ра    д   и   ц    ио   н   но    й разделении с   исте    ме  разделение обуче    н   и   я предприятия сту   де   нто    в внутренней су   щест   вует места д    ва  представлено по   дхо    да к 

о   р   га   н   и    за   ц    и   и п   ра   кт    и   к   и. П   ре   дста    в   ите    л   и связанные пе    р   во    го заключение по   ла   гают спроса необхо    д    и   мо увязать дат   ь 

изыскание о   п   ре   де   ле   н   н   ы    й удобством об   ъе    м связанные з   на   н   и    й, первой с   нача    ла только науч    ит   ь,  также а пото   м в   к    люч    ит   ь в 

учеб    н   ы   й п    ро   цесс. торгового П    ре   дста    в    ите    л   и первой вто    ро   го распределением ут    ве   р   ж    дают,  производитель что на    ко   п   ле   н   ие 

воздействуют л   ич    ност   и поставка о   п   ыта поставка об    ще   н   и   я  относятся с дет   ь    м    и, о   р    га   н    и   за   ц   и   я ра    з   нооб    ра   з   но    й 

услуг де   яте   л   ь   ност    и факторов мо   жет отличительным п   ре   д    шест   во    ват    ь системы и   л   и конечный и   дт   и развивающейся па    ра   л   ле   л   ь    но удобством тео    рет   ичес- конечному 

ко   му относятся ос   м    ыс   ле   н   ию связанные и обоб    ще   н   ию. И в ка    ж   до   м и   з эт   их по    дхо    до   в к системы о   р   га   н   и- разделение 

за   ц   и   и также пе   да   го   г   ичес    ко   й развивающейся п   ра   кт    и   к    и не также п   р   и    н   и   маетс    я  разделение в качест    ве системы с   пе   ц   иа   л   ь    но   й являясь 

це   л   и п   рофесс    ио   на   л   ь    ное са   мо   ра    з   в   ит    ие относятся бу   ду   ще   го закупочной уч    ите   л    я изыскание ка    к установление ос   но    ва их 

ста    но    в   ле   н   и    я. 

факторов П   р   и экономическая о   р   га   н   и   за   ц   и    и зависимости учеб    но   й системы п   ра   кт    и   к   и предоставление сту   де   нто    в обеспечивающие на   ш    их ву   зо   в бу   дет 

торговых по   ле   з   н    ы   м  разделение о   п   ыт воздействуют п   ро    ве   де   н   и   я  коммерческая пе   да   го   г   ичес    ко    й информационное п   ра   кт    и   к    и внутренней м   но   г    и    м    и мероприятий п   рофес- представляют 

с    ио   на   л   ь    но-    пе   да   го   г   ичес    к   и   м    и за    ве   де   н   и   я    м    и США. На    п   р   и   ме   р, в воздействуют Ко   лу   мб    и   й- элементы 

с    к   и   й элемент ко   л    ле   д   ж информационное об    ра    зо   ва   н    и   я этом штат элементов Ю    ж   на    я процесс Ка   ро   л   и   на  более в со   де   р   жа   н   и    и товаров по   д- конечному 

гото    в   к    и уч    ите   ле   й и   меет активную д    ва  места на   п    ра   в   ле   н   и    я. Пе    р   ва    я спроса ос   но   в    ы   ваетс    я  внешней на «   в    рас- 

уходящие та    н    и   и» воздействуют сту   де   нта в более ро   л   ь конечному уч    ите   л   я и информационное фо   р   м    и   ро    ва   н   ие  являясь с   пособ    носте    й п   р   и   ме   н   ит    ь 

с    во    и активную у   ме   н   и   я  представляют на п   ра    кт    и   ке в ш    ко   ле. разделении Вто    ра   я системе на   п    ра    в   ле   н   ие зависимости и   дет разделении в сто   ро    ну 

производитель уста    но    в   ле    н    и   я  услуг с   в    я    з   и ме   ж   ду и    зуче    н    н   ы   м    и разделение ку   рса   м    и продвижении и реа   л    ь   но   й поставка об    ра   зо   ва- сопровождаются 

те    л   ь    но   й обеспечивающие с   ре   до   й,  относятся та    к прибыли ка   к степени тео   рет   ичес    к   ие воздействуют ку   рс    ы изыскание пе   да   го   г   и   к   и до   л   ж   н   ы 

обос   но   в    ы   ват    ь изыскание п   ра   кт    ичес    кую конечный де   яте   л   ь    ност    ь предоставление по   дче   р   к    и   вают уходящие п   ре   по    да   вате    л   и 

ко   л    ле   д   жа. коммерческая Г    ла   в   но    й экономическая за   даче    й системе я    в   л   яетс    я заключение ра   з   в    ит    ие п   рофесс   ио    на   л   и   з   ма: фу   н   к    ц   и- 
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системы о   на   л   ь    на   я  только г   ра   мот    ност   ь, степени п   рофесс    ио   на   л    ь   на    я  этом к   ва   л   иф    и    ка   ц   и   я, и что изыскание особе   н   но этом 

ва   ж    но широкого д    л   я  мероприятий на   ше   го представлено исс    ле   до   ва   н   и    я также ко   м    пете    нт    ност    ь и ку   л   ьту    ра л   ич   ност    и. 

Пе    да   го   г   ичес    ка    я продвижении п   ра   кт    и   ка  относятся в это   м воздействие ко   л    ле   д   же  развивающейся и   дет по разделение эта    па    м: спроса «   к   л   и   н   и- 

разделении чес    ка   я  места п   ра    кт    и   ка», «с    пе   ц   иа    л   ь   на    я п   ра   кт    и   ка», факторов «   пасс   и   в    на   я  предоставление п   ра   кт    и   ка» (с этом це   л   ью поставка 

наб    лю   де   н   и   я и системе и   зуче    н   и   я  информационное учеб    но-    вос   п    итате    л   ь   но    го активную п   ро    цесса целом в ш    ко   ле); внешней посе- этапом 

ще   н   ие а    д   м    и   н    ист   рат    и   в    н   ых це    нт    ро   в об    ра   зо   ва    н   и   я. сопровождаются П   ро   до   л   ж    ите   л   ь    ност    ь изыскание пе   да- 

конечный го   г   ичес    ко    й системы п   ра   кт    и   к   и являясь по   лто    ра  этапом се   мест   ра. О   на широкого о   п   ре   де   л   яетс    я  только на об   ъе   кт   но-    де   я- 

те    л   ь    ност    но   м по   дхо    де и на закупочной пе   р   вое  разделении место отличительным ста    в    итс    я  предприятия об    ъе   кт, на увязать кото    р   ы   й более 

на   п   ра   в    ле   но экономическая в    н   и   ма   н   ие  торгового сту   де   нта.  

В Люте    ра   нс   ко    м конечный ко   л    ле   д   же  увязать с   вобо    д    н   ых ис    кусст    в у   н   и   ве    рс   итета воздействуют В    ит- также 

те    нбе   р   га в товаров С    п   и   н    гф   и   л    ь   де  только штата поставка О   га   йо элементов пе   да   го   г   ичес    ка   я внешней по   д    гото    в   ка  места уч   ите    л   я 

по закупочной пут    и особенности г   лоба   л   ь    но   го по   н   и   ма   н   и    я всех зависимости п   ро    цессо   в разделение по   л    и   ку   л    ьту   р   но   го этом об    ра    зо- особенности 

ва   н    и   я, элементы ко   л    ле   д   ж экономическая уста    но   в   и    л связаны с   в   я    з   ь мероприятий с А   ме   р   и    ка   нс   ко    й ш    ко   ло   й в Ло    н   до   не, процесс Б   рюс- установление 

се    ле с относятся ме    ж   ду   на   ро   д    но   й воздействуют ш    ко   ло   й в связаны Бе   р    л   и   не  удобством с и   нте   р   на   ц    ио   на   л   ь    но   й разделении ш    ко   ло    й являясь 

М    э   р   и   мау   нт в Ита    л    и   и. этапом Це    л   ью развивающейся ста    ж    и   ро   в    к   и я    в   л   яетс    я по   д    гото   в    ка системе сту   де   нта  элементы к 

пе   да   го   г   ичес    ко   й продвижении де   яте    л   ь   ност    и факторов в и   н   ых элементы гео   по   л   ит    ичес    к    их,  мероприятий ку   л   ьту   р   н   ых, управление э   ко    но- поставка 

м    ичес    к    их ус    ло   в   и    ях. Работа и учеба в обеспечивающие и   н   ых элементов ку   л   ьту   р    н   ых услуг с   ре   дах особенности ве   дет к 

связанные то    му,  увязать что сту    де   нт    ы уходящие о   в    ла   де   вают системе мето   да   м    и системы с   ра   в   н    ите    л   ь    но   й спроса по    д   гото    в    к   и, что 

я    в   л   яетс    я необхо   д    и   мо   й распределение ва   ж    но   й активную ха    ра   кте    р   ист    и   ко   й прибыли со   в    ре   ме   н    но   го уходящие уч    ите    л   я. 

Д    л   я нас прибыли особе   н   но степени ва    ж   но особенности по   н    и   ма   н   ие  представляют и   м    и ре   зу   л   ьтата п    рофесс    ио   на   л   ь    но   го 

производитель об    ра   зо   ва    н   и   я, являясь ка   к деятельности п   р   иоб    рете    н   на    я  элемент и   н   д    и   в    и   до   м в конечному хо    де  поставка п   ра   кт    и   к   и этапом с    пособ    ност    ь распределение к 

в    ы   по   л   не   н    ию сопровождаются фу   н   к    ц   ио   на   л   ь    н   ых коммерческая об    я    за   н   носте    й и у   ро   ве   н    ь масте    рст    ва, установление ис   кус- места 

ност    и в распределением о   п   ре   де   ле   н   но    м торговых п   рофесс    ио    на   л   ь   но    м за   н   ят    и   и. 

В разделение со   в    ре   ме   н    но   й системе с   исте    ме спроса обуче    н   и    я степени сту   де   нт    ы ву   зо   в рес   пуб    л   и   к    и прибыли по   з   д    но коммерческая 

п   р   иоб    щаютс    я к места работе  розничной со ш   ко   л   ь    н   и   ка    м    и. П   ра   кт   и    ка мероприятий нач   и    наетс    я  этапом на 4 ку   рсе, 

изыскание ко   г   да  факторов сту   де   нт    ы процесс по   лучают этапом ко   м    п   ле   кс з   на   н    и   й по пс   ихо    ло   го-    пе   да   го   г   ичес    к   и   м  

воздействуют д    ис   ц   и   п   л    и   на   м, увязать но у н    их распределение отсутст    вует удобством о   п    ыт связанные об    ще   н   и   я  распределением с дет   ь   м    и. Пе    рехо    д от 

удобством з   на   н   и    и управление к п   ра   кт    и   ке места осу   щест   в    л   яетс    я  поставка не а   вто    мат   ичес    к   и, ус    пе    ш   ност    ь 

реа   л   и   за   ц   ию торгового ус    вое    н   н   ых процесс сту   де    нто    в во относятся в    ре   м   я  внутренней пе   да   го   г   ичес    ко    й заключение п   ра   кт    и   к    и спроса 

п   ре   д    по   ла   гает управление а   ктуа    л   и   за   ц   ию предприятия ус    вое   н   н    ых ра    нее з   на    н   и   й, зависимости необхо    д    и   м    ых удобством д   л    я 
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разделении ре   ше   н   и   я  услуг поста    в    ле   н   н   ых информационное п   ра   кт    ичес    к    их торговых за   дач и их с    и    нтезирования. места Только деятельности в 

процессе закупочной применения  широкого знаний на практике можно торговых достаточно заключение точно удобством овла- первой 

деть целом ими,  активную приобрести производитель умения  целом использовать их в различных педагогических 

ситуациях. 

спроса Поэтому внутренней важнейшим степени показателем  являясь качества этапом усвоения  также студентами 

предоставление педагогической относятся теории элементов является  элемент действенность теоретических знаний, 

целом умение  конечному применять их на практике. Это предусматривает: 

 продвижении вскрытие  связаны основных информационное закономерностей,  удобством лежащих в увязать основе  степени изучаемых 

педагогических явлений; 

 соотнесение производитель наблюдаемых обеспечивающие явлений с связаны теоретическими  управление знаниями; 

 объяснение разделении отдельных процесс фактов и представляют явлений широкого с точки внутренней зрения  заключение общих 

закономерностей и принципов; 

 проверку розничной общепедагогических представлено теоретических системе знаний отличительным на конкретных 

фактах; 

 связаны вскрытие  места новых являясь сторон только изучаемых явлений; 

 применение общих товаров принципов зависимости к рассмотрению установление отдельных управление фактов и 

явлений. 

В производитель последнее  факторов время услуг педагогическая  относятся практика конечный рассматриваться  элементов не 

только как средство формирования производитель педагогических информационное умений и элементы навыков,  активную 

развития связанные познавательной информационное и творческой розничной активности коммерческая будущих особенности учителей,  целом 

диагностического уровня их профессионально-педагогической распределение направлен- коммерческая 

ности и связанные подготовленности,  воздействие но и как закрепления и спроса углубления  места 

теоретических знаний. 

увязать Поэтому распределение мы стремились в процессе педагогической относятся практики связанные акти- 

системы визировать коммерческая процесс связаны профессионального продвижении становления и воздействие самоопределения  спроса 

будущих факторов учителей  системы и ощущали потребность в профессиональных установление знаниях только и 

умениях (по этом специальным,  коммерческая общественно-политическим и 

места психолого-педагогическим  развивающейся дисциплинам). 

Теоретические производитель знания  целом приобретают для студентов практический 

изыскание смысл,  розничной так как сама услуг практическая  прибыли деятельность торговых ставит представляют их перед этапом необ- заключение 
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ходимостью конечному искать распределение ответы на постоянно возникающие распределение вопросы увязать и задачи, 

изыскание содержании  конечному и методах деятельности учебно-воспитательной особенности работы с учащимися. 

активную Формируется  спроса «сознательность знаний» (по определению А.Н.Леонтьева)
1
.  

Как относятся известно,  места переход от связанные знаний разделении к практике элементов осуществляется  элемент не 

автоматически, а как относятся отмечает элемент Ю.Н.Кулюткин, «должны предоставление быть розничной переведены 

на язык практических широкого действий,  поставка практических элемент ситуации,  зависимости т.е. стать 

системы средством  удобством решения деятельности практических конечный задач»
2
. 

С этой целью, во время только педагогической широкого практики, установление во-первых,  конечному акти- 

конечный визировали процесс ранее мероприятий усвоенных распределением знаний, заключение необходимые  зависимости для реализации постав- 

ленных процесс практических системы задач, и, сопровождаются во-вторых,  только синтезирование их. Это коммерческая дало системе 

возможность изыскание проверить конечному качество отличительным ранее  сопровождаются усвоенных знаний, а также 

системе закрепить,  широкого уточнить, заключение конкретизировать установление их. Синтез внутренней знаний продвижении и создает у них 

мероприятий целостное  факторов и всестороннее представление о педагогических явлениях. 

связаны Реализация  представляют теоретических закупочной знаний представлено во время деятельности практики широкого способствует 

не распределение только зависимости закреплению, но и установление более  зависимости глубокому раскрытию их научного 

внешней содержания,  заключение более особенности осмысленному представляют усвоению. С.Л. Рубинштейн, услуг раскрывая  конечному 

роль продвижении аналитико-синтетической торговых деятельности мышления, подчеркивал, что 

экономическая «объект информационное в процессе изыскание мышления  поставка включается во все элементы новые  прибыли связи и в развивающейся силу процесс 

этого связаны выступает уходящие во все новых качествах, которые увязать фиксируются  этом в новых 

информационное понятиях; управление из объекта, конечный таким  представлено образом, как бы элементы вычеркиваются  также каждый раз 

другой своей этом стороной,  деятельности в нем выявляются все распределение новые  увязать свойствах»
3
. То есть 

информационное организация  воздействуют аналитико-синтетической увязать деятельности внутренней мышления изыскание студентов коммерческая 

во время практики помогает поставка увидеть конечному уже изученные воздействуют знакомые  элемент явления и 

представлено факты,  отличительным с новых разделении сторон,  воздействие уточнить и углубить некоторые товаров понятия,  обеспечивающие спо- 

процесс собствующие  товаров успешного экономическая профессионального системе становления особенности будущих товаров учи- 

те    ле   й. 

В поставка п   ро    цессе уходящие пе    да   го   г   ичес    ко    й п   ра   кт    и   к   и сту   де   нт    ы элементов ис   по   л    ь   зуют конечный э   м    п   и   р    и- 

широкого чес    к   ие,  экономическая п   ра   кт    ичес    к   ие производитель з   на   н   и    я, зависимости поче   р   п   нут    ы и   з мероприятий л   ич    но   го предоставление о   п    ыта. Исхо    д    я и   з 
                                                
1  Леонтьев А.Н. Деятельность. Сознание. Личность. М., первой 1975, поставка с. 280. 
2  Моделирование установление педагогических  относятся ситуаций. Проблема отличительным повышения прибыли качества и уходящие эффективности более 

общепедагогической деятельности подготовки товаров учителя. / Под ред. Ю.Н.Кулюткина и Г.С. Сухобской М. М., изыскание 1981, этапом с.5. 
3  О мышлении и внутренней путях представлено его исследования. М., 1958. с. 99. 



 79 

конечному это    го изыскание м    ы ста    ра    л   ис   ь на   п    ра   в   л   ят    ь сту   де   нто    в по активную пут    и воздействуют ос    м    ыс    ле   н   и   я розничной с   вое   й экономическая 

работ   ы, обеспечивающие д    л   я  относятся то   го, заключение чтоб    ы представлено у н    их не п    ро   и   зо    ше   л ра   з   р    ы   в увязать ме   ж   ду факторов тео    рет   ичес    к   и   м    и 

и связаны ч   исто целом п   ра   кт    ичес    к    и   м    и особенности з   на   н   и    я   м    и изыскание с це    л   ью степени тео    рет   ичес    кое  также обос   но   ва   н    ие 

мероприятий п   ра   кт    ичес    ко    й особенности работ   ы в за   в   ис   и    мост   и от ко    н   к   рет    н   ых коммерческая ус    ло   в    и   й экономическая . 

В п    ро   цессе процесс исс    ле   до   ва   н   и    я развивающейся д   л   я торгового и   нте    г   ра   ц   и   и элемент з   на   н   и    й м    ы заключение с   пе   ц   иа   л   ь    но элементов 

ис   по   л    ь   зо   ва    л   и ус    ло    в   и   я и с   ре   дст   ва, особенности кото    р   ые  производитель я    в    л   яютс    я: увязать об    ще   пе    да   го   г   ичес    кое  этапом 

обсу   ж   де   н   ие и также а   на   л   и   з внутренней работ   ы деятельности п   ра   кт    и   ка    нто   в,  предприятия п   роб    ле   м    н   ы   й и воздействие мето   д    ичес    к    и   й сопровождаются 

се    м    и   на   р, ко   нсу   л   ьта    ц   и   и, а та   к   же товаров ста    ра   л   ис    ь розничной со   з   дат   ь продвижении е   д    и   но   й системе п   ро    г   ра   м    м    ы 

пе   д    п   ра   кт    и   к   и. 

разделение Сту   де   нта    м  экономическая в    ы   пус    к   но    го элементов ку   рса,  развивающейся с кото    р   ы   м    и ве    лас   ь с   исте    мат   ичес    ка    я 

места работа  воздействие в тече    н    ие 3 элементов лет,  только б   ы   ло конечный да   но увязать за   да   н    ие целом на   п   исат    ь элементы т   во    рчес    кую изыскание работу относятся 

«Ро    л   ь пе    да   го   г   ичес    ко   й тео   р   и    и в также ва   ше    й распределение п   ра   кт    ичес    ко    й поставка де   яте   л   ь   ност    и сопровождаются в 

качест    ве удобством уч    ите    ле   й первой и к   ласс   н    ых ру   ко   во    д    ите    ле   й». 

более А   на    л   и    з также эт   их работ по    ка    за   л, что системы ос   но   в    на   я  управление масса информационное сту   де   нто    в розничной (78,6%) 

удобством осо   з   на   ла  элементов п   рофесс    ио   на    л   ь   ную зависимости з   нач   и    мост   ь внутренней тео   рет    ичес    к   их этапом з   на   н   и    й спроса по пе   да- 

го   г   ичес    к    и   м д   ис   ц    и   п   л   и   на   м, установление у   ка   з   ы    ва   ла,  связанные что тео    рет   ичес    к   ие представлено з   на   н   и    я связанные по    мо   га   л    и 

распределение и   збе   гат   ь мероприятий о   ш    ибо   к в степени п   ра   кт    ичес    ко    й внутренней де   яте   л   ь    ност    и и в   ыб    и   рат   ь эффе   кт   и    в   н   ые 

этом мето   д    ы распределением и п   р   ие   м    ы работ   ы. 

конечный Т    ра   д   и    ц   ио   н   на   я  являясь с   исте    ма деятельности пе    да   го   г   ичес    ка   я  торгового п   ра    кт   и    к   и в целом пе   д    ву   зах удобством в   к    лючает 

в степени себ   я  разделении с   ле    дую    щ   ие в   и    д   ы: на I –II (   и   л   и на отличительным I-III воздействуют п   р   и 5 управление лет   не    м зависимости с   ро    ке связанные обуче    н   и    я) установление 

ку   рсах особенности об    щест   ве   н    но-   пе    да   го   г   ичес    кую; изыскание на II-III первой ку   рсах товаров – лет   нюю пе    да- 

го   г   ичес    кую; на особенности III-IV более ку   рсах – учеб    но-   вос    п   итате    л   ь    ную
1
. системы О   д    на   ко коммерческая и эта 

с    исте    ма управление пе    да   го   г   ичес    ко   й конечный п   ра   кт    и   к   и, заключение ка   к связанные у   же от    меча    лос   ь, не в по   л    но   й экономическая ме    ре  зависимости 

соот    ветст    вует активную посто    я    н   но зависимости расту   щ    и   м элементы т   ребо   ва    н   и   я  только на   ше   й поставка рес    пуб    л   и   к    и процесс к 

л   ич    ност   и производитель уч    ите    л   я  системы и е   го п   рофесс    ио   на   л   ь    но   й по   д    гото    в   ке. Ибо тео   рет    ичес    кое 

также обуче    н   ие  прибыли в пе   р   в    ые степени го   д    ы этом (I-III места ку   рс    ы) связаны ото   р   ва    но от торговых пе    да   го   г   ичес    ко   й экономическая 

п   ра   кт    и   к    и. Особе   н    но и   з   де   р   ж   к    и в качест   ве целом по   д    гото    в   к    и товаров бу   ду   щ    их активную уч    ите    ле   й,  связанные 

т   ру   д   ност    и их отличительным а   да   пта    ц   и   и представлено к реа   л    ь   н   ы    м экономическая ус    ло   в    и   я    м  этом пе   да   го   г   ичес    ко   й увязать де   яте   л   ь- этом 

                                                
1  Инструкция по уходящие организации закупочной и проведению изыскание педагогической услуг практики распределение студентов  уходящие педагогических 

институтов. М., 1975. 
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ност    и в ш    ко    ле пос   ле элемент о   ко    нча   н   и    я внешней ву   за конечному об    ъ   яс   н   яетс    я  целом во м    но    го   м системе и   ме   н   но отличительным эт    и   м 

обсто   яте    л   ьст    во   м. 

целом По    это    му розничной в с   вое    м исс   ле   до   ва    н   и   и м    ы по   п   ыта    л   ис   ь разделении уст    ра   н   ит    ь коммерческая 

су   щест   ве    н   н   ы   й зависимости ра   з   р   ы   ва  воздействие ме   ж   ду увязать тео    рет   ичес    к    и   м  зависимости обуче    н   ие   м и предприятия пе    да   го   г   ичес    ко   й спроса 

п   ра   кт    и   ко    й процесс сту   де   нто    в экономическая и п   ра   кт    и   ку о    р   га   н   и   зо   ва    л   и та    к, более чтоб    ы относятся о   на увязать д    л   я  внутренней всех 

продвижении сту   де   нто    в широкого с пе   р   во    го до поставка в    ы   пус    к   но    го прибыли ку   рсо   в нос   и    ла ко   м    п   ле   кс   н    ы   й и 

связанные об    я    зате    л   ь    н   ы   й поставка ха    ра   кте    р. 

В Ку   р   га   н-Тюб    и    нс   ко   м услуг госу   да   рст   ве    н   но   м  системы у   н   и    ве   рс   итете коммерческая п   ра   кт    и   ка  этом 

сту   де   нто    в элементы I-III предоставление ку   рсо   в распределением о   р   га   н   и    зо   ва   на  представляют в ра    м   ках учеб    но   го п   ро   цесса и прибыли в    ве   де    на  услуг 

в учеб    н   ы    й установление п   ла    н предоставление фа   ку   л   ьтето    в. Э   кс   пе   р   и   ме   нта    л   ь   на    я зависимости п   ра   кт    и   ка  также 

п   ре   дус    мат   р   и    вает воздействие п   р   и    в   лече    н    ие  розничной всех управление сту   де   нто    в услуг I-IV ку   рсо    в к 

с    исте    мат    ичес    ко   й элементы пе   да   го   г   ичес    ко   й целом работе, и коммерческая о   на  сопровождаются п   ре   дус    мат   р   и   вает: 

экономическая у   к   ре    п   ле   н   ие  более с   в    я    з   и элементы обуче    н   ие  процесс и вос   п   ита    н   и   я сту   де   нто   в с ж   и   з   н   ью; конечный рас   ш    и   ре   н   ие  широкого 

сфе    р   ы их связаны пе   да   го   г    ичес    ко   го относятся об   ще   н   и   я с распределение уча    щ    и    м   ис    я; конечному фо   р   м    и   ро   ва    н   ие 

торгового со   ц   иа   л   ь    но распределение и п   рофесс   ио    на   л   ь    но торговых з   нач   и    м    ых широкого качест   в л   ич   ност    и; у   г   луб    ле   н   ие 

активную об    щест   ве   н    но закупочной по   л   ит    ичес    к    их, зависимости пс   ихо    ло   го-   пе    да   го   г   ичес    к    их прибыли и с   пе    ц   иа   л   ь    н   ых 

связанные з   на   н   и    й элементы бу   ду   щ    их уч    ите   ле   й. 

В мероприятий хо    де  спроса о   р   га   н   и   за   ц   и   и о   п   ыт    но   й работ   ы по воздействуют да   н   но   й спроса п   роб    ле   ме, м    ы 

коммерческая о   п   и    ра   л   ис   ь воздействуют на «   э   кс   пе    р    и   ме   нта   л   ь    ную» этапом п   ро    г   ра    м   му целом пе    да   го   г   ичес    ко   й деятельности п   ра   кт    и   к    и распределением 

сту   де   нто    в производитель I-III также ку   рсо   в МГПИ по об   щ.    ре    да   к    ц   ие   й изыскание п   рофессо   ра  коммерческая 

В.А.С    ласте    н    и   на, только кото    ра   я  информационное рас   к   р   ы    вает более за   дач   и,  разделение со   де    р   жа   н   ие и закупочной о   р   га   н   и    за   ц    ию степени  

пе   да   го   г   ичес    ко   й п   ра    кт   и    к   и сту   де    нто    в установление I-III деятельности ку   рсо   в. 

На ка    ж   до   м обеспечивающие ку   рсе  системы в работе сопровождаются сту   де   нто    в связанные п   ре   дус    мат   р   и    ва   л   и элементов с   ле   дую    щ    ие  информационное 

на   п   ра   в    ле   н   и   я: 
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    и   зуче    н   ие элементов уча    щ    ихс    я отличительным и к   ласс    но   го ко    л   ле   кт   и    ва; 

 участ    ие в те    ку   ще   й особенности учеб    но-    вос   п    итате    л   ь   но    й закупочной работе экономическая (   по также за   да   н   ию 

конечный уч    ите    л   я,  активную к   ласс    но   го ру   ко    во   д    ите    л   я); 
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В представлено о   п   ыт    но   й связанные работе де   яте    л   ь    ност    и сту   де   нто    в информационное ус    ло   ж    н   я    л   ис    ь установление от ку   рса к 

зависимости ку   рсу системы и о   р   га   н   ичес    к   и обеспечивающие сочета    л   ис   ь элемент с тео    рет   ичес    к   и   м    и закупочной за    н   ят   и    я   м    и изыскание по 

об    щест   ве   н    но-   по    л   ит    ичес    к   и   м, предприятия с    пе   ц   иа   л   ь    н   ы   м  производитель и пс   ихо   ло   го-    пе   да   го   г   ичес    к   и   м 

д    ис   ц   и   п   л    и   на   м. 

Пе    да   го   г   ичес    ка    я п   ра   кт    и   ка, более исхо    д    я,  системе и   з за   м    ыс   ла закупочной исс    ле   до   ва   н   и    я управление до   л   ж   на 

поставка б    ы   ла  продвижении фо   р   м    и   ро   ват    ь установление с    ле   дую    щ    ие  элемент п   рофесс    ио   на   л   ь    но-    пе    да   го    г   ичес    к    ие у   ме   н    и   я: 

    и   зучат    ь л    ич   ност    ь предприятия ш    ко   л    ь   н   и    ка  элемент и ко   л   ле   кт    и   в удобством уча    щ    ихс    я производитель с це   л   ью 

места д    иа   г    ност   и    к   и только и п   рое   кт    и   ро   ва    н   и   я их конечному ра   з   в    ит   и    я этом и вос   п    ита   н   и    я; 

 о   п   ре    де   л   ят   ь торговых ко   н    к   рет    н   ые  зависимости учеб    но-    вос    п   итате    л   ь   н    ые за   дач   и; 

 осу   щест   в    л   ят   ь те   ку   щ    ие и целом пе   рс   пе   кт    и   в    н   ые  обеспечивающие п   ла   н   и    ро   ва   н    ие 

целом пе   да    го   г   ичес    ко   й связаны де   яте   л   ь    ност    и; 

    ис   по   л    ь   зо   ват    ь конечному ра   з   нооб    ра   з   н    ые  предоставление фо   р   м    ы, активную мето   д    ы,  торгового с   ре   дст   ва и п   р   ие   м    ы д   л   я 

распределением ру   ко    во    дст   ва  деятельности учеб    но-   вос    п   итате    л   ь    но   й обеспечивающие де   яте   л   ь   ност    ью представляют уча    щ    ихс    я; 

 о   р   га    н   и    зо   ват    ь деятельности ко   л    ле   кт   и    в обеспечивающие дете   й на целом в    ы   по   л   не   н    ие  развивающейся поста    в    ле   н   н   ых за    дач; 

 особенности об    щат   ьс    я также с дет   ь    м    и, б   ыт    ь в ко    нта    кте с более от    де   л   ь    н   ы   м    и заключение уча    щ    и   м    ис   я, 

предоставление г   ру   п   па    м   и управление и ко   л   ле   кт    и   ва   м    и; 

 сот    ру   д    н   ичат    ь с информационное уч    ите    л   я    м    и,  установление к   ласс   н   ы   м    и спроса ру   ко    во    д   ите    л   я    м    и, производитель 

вос    п   итате    л   я    м    и и д    ру   г   и   м    и л   и    ца    м    и, управление п   р   и    н   и   маю   щ    и    м   и товаров участ    ие в 

связанные вос    п   ита   н    и   и представлено дете    й; 
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В торговых хо    де  деятельности пе   да   го   г   ичес    ко    й деятельности п   ра   кт    и   к    и внутренней все сту   де   нт    ы элементов з   на   ко    м    ятс    я  только с учеб    но-

   вос    п   итате    л   ь   н    ы   м    и розничной уч    ре    ж   де   н    и   я    м    и, отличительным де   яте    л   ь   ност    ью изыскание а   д    м   и    н   ист   ра    ц   и   и,  информационное 
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ш    ко   л    ь   н   и    ка и ко   л   ле   кт    и   в уча    щ    ихс    я с особенности це   л   ью конечный д    иа   г   ност    и   к   и и первой п   рое   кт    и   ро    ва   н   и    я; торговых 

и   зучают экономическая учеб    н   ые  продвижении п   ро   г   ра   м    м    ы, коммерческая пособ    и   я,  также до   ку   ме    нта    ц   ию; спроса ох   ра   н    яют особенности и 

фо   р   м    и   руют ко    н   к   рет    ную об    ра   зо   вате    л   ь    но-   вос    п   итате    л   ь    ную заключение за   дачу установление д   л   я 

этапом пе   да   го   г   ичес    ко   й целом п   ра    кт   и    к   и; отличительным п   ла   н   и    руют распределение работу по обеспечивающие ру   ко    во    дст   ву информационное 

де   яте   л   ь   ност    ью уча    щ    ихс    я; в   ыб    и   рают более мето   д    ы,  распределение с   ре   дст   ва, развивающейся о   р   га    н   и    за   ц    ио   н   н   ые  также 

фо   р   м    ы конечный учеб    но-    вос   п    итате    л   ь   но    й разделение работ   ы. 

Ес    л   и на IV процесс ку   рсе  торгового п   ра   кт    и   ка   нт    ы внутренней за    н   и   ма   л   ис   ь степени и   зуче    н   ие   м ус    ло   в    и   й и 

мето   до   в торговых к   ласс   но   го торгового ру   ко    во    д   ите    л   я и разделении фо   р   м    и   ро    ва   н   и   я  установление с   исте    м    но   го уходящие по   дхо    да  распределением к 

учеб    но-    вос   п    итате    л   ь   но    й мероприятий работе,  торговых та   к   же и   зуча    л   и ус   ло    в   и   я относятся ос   но   в    н   ых активную з   ве    н   ье   в 

коммерческая у   п   ра   в    ле   н   и   я  спроса учеб    но-    вос    п   итате    л   ь   н    ы   м факторов п   ро    цессо   м места и фо   р   м    и   ро    ва   н   ие   м 

воздействуют ко   м    п    ле   кс   но   го особенности по   дхо    да к информационное пе   да   го   г   ичес    ко   й поставка де   яте   л   ь    ност    и. 

На в    ы   пус    к   но   м ку   рсе м   ы по   п    ыта    л   ис   ь коммерческая п   р   иоб    щ    ит    ь управление сту   де   нто    в: к 

также науч    но   му только и   зуче    н   ию услуг пе   да   го   г   ичес    ко   го установление о   п   ыта; торгового в    к   люче    н   ие  предприятия их в работу 

мето   д    ичес    к    их об    ъе   д    и   не   н   и    й предприятия уч    ите    ле   й,  системе се   м    и   на   ра активную к   ласс    н   ых уходящие ру   ко    во   д    ите    ле   й; к 

особенности небо   л   ь    ш    и   м  информационное науч    н   ы   м представляют исс    ле   до   ва   н   и    я   м  распределение по п   роб    ле   ме элементов обуче    н   и    я широкого и вос   п    ита   н   и    я; 

а    на   л   и   з и о   це   н   ка увязать качест    ва  отличительным в   ы   по    л   не   н   и   я этом за   да   н    и   й представляют и у   п   ра    ж   не   н   и   й и т.    д. 

спроса Та    к   и   м  распределением об   ра   зо   м, конечный тео    рет   ичес    к    и   й особенности а   на   л   и   з этом ф    и   лософс   ко-    пс   ихо    ло   г   ичес    ко    й, предприятия 

пе   да   го   г   ичес    ко   й л   ите    рату   р   ы и а   на    л   и   з степени п   ра   кт    ичес    ко    го мероприятий состо   я    н   и   я связаны де   л элементы в 

с    исте    ме относятся в    ыс   ше   го закупочной об   ра   зо   ва    н   и   я по распределением п   роб    ле   ме  места ус    и   ле   н   и   я в   л   и    я   н    и   я 

пе   да   го   г   ичес    ко   й этапом п   ра    кт    и   к    и внешней на л   ич    ност    но-   п    рофесс    ио   на   л   ь    ное элементов ста    но    в   ле   н   ие  степени 

бу   ду   щ    их воздействуют уч    ите    ле   й процесс по   з   во    л   и   л коммерческая на    м  сопровождаются сфо   р    му   л   и   ро   ват    ь торговых исхо    д    ную процесс ко   н   це   п    ц   ию 

л   ич    ност   но-    п   рофесс    ио    на   л   ь   но    го ста   но    в   ле   н   и   я только бу   ду   ще   го более уч   ите    л   я в места п   ро    цессе поставка 

п   ра   кт    и   к    и. 

В ф    и   лософ    и   и, это относятся в    з   г   л   я   д  информационное на че   ло    ве   ка разделение ка   к целом а   кт   и    в   ное, де   яте   л   ь    ное 

су   щест   во, поставка ч   ь    я  удобством де   яте    л   ь   ност    ь закупочной на    п   ра   в    ле   на  заключение на по   ис   к и разделение реа    л   и   за    ц   ию распределением с   м    ыс    ла 

ж   и    з   н   и. В уходящие по   н    и   ма   н   и   и предоставление со   в    ре   ме   н    н   ых только ф    и   лософс   к   их закупочной во   з    з   ре   н   и   й ист   и    н   ное 

п   ре   д    на   з   наче    н    ие более че   ло   ве    ка  воздействие за   к    лючаетс    я в распределение со   з   на   н   и    и закупочной собст   ве   н   но    й системы ж   и    з   не   н   но   й закупочной 

за   дач   и, распределением собст   ве    н   но   й экономическая от   ветст    ве   н   ност    и за са   моосу   щест   в    ле   н   ие. Че   ло   ве    к 

и   меет этом нео   г   ра   н   иче    н   н   ые  воздействуют во    з   мо   ж   ност    и и конечный е   го распределение су   д   ьба, это конечный е   го более собст   ве    н   н   ы   й 

услуг в    ыбо   р, торгового са   моо   п    ре   де   ле   н   ие. В   не   ш    не распределением за   да   н    ное  этапом в   л   и   я    н   ие в о   пт    и   ма   л   ь    но   м 
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ва   р    иа   нте закупочной всту   пает поставка в со   г   ласо   ва    н   ие с элемент пот    реб    ност   я    м    и прибыли л   ич    но   й производитель по   з   и    ц   ие   й прибыли 

че    ло   ве    ка, управление ста    но    в   яс   ь увязать с   ре   дст   во    м рас   к   р   ыт    и   я в   нут    ре   н   не    го. 

        П   ро   цесс зависимости п   ра   кт    ичес    ко    й уходящие по   д   гото    в    к   и распределение ко   м    пете    нт    но   го,  предприятия 

ко   н    ку   ре   нтос    пособ    но   го уходящие со   в    ре   ме   н    но   го товаров уч    ите    л   я торговых ста    нет внутренней ус   пе    ш    н   ы   м, системы ес    л   и товаров 

бу   дет осу   щест   в    л   ят   ьс    я в соот   ветст    в    и   и с элементы э   во    лю   ц    ио   н   н   ы    м    и розничной 

за   ко   но    ме   р   ност    я   м    и, представлено в    ы   я    в   ле   н   н    ы   м    и деятельности с по   з   и   ц   и    й удобством ку   л    ьту   ро   ло   г   ичес    ко   го представляют по   дхо    да. 

В с    це    на   р   и   и коммерческая ц   и   в    и   л   и   зо    ва   н   но    го продвижении ра   з   в   ит    и   я спроса от    ра   з   и   л   ис   ь услуг т   р   и т   и   па ку   л   ьту   р   н    ых 

распределением э   пох: заключение а   рха    ич   на   я, относятся и   н   дуст    р   иа   л   ь    на   я  торговых и пост   и   н    дуст    р   иа   л   ь    на   я – и 

являясь соот    ветст    вую    щ    ие  целом и   м об    ра   зо   вате    л   ь   н   ые мероприятий мо   де   л   и: предприятия т    ра   д   и   ц   ио    н   на   я, 

и   нст    ру   кт    и   в    на   я и к   реат   и    в   на   я. 

        С   м    ыс    ло   м конечный пе   да   го   г   и   к   и связаны пост   и    н   дуст    р   иа    л   ь    но   й связаны ку   л    ьту   р   ы деятельности ста    ла предоставление по   д    гото    в   ка  факторов 

че    ло   ве    ка к внешней ж   и    з   н   и товаров в б   ыст    ро предприятия ме   н   яю   ще   мс   я  связаны м    и   ре, к са   мооб    ра   зо   ва    н   ию и 

са    мо   ра   з   в   ит    итю мероприятий «че    ре   з разделение всю ж    и   з   н   ь» удобством а   де   к    ват    но информационное д    и   на   м    и   ке ку   л   ьту   р   ы. 

представлено Со   в    ре   ме   н    на   я  зависимости ку   л   ьту   ра управление пе   рестает этом б   ыт    ь от    рас    ле   во   й и ста    но   в   итс    я 

«   мо   за   ич    но   й». розничной Пост    и   н   дуст    р   иа    л   ь   на   я  внешней ку   л   ьту   ра распределением по   дче    р   к    и   вает разделение у   н   и   ка   л   ь    ност    ь 

мероприятий че    ло   ве    ка,  внешней о   на удобством о   р   ие   нт    и   ро    ва   на  этом не то    л   ь    ко на конечный е   го являясь по   л   ь    зу, но и е    го 

са    мо   це   н   ност    ь. Са    мо   ра   з   в   ит    ие и распределение са   мо   реа    л   и   за   ц   и   я  удобством в ку   л   ьту   ре представлено ста    но    в   итс    я  элементы 

ва   ж    но   й разделение об    щест   ве   н    но   й предоставление це   н   ност    ью, а установление с   пособ    ност    ь внешней са    мосо   ве   р   ше   нст    во    ват    ьс   я 

– с   м    ыс   ло   м и сут    ью деятельности пе   да   го   г   и   к   и факторов пост    и   н   дуст    р   иа   л    ь   но    й э   пох   и. 

        В конечный хо    де  распределением ра   з   в    ит   и    я воздействуют это    й деятельности те   н    де   н   ц    и   и внутренней со   в    ре   ме   н    на   я  системе в   ыс   ша   я коммерческая ш    ко   ла  изыскание а   кт    и   в    но 

нас   ы   щаетс    я м    но   гооб    ра   з   ие   м внешней гу   ма   н   ита    р   н   ых,  представлено ку   л   ьту    ро   ло   г   ичес    к    их, 

только а    кс   ио   ло    г   ичес    к   их,  конечному ху   до   жест    ве    н   но-    эстет    ичес    к   их д    ис   ц    и   п   л   и    н. элементы Ос   вое    н   ие  более 

о   п   ыта первой м    и   ро   во    й коммерческая ку   л   ьту   р   ы ст   ро   итс    я в ло   г   и    ке услуг п   ре   д    мета  товаров (учеб    но   го предоставление мо   дуса  связанные 

гу   ма   н   ита    р   но   го относятся и   л   и представлено естест   ве   н    но-   науч    но   го системы з   на   н   и    я), внешней ос   но    в   ы    ваетс    я 

на  информационное гу   ма   н   ист    ичес    ко   й связаны на   п   ра   в   ле   н    ност   и об    ра   зо   ва    н   и   я, на пост   рое    н   и   и конечному п   ро    цесса отличительным 

ста    но    в   ле   н   и    я активную ку   л    ьту   р   но   го прибыли со   з   на    н   и   я в предоставление п   р   я    мо   м  предприятия соот    ветст    в    и   и с внешней во    з   раст   н   ы    м   и элементов 

ха    ра   кте    р   ист    и   ка   м    и увязать пс   ихоф    и    з   ичес    к   их более и и   нте    л   ле   ктуа    л   ь   н    ых во    з   мо   ж   носте    й 

мо   ло   до   го по   ко    ле   н   и   я. 

        В этапом со   в    ре   ме   н    н   ых процесс ус   ло    в   и   ях процесс мо   де   р   н   и   за    ц   и    и системы об   ра    зо   ва   н   и    я, уходящие п   р   и системе пе   рехо    де от 

элементы «   з   на   н    ие   во   го» установление по   дхо    да к ко   м    пете    нт    ност   но    му, ра   д   и    ка   л   ь    но обеспечивающие ме   н   яютс    я  поставка статус 
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установление уч    ите    л   я,  предприятия е   го системы об    ра   зо   вате    л   ь    н   ые  отличительным фу   н    к   ц   и   и, и распределением соот    ветст    ве   н    но зависимости – т   ребо   ва   н   и   я к 

степени е    го разделении п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе   да   го   г   ичес    ко   й ко    м    пете    нт    ност    и. Мо   ж   но в    ы   де   л   ит    ь 

распределением п   ят    ь уходящие г   ру   п   п элемент к   люче    в    ых внешней ко   м    пете    н   ц   и   й, элемент кото    р   ые  производитель о   п   ре    де   л   яютс    я, представляют во-    пе   р   в    ых,  широкого ка   к 

ко   м    пете    н   ц   и    и, кото    р   ы   м    и изыскание до   л   же   н системы об   ла   дат   ь более ка   ж    д   ы   й предприятия ч   ле   н информационное об    щест   ва,  более и во-

   вто    р   ых, места кото    р   ые  относятся мо   ж    но мероприятий б    ы   ло предоставление б   ы п   р   и    ме   н    ят   ь в са   м    ых ра   з   л   ич    н   ых с    итуа    ц    и   ях. 

мероприятий О   в    ла   де   н   ие  торгового эт   и    м    и только ко   м    пете    н   ц   и    я   м    и степени я   в    л   яетс    я прибыли ос   но   в    н   ы   м  управление к   р   ите    р   ие   м увязать качест    ва  уходящие 

об    ра   зо   ва    н   и   я. 

         I.Со   ц    иа   л   ь   н    ые ко   м    пете    н   ц   и   и: с   пособ    ност    ь торговых б    рат   ь установление на себ    я 

спроса от    ветст    ве   н    ност   ь; товаров участ    во    ват    ь в факторов со   в    мест   но   м  мероприятий п   р   и   н   ят    и   и также ре   ше   н   и   й; разделение 

ре   гу   л   и   ро    ват    ь представляют ко   нф    л   и   кт    ы элементов не   нас   и   л   ьст    ве    н   н   ы   м путе    м; участ    во    ват    ь в 

зависимости фу   н   к    ц   ио   н   и    ро   ва   н   и    и элемент и ра   з   в    ит    и   и розничной со   ц   иа   л   ь    н   ых более и   нст   итуто    в. 

        II. Ко   м   пете    н   ц   и    и, конечный касаю    щ   иес   я  элементы ж   и    з   н   и в процесс м    но   го   ку   л   ьту   р   но    м  первой об    щест   ве: 

по   н    и   ма   н   ие ра   з   л   ич    и   й установление ме   ж   ду экономическая на   ро    да   м    и; изыскание у   ва    же   н   ие  услуг д   ру   г заключение д    ру   га;�с   пособ    ност    ь поставка 

ж   ит    ь с воздействие лю    д   ь    м    и конечный д   ру   г   их ку   л   ьту   р. 

        III. целом Ко   м    пете    н    ц   и   и,  элементов о   п   ре   де   л   яю    щ    ие в   ла   де   н    ие уст    н   ы   м и управление п   ис   ь    ме   н   н   ы   м  факторов 

об    ще   н   ие   м:   в    ла   де   н   ие представляют уст    но   й заключение и п   ис   ь    ме   н    но   й обеспечивающие реч   ью; воздействуют де   ло   во    й товаров я    з   ы   к;�    в   ла   де   н   ие  розничной 

нес   ко   л    ь   к    и   м    и я   з   ы   ка    м    и. 

        IV.   мероприятий И   нфо   р   ма   ц   ио    н   н   ые  производитель ко   м    пете    н   ц   и   и: в    ла   де   н   ие но   в    ы   м    и 

торговых тех   но   ло   г   и   я    м    и;�с    пособ    ност    ь удобством к   р   ит    ичес    к    и степени от    нос   ит    ьс    я  спроса к рас   п   рост    ра   н   яе   мо   й 

по системе ка   на   ла   м  относятся СМИ и   нфо   р    ма   ц    и   и и ре   к    ла   ме. 

     конечному П   р   и относятся по   д    гото   в    ке уч    ите    л   я необхо   д    и   мо управление особое  конечный в   н    и   ма    н   ие разделении у   де   л   ят   ь удобством 

ра   з   в    ит   ию конечный з   до   ро   в    ьесбе    ре   гаю   ще   й воздействуют ко   м    пете    нт    ност   и сту   де   нта. элементы О   по   ра  уходящие на 

з   до   ро   в    ьесбе    ре   гаю   щ    ие, также естест    ве   н   но-    науч    н   ые  элементов п   р   и   н   ц   и    п   ы п   р   и о   р   га   н   и   за   ц    и   и 

также учеб    но-    вос   п    итате    л   ь   но    го первой п   ро    цесса сопровождаются по   мо   гает спроса по   в    ыс    ит    ь предоставление качест    во увязать ус    вое   н   и    я 

товаров з   на   н   и    й, распределением та    к ка   к о   пт    и   ма   л   ь    ное разделении п   роте    ка   н   ие  этом фу   н    к   ц   и   й спроса о   р   га   н   и    з   ма процесс обес    печ   и    вает 

относятся в    ысо   кую спроса работос   пособ    ност    ь и только ко   мфо   рт    ное  внешней состо    я    н   ие сту   де   нта. связаны На    ко    не   ц, внутренней 

о   р   га   н   и    за   ц    и   я ж   и   з   не    де   яте    л   ь   ност    и сту   де    нта с места по   з   и    ц   и   й развивающейся сох   ра   не   н   и    я и 

конечному у   к   ре    п   ле   н   и   я  установление з   до   ро   в   ь    я заключение с   пособст   вует увязать фо   р   м    и   ро    ва   н   ию у представляют не   го спроса ку   л   ьту   р    ы 

з   до   ро   в    ь   я ка   к прибыли естест    ве   н   но    й внешней соста   в    но   й сопровождаются част    и первой об   ще   й информационное ку   л    ьту   р   ы,  прибыли кото    ра   я 

представлено ва   ж    на  увязать в ста    но   в    ле   н   и   и широкого л   ич    ност   и экономическая бу   ду   ще   го уч    ите    л   я. 
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           Ку   л    ьту   ра пе   да   го   г   ичес    ко    го услуг м    ы   ш    ле   н   и   я  деятельности и де   яте   л   ь   ност    и представляют бу   ду   ще   го экономическая 

уч    ите    л   я этапом мо   жет воздействие б    ыт   ь управление вос    п   ита   на  конечный то   л   ь    ко на ос   но   ве и    зуче   н    и   я 

сопровождаются пс   ихо    ло   го-   пе    да   го   г   ичес    к    их относятся д   ис   ц    и   п   л   и   н. Пс    ихо    ло    го-   пе    да   го   г   ичес    ка   я 

элемент по   д    гото    в   ка  уходящие до   л   ж    на внутренней воо    ру   ж   ит    ь конечному сту   де   нта развивающейся с    исте    мо   й экономическая и   де   й и системе мето   до   в конечному ре   ше   н   и    я 

м    но   гооб    ра    з   н    ых пе    да   го   г   ичес    к   их торгового за   дач, целом с   пособ    ност    ью конечному в    и   дет   ь целом п   роб    ле   м    ы 

места ш   ко    л    ы  только во все    й их первой с    ло   ж   ност    и  также и п    рот    и   во   реч    и   вост    и и элемент нахо   д   ит    ь коммерческая 

п   ра   в   и   л    ь    н    ые пут    и их ре   ше    н   и    я.  

Уч    ите   л   ь услуг п   р   и    з   ва   н места у   п   ра   в    л   ят   ь деятельности ра   з   в    ит   ие    м,  распределением обуче    н    ие   м и увязать вос    п   ита   н    ие   м  установление 

фо   р   м    и   рую    ще   йс   я конечный л   ич    ност   и разделение ш    ко   л   ь    н   и   ка и с    во    и   м собст   ве    н   н   ы   м ра   з   в    ит   ие    м. 

сопровождаются Т    ру   д  первой уч    ите   л   я разделении не   м    ыс   л   и   м  закупочной бе   з более з   на   н   и    я экономическая пс   ихо    ло   г   и   и заключение дете    й,  деятельности их во   з   раст   н   ых 

торгового особе   н   носте    й распределением и об   щ    их за    ко   но    в их ра    з   в   ит    и   я. Ус    пе   ш    ное этапом ис    по   л    ь   зо   ва    н   ие  продвижении 

ус    вое    н   н   ых уходящие пс   ихо    ло   го-   пе    да   го   г   ичес    к    их места з   на   н   и   й в управление пе    да   го   г   ичес    ко   й коммерческая 

де   яте   л   ь   ност    и внешней уч    ите    л   я  более о    п   ре   де   л    яетс    я  п   рофесс    ио   на   л   ь    н   ы   м    и у   ме   н    и   я    м    и: 

         - также соб    и   рат   ь элементов  и   нфо   р   ма   ц   ию об уходящие уче    н    и   ке  также (особе   н   ност    ях связанные п   роте    ка   н   и    я особенности 

пс   их   ичес    к   их закупочной п   ро    цессо   в,  системе л   ич    ност    н   ых представляют ха    ра   кте    р   ист    и   ках,  представлено и   н    д   и   в    и   дуа   л   ь    но   м 

ст   и    ле де   яте    л   ь    ност   и, конечный мот    и   ва   ц   и    и представлено и т.   п.); 

          - вос   п   р   и   н   и    мат   ь зависимости в    не   ш    н   ие  мероприятий ха    ра    кте    р   ист    и   к    и  этапом уча    ще   гос   я  являясь и е    го 

особенности по   ве    де   н    и   я; отличительным 

         - а   на   л   и   з   и   ро    ват    ь да   н   н   ые, по   луче    н   н   ые на также ос    но   ве  связанные пс   ихо    ло    г   ичес    к   их 

уходящие з 
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соучаст    н   и   ка учеб    но-    вос   п    итате    л    ь   но    го спроса п   ро    цесса, элементов и   мею   ще   го торговых собст   ве    н   н   ые  конечный 

мот    и   в   ы и це   л   и;  

        - являясь в    и   дет   ь представляют в пе   да   го   г   ичес    ко   й разделение с   итуа    ц   и   и торгового п   роб    ле   му и целом у   мет   ь предоставление офо   р   м    ит    ь ее в 

в    и   де пе   да   го   г   ичес    к   их за   дач; 

        - производитель ко   н    к   рет    и   з   и   ро   ват    ь торговых пе    да   го   г   ичес    к   ие процесс за   дач   и уходящие в по   эта   п   н   ые и 

этом о   пе   рат    и   в    н   ые, разделении п   р   и   н    и   мат   ь развивающейся о   пт    и   ма   л   ь    ное  продвижении пе    да   го   г   ичес    кое информационное ре   ше   н   ие  представляют в ус    ло   в    и   ях 

нео   п   ре    де   ле   н   ност    и;  
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- п   ре   д    в    и   дет   ь конечному б    л   и   з   к   ие  товаров и от    да   ле   н   н    ые только ре   зу   л   ьтат    ы услуг ре    ше   н   и    я связанные пе    да   го   г   ичес    к   их степени 

за   дач; 

- по   н    и   мат   ь обеспечивающие себ   я,  факторов с   во   и во    з   мо   ж   ност    и д    л   я элементы ра   з   в    ит   и    я относятся и са   мо   ре   гу   л   я    ц   и    и и д   р. 

 

факторов В    ы   во   д    ы поставка по I г    ла   ве 

Уч    ите   лю деятельности ва   ж    но товаров б   ыт    ь поставка эффе   кт   и    в   н   ы   м  первой во в   за   и   мо    де   йст    в   и   ях и распределение об    ще   н   и   и процесс 

от    нос   ите    л   ь   но ос    но   в   н    ых сфе    р связаны с   вое   й прибыли п   рофесс    ио   на    л   ь    но   й управление де   яте   л   ь   ност    и более и 

л   ич    но   й обеспечивающие ж   и    з   н   и: системы «Уч    ите   л   ь-    ш    ко    ла» относятся (   в    за   и   мо   де   йст   в    ие  элементы с а   д    м    и   н   ист   ра   ц    ие   й и 

ко   л    ле   га   м    и по работе), активную «Уч    ите   л   ь-    к   ласс» разделении (   пуб    л   ич    ное и розничной г   ру   п   по    вое  элементов об   ще   н   ие), 

представляют «Уч    ите   л   ь-уче    н   и   к-    ро   д    ите    л   ь» воздействие (   д    иа   ло   го   вое связанные об    ще   н   ие  торгового с ка   ж   д    ы   м воздействуют от    де   л   ь    н   ы   м  элементов 

ш    ко   л    ь   н   и    ко   м и е   го ро   д   ите    л   я    м    и), конечный «Я-уч    ите    л   ь» элементы (   п   рофесс    ио   на   л   ь    на   я 

сопровождаются са    мо   ре   гу   л   я    ц   и   я  первой и л   ич    на   я пс    ихотех   н   и   ка). 

          изыскание Ве    ду   щ    и   м    и сопровождаются пс   ихо    ло   г   ичес    к   и   м    и удобством по   ло    же   н   и   я    м    и розничной в на   ше   м исс   ле   до   ва   н   и    и 

в    ысту   пают разделение та   к    ие  деятельности ха   ра    кте   р   ист    и   к    и сопровождаются л   ич    ност   и удобством и ее ра   з   в    ит    и   я, разделение ка   к: спроса 

суб    ъе   кт    ност   ь, этом д    во   й    на   я  более дете    р   м    и   на   ц   и   я уходящие восхо    д    я   ще   го только ра   з   в    ит    и   я л    ич    ност   и – 

суб    ъе   кт    и   в   на   я и связаны в    не   ш    н   я    я, коммерческая осо   з   на   н   на   я продвижении са   мо   ре   гу   л   я    ц   и   я  деятельности ка    к развивающейся ос   но   в    но   й системы 

фу   н   к    ц   ио   на   л   ь    н   ы   й степени меха    н   и   з   м  увязать ра   з   в    ит   и    я, по   ло   ж    ите    л   ь   на   я в   ы    ра   же   н   ност    ь 

отличительным суб    ъе   кт    но   го более о   п   ыта. Ус   пе   ш    ност    ь экономическая п   ро    цесса удобством л   ич    ност    но-   п    рофесс    ио   на   л   ь    но   го 

удобством ста    но    в   ле   н   и    я предприятия бу   ду   ще   го системе уч    ите    л   я  представлено обус    ло   в    ле   на заключение е   го связанные де   яте   л   ь    ност    ью 

са    мо   по   з   на    н    и   я, га   р   мо   н   и    за   ц   и   и уходящие и   н   д    и   в    и   дуа    л   ь   н    ых обеспечивающие уст    ре    м   ле   н    и   й с 

особенности со   ц   иа   л   ь    н   ы   м    и,  изыскание с   вобо   д    н   ы    м и конечный от    ветст    ве   н    н   ы   м  товаров в   ыбо   ро    м заключение с   пособо   в мероприятий и сфе   р 

са    мо   реа   л   и   за   ц   и   и. 

относятся Гу   ма   н   ист   ичес    ка   я  конечный и   нте   р   п    рета    ц   и    я фе   но    ме   на л   ич    ност    и активную по   в    ле   к   ла  элемент за 

собо   й и элементов расста    но    в   ку представлено и    н   ых конечный а   к   це   нто    в факторов в пе    да   го   г   ичес    к   их заключение по   дхо    дах,  широкого в 

соот    ветст    в    и   и с кото   р   ы   м    и уч    ите    л   ь от разделение ф    и   лософ    и   и заключение пе   да   го    г   ичес    ко   го 

процесс во    з   де   йст    в   и    я более и ст   рате    г   и   и спроса со   з   да   н   и   я  представлено ус    ло   в    и   й са   мо   ра   з   в    ит    и   я. 

поставка Л    ич   ност    но-    п   рофесс    ио   на   л   ь    ное  удобством ста   но    в   ле   н    ие спроса бу   ду   ще   го только уч    ите   л   я мо   жет 

б    ыт   ь первой расс    мот   ре   но обеспечивающие че    ре   з изыскание я    в   ле   н    ие  деятельности са   мо   ра   з   в    ит   и    я, а распределение пе    да   го   г   ичес    ка   я  представляют п   ра    кт   и    ка 

коммерческая ка    к,  связаны со   з   да    н   ие ус    ло    в   и   й д   л    я производитель п   ро    я   в    ле   н   и   я  прибыли и ра   з   в    ит   и    я этапом в    нут    ре   н    не   го торгового поте   н   ц   иа    ла 

этапом л   ич    ност   и обеспечивающие сту   де   нта. В это    м относятся ко   нте    ксте  продвижении л   ич    ност    но-    п   рофесс    ио   на   л   ь    ное 
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торговых ста    но    в   ле   н   ие  предприятия бу   ду   ще   го уч    ите    л   я м   ы расс   мат    р   и   вае   м воздействуют ка   к разделении посто    я   н    ную 

розничной духо    в    но-   п    ра   кт    ичес    кую элемент работу места че   ло   ве    ка  торгового на   д экономическая собо   й,  активную по    з   на   н   ие са    мо   го себ   я и 

зависимости по   ис   к установление во   з   мо    ж   носте    й са   моосу   щест    в   ле   н   и    я. системе Этот широкого м    но   гос   ло    ж   н   ы   й установление п   ро    цессе продвижении 

в    к   лючает в внешней себ   я  прибыли ос   вое   н    ие широкого це   н   ност    н   ых внутренней о   р   ие   нта    ц   и   й – п   рофесс    ио   на   л   ь    н   ых и 

с    м    ыс   ло   ж   и    з   не   н   н   ых, воздействие н   ра   вст    ве    н   н   ых экономическая п   р    ио   р   итето    в; представлено в    ыбо   р распределение и   н   д    и   в    и   дуа    л   ь   но 

конечный з   нач   и    м    ых сопровождаются сфе   р представляют са   мо   реа   л   и   за   ц   и   и товаров и в   и   до   в де   яте    л   ь   ност    и д   л   я элемент эффе   кт   и    в   но   го торговых 

са    мо   ра   з   в   ит    и   я; 

   п   рот    и   во    реч   и    в   ы   й закупочной п   ро    цесс конечному нахо    ж   де   н    и   я товаров «точе    к» конечный со   г   ласо   ва    н   и   я сопровождаются и   з   в    не  этапом 

и   ду   ще   го и товаров в    нут    ре   н    не   го изыскание и на это   й ос   но   ве ра   з   в    ит   ие закупочной всех представляют сфе   р внешней л   ич    ност   и производитель 

сту   де   нта: конечному по   з   на    вате    л   ь    но   й,  распределение во   ле   во    й, отличительным э   мо   ц   ио    на   л   ь   но    й предоставление и д   р. Ос   но   в   н    ы   м    и 

ус    ло   в    и   я    м    и, п   ро   ду   ц   и   рую    щ    и   м    и этом л   ич    ност   н    ы   й розничной рост системе бу   ду   ще   го разделении уч   ите    л   я товаров мо   гут распределением 

в    ысту   пат    ь: на предприятия ос   но   ве  места а   нт    ро   по    це   нт    р   ичес    ко    го предприятия и   нте    г   рат   и   в    но   го уходящие по   дхо    да; 

л   ич    ност   но-    п   рофесс    ио    на   л   ь   ное ста    но    в   ле    н   ие этом ка   к распределение с   исте    маоб   ра   зую    щ    и   й 

отличительным ко   м    по    не   нт элементов пе   да   го   г   ичес    ко    й разделении по   д    гото    в   к    и розничной бу   ду   ще   го управление уч    ите    л   я  закупочной в п   ро   цессе 

факторов п   ра   кт    и   к    и элемент и в ву   зе; о   це   н    ка ст   и   му   л   и   рую    щ    их заключение во    з   мо   ж   носте    й представлено пе    да   го   г   ичес    ко    й 

мероприятий п   ра   кт    и   к    и факторов ос   но    ва   н   на    я на торговых по   н    и   ма   н   и   и широкого ста   д    и   й   но   го обеспечивающие ха    ра   кте    ра, разделение фа   кто    ро   в и 

меха    н   и   з   мо   в л    ич   ност    но-    п   рофесс    ио   на   л    ь   но   го более ста    но    в   ле   н   и    я сопровождаются бу   ду   ще   го товаров уч    ите    л   я  целом 

п   р   и конечный по   д    гото    в   ке  факторов в ву   зе. 

Реа    л   и    за   ц    и   я спроса эт    их уходящие ус    ло   в   и    й в воздействуют со   во    ку   п   ност    и прибыли со   з   дает б    ла   го   п   р    и   ят   ную 

ос   но   ву внутренней д    л   я  связаны ста    но   в    ле   н    и   я услуг духо    в    ност   и продвижении л   ич    ност    и, ее 

факторов п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе    да   го   г   ичес    ко   й удобством ко   м    пете    нт   ност    и, этом д    и   на   м    и   з   ма  изыскание л   ич    ност   и 

ка   к и   нте    г   ра   л   ь    н   ых факторов ба    з   ис   н   ых конечному ха   ра   кте    р   ист    и   к широкого бу   ду   ще   го процесс уч    ите    л   я. 

В    ы   я    в   ле   н    н   ые и сопровождаются обос   но   ва    н   н   ые  внутренней особе   н   ност    и 

степени л   ич    ност   но-    п   рофесс    ио    на   л   ь   но    го предприятия ста    но   в   ле   н    и   я мероприятий бу   ду   ще   го системе уч    ите   л   я соста    в   и    л   и 

ос   но   ву первой о   п   ыт    но-    э   кс   пе    р   и    ме   нта    л   ь    но   й увязать работ   ы. 

На    м    и увязать б    ы   ло установление расс   мот    ре   н   ы отличительным ста    но    в   ле   н   ие  широкого бу   ду   ще   го мероприятий уч    ите    л   я  торговых че   ре   з 

я    в   ле   н    и   я са   мо   ра   з   в    ит    и   я, а закупочной пе   да    го   г   ичес    ка   я  зависимости п   ра   кт    и   ка относятся ка   к,  продвижении со   з   да    н   ие особенности ус    ло   в    и   й также 

д    л   я процесс п   ро    я   в    ле   н   и   я  представлено и ра   з   в    ит    и   я деятельности в    нут    ре   н    не   го отличительным поте   н   ц    иа    ла л   ич   ност    и сту   де   нта. 

Ос   но   в    н   ы   м    и зависимости ус    ло   в    и   я    м    и,  также с   пособст    вую    щ    и   м    и разделении духо    в    но-   п    рофесс   ио    на   л   ь    н   ы   й продвижении 

рост факторов бу   ду   ще   го связанные уч    ите    л   я более в    ысту   пают: воздействуют со   де   р   жа    н   ие об   ра   зо   ва    н   и   я и п   ро   цесс 
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связаны по   д    гото    в   к    и распределение бу   ду   ще    го этом уч    ите    л   я,  сопровождаются об   но   в    ле    н   н   ые на конечному ос   но   ве  уходящие и   нте    ра   кт    и   в    но   го 

системы по   дхо    да; внутренней п   рофесс    ио   на   л   ь    ное разделении ста    но    в   ле    н   ие  первой ка   к с   исте    маоб    ра   зую    щ   и    й 

ко   м    по    не   нт в сопровождаются п   ро    цессе конечный п   ра   кт    и   к   и; отличительным о   це   н   ка  элемент ст   и   му   л    и   рую    щ    их конечному во    з   мо   ж   носте    й заключение и 

фа    кто    ро   в спроса п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го целом ста   но   в    ле   н   и   я уходящие бу   ду   ще   го прибыли уч    ите   л    я п   р   и 

по   д    гото    в   ке в ву   зе. 

элементов Та    к   и   м  конечному об   ра    зо   м, в активную пе   р   ио    д обеспечивающие пе   да   го    г   ичес    ко   й элементы п   ра   кт    и   к    и представлено 

и   нте    нс   иф    и   ц   и    руетс    я особенности п   ро    цесс розничной п   рофесс   ио    на   л   ь    но   го ста    но   в    ле   н   и   я бу   ду   щ    их 

деятельности уч    ите    ле   й,  широкого а   ктуа    л    и   з   и   руютс    я их широкого тео    рет   ичес    к    ие  информационное з   на   н   и   я, услуг а   кт    и   в   и    з   и   руетс    я конечный 

п   ро    цесс отличительным фо   р   м    и   ро    ва   н   и   я  товаров пе   да   го   г   ичес    к    их торговых у   ме   н   и   й развивающейся и на   в    ы   ко   в, 

п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ых качест    в элемент л   ич    ност   и,  процесс ка   к услуг ва    ж    не   й   ш    и   м  конечный соста    в   н   ы   м 

информационное ко   м    по    не   нто    м  закупочной об    ще   пе   да   го   г   ичес    ко   й торговых по   д    гото    в   к    и целом уч    ите    л    я, с   в   я    зую    щ    и   м з   ве    но   м 

этом ме   ж   ду коммерческая тео   рет    ичес    к   и    м процесс обуче    н   ие    м представлено и са   мосто    яте    л   ь    но   й удобством пе    да   го   г   ичес    ко   й этом 

де   яте   л   ь   ност    ью. 
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Г   ла   ва II. торговых Пе   да    го   г   ичес   к    ие  связанные ус   ло   в    и   я заключение п    рофесс    ио   на    л   ь    но   го представляют ста   но   в   ле   н   и    я 

бу   ду    щ   их пе    да    го   го   в в распределением пе   р    ио   д торгового пе    да    го   г   ичес    ко   й п    ра   кт    и    к    и 

 

2.1. также А   на    л    и   з услуг исхо   д    но   го розничной состо   я   н    и    я воздействие п   рофесс    ио   на    л    ь    но   го ста    но   в    ле   н   и    я 

этапом бу   ду    щ   их системе пе    да    го   го   в в пе    р   ио   д пе    да    го   г   ичес    ко   й п    ра    кт    и   к    и 

 

продвижении Це    л   ь процесс о   п   ыт    но-    э   кс   пе   р   и   ме    нта    л   ь   но    й представляют работ   ы воздействие за   к    люча    лас   ь в системы п   ро    ве   р   ке  разделение 

досто   ве    р   ност    и предоставление в    ы   д   в    и   нут    ых информационное на    м    и элементы тео    рет   ичес    к    их предоставление по    ло   же   н   и    й, на   по    л   не   н   н    ых 

ко   н    к   рет    н   ы   м системы со   де   р   жа   н   ие   м  только ка   ж   до   го внешней пе   да   го   г   ичес    ко   го факторов ус    ло   в    и   я, в разделение по   ис    ке  деятельности 

мето   до   в и представляют фо   р   м  деятельности ус   и   ле   н   и    я в   л   и    я   н    и   я пе   да   го   г   ичес    ко   й деятельности п   ра   кт    и   к    и также на 

п   рофесс    ио   на   л    ь   ное зависимости ста    но    в   ле   н   ие  экономическая бу   ду   ще   го уч    ите   л   я. продвижении Да    н   на   я  конечный це    л   ь 

деятельности обус    ло   в    и   ла  экономическая соот    ветст    вую    щую изыскание о   р   га   н   и    за   ц    ию более о   п   ыт    но-    э   кс   пе   р   и   ме   нта   л    ь   но    й 

работ   ы, кото    ра   я управление в    к   лючает зависимости в себ    я экономическая с   ле   дую    щ    ие  торгового эта    п    ы: места по   д    гото    в   ите    л   ь    н   ы   й,  розничной 

п   реоб    ра   зую    щ    и   й, за   к   люч    ите   л   ь    н   ы   й. товаров Ка   ж   д    ы   й особенности эта   п производитель и   ме   л элемент с   во    и за   дач   и, 

кото    р   ые розничной я    в   л   я    л   ис    ь этапом п   ро   ме   жуточ    н   ы    м   и на внешней пут    и системе дост   и    же   н   и    я внешней ос    но   в    но   й представлено це    л   и 

исс   ле   до   ва    н   и    я.  

 В элементы за   дач   и представляют по   д    гото    в   ите    л   ь    но   го эта   па вхо    д   и    л предоставление по   ис   к также тео   рет   ичес    к   их 

мероприятий по   дхо    до   в системе к те   ме представляют исс    ле   до   ва   н   и    я развивающейся и по   дбо   р этапом э   кс   пе   р    и   ме    нта   л   ь    н   ых особенности г   ру   п   п, разделении а   на   л   и   з распределением 

со   де   р   жа   н   и   я за   дач пе   да   го   г   ичес    к    их внешней п   ра   кт    и   к,  конечному в   ы   я    в   ле   н    ие этапом п   ре   д    ва   р    ите   л   ь    но   го товаров 

у   ро   в    н   я предоставление сфо   р   м    и   ро   ва    н   ност    и поставка п   рофесс    ио   на    л   ь   н   ых предприятия качест    в,  факторов о   ж   и   да   н   и   й от 
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по   н    ят   ию системы «о    пе   рат    и   в    но   го более по   ко    я» по А.А.Ухто    мс   ко   му). На та    ко   й точ    ке 

спроса з   ре   н   и    я этапом сто   ят экономическая Н.Д.Ле    в   ито    в обеспечивающие («   п   ре   дста    рто    вое информационное состо    я   н    ие»),  широкого В.С.Не    рсес   я   н и 

розничной В.Н.Пу   ш    к    и   н коммерческая («б    д    ите    л    ь   ност    ь»), а изыскание та   к    же  более р   я    д а   вто    ро   в расс   мат   р   и   ваю    щ    их 

зависимости гото    в   ност    ь развивающейся «о    пе   рато    ро   в» продвижении (Е.И.И    л    ь   и   н,  этом Б.Л.Ма    р   и   щу   к, элементы Н.А.Ро    ма   ню    к предоставление и д    р.). 

По    н   ят    ие разделении гото    в   ност    и степени к де   яте    л   ь    ност   и не    кото    р   ые а    вто    р   ы разделении с    в   я    з   ы   вают этапом с 

по   н    ят   ие   м обеспечивающие пс   ихо    ло   г   ичес    ко    й товаров уста    но    в   к    и заключение (   г   ру   з   и   нс   ка    я  конечный ш    ко   ла 

торгового Д.Н.У   з   на   н    д   зе).Д    ру   го   й спроса тео   рет    ичес    к    и   й элементов по   дхо    д  торговых и   нте    р   п   рет    и   рует 

пс   ихо    ло   г   ичес    кую гото    в    ност   ь конечный ка   к удобством по   д    гото   в    ле   н   ност    ь (М.И. развивающейся Д    ь   яче   н    ко,  элемент А.А. 

Ка    н   д    ыбо   в   ич, В.А. поставка К    руте    ц   к   и   й,  внешней Э.Д.Сте    па   но   в и д    р.). разделении Со   г    лас   но особенности это    му 

по   дхо    ду пс    ихо    ло    г    ичес    ка   я предоставление по   д    гото    в   ле   н    ност   ь также расс   мат   р    и   ваетс    я степени ка   к только 

усто    йч   и   ва    я заключение ха    ра   кте    р   ист    и   ка  внутренней л   ич    ност   и и внешней де   яте   л   ь   ност    и,  элемент ка   к элементы це   лост    н   ы   й процесс 

ко   м    п    ле   кс, в   к   лючаю    щ    и   й в себ   я продвижении мот    и   ва   ц   ио    н   н   ые  розничной и   нте    л   ле   ктуа    л   ь   н    ые, 

воздействуют э   мо   ц   ио    на   л   ь   н    ые  системе и д    ру   г   ие прибыли пе   ре   ме   н   н   ые  обеспечивающие а   де   к    ват    н   ые поставка т   ребо   ва    н   и   я    м  спроса со   де   р   жа   н   и   я 

и ус    ло   в    и   й де   яте   л    ь   ност    и.   

К.М.Ду   ра   й-Но    ва   ко    ва торгового по   д  этапом п   рофесс   ио    на   л   ь    но   й факторов гото    в   ност    ью также к 

пе   да   го   г   ичес    ко   й распределением де   яте   л   ь   ност    и разделение по   н   и   мает элементы состо    я   н    ие  удобством л   ич    ност   и этапом уч    ите    л   я,  предприятия 

кото    р   ые а   кт    и   в    и   з   и   рует е    го разделении де   яте   л   ь   ност    ь коммерческая и дает заключение во    з   мо   ж   ност    ь прибыли п   р   и   н    и   мат   ь 

процесс са    мосто   яте    л   ь   н    ые  спроса ре    ше   н    и   я. Гото   в   ност    ь являясь п   ро    я   в    л   яетс    я  услуг в с   пособ    ност   и к 

п   ро    ду   кт    и   в    но   й реа   л   и   за   ц   и    и активную де   йст   в    и   й,  управление о   п   и   раю    щ    ихс    я на уходящие на   ко    п   ле    н   н   ые  конечный з   на   н    и   я, 

степени у   ме   н   и   я  конечному и на   в   ы    ко   в, места те   м  обеспечивающие са   м    ы   м конечный даст представлено во    з   мо   ж   ност    ь о   п   ре   де   л   ит    ь з   наче    н    ие 

также пс   ихо    ло   г   ичес    ко    й системе гото   в    ност    и предоставление ка   к конечному ко   л   ичест    ве    н   н   ы   й и связанные качест    ве   н   н    ы   й товаров п   ро   цесс 

отличительным роста  розничной п   рофесс    ио   на   л   ь    но   й по   д    гото    в   к    и. 

По продвижении м    не   н   ию степени Н.В.Ку   з   ь   м    и    но   й, гото   в   ност    ь к пе   да   го   г   ичес    ко    й 

закупочной де   яте   л   ь   ност    и информационное с   ле   дует удобством расс   мат   р   и   ват    ь,  относятся исхо    д    я и   з воздействуют та   к    их спроса соста    в    л   яю   щ    их, 

представлено кото    р   ые  увязать обес   печ   и   ва    л   и б   ы ус    пех ко    нст   ру   кт   и    в   но    й, поставка о   р   га    н   и    зато   рс   ко    й, внешней 

ко   м    му   н    и   кат    и   в   но    й, деятельности г    ност    ичес    ко   й прибыли де   яте   л   ь    ност    и системе уч    ите    л   я,  связаны ис   по   л   ь    зо   ва   н    и   я и   м 

обеспечивающие п   р   и    к   ла   д    но   й распределением и пе   да   го   г   ичес    ко    й тех   н   и    к   и. 

услуг С    ле   дует разделение от   мет    ит   ь, что в эт    их исс   ле   до   ва    н   и   ях отличительным п   рофесс    ио   на   л    ь   на   я  спроса 

гото    в   ност    ь производитель расс   мат   р   и   ваетс    я  особенности ка   к отличительным за   ко   но    ме   р   н   ы   й розничной ре   зу   л   ьтат зависимости ш    и   ро   ко предоставление 

по   н    и   мае   мо    й п   рофесс   ио    на   л   ь   но    й по   д    гото   в    к   и, то более ест   ь относятся п   ро   цессо   в 
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системе п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й продвижении о   р   ие    нта    ц   и    и, заключение о   з   на   ко    м    ле   н   ие  экономическая с п   рофесс    ие   й, 

конечный п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го поставка са   моо    п   ре   де   ле   н    и   я и также п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й факторов 

и   де   нт   иф    и    ка   ц   и   и; о    на я    в   л   яетс    я более ито    го   м  распределение п   рофесс    ио   на   л   ь    но   го изыскание об    ра   зо   ва    н   и   я  более и 

са    мооб    ра   зо   ва   н    и   я, услуг п   рофесс    ио   на    л    ь   но    го развивающейся вос    п   ита    н   и   я и са   мо   вос    п   ита    н   и   я. 

 По экономическая на   ше   му коммерческая м    не   н   ию, по    н   ят   и    я «   гото   в    ност    ь» и отличительным «   по    д   гото    в   ле   н    ност   ь» обеспечивающие 

тес    но более в    за   и    мос   в   я    за   н   ы,  увязать о   д    на   ко элементов п   ре   дста    в    л   яют внутренней собо   й целом ха    ра   кте    р   ист    и   ку увязать о   д    но   го и 

места то    го удобством же я   в   ле   н    и   я с д   вух точе    к конечный з   ре   н   и    я: уходящие «   по   д    гото   в    ле   н   ност    ь» факторов ка   к конечному  п   ро   цесс 

конечному п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го торгового фо   р   м    и   ро   ва    н   и   я сопровождаются л   ич    ност   и,  деятельности вто    ро    й «   гото    в   ност    ь» - ка    к 

изыскание ре   зу   л   ьтат экономическая п   рофесс    ио   на   л   ь    но   й экономическая по   д    гото    в   к    и информационное к пе   да   го   г   ичес    ко    й де   яте   л   ь    ност    и. 

В конечному с    вое   м  особенности исс   ле   до   ва   н   и   и м    ы экономическая о   п   и    ра    л   ис   ь представляют на по   дхо    д распределение Н.В.Ку    з   ь    м    и   но   й,  особенности 

кото    ра   я расс   мат   р   и   вает гото    в   ност    ь к предоставление пе   да   го   г   ичес    ко   й особенности де   яте    л   ь   ност    и уходящие ка   к этапом 

с    пособ    ност    ь предприятия участ    во   ват    ь деятельности в ра   з   л   ич   н    ых обеспечивающие в    и   дах факторов де   яте   л   ь    ност    и 

поставка (   ко    нст    ру   кт    и   в   но    й,  места о   р    га   н    и   зато   рс    ко   й и т.   д.), то ест   ь предприятия ка   к связанные не   п    ре   р   ы   в    н   ы   й 

розничной п   ро    цесс первой ис   по   л   ь    зо   ва    н   и   я и   м спроса все    й продвижении су   м    м    ы заключение п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ых уходящие з   на    н   и   й, у   ме   н   и   й 

и на   в   ы   ко    в, этом по   луче    н   н   ых управление в п   ро    цессе относятся по   д    гото    в   к    и прибыли и са   мо   по   д    гото    в   к    и. 

Ос   но   в    ное предприятия со   де   р   жа   н   ие  только по   н   ят    и   я первой по   д    гото    в   ле   н    ност   и активную бу   ду   щ    их особенности уч    ите    ле   й зависимости к 

пе   да   го   г   ичес    ко   й де   яте   л   ь    ност    и м   ы о   п    ре    де   л    яе   м воздействие ка    к торговых сте    пе   н   ь уходящие на   л   ич    и   я  разделении у 

бу   ду   щ    их разделении уч    ите    ле   й связаны пе   да   го    г   ичес    к   их прибыли с   пособ    носте    й, этапом су   м    м    ы со   ц    иа   л   ь   но-

   пс   ихо    ло   г   ичес    к   их, с    пе   ц   иа   л   ь    н   ых, элементов мето   д    ичес    к    их,  места об   ще   науч    н    ых и 

процесс об    ще   ку   л   ьту   р    н   ых удобством з   на   н   и    й, элементы у   ме   н   и   й,  поставка на    в   ы   ко    в, представлено це   н   ност    н   ых предприятия о   р   ие   нта    ц   и   й, 

только и   н   и    ц   иат   и    в   ност    и связанные и т.   д. 

Та    к   и   м об   ра   зо    м, по   д    гото   в    ле   н   ност    ь поставка в    ы   пус    к   н    и   ка  связанные пе   д    ву   за к 

разделении п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе    да   го   г   ичес    ко   й увязать де   яте   л   ь    ност    и в закупочной ш    ко   ле  воздействуют расс   мат   р   и    ваетс    я 

продвижении ка   к только и   нте    г   ра    л   ь   ное п   ро    я    в   ле   н   ие р   я    да этапом с   во    йст   в элемент л   ич    ност    и с экономическая на   п   ра   в    ле   н   ност    ью заключение на 

пе   да   го   г   ичес    кую системы де    яте   л   ь   ност    ь,  предприятия кото    ра    я управление в    ы   ра   жаетс    я  закупочной в на   л   ич    и   и у 

удобством в    ы   пус    к   н    и   ка  связаны пе   да   го   г   ичес    к   их с    пособ    носте    й, су   м    му представляют з   на   н   и    й, уходящие у   ме   н   и   й, 

внутренней на   в    ы   ко   в,  этапом убе    ж    де   н   и    й и элемент д    ру   г   их степени н   ра   вст    ве   н    н   ых разделение пс   ихо    ло   г   ичес    к   их целом качест   в
1
. 

                                                
1 системы Дьяченко связаны М.И., Кандыбович Л.А. более Психология розничной высшей процесс школы:  только Учебное предоставление пособие торгового для вузов. – 2-е изд. – 

Мн.: Изд-во удобством БГУ, поставка 1981-. – 339 с.. 
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В ито    ге тео   рет    ичес    ко   го а   на   л   и   за и с предприятия учето    м  конечный ра   нее факторов в    ы   по   л   не   н    н   ых этапом 

исс   ле   до   ва    н   и    й внешней на   м    и более б   ы   ла являясь с   де   ла   на  торгового по   п   ыт    ка, спроса пост    ро   ит    ь только мо   де   л   ь л   ич    ност    и 

уч    ите    л   я. П   рое   кт    и   ро    ва   н   ие связаны это    й относятся мо   де   л   и связаны о   п   и    ра   лас    ь удобством на а   на   л    и   з деятельности фу   н   к    ц   и   й управление 

за   да   н    н   ых системы уч    ите    лю процесс на   ц   ио   на    л    ь   но   й воздействуют та   д    ж   и    кс   ко   й услуг ш    ко   ле и ст   ру   кту   ру 

пе   да   го   г   ичес    ко   й де   яте    л   ь    ност    и. системы Со   поста    в   ле   н   ие  деятельности и    деа   л   ь    но   й и этапом э   м    п   и   р    ичес    ко   й удобством 

мо   де   л   и розничной до   л   ж   но управление б   ы    ло, по элементы на   ше   му факторов за   м    ыс   лу стат    ь достаточ    но распределение на   де   ж   н   ы   м  предприятия 

о   р   ие   нт    и   ро    м спроса д    л   я  уходящие о    це   н   к   и места у   ро   в    н   я  особенности по    д   гото    в    ле   н   ност   и товаров сту   де   нто    в конечный пе   д   ву   за к 

факторов учеб    но-    вос   п    итате    л   ь   но    й более работе в ус    ло   в   и    ях Рес    пуб    л    и   к   и Та   д    ж   и    к   иста    н. 

В элемент по   ис   ках целом с   ре    дст   в закупочной по   луче    н   и   я  широкого ис   ко   мо   й только и   нфо   р    ма   ц    и   и воздействуют м   ы об    рат    и   л   ис    ь к 

распределением с    пе   ц   иа   л   ь    но   й процесс л   ите    рату    ре к мето   д    и   ке, ра   з   работа   н   но    й в более лабо   рато    р   и   и сопровождаются НИИ 

об    ще   й и увязать пе   да   го   г   ичес    ко   й места пс   ихо    ло   г   и   и АПН поставка Росс   и    йс   ко   й производитель Фе   де    ра   ц   и   и. Сут    ь 

системе это    й товаров мето   д    и   к   и места состо    ит отличительным в то    м, что ис   п    ытуе    м    ые и   з р   я    да места с   ло   в,  внутренней обо   з   начаю    щ    их 

те представлено и   л   и мероприятий и   н    ые внутренней качест    ва  закупочной и с   во   йст    ва конечный л   ич    ност   и особенности и рас   по   ло    же   н   н   ых в с   луча    й   но   м 

по   р    я   д    ке, воздействие до   л   ж   н   ы увязать об   рат    ит   ь воздействие на    ибо   лее  первой ва    ж   н   ые в их воздействуют по   н    и   ма   н   и   и,  целом а зате    м 

элемент соста    в    ит связаны и   з н   их розничной ра   н   ж    и   ро   ва    н   н   ы   й информационное р   я    д. Пе    р   в   ые места в это    м степени р   я    ду торгового до   л   ж   н    ы 

предприятия за   н   ят   ь широкого качест    ва, места кото    р   ые,  деятельности по м    не   н   ию удобством рес    по   н    де   нто    в,  относятся в на    ибо   л   ь    ше   й сте    пе    н   и 

ха    ра   кте    р   и   зуют зависимости гото    в   ност    ь особенности уч    ите    л   я к внутренней в    ы   по   л   не   н    ию конечный учеб    но-   вос    п   итате    л   ь    н   ых 

фу   н   к    ц   и   й. На конечный пос   ле   д    н   ие  розничной места более до   л   ж   н   ы прибыли б   ыт    ь этапом поста    в   ле   н   ы управление качест   ва, 

и   мею    щ   ие на    и   ме   н   ь   шую системе з   нач   и    мост   ь также в обсу   ж   дае   мо   м п   ла   не. уходящие Пото    м  более все с    ло   ва 

степени ну   ме   руютс    я,  продвижении то ест    ь более обо   з   начаютс    я  управление их ра    н   г в представляют соот    ветст    в    и   и товаров с поста    в    ле   н   но   й 

за   даче    й. Те    м са   м    ы   м м    ы розничной по   лучае    м  широкого эта   ло   н   н    ые первой м    но   жест    ва  торговых ка   к 

широкого и   н   д    и   в    и   дуа    л   ь   н    ы   й прибыли эта    ло   н. 

В ос   но   ву внешней пост    рое   н   ие  разделении «   эта   ло   н    но   й» мо    де   л   и ха    ра   кте    р   и   зую    ще   й 

экономическая со   де   р   жа   н   ие  предоставление и ст   ру   кту   ру услуг гото    в   ност    и отличительным пе   да   го   га, производитель б    ы   л   и торгового по   ло   же   н    ы активную су   ж   де   н   и   я  элементов 

сту   де   нто    в конечный Ку   л   ябс   ко   го,  факторов Ку   р   га   н-Тюб    и   нс   ко    го пе   да   го   г    ичес    к   их у   н   и   ве    рс   итето    в, 

распределение мате    р   иа   л    ы, разделение по   луче    н   н    ые от отличительным ко   м    пете    нт    н   ых спроса л   и    ц широкого работ   н    и   ко   в зависимости на   ро   д    но   го 

этом об    ра   зо   ва    н   и   я, целом ру   ко    во   д    ите    ле   й об   щеоб    ра   зо   вате    л   ь    н   ых ш    ко    л, поставка масте    ро   в спроса 

пе   да   го   г   ичес    ко   го воздействуют т   ру   да, элемент п   ре   подавателей целом педагогики,  производитель психологии 

также педагогических деятельности университетов. 
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Чтобы увязать уточнить конечный коэффициент значимости выделенных 

элементов испытуемыми  отличительным качествами первой готовности управление учителя, распределение количества  разделение качественный 

разделении анализ  системы экспертных оценок был дополнен активную серией  первой фиксированных 

мероприятий наблюдений,  зависимости бесед, а более также  торгового анкетированием, конечный консилиумом  изыскание письменных 

обеспечивающие работ экономическая и другие. В результате было установлено, что к представляют числу экономическая качеств – 

являясь личности,  конечный затрудняющих торговых определить активную учебно-воспитательную деятельности деятельность представлено 

учителя, относятся личная продвижении неорганизованность,  этом неумения развивающейся организовать поставка 

учебно-воспитательную системы работу предоставление среди этапом общеобразовательные  увязать 

учрежденияьников. Неумение активную довести элемент начатую работу до конца, 

распределение безынициативность,  торговых индифферентное этом отношение  увязать и педагогической 

закупочной деятельности отличительным и т.д. Названные зависимости качества  степени по нашему спроса мнению конечный составляло 

полярный профиль сопровождаются «эталонной» поставка модели товаров учителя,  только призванного 

коммерческая осуществлять удобством профессии учителя. 

также Основываясь факторов на результатах, собственных и предшествующих 

мероприятий исследований торгового мы выяснили, что в розничной состав относятся основных товаров свойств изыскание и 

характеристик, воздействие определяющих распределение готовности заключение будущих спроса учителей входят:  

 общая и профессиональная товаров направленность целом личности изыскание (политическая  мероприятий 

зрелость, только общественная  отличительным активность, системы осознание  разделении значимости учебно-

воспитательной работы, элемент принципиальность,  системе любовь к 

торговых общеобразовательные  товаров учрежденияьникам, зависимости педагогический  воздействуют 

профессионализм); 

 коммуникативные поставка качества  целом (справедливость, торгового внимательность,  деятельности 

простота, приветливость, доброжелательность, особенности скромность,  удобством чуткость 

тактичность); 

 изыскание организаторские  уходящие качества степени (деловитость,  зависимости ответственность, 

розничной распорядительность,  обеспечивающие требовательность, инициативность, 

работоспособность); 

 перспективно-гностическое предоставление качество конечный (наблюдательность, внешней понимание  установление 

других только людей,  системе прежде изыскание всего процесс детей, этом умение  увязать проектировать развитие 

личности воздействие коллектива,  прибыли творческое системы отношение  представлено к делу); 
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 эксперсивные деятельности качества  также (эмоциональная уходящие восприимчивость воздействие и 

отзывчивость, энтузиазм, оптимизм, деятельности чувство распределение юмора, системы выдержка,  процесс 

умение убеждать). 

этапом Теоретическая  услуг модель прибыли профессиональной этапом готовности места также  предоставление 

включает в себя знания развивающейся теоретических факторов основ и коммерческая методику внутренней учебно-

воспитательной работы. В степени структуре  продвижении профессиональной элементов готовности представлено 

большое развивающейся место зависимости также занимают умения и навыки. 

С широкого целью закупочной определения распределением исходного спроса уровня деятельности педагогической связанные 

подготовленности управление студентов относятся к педагогической деятельности нами процесс была  широкого 

проведена также опытно-экспериментальная  развивающейся работа в являясь общеобразовательные  связаны 

учрежденияах № 17 более Бохтарского внутренней района,    №  12, спроса Колхозабадского широкого района. 

В структуре опытно-экспериментальной работы мы включили: 

 места разработка  конечному замысла представлено эксперимента,  торговых его задач; 

 разработку предприятия гипотетических услуг предположений эксперимента; 

 этапом подбор заключение диагностических методик; 

 составление плана эксперимента; 

 связаны разработку более материалов для торговых проведения  информационное эксперимента; 

 проведение производитель опытно-экспериментальной товаров работы; конечному работу торговых над вывода- 

ми, информационное методическими  этапом рекомендациями, описание эксперимента. 

Логика этапом исследования  элементы предполагает в представлено первую представляют очередь, внешней выявление  заключение 

уровня разделение подготовленности,  предоставление второе – определение путей и спроса условий активную 

эффективности уходящие подготовки связанные будущих учителей. 

 На внешней первом  сопровождаются подготовительном управление этапе  воздействие эксперимента изыскание решались особенности 

следующие задачи:  

 знакомства с литературой;  

 обсуждение товаров теоретических закупочной подходов к ее решению;  

 увязать выбор только общеобразовательные также учреждения  этапом для проведения практики;  

 этапом разработка  увязать критериев, оценки уровня розничной подготовленности отличительным студентов; 

 определение продвижении исходного являясь уровня отличительным подготовленности места студентов в 

продвижении контрольной внутренней и экспериментальной группах;  
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 воздействуют анализ  также и обработка исс   ле   до   вате    л    ьс   ко    го мате    р   иа    ла, разделение п   ро    ве   де   н   ие  уходящие 

п   роб    н   ых о    п   росо   в. 

 На информационное вто    ро    м отличительным эта    пе обеспечивающие п   ре   дус    мат   р   и    ва   лос   ь более осу   щест   в    ле   н   ие изыскание р   я    да  элементы 

о   р   га   н   и    за   ц    ио   н   н   ых особенности ме    ро   п   р   и    ят   и   й,  более и   з кото    р   ых на    ибо   лее ва   ж   н    ы   м    и этом я    в   л   яютс    я  заключение 

уста    но    в   ле    н    ие предприятия т   во    рчес    ко    го представляют сот   ру   д    н   ичест    ва со распределением ш    ко   л    ь   н   и    ка   м    и, элемент о   р   га   н   и   за   ц   и    я 

внешней сбо   ра  внутренней мате   р   иа    ло   в. По су   щест   ву этот эта   п конечному я    в   и    лс   я мероприятий э   кс    пе   р   и   ме   нта   л   ь    но    й 

отличительным п   ро    ве   р   ко    й прибыли ос   но    в   но    й продвижении г   и   поте    з   ы мероприятий исс    ле   до   ва    н   и   я о розничной п   ре    д    по   ла   гае   мо   й конечному 

у   п   ра   в    л   яе   мост   и элемент п   ро    цессо   м сопровождаются по   д    гото   в    к   и бу   ду   щ    их уч    ите    ле   й к 

только учеб    но-    вос   п    итате    л   ь   но    й связанные работе в ш   ко    ле. 

 На закупочной т   рет    ье    м этом эта    пе розничной п   ро    во   д    и   лас   ь зависимости ре   г    ист   ра   ц    и   я и розничной об    работ   ка  отличительным соб    ра   н   н    ых 

мате    р   иа   ло    в, в   н   и   мате    л   ь    ное деятельности и   зуче    н   ие  продвижении их, стат    ист    ичес    ка   я широкого об    работ   ка  торгового с 

по   мо   щ    ью на связанные это    м  только эта    пе также я    в   и    л   ис   ь элементы обоб   щаю    щ    и   й управление тео    рет   ичес    к    и   й продвижении а   на   л   и   з 

да   н   н   ых исс    ле   до   ва    н   и   я, элемент о   ко    нчате    л    ь   на   я  внутренней и   нте    р   п   рета    ц   и   я производитель да   н   н   ых предоставление и ра   з   работ    ка 

мероприятий мето   д    ичес    к    их прибыли ре   ко    ме   н   да   ц    и   й по факторов по   д    гото    в   ке  установление сту   де   нто    в в п   ро   цессе 

пе   да   го   г   ичес    ко   й п   ра    кт   и    к   и. 

На представлено ра   з   н   ых воздействуют эта   пах представляют п   р   и    ме   н    я   л    ис    ь элементов ра   з   л   ич    н   ые только тео    рет   ичес    к    ие  воздействие и 

э   м    п   и   р    ичес    к   ие деятельности мето   д    ы разделении исс   ле   до   ва   н    и   я: места а    на   л   и   з также науч    но   й л   ите    рату   р    ы по 

п   роб    ле   ме, целом с    исте    м    но-ст    ру   кту   р   н   ы   й,  являясь у   ро   в    не   в   ы    й и 

розничной о   р   га   н   и    за   ц    ио   н   но-со    поста    в   ите    л   ь    н   ы   й обеспечивающие а   на   л   и   з   ы, установление и   зуче    н   ие  мероприятий и обоб    ще   н   ие 

установление п   ра   кт    и   к    и связаны по   д    гото    в   к   и сту   де   нто    в к пе    да   го   г   ичес    ко   й закупочной де   яте   л   ь   ност    и производитель в ш    ко   ле, 

спроса д  
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о   п   ре   де   ле   н   и   й. Но о   н    и мет   ко сх   ват   ы    вают первой з   нач   ите    л   ь    ност    ь закупочной и с   и    лу факторов это    й уходящие 

пот    реб    ност   и распределение че   ло   ве    ка  поставка ка   к поставка со   з   нате    л   ь   но    го степени су   щест    ва, широкого ка   к относятся суб    ъе   кта по   з   на   н    и   я
1
. 

М    ы со   л   и    да   р   н    ы с В.А.С    ласте    н   и   н   ы   м, удобством кото    р   ы   й связанные сч   итает деятельности мот    и   ва   ц   ию только 

учеб    но-    по   з   на   вате    л   ь    но   й представлено де   яте   л   ь   ност    и сопровождаются сту   де   нто   в места с    ло   ж   н    ы   м  сопровождаются ст   ру   кту   р   н   ы   м 

об    ра   зо   ва    н   ие   м и по   ка    з   ы   вает спроса нес    ко   л    ь   ко этом ее з   наче    н   и   й: 

а)    я    в   л   яетс    я услуг п   ро    ду   кто    м  только фо   р    м   и    ро   ва   н    и   я процесс л   ич    ност   и,  торгового о   на разделении в    ысту   пает экономическая в   месте с 

заключение те   м  элементы  ка   к фа   кто    р ее да   л   ь   не    й    ше   го ра   з   в    ит   и    я; 

б) степени о   ка   з   ы    вает деятельности об    щее внутренней ст   и    му   л   и   рую    щее  производитель во    з   де   йст    в   ие на увязать п   роте    ка   н   ие  связанные м    ыс   л   и- 

также те   л   ь    н   ых элементы п   ро    цессо   в, ста   но    в   итс    я источ   н   и   ко    м элементы и   нте    л   ле   ктуа    л   ь   но    й более 

а   кт    и   в   ност    и;  

в)    моб    и   л   и   зует зависимости т   во    рчес    к    ие  целом с   и   л   ы на целом по   ис   к факторов и ре    ше   н   ие торгового по   з   на    вате    л   ь    н   ых элементы 

за   дач, системы по   ло    ж   ите    л   ь   но связаны в   л   и    яет на качест   во з   на   н    и   й, их только г   луб    и   ну сопровождаются и 

де   йст   ве    н   ност    ь, распределением ш    и   роту факторов и с   исте    мат   и    за   ц    ию; 

г)    я    в   л   яетс    я предоставление ва   ж    не   й   ш    и   м  закупочной в   нут    ре   н   н    и   м розничной ус    ло   в    ие   м  относятся ра   з   в   ит    и   я ст   ре   м    ле   н   и   я к 

об    ра    зо   ва    н   ию; 

д)    и   меет деятельности д    иа   г   ност   ичес    к   ие  системе з   наче    н   ие, т.е. степени с   лу   ж   ит заключение по   ка   зате    ле   м первой ра   з   в    ит   и    я системы 

м    но   г   их конечный ва   ж    н   ых представлено качест   в активную л   ич    ност   и управление – це   леуст    ре   м    ле   н   ност    и, 

со   з   нате    л   ь   ност    и, т   ру   до   люб    и   я, особенности ш    и   рот    ы предоставление и усто    йч    и   вост    и 

установление по   з   на    вате    л   ь    н   ых разделение и   нте   ресо   в
2
.  

По    это    му с внешней це    л   ью производитель в   ы    яс   не   н    и   я также мот    и   ва   ц   и    и конечный сту   де   нто    в к разделении и   зуче    н   ию удобством 

учеб    н   ых д    ис   ц   и   п   л   и    н в ву   зе м   ы в зависимости с   вое   м  элементов исс   ле   до   ва   н   и    и являясь ре   ш    и   л   и разделении и   зуч    ит    ь 

зависимости от    но   ше   н   ие  элемент сту   де   нто    в к коммерческая п   ре   д    мета    м,  развивающейся кото    р   ые п   ре   по    даютс    я в ву   зе. 

Сту   де   нта    м 4 – 5 представляют ку   рсо    в услуг б   ы   л торгового п   ре   д    ло   же   н экономическая пе   рече    н   ь широкого р   я    да  продвижении д    ис   ц   и   п   л    и   н и 

развивающейся поста    в   ле   на  деятельности за   дача, особенности о   це   н   ит    ь установление их необхо    д    и   мост    ь д   л   я бу   ду   ще   й также п   ра   кт    ичес    ко    й развивающейся 

де   яте   л   ь   ност    и. Б   ы   ло спроса о   п   ро    ще   но развивающейся 237 сту   де   нто    в целом исто    р   ичес    ко    го элементов и 

ф    и   ло   ло    г   ичес    ко   го степени фа    ку   л   ьтето    в обеспечивающие Ку   р   га   н-Тюб    и   нс   ко    го и Ду   ша   нб    и   нс   ко    го 

у   н   и    ве   рс   итето    в. 

                                                
1 Ученые записки. поставка Ленинградского элемент университета, распределением 1959, уходящие № 265, с. 41. 
2 этапом Сластенин предприятия В.А. Формирование конечному личности элементов учителя процесс советской более школы в целом процессе этапом профессиональной 

подготовки.  М.: экономическая «Просвещение»,  этапом 1976, с.60. 
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Ре   зу   л   ьтат    ы удобством о   п   роса  конечному по   ка   за   л   и, что системы на   ибо   лее  зависимости и   нте    рес   н   ы   м    и и информационное ва   ж    н   ы   м    и закупочной 

сту   де   нт    ы системы сч   итают удобством те д   ис   ц    и   п   л   и   н    ы, конечный кото    р   ые  закупочной на   п   р   я    мую с    в    я   за   н    ы с их бу   ду- 

связаны ще   й закупочной п   рофесс    ие   й. На пе   р   вое более место прибыли б   ы   л   и продвижении поста    в   ле   н   ы торговых д   ис   ц    и   п   л   и   н   ы, 

этапом с    в   я    за   н   н    ые  коммерческая с п   ре   по    да   ва    н   ие   м мето   д   и    к   и. Та    к сту   де   нт   ы воздействие ф    и   ло   ло    г   ичес    ко   го предприятия 

фа    ку   л   ьтета на производитель пе   р   вое  предоставление место более поста    в   и   л   и элементов мето    д   и    ку изыскание п   ре   по    да   ва    н   и   я  целом русс    ко   го 

распределением я    з   ы   ка,  внешней л   ите    рату   ру. Та    ка   я же те   н   де   н   ц   и    я наб    лю   да   лос   ь у заключение сту   де   нто    в системы 

исто    р   ичес    ко    го фа   ку   л   ьтета, 

воздействуют Д    ис    ц   и   п    л   и   н   ы воздействие пе   да   го   г   ичес    ко   го и уходящие пс   ихо    ло   г    ичес    ко    го установление б   ло    ка закупочной б    ы   л   и этапом 

поста    в   ле   н   ы сту   де   нта    м    и на вто   рое факторов место,  отличительным п   р    иче   м сопровождаются ре    йт    и   н   г  связаны  п   р    ио   р   итет    ност    и 

в особенности эт    их зависимости д   ис    ц   и    п   л   и   нах мероприятий та   к предоставление же ст   ро    и   лс   я от развивающейся мето   д    и   к    и заключение к тео   рет   ичес    к   и   м ку   рса    м. 

На пе    р   вое место в управление пе   да    го   г   ичес    ко   м  обеспечивающие б    ло   ке внутренней сту   де   нт    ы экономическая поста    в   и   л    и 

разделении «   пе   да   го   г   ичес    к   ие  также тех   но   ло   г   и    и», а целом зате    м  отличительным «   в    ве   де   н   ие в услуг пе   да   го   г   ичес    кую представляют 

де   яте   л   ь   ност    ь» и д    ру   г   ие пе   да   го   г   ичес    к   ие д    ис   ц   и   п   л    и   н   ы. 

На коммерческая пос   ле   д    не   м  также месте элементов о   ка   за   л   ис    ь отличительным п   ре   д    мет   ы связаны ку   л    ьту   ро   ло   г   ичес    ко   го связанные б   ло    ка. 

И   ме   н   но на сопровождаются ба   зе связаны эт   их з   на   н   и    й и у   ме   н   и   й воздействуют фо   р   м    и   руютс    я распределением п   рофесс    ио   на   л   ь    н   ые 

отличительным це   н   ност    и,  информационное ра   з   в   и   ваетс    я обеспечивающие с   пособ    ност    и развивающейся осу   щест    в   л   ят   ь экономическая обос   но   ва    н   н   ы   й степени в   ыбо   р 

распределением с    ре   д    и процесс а   л   ьте    р   нат   и    в   н   ых ре    ше   н    и   й. Исс    ле   до   ва   н    ие по   ка    з   ы   вает, что деятельности по   в    ы   ше   н   ие  предоставление  

мот    и   ва   ц   и    и закупочной сту   де   нто    в также в и   зуче    н    и   и производитель д    ис   ц   и   п   л    и   н внешней об   ще   ку   л   ьту    р   но   й и 

воздействие об    щетео   рет    ичес    ко    й особенности по   д    гото   в    к   и до   л   ж   но б    ыт   ь этом с   в   я    за   но мероприятий с ус    и   ле   н   ие    м 

деятельности п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й представляют на   п    ра   в   ле   н    ност   и коммерческая эт    их розничной ку   рсо   в. Сту    де   нт   ы внешней зачастую торгового не 

з   нают, удобством ка   к информационное да   н   на   я д    ис   ц   и   п   л   и    на в бу   ду   ще   м предоставление бу   дет первой с   в   я    за   на с их являясь п   ра   кт    ичес    ко    й степени 

де   яте   л   ь   ност    ью. 

По    д    гото    в   ка процесс п   рофесс    ио   на    л    ь   но-    моб    и   л   ь    но   го сопровождаются с   пе    ц   иа   л   иста обеспечивающие п   ре   д    по   ла   гает элементы 

ра   з   в    ит   ие мот    и   ва   ц    ио   н   но    й сфе   р   ы установление л   ич    ност   и системе ее п   рофесс   ио    на   л   ь    н   ых 

активную пот    реб    носте    й,  связанные обес   печ    и   ваю    щ    их являясь пс   ихо    ло   г   ичес    кую установление гото   в    ност    ь к заключение т   ру   ду,  представляют 

да   л   ь   не   й    ше   му конечному п   ро    до   л   же    н   ию процесс об   ра   зо    ва   н   и    я, к посто   я    н   но    му са    мо   ра    з   в   ит    ию. 

По    это    му в обеспечивающие нача    ле  разделении э   кс   пе    р   и   ме   нта   л   ь    но   й конечный работ   ы экономическая на   м    и мероприятий б    ы   ло первой п   ро    ве   де    но 

системе и   зуче    н   ие  представляют мот   и   ва   ц    и   и п   рофесс   ио    на   л   ь    но   го в   ыбо   ра разделение сту    де   нто    в также пе   р    во   го поставка ку   рса,  торговых 

ка   к изыскание г   ла   в   но    го распределением ко   м    по   не   нта также учеб    но-    по   з   на   вате    л   ь    но   й только де   яте    л   ь   ност    и, относятся п   р   и конечный 

достаточ    но   м у   ро   в    не сфо   р   м    и   ро    ва   н   ност    и процесс кото    ро   го представляют ста   но    в   итс    я 



 98 

широкого за   де   йст    во    ва   н   н    ы   м, развивающейся л   ич   ност    н   ы   й представляют поте    н   ц   иа   л разделении сту   де   нта конечному у   де   р   ж   и   ваетс    я  производитель 

ст   ре   м    ле   н    ие обеспечивающие дост   ич    ь прибыли це   л   и. И   зуче    н    ие мот   и   во    в в   ыбо   ра мероприятий п   рофесс    и   и обеспечивающие 

сту   де   нта    м    и обеспечивающие ра   з   л   ич    н   ых управление фа   ку   л   ьтето    в поставка пе   да   го   г   ичес    ко   го розничной у   н   и   ве   рс   итета 

производитель по   з   во    л   и   ло обеспечивающие путе    м с   ра    в   н    ите   л   ь    но   го а   на   л    и   за элементы в    ы   де   л   ит продвижении ве   ду   щ    ие зависимости мот    и   в   ы также в   ыбо   ра 

воздействуют п   рофесс    и   и внутренней не   за   в   ис   и   мо от фа    ку   л   ьтета. 

заключение Д    л   я  связаны с   ра   в   не   н    и   я связаны да   н   н   ых деятельности о су   ж   де   н   и   ях сту   де   нто    в по ве   ду   щ    и   м процесс мот    и   ва   м  производитель 

в    ыбо   ра целом пе   да   го   г   ичес    ко   й обеспечивающие п   рофесс    и   и распределение р   я    д    ы экономическая рас   п   ре    де   ле   н   и   й элемент б    ы   л   и удобством п   ро   ра    н- 

ж   и    ро   ва   н   ы. Ра   н    ж   и   ро    ва   н   ие б    ы   ло связанные п   ро    ве   де   но удобством по п    р   и   з   на   ку деятельности «об    щее  только ко   л   ичест    во 

в    ыбо   ро   в». товаров На    ибо   лее  удобством часто    й внутренней п   р   ич    и   но    й конечному в   ыбо   ра информационное п   рофесс    и   и обеспечивающие в   ысту   пает 

же   ла   н   ие по   луч    ит    ь представляют в    ыс   шее розничной об   ра   зо   ва    н   ие. Вто    рое представлено ра    н   го   вое  связаны место воздействуют по   луч    и   л продвижении 

мот    и   в увязать «   люб    лю целом дете    й хочу с н   и   м    и зависимости работат    ь» управление и в массо   во    м первой о   п   росе  уходящие и в 

э   кс   пе   р    и   ме    нта   л   ь    н   ых г    ру   п   пах. «Я предприятия оче   н    ь установление люб    лю дете    й». экономическая «Хочу зависимости б   ыт    ь 

этом пе   да   го   го   м  управление вост   ребо   ва    н   н   ы   м, ну   ж    н   ы   м и необхо   д    и   м    ы   м» распределение (Ка   р   и    мо   в элементы Т.). «М    не 

торгового н   ра   в    итс   я  предоставление в   ыб    ра   н   на   я факторов м    но   й распределением п   рофесс    и   я этом те   м,  степени что я мо   гу работат    ь с дет   ь   м    и» 

изыскание (А   н   ва   р места Б.). Т   рет    ье торгового ра   н   го   вое  относятся место в системы массо   во   м  широкого о   п   росе целом в    ы   па   л факторов на «   насто    я    л   и 

ро   д    ите    л   и». информационное Мот    и   в   и   ро    в   ку внешней «   насто    я    л   и ро   д    ите   л   и» сту    де   нт    ы также по   яс   н   яют целом 

с    ле   дую    щ    и   м представлено об    ра   зо   м: производитель «   ре   ша   л   и с разделении ро   д    ите    л   я    м   и,  спроса в ка   ко    й управление ву   з заключение посту   п   ит   ь и 

процесс ре   ш    и   л   и,  торгового что п    рофесс    и   я уч    ите    л   я все   г   да представляют бу   дет обеспечивающие вост    ребо   ва   на». (Ах    ме   д У.). 

услуг Чет   ве    ртое  связаны ра   н   го   вое управление место мероприятий в массо    во   м спроса о   п   росе  конечный в    ы   па   л на л   ич    ную 

убе    ж   де   н   ност    ь. «Я мечта    ла с разделении детст   ва  внутренней уч    ите    ле   м» товаров (У    ма   ро   в уходящие Х.). «Хочу системе б    ыт   ь представлено 

насто    я   щ    и    м обеспечивающие уч    ите    ле   м,  распределение их та    к закупочной се    го   д    н   я  управление не х   ватает в ш    ко    ле» (М    и   р    зо Р.). 

информационное С    ле   дую    щее  производитель место элементы за   н   я    л развивающейся «   н    ра   в   итс    я спроса п   ре   д    мет,  целом хочу прибыли п   ре   по    да   ват    ь зависимости 

дет   я    м». В массо   во    м о   п   росе мот   и    в прибыли «со    вето    ва    л   и воздействуют уч    ите    л   я» производитель за    н   я    ло воздействуют шестое 

розничной ра   н   го   вое  торгового место. На п   ре   д   ло    же   н   и   и воздействуют рас   к   р   ыт обеспечивающие ва   ш особенности ва   р    иа   нт широкого в   ыбо   ра п   рофесс    и    и 

че    ло   ве    ка, в продвижении массо   во   м  закупочной о   п   росе разделении от    вет    и   л   и предприятия «   во    з   мо   ж   ност    ь не конечный и   дт   и степени в а   р   м    ию», 

предоставление да   н   н   ы   й заключение мот   и   в за   н   я    л вос   ь    мое поставка ра    н   го   вое  уходящие место и обеспечивающие по   з   во    л   и   л этом на   м коммерческая с    де   лат    ь этом в   ы    во   д 

об разделении ис   к   ре   н    ност   и активную в от    ветах на элементы во    п   рос   ы более а   н    кет   ы. 

По    луче    н   н   ые ре   зу   л    ьтат    ы мот    и   во    в удобством в    ыбо   ра  элемент п   рофесс    и   и системе по   з   во    л   и   л    и элементов 

су   д    ит   ь об их информационное со   де   р   жа   н   и   и также и ра   н   ге. В с   в    я   з   и с установление те   м,  связанные что в ст   ру   кту   ре л   ич    ност    и, 

ее де   яте   л   ь    ност    и увязать мот    и   в   ы продвижении и   г   рают развивающейся ва   ж    ную этапом ро   л    ь увязать су   ж   де   н   и   я  поставка о мот    и   вах на 
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зависимости ве   рба   л   ь    но   м  представлено у   ро    в   не, воздействуют ст   и    му   л   и   руют активную п   р   и   н    ят   ие це   ле   й и п    ро   г   ра   м    му обеспечивающие де   йст   в    и   й,  управление  

обес    печ   и   ва    я мероприятий б    ла   го   п   р   и   ят    н   ые  относятся ус   ло    в   и   я закупочной д    л   я  распределением в   к    люче    н   и   я распределение сту   де   нто    в связаны в 

со   в    мест   ную уходящие де   яте   л   ь   ност    ь прибыли у   же на нача    л   ь   но    м эта   пе. П   р   и широкого это    м  производитель во   з   мо    ж   на 

розничной а    ктуа    л   и   за    ц   и   я  распределением л   ич   но    го увязать о   п   ыта  воздействие и це   ле   й развивающейся п   ре   дсто   я    ще   й предоставление де   яте   л   ь    ност   и. 

И   зуч    и   в су   ж   де   н    и   я сту   де   нто    в о особенности мот    и   вах разделении в   ыбо   ра этапом п   рофесс    и   и установление уч    ите    л   я, 

распределением во-    пе   р   в    ых,  сопровождаются м   ы яс   но широкого у   в    и   де   л    и экономическая на дост   и   же    н   ие сопровождаются ка    к    их предприятия це   ле    й наст   рое    н   ы 

сту   де   нт    ы в воздействуют п   ро    цессе элемент обуче    н   и   я в целом ву   зе, управление во-    вто    р    ых, это экономическая да   ло разделение во    з   мо   ж   ност    ь в 

торгового хо    де  изыскание о   п   ыт    но-   э   кс    пе   р   и   ме   нта    л   ь   но    й работ   ы ко   р   ре   кт    и   ро    ват    ь удобством с    ло   ж   и    в   шуюс    я  процесс 

мот    и   ва   ц   ию, удобством со   з   да   ва    я  воздействуют ус    ло   в    и   я представляют д    л   я  связаны осу   щест   в    ле   н   и   я уходящие пе   рехо    да  предприятия от мот   и   во    в 

также в    ыбо   ра  относятся п   рофесс    и   и к мот   и   ва   м о   в   ла   де   н   и   я ею. целом Естест    ве    н   н   ы   м  элемент п   ро   до   л   же   н    ие   м 

конечному я    в   и    лос   ь товаров и   зуче    н   ие целом п   р   и    в   ле   кате    л   ь   ност    и торгового п   рофесс    и   и деятельности уч    ите    л   я  связаны д   л   я сту   де   нто   в. 

А   на    л   и    з   и   ру   я су   ж   де   н    и   я внутренней сту   де   нто    в продвижении пе    р   во    го места ку   рса  связаны о п   р   и   в    ле   кате    л   ь   ност    и 

представляют п   рофесс    и   и конечный уч    ите    л   я, широкого в    ы   яс   н    и   л   и,  закупочной что на пе    р    вое разделение ра   н   го   вое  элемент место в массо   во    м 

о   п   росе распределением сту   де   нт    ы воздействуют поста    в    и   л   и распределением «   и   нте    рес  воздействие к о   п   ре   де    ле   н   но   му установление п   ре   д    мету»  системе - 

(47,46%), на особенности вто    рое  активную место «   во   з    мо   ж   ност    ь работат   ь  с связаны дет   ь    м    и» конечному - (34,24%), а 

деятельности т   рет    ье  представлено место этом от    во   д    итс    я изыскание «чу   вст    вую в элементы себе розничной с   пособ    ност    и внешней необхо    д    и   м    ые  торгового 

уч    ите    лю» (18,25%). Ре    зу   л   ьтат    ы в массо   во   м коммерческая о   п   росе  представлено не со   в    па   л   и с 

внутренней су   ж   де   н   и   я    м    и изыскание сту   де    нто    в и   з только э   кс   пе   р    и   ме   нта   л   ь    но   й первой г   ру   п   п   ы. Сту   де   нт    ы 

процесс э   кс   пе   р    и   ме    нта   л   ь    но   й отличительным г   ру   п    п   ы на экономическая пе   р   вое  коммерческая место поста    в   и    л   и участ    ие 

воздействие «   во    з   мо   ж   ност    ь розничной работат    ь с коммерческая дет   ь    м    и» обеспечивающие (36,2%), воздействуют зате    м  элемент «чу   вст    вую в установление себе связаны 

с    пособ    ност    и необхо    д   и    м   ые уч    ите   лю» увязать (35,3%),  услуг и на т   рет    ье   м деятельности месте  связаны в 

э   кс   пе   р    и   ме    нта   л   ь    но   й представляют г   ру   п   пе  целом о   ка    за   лс   я изыскание «   и   нте    рес  широкого к о   п    ре   де   ле   н   но    му развивающейся п   ре   д    мету»  степени 

(28,5%). П    ро   до   л   жа    я с   вое исс   ле   до   ва    н   ие продвижении нас,  воздействуют за   и   нте   ресо    ва   ло сопровождаются ка   к    и   м    и установление 

качест    ва   м    и и коммерческая у   ме   н   и   я    м    и,  изыскание до   л   ж   н   ы этапом об    я    зате    л   ь    но заключение об   ла   дат   ь уч    ите    л   ь 

со   в    ре   ме   н    но   й ш    ко    л   ы. целом А   на   л   и    з представляют м    и   н    и-а    н   кет    ы предоставление по   мо   г  конечный в   ы    я   в    ит    ь, что в 

связаны п   р   ио    р   итете  разделении сту   де   нт    ы товаров от    мечают деятельности та   к   ие элементов качест    ва  внутренней «т    во   рчес    к   и   й по    дхо    д к де   лу» 

активную 32,12% уходящие в массо   во    м отличительным о   п   росе  воздействуют и 68,2% в первой э   кс    пе   р    и   ме   нта    л   ь    но   й предоставление г   ру   п   пе; услуг «у   ме   н   ие  конечный 

об    щат   ьс    я с дет   ь    м    и» - 69% в массо    во    м системы о   п   росе  связаны и 39% в э    кс   пе    р   и   ме   нта   л   ь    но    й 

этом г   ру   п   пе; информационное «   з   на   н   ие   м этом п   ре   д    мета» услуг - 70,96% в уходящие массо   во   м  удобством о   п    росе и факторов 94,34% услуг в 
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э   кс   пе   р    и   ме    нта   л   ь    но   й г   ру   п    пе; «у   ме   н   ие распределением да    ват   ь мероприятий з   на   н   и    я предоставление д    ру   г   и   м» внешней - 12,75% в 

особенности массо   во   м  этапом о   п   росе внутренней 15,29% прибыли в э   кс    пе   р   и   ме   нта   л    ь   но    й г   ру   п   пе и д   р. 

В по    яс   не   н   и    ях места сту   де   нто    в распределением к то    му конечный и   л   и связаны и   но   му целом в    ыбо   ру отличительным от    мечаетс    я, что 

элементов уч    ите    л   ь зависимости до   л   же   н широкого в    ла    дет   ь сопровождаются з   на   н   и   я    м    и по п   ре   д    мету, с    ме   ж    н   ы   м предприятия об    ласт   я    м  предоставление нау   к, 

торговых об    ла   дат   ь отличительным ш    и   ро   к    и   й более э   ру   д    и   ц   ие    й этапом в ра   з   л   ич    н   ых распределение об    ласт   ях предприятия з   на   н    и   й и закупочной ку   л    ьту   р   ы,  товаров 

и   мет   ь хо    ро   шую пс    ихо    ло    го-   пе   да   го   г   ичес    кую по   д    гото    в   ку. продвижении Ка    к распределением в   и    д   но и   з 

представлено а    на   л   и   за  управление а    н   кет    ы в спроса це   ло   м  целом сту   де   нт    ы распределением пе   р   во    го товаров ку   рса в    ы   де   л   яют це   н   ност    н   ые 

также качест    ва  этапом уч    ите   л   я распределением ка    к первой л   ич    ност    и, и внешней о   г   ро   м    ное  экономическая з   наче    н   ие деятельности п   р   и    дают особенности у   ме   н   и   я    м 

активную необхо    д    и   м    ы   м  воздействие д   л   я п   рофесс    ио   на   л   ь    но   й де   яте   л   ь   ност    и. Это по на   ше    му 

только м    не   н   ию,  спроса во м    но   го   м места о   п   ре   де   л   яет целом о   р   ие   нта    ц   ию элементов сту    де   нто    в коммерческая на бу   ду   щее в 

прибыли п   рофесс    и   и разделение и по   д    во    д   ит к необхо    д    и   мост    и та   ко   й воздействуют о   р   га   н   и    за   ц    и   и обеспечивающие учеб    но   го 

мероприятий п   ро    цесса представляют в ву   зе, разделении кото    ра   я  элемент б   ы по   з   во   л    и   ла услуг реа   л   и   зо   ват    ь поставка поте   н   ц   иа   л этом ка   ж    до   го товаров 

сту   де   нта, по   моч    ь е   му изыскание в    ы   ра   з   ит    ь продвижении себ   я. 

 С    ле   дует элемент от    мет   ит    ь,  активную что в с   в    я    з   и с торговых д    и   на   м    ич   ност    ью мероприятий ра   з   в   ит    и   я прибыли уч    ите    л   я  элемент к 

учеб    но-    вос   п    итате    л   ь   но    й работе, кото    ра   я деятельности п   ро    я   в    л   яетс    я  внутренней в ра    з   л   ич    н   ых ее 

у   ро   в    н   ях. поставка Об    ще   п   р   и   н   ято,  уходящие что п    р   и конечному ис   по   л    ь   зо   ва    н   и   и торговых по   н   ят    и   я этапом «у   ро    ве   н   ь» процесс в е    го 

спроса со   де   р   жа   н   и   и производитель в   ы   де   л   яетс    я сте   пе    н   ь, ве   л   ич   и    на производитель ра   з   в    ит   и    я розничной я    в   ле    н   и   й и системе фа    кт коммерческая 

д    иффе   ре   н    ц   и   ро   ва    н   и   я по предприятия г   ру   п   па    м, изыскание в ка   ж   д    ы   й и   з управление кото    р   ых отличительным я   в    ле   н   и   я 

«   по    д   ве    рст   ы   ваютс    я» д    ру   г к процесс д    ру   гу отличительным (с   м. с   ло   ва    р   и производитель В.И.Да    л   я  сопровождаются и С.И.О   же   го   ва). 

М    ы об   ъе    д   и   н    яе   м разделении оба  степени со   де   р   жате    л   ь    н   ых элемент мо   ме   нта  представлено по   н   ят    и   я заключение «у   ро    ве   н   ь» связаны п   р   и 

об    ра   ще   н   и   и к ха    ра   кте    р   ист    и   ке заключение сте    пе   н    и только ра   з   в    ит   и    я элемент по   д    гото    в   ле   н    ност   и активную бу   ду   щ    их 

продвижении уч    ите    ле   й более к пе   да   го   г   ичес    ко    й де   яте    л   ь   ност    и. 

 В деятельности науч    но   й представлено л   ите    рату   ре изыскание по   н    ят   ие   м  места «у   ро    ве   н   ь» п    р    и   ме    н   ите    л   ь   но к 

по   д    гото    в   ле   н    ност   и внутренней бу   ду   щ    их разделение уч    ите    ле   й прибыли о   пе   р   и    рует внутренней р   я    д места исс   ле    до   вате    ле   й предоставление – 

со   ц   ио    ло   г   и, экономическая пс   ихо    ло   г   и,  прибыли пе   да    го   г   и (А.А.Де    р   гач, К.М.Ду   ра   й-Но    ва    ко   ва, 

зависимости М.И.Д    ь    яче    н   ко,  элементы Л.А.КА    н   д    ыбо   в   ич, внутренней Н.В.Ку    з   ь    м    и   на,  удобством В.А.С    ласте    н   и   н и д    р.). 

конечному Ка    ж   д    ы   й процесс а    вто    р удобством в    ы   де   л   яет заключение с   вое процесс со   де   р   жа   н   ие  производитель в это    м по   н   ят    и   и, об   ра   щаетс    я к 

распределение те    м  степени и   л   и экономическая и   н   ы    м  управление е   го п   р   и    з   на   ка   м. системы По    это    му предприятия на по   д   гото    в    ите   л   ь    но   м поставка эта    пе  элементы бо   л   ь    шое 

в    н   и   ма   н   ие б   ы   ло распределением у   де   ле   но продвижении в   ы    работ   ке зависимости об    ъе   кт    и   в   н    ых связаны к   р    ите   р   ие    в зависимости о   це   н   к    и являясь у   ро   в    н   я 

активную по   д    гото    в   ле   н    ност   и связанные сту   де   нто    в к места это    й этом де   яте    л   ь    ност   и. 
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 На    ша за   дача с    во    д   и   лс   я к целом с   ле   дую    ще    му: представляют на   йт    и предприятия в    не   ш    н   ие, изыскание об   ъе   кт    и   в    н   ые 

увязать по   ка    зате    л   и разделение по   д    гото    в   ле   н    ност   и особенности бу   ду   щ    их изыскание уч    ите    ле   й к пе    да   го   г   ичес    ко    й 

де   яте   л   ь   ност    и, распределение по   ка    зате    л   и поставка п   ро   я    в    ле   н   и   я разделение это    й производитель по   д    гото    в   ле   н   ност    и; мероприятий убе    д   ит    ьс    я первой в 

со   ц   иа   л   ь    но   й распределением на   п   ра   в    ле   н   ност    и системы да   н   но    го уходящие состо    я   н    и   я; процесс поста    рат   ьс    я и   з   ме   р   ит 

по   д    гото    в   ле   н    ност   ь первой бу   ду   щ    их места уч    ите    ле   й к целом учеб    но-    вос   п    итате    л   ь   но    й внутренней работе в 

ш    ко   ле. также И   наче  отличительным го   во    р   я, управление к   р   ите    р   и   и производитель до   л   ж   н   ы ф    и   кс    и   ро   ват    ь са   м относятся фа    кт разделении по   д   гото    в- 

факторов ле   н   ност    и внутренней сту   де   нта, ее увязать на   л   ич    ие  системы и, на   ко    не   ц, конечный ме   ру управление по   д    гото    в   ле   н   ност    и, ее 

обеспечивающие ко   л    ичест   ве    н   ную внутренней ха    ра   кте    р   ист   и    ку, с    в    и   дете    л   ьст    вую    щую не то   л   ь    ко об воздействуют и   нте    н- представлено 

с    и   в    ност   и экономическая п   ро    я   в    ле   н   и   я  представляют это    го разделении л   ич    ност   но    го производитель об    ра   зо   ва    н   и   я, но и уходящие о   д    но   в    ре   ме   н   но являясь о 

сте    пе   н    и продвижении е   го деятельности з   ре   лост    и и усто    йч    и   вост    и. 

 На ос   но    ве у   ка   за   н   н   ых конечный по   ка    зате    ле   й услуг на   м    и внутренней в    ы   де   ле   н   ы развивающейся т   р    и изыскание у   ро   в    н   я  распределение по   д   го- 

мероприятий то    в   ле   н   ност    и являясь бу   ду   щ    их уч    ите   ле   й к пе   да   го   г    ичес    ко   й зависимости де    яте   л   ь   ност    и установление в ш    ко   ле. 

1. у   ро   ве    н   ь – только по   л   на    я воздействуют по   д    гото   в    ле   н   ност    ь (    в   ысо   к    и   й); 

2. предоставление у   ро   ве    н   ь отличительным – част   ич   на    я конечному по   д    гото    в   ле   н    ност   ь удобством (с   ре    д    н   и   й); 

3. у   ро   ве    н   ь – относятся не   достаточ    на   я  разделение по   д    гото   в    ле   н   ност    ь (    н   и   з   к   и    й). 

У   ро    в   н   и по    д    гото   в    ле   н   ност    и в связанные э   кс    пе   р    и   ме   нта    л   ь    но   й целом и ко    нт   ро    л   ь    но    й 

места г   ру   п   пах продвижении п   ре   дста    в   ле   н    ы в внутренней таб    л   и   це  разделение № 1. 

 

 

 

 

Таб    л   и    ца № 1. 

распределением Исхо    д   н    ы   й производитель у   ро   ве    н   ь по    д   гото   в    ле   н   ност    и сту    де    нто   в к учеб   но-    вос    п    ита-  

связанные те    л   ь    но   й элемент работе в торгового э   кс    пе   р    и   ме   нта    л    ь    но   й представляют и ко   нт    ро   л    ь    но   й г    ру    п   пах 
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   в % 

1. места У   ро   ве   н    ь  разделении (   в    ысо   к   и    й) 11,00 % 13,00 % 

2. У   ро   ве   н    ь (с   ре   д    н   и    й) процесс 69,00 предоставление % 66,68 % 

3. широкого У   ро   ве   н    ь  места (   н    и    з   к    и   й) 20,00 % представляют 20,82 конечный % 
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Ка   к также в    и   д   но,  продвижении и   з таб   л   и   ц    ы исхо   д    н   ы    й у   ро   ве    н   ь первой по   д    гото    в   ле   н    ност   и более 

бу   ду   щ    их более уч    ите    ле   й связаны к учеб    но-    вос   п   итате    л   ь    но   й конечному работе  торговых в э   кс   пе   р   и   ме   нта    л   ь   но    й и 

изыскание ко   нт    ро    л   ь   но    й предоставление г   ру   п   пе до представляют п   ро    ве    де   н   и   я  связанные э   кс   пе   р    и   ме   нта и   ме   ла не   з   нач   ите    л   ь    н   ые 

ра   з   л   ич    и   я. 

уходящие Да   н   н   ые  увязать таб    л   и   ц   ы торговых с   в   и    дете    л   ьст    вуют распределением о то   м, что в элементов нача    ле  товаров фо   р   м    и    рую- 

элементов ще   го относятся э   кс   пе   р   и    ме   нта по    да   в   л   яю    щее бо   л   ь    ш    и   нст    во обеспечивающие сту    де   нто    в,  товаров ка   к в системе ко   нт    ро    л   ь- внешней 

но   й, конечному та   к спроса и в э   кс   пе   р   и   ме   нта    л   ь    но   й воздействие г   ру   п   пах товаров и   ме   л   и относятся с   ре   д    н   и   й элементов и н   и    з   к   и   й у   ро   в    н   и 

по   д    гото    в   ле   н    ност   и, и связаны то    л   ь   ко первой (11,00%) в процесс э   кс   пе   р    и   ме   нта   л   ь    но   й внешней (13,00%) 

торговых сту   де   нта  связаны в ко   нт    ро   л   ь    но   й информационное г   ру   п   пе  распределением и   ме   л   и продвижении в    ысо   к   и   й этом у   ро    ве   н   ь. 

Сту   де   нт    ы з   нают об    щ    ие товаров за   дач   и являясь и со   де   р   жа    н   ие места учеб    но-    вос    п    итате    л   ь   но    й факторов 

работ   ы со особенности ш    ко   л    ь   н   и    ка   м    и, отличительным но п   лохо факторов з   на   ко    м    ы процесс со с   пе    ц   иф    ичес    к   и   м    и особе    н- 

ност    я    м   и торговых это    го экономическая п   ро   цесса, что продвижении об    ъ   яс   н   яетс    я  информационное с о   д    но   й относятся сто    ро   н   ы воздействуют с   лаб    ы   м    и элементы з   на- этом 

н   и   я    м    и установление тео    р   и   и отличительным и мето   д    и   к    и вос   п   ита    н   и   я и с д   ру   го   й – управление неу   ме   н   ие    м  предоставление п   р   и   ме   н   ят    ь 

распределение по   луче    н   н   ые  разделении з   на   н   и   я в продвижении ко   н    к   рет    но   й конечный п   ра    кт   ичес    ко   й де   яте    л   ь   ност    и. 

 торговых А   на    л   и    з воздействуют реа   л   ь    но   го состо    я    н   и   я де   л по зависимости расс   мат   р   и   вае    мо   й установление те   ме внешней исс   ле- изыскание 

до   ва   н   и    я представлено по   ка    за   л, прибыли что да    н   на   я особенности п   роб    ле   ма  элементы не на   ш    ла системе с   вое   й обеспечивающие реа   л   и   за   ц   и    и в 

с    исте    ме в    ыс   ше   го продвижении пе    да   го   г   ичес    ко   го увязать об   ра   зо    ва   н   и    я торговых сч   ита    яс   ь элемент вто    росте    пе   н    но   й. 

Г    ла   в   но    й управление за   даче    й связанные остаетс    я элементов по   д    гото    в   ка  представлено с   пе   ц   иа   л    исто   в, от    вечаю    щ    их о    п   ре   де- 

разделение ле   н   н   ы    м  представляют качест   ве    н   н   ы   м внешней ха    ра   кте    р   ист    и   ка   м  представлено з   на   н   и   й, воздействие у   ме   н   и   й увязать и на   в   ы   ко    в. Сту- 

удобством де   нт   ы целом по   дче   р   к   и    вают торгового неу   ве    ре   н   ност    ь воздействие в с    во   их с    и    лах, и   меют производитель за   н   и   же    н   ную коммерческая 

са    моо   це   н   ку, в розничной мот    и   ва   ц   и    и внешней посту   п    ле   н   и   я в деятельности ву   з конечный п   реоб    ла   дают коммерческая мот    и   в   ы внешней на по   лу- 

че    н   ие в   ыс    ше   го продвижении об    ра   зо   ва    н   и   я, системе п   р    и   в   ле   кате    л   ь    ност   ь разделении п   рофесс    и   и внешней в   и    д   ят в 

экономическая и   зуче    н   и   и предоставление о   п   ре   де   ле   н    но   го процесс п   ре   д    мета,  товаров что де   лают распределением т   щет    н   ы   м    и воздействие их по    п   ыт    к   и, 

ес    л   и та   ко    в   ые распределением и   меютс    я, широкого ст   и   му   л   и   ро    ва   н   и   я связанные п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го элементы ста    но   в    ле   н   и   я. 

В    месте с связанные те   м,  внешней со   в   ре   ме   н    ное только об    щест   во первой ис   п   ыт    ы   вает внутренней пот    реб    ност   ь торгового в 

с    пе   ц   иа   л   истах, с    пособ    н    ых к посто    я    н   но   му увязать са   мосо   ве   р   ше   нст    во    ва    н   ию,  обеспечивающие п   рофес- 

предоставление с    ио   на   л   ь    но   му распределение са   мо   ра    з   в    ит    ию. В с   в    я    з   и, с степени че    м  конечному б   ы   ло разделение о   п   ре   де   ле   но представляют г   ла   в    ное на    п- 

ра   в    ле   н   ие товаров на   ше   й представляют исс    ле   до   вате    л   ьс   ко    й степени работ   ы распределением – ус    и   ле    н   ие торгового в    л   и   я    н   и   я  увязать пе   да   го   г    и- 

изыскание чес    ко    й поставка п   ра   кт    и   к    и на целом п   ро    цессе процесс п   рофесс    ио   на   л   ь    но   го ста    но   в    ле   н   и   я в с   исте    ме 

разделении в    ыс   ше   го степени пе   да   го   г   ичес    ко   го об    ра    зо   ва   н   и    я. 
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элемент 2.2.Ст    и   му   л    и    ро   ва    н   ие  предприятия п   рофесс    ио   на   л    ь    но   го конечный ста    но   в    ле   н   и    я только пос    ре   дст    во   м 

   пе   да    го   г   ичес    ко   й первой п    ра   кт    и    к    и уходящие на со   в    ре   ме   н    но   м эта    пе 

 

Пе    да   го   г   ичес    ка    я п   ра   кт    и   ка в развивающейся от    л   ич   ие  разделение от тео    рет   ичес    ко   го системе обуче    н   и    я разделении с е   го 

первой в    ысо   ко   й увязать сте    пе   н   ью изыскание науч    но   го процесс обоб   ще   н   и   я особенности ха    ра   кте    р   и   зуетс    я изыскание бо   л   ь   шо    й ко   н   к   рет- 

ност    ью и места рас   к   р   ы    вает активную об    щест   ве   н    ную предоставление з   нач   и    мост   ь товаров п   рофесс    и   и, факторов фо   р   м    и   рует внутренней 

необхо    д    и   м    ые этом п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ые  заключение у   ме   н   и   я, на   в   ы   к    и, у   к   ре   п    л   яет представлено по   ло    ж   ите    л   ь- являясь 

н   ые изыскание мот    и   в   ы услуг обуче    н   и   я в ву   зе. 

управление Пе    да   го   г   ичес    ка    я  места п   ра   кт    и    ка изыскание та   к    же  места б   лу   ж   дает услуг сту    де   нто    в предприятия к ос   м    ыс   ле   н    ию 

собст   ве    н   но   й пе   да   го   г    ичес    ко   й услуг де   яте   л   ь   ност    и,  предприятия себ   я в воздействие п   рофесс    и   и,  сопровождаются к в    ыбо   ру и 

конечному пост    рое   н   ию установление м   и    ра торгового це    н   ност    н   ых активную от   но    ше   н   и   й, к о   в    ла   де   н    ию но   в    ы   м    и управление с   пособа    м    и информационное 

ре   ше   н   и   я воздействуют п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ых экономическая и л   ич   ност    н   ых п   роб    ле    м. представлено На    м  обеспечивающие п   ре   дста    в   л    яетс    я 

развивающейся убе    д   ите    л   ь    н   ы   м  этом м    не   н   ие воздействуют р   я    да  целом исс    ле   до   вате    ле   й, что и    ме   н    но в пе    да   го   г   ичес    ко   й 

заключение п   ра   кт    и   ке,  установление п   ре   ж   де услуг все    го,  факторов п   ро   исхо    д    ит представлено ста    но    в   ле   н   ие  воздействуют и ра   з   в    ит   ие первой и   нте    реса  поставка к 

пе   да   го   г   ичес    ко   й п    рофесс    и   и и в то же в    ре   м    я также об    на   ру   ж    и   ваютс    я  спроса ба   р   ье    р   ы, 

товаров п   ре   п   ятст    вую    щ    ие  предоставление это   му. 

М    ы по   л   ност    ью предприятия со   л   и   да   р   н   ы деятельности с м   не   н   и   я    м    и элементы исс   ле   до   вате    ле   й увязать (Л.Н.Ку   л   и- 

спроса ко   во    й,  широкого Г.С.Сухобс   ко    й, Н.Г.Осухо    во    й, Т.Г.Ще    д    ро   в   и    ц   к   и   й и д   р.), зависимости кото    р   ые  системе 

от    мечают, управление необхо    д    и   мост    ь разделении на   по   л    не   н   и   я этапом пе   да   го   г   ичес    ко   й уходящие п   ра   кт    и   к   и места но   в    ы   м    и услуг 

с  
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д    ис   к   ре   д    ита    ц    ию» отличительным и   зучае    м   ых продвижении фо   р   м де   яте    л   ь    ност    и пе   да   го   го   в управление П.Г.Ще    д   ро- этом 

в    и   ц   к   и    й), с элементы це   л   ью связаны по   ис   ка системе собст   ве    н   н   ых связаны бо   лее широкого це   н   н    ых производитель э   к   в    и   ва   ле   нто    в 
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п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ые ста    но    в   ле   н    ие бу   ду   ще   го поставка пе   да   го   га  широкого в п   ро   цессе конечному п   ра   кт    и   к    и воздействуют 
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По    это    му розничной п   ре   д    на   з   наче    н    ие  установление пе   да   го   г   ичес    ко    й более п   ра    кт    и   к    и воздействуют в   и    д   итс    я на   м ка   к 

распределением по   д    гото    в   ка  являясь ус   ло    в   и   й особенности д    л   я  торгового п   рофесс    ио    на   л   ь   но    го элемент ста    но    в   ле   н   и    я также бу   ду   щ    их конечный уч    и- разделение 

те    ле   й, та    к ка   к закупочной де   яте    л   ь   ност    ь,  системе посту   п   к    и, первой по   ве    де   н    ие  продвижении сту   де   нта элементов от    ра   жает развивающейся ме   ру 

закупочной е    го предоставление и   нте   л    л   и   ге   нт   ност    и, только сте    пе   н    ь представляют е   го соот    ветст    в    и   я в   ысо   к   и    м 

мероприятий н   ра   вст    ве    н   но-    эт   ичес    к    и   м  только к   р   ите   р   и    я    м в являясь с   пе    ц   иа   л   иста,  активную а   кт   и    в   ное представлено ст   ре   м    ле   н    ие  широкого к 

обо   га   ще   н   ию товаров с   вое   го увязать ку   л   ьту    р   но   го и информационное п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го закупочной поте   н   ц   иа   ла. 

С    ре   д    и ус    ло   в    и   й, особую конечный ро   л   ь элементы м    ы от    во   д    и   м представлено о   це   н   ке  управление ст   и   му   л   и   рую    щ    их 

розничной во    з   мо   ж   носте    й этапом пе   да   го   г   ичес    ко    й особенности п   ра   кт    и   к    и торгового на ос   но    ве ста   д    и   й   но    го ха   ра   кте    ра, 

разделение обес    пече    н   и   я  системе фа   кто    ро   в и этапом путе    й развивающейся а   кт    и   в    и   за   ц   и    и целом меха    н   и   з   мо   в развивающейся п   рофесс    и- 

услуг о   на   л   ь    но   го связаны ста    но   в    ле   н   и   я предприятия бу   ду   ще   го развивающейся уч    ите   л   я п   р   и по   д    гото    в   ке в ву   зе. 

коммерческая Пе    да   го   г   ичес    ка   я  управление п   ра    кт    и   ка управление сту   де   нта  внешней п    ро   во    д   итс    я в информационное тече    н   ие  закупочной все   го связаны с   ро   ка  отличительным 

обуче    н   и    я. О   на  нос   ит л    ич   ност    но- и воздействие и   н   д    и   в    и   дуа    л   ь   но-о    р    ие    нт   и    ро   ва   н    н   ы   й распределением 

ха    ра   кте    р. Д   л   я системе это    го представлено ра   з   рабат   ы   ваетс    я внешней и   н   д    и   в    и   дуа    л   ь   н    ы   й информационное ко   м    по    не    нт 

распределение п   ро    г   ра    м   м    ы воздействуют пе   да   го   г   ичес    ко   й особенности п   ра   кт    и   к    и, информационное в    к   лючаю    щ    и   й пс   ихо    ло   го-

   пе   да   го   г   ичес    кое исс   ле   до   ва   н    ие конечный (   на    р   я    ду распределением с п   ро   ве    де   н   ие   м факторов сту   де   нто    м  этом у   ро    ко   в, 

конечный в    неау   д   ито    р   но    й прибыли работо   й по уходящие п   ре   д    мету,  зависимости вос   п   итате    л   ь    но   й работо   й с 

уча    щ    и    м   ис    я).  

        Реа   л   и   за   ц   и   я продвижении це   ле   й торгового и за   дач уходящие пе    да   го   г   ичес    ко   й разделение п   ра   кт   и    к   и коммерческая т   ребует удобством 

и   нте    г   р   и   ро   ва    н   но   го разделении по   дхо    да  конечный к ра   з   работ    ке розничной со   де   р   жа    н   и   я  предприятия за   да   н   и   й, кото   р    ые 

до   л   ж   н   ы поставка б    ыт   ь коммерческая та   к    и   м    и, удобством чтоб    ы места их в   ы   по   л    не   н   ие конечному т   ребо   ва    ло особенности об   ъе   д    и   не   н   и   я 

широкого з   на   н   и    й только сту   де   нто    в и   з ра   з   л   ич    н   ых учеб    н   ых ку   рсо   в. заключение Ос   но   в    но   й зависимости мето   д связанные работ   ы услуг 

сту   де   нта на этапом п   ра   кт    и   ке  удобством – мето   д п   рое   кто    в. конечный Особое  сопровождаются в   н   и    ма   н   ие представлено необхо    д    и   мо установление 

у   де   л   ят   ь офо    р   м    ле   н   ию ре   зу   л   ьтато    в системе п   ра   кт    и   к    и конечный – отчет связанные до   л   же    н предоставление нос   ит    ь не 

коммерческая фо   р   ма   л   ь    н   ы   й воздействие а науч   но-т    во    рчес    к    и   й только ха    ра   кте    р факторов (   за   щ    ита производитель п   рое   кто    в,  розничной до   к   ла   д на 

учеб    но-    мето   д    ичес    ко    й и   л   и предоставление науч    но-   п    ра   кт   ичес    ко   й установление ко   нфе   ре   н   ц   и    и, целом пуб    л   и   ка    ц   и   я  управление 

и т.    п.). В то же в   ре   м    я и системе обуче    н   ие  закупочной по ра   з   л   ич    н   ы   м торгового д    ис   ц   и   п   л    и   на   м  деятельности до   л    ж   но 

ст   ро    ит   ьс    я та   к, представлено чтоб    ы этапом п   ра    кт    ичес    к   и    й поставка о   п   ыт связаны сту   де   нто    в воздействуют посто    я    н   но развивающейся 

а    ктуа    л   и   з   и   ро    ва   лс   я, отличительным ос   м    ыс   л   я    лс    я  торгового с ра   з   л   ич   н   ых распределением точе    к сопровождаются з   ре   н   и   я, с по   з   и   ц   и   й 

ра   з   н   ых торговых учеб    н   ых внутренней д   ис    ц   и   п   л   и    н.  
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           В п   ро   г   ра   м    ме отличительным п   ра   кт    и   к    и распределением сту   де   нта    м, представлено нач   и    на   я  также с пе   р   во    го системе ку   рса,  поставка 

необхо    д    и   мо п   ре   д    ла   гат   ь не то   л   ь    ко управление об    я    зате    л   ь    н   ые  этапом за   да   н   и   я, но и активную за   да   н    и   я  только на 

в    ыбо   р, а на распределение ста    р   ш    их первой ку   рсах у услуг сту   де   нто    в первой до   л   ж   на предприятия б    ыт   ь отличительным во   з   мо   ж    ност   ь 

са    мосто   яте    л   ь   но в    ыб    и   рат    ь мероприятий п   ло   ща   д    ку увязать п    ра    кт    и   к   и в конечному за    в   ис    и   мост   и установление от бу   ду   ще    й 

воздействие п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й закупочной де   яте   л   ь    ност   и, места в    нос   ит    ь продвижении в п   ро    г   ра   м    му п    ра   кт    и   к   и 

и   н   д    и   в    и   дуа    л   ь   н    ые развивающейся э   ле    ме   нт    ы более в соот   ветст    в   и   и со закупочной с   во    и   м    и деятельности п   рофесс    ио   на   л   ь    н   ы   м    и 

воздействуют и   нте    реса   м    и, производитель а та    к   же разделении и   н   д    и   в    и   дуа    л   ь   н    ые  воздействуют исс   ле   до   вате    л   ьс    к   ие зависимости за   да   н    и   я, представляют 

с    в   я    за   н   н    ые с в   ы   по    л   не   н   ие   м ку   рсо   в   ых и обеспечивающие в    ы   пус    к   н    ых услуг  к   ва    л   иф    и   ка   ц   ио    н   н   ых 

работ.  

         продвижении Со   де    р   жа   н   ие  коммерческая п   р   и   ме   р   н   ых конечному за   да   н    и   й обеспечивающие д   л   я предоставление пе   да    го   г   ичес    ко   й увязать п   ра   кт    и   к    и: 

       1. О   з   на   ко   м    ле   н   ие с ос    но   в    н   ы   м    и деятельности т   и    па   м    и степени об   щеоб    ра    зо   вате    л   ь    н   ых 

прибыли уч    ре    ж   де   н    и   й более (   ш    ко   ла, удобством г   и   м    на   з   и   я,  торгового л   и   це    й); зависимости а   на   л   и   з являясь ос   но   в   н    ых разделение на   п   ра   в    ле   н   и   й удобством 

пе   да   го   г   ичес    ко   го п   ро    цесса и де   яте   л   ь    ност   и прибыли уч    ите    л   я  элементов - к   ласс   но   го 

этом ру   ко    во    д   ите    л   я: информационное  

        - о   з   на   ко   м    ле   н   ие отличительным сту   де   нто    в элементы с об   ще   й конечному о   р   га    н   и    за   ц    ие   й связаны учеб    но   й и 

конечный вос    п   итате    л   ь   но    й товаров п   ра    кт    и   к   и ш    ко    л   ы, г   и   м    на    з   и    и, широкого л   и   це   я,  распределением ДОУ, конечному к   ласса,  процесс г   ру   п    п   ы 

мероприятий путе    м  прибыли наб    лю   де   н   и   я, воздействие бесе   д  связанные с д   и   ре   кто    ро    м об   ра   зо    вате    л   ь    но   го уч    ре   ж   де   н    и   я, факторов е    го внутренней 

за   мест   ите    л   я    м    и, распределением к   ласс    н   ы    м элементы ру   ко    во   д    ите    ле   м, процесс уч    ите    л   я    м    и,  отличительным вос   п   итате    л   я    м    и, 

внешней за   ве   дую    щ    и   м  связанные детс    к   и   м са   до   м; 

        - более з   на   ко    мст   во процесс с особе   н   ност    я   м    и и с   пе    ц   иф    и   ко    й на   з   ва    н   н   ых мероприятий уч    ре    ж   де   н    и   й представляют 

(   по    луче    н   ие являясь и   нфо   р    ма   ц    и   и); воздействуют а   на    л   и   з элементы ре   ж   и    ма торгового работ   ы спроса за   ве   де   н   и   я,  информационное п   ра   в    и   л д    л   я 

уча    щ    ихс    я, представляют ст   и    л   я  деятельности де   яте    л   ь   ност    и разделении уч    ите    л   я  процесс (   работа с этом а   л   го   р   ит    ма   м    и, системе у   ме   н    ие 

внутренней вест    и спроса бесе   ду, факторов д    иа   ло   г,  распределение ра   з   го   во    р, за   да   ват    ь во    п   рос   ы и п    р.); процесс у   ме   н   ие  этапом офо   р    м    л   ят   ь 

удобством до   ку   ме   нт    ы; предприятия 

        - о   в   ла   де   н   ие степени мето   д    и   ко    й распределение наб   лю    де   н    и   я за закупочной учеб    но-    вос    п    итате    л   ь   н    ы   м  процесс 

п   ро    цессо   м, соот   несе    н   ие наб    лю   дае   мо   го с мероприятий и   зучае    м   ы    м  развивающейся тео    рет   ичес    к    и   м 

процесс мате    р   иа   ло    м; товаров 

        - отбо   р в закупочной п   ро    цессе только наб    лю   де   н   и   й и элементы ра   з   л   ич    н   ых только фо   р   м поставка об    ще   н   и   я  услуг сту   де   нто    в 

с уч    ите   л   я    м    и и ш   ко   л   ь    н   и   ка    м   и товаров фа   кт    ичес    ко   го установление мате    р   иа   ла системе ка   к производитель об   ъе   кта 

управление пе   да   го   г   ичес    ко   го воздействие и пс   ихо    ло    г   ичес    ко   го являясь а   на   л   и   за  элементы на соот   ветст    вую    ще   м 
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а    ка   де   м    ичес    ко   м за   н   ят   и   и и внутренней в    ы   работ   ка  представлено у   ме   н   и    й и воздействие на    в    ы   ко   в элементов та   ко    го экономическая а   на   л   и   за; услуг 

        - уста    но   в    ле   н   ие продвижении с   в   я    з   и разделение ме   ж   ду зависимости тео    рет   ичес    к    и   м    и внешней з   на   н   и   я    м    и, по   луче    н   н   ы   м    и 

п   р   и также и   зуче    н   и   и факторов пс   ихо    ло   го-    пе   да    го   г   ичес    к   их и только с   пе   ц   иа   л   ь    н   ых производитель д   ис   ц   и    п   л   и   н, и 

п   ра   кт    и   ко    й. 

       2. элементов З   на   ко    мст   во развивающейся с ос   но   в    н   ы   м    и разделении на   п   ра   в    ле   н   и   я    м    и коммерческая и ус   ло   в    и   я    м    и 

товаров п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе    да   го   г   ичес    ко   й только работ   ы уч    ите   л   я и к   ласс   но    го 

этапом ру   ко    во    д   ите    л   я, удобством ус    ло   в    и   я    м   и и распределение со   де    р   жа   н   ие   м  места вос   п    итате    л   ь   но   й и 

особенности об    ра   зо   вате    л   ь    но   й конечный де   яте   л    ь   ност    и и элементы нача    ло внутренней фо   р    м   и    ро   ва   н    и   я л   ич   но    го 

пе   да   го   г   ичес    ко   го о   п    ыта: 

         - элементов вос    п   ита   н    ие  активную п   рофесс    ио   на   л   ь    н   ых информационное качест    в только бу   ду   ще    го предприятия уч    ите    л   я,  товаров 

п   р   иоб    ще   н   ие развивающейся сту   де   нто    в торговых к п   ра   кт    ичес    ко    й представлено пе   да   го   г    ичес    ко   й отличительным де   яте   л   ь    ност   и, 

фо   р   м    и   ро    ва   н   ие у н    их розничной п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ых спроса у   ме   н   и    й, обеспечивающие необхо    д    и   м    ых сопровождаются д    л   я 

системе ус    пе   ш    но   го экономическая осу   щест   в    ле   н    и   я внутренней вос    п   итате    л   ь   но    й развивающейся работ   ы с уча    щ    и   м    ис    я; 

         - об   ще   н   ие с дет   ь   м    и, деятельности и   зуче    н   ие  обеспечивающие их во    з   раст   н    ых и целом и   н   д    и   в    и   дуа    л   ь   н    ых зависимости 

особе   н   носте    й, элементы с   пе   ц   иф    и   ка  связаны учеб    но-    вос    п   итате    л   ь    но   й предоставление работ   ы особенности с дет   ь   м    и активную ра   з   н   ых обеспечивающие 

во    з   расто   в;  

         - о   п   ре   де   ле   н    ие и ре   ше   н    ие ко   н   к    рет   н   ых факторов вос    п   итате    л   ь   н    ых управление за    дач, спроса сто    я   щ    их также 

пе   ре   д целом детс    к   и   м  представлено ко   л    ле    кт   и    во   м; 

         - обос   но   ва   н    н   ы   й розничной в    ыбо   р зависимости и ис    по   л   ь    зо   ва   н    ие ра   з   нооб    ра   з    н   ых мето    до   в 

факторов вос    п   ита   н    и   я  этапом ш    ко   л   ь    н   и    ко   в, развивающейся п   р   ие    мо    в более пе   да   го   г   ичес    ко    го этапом во    з   де   йст    в   и    я коммерческая на н   их с 

деятельности учето    м  конечный во   з   раст    н   ых и системы и   н   д    и   в    и   дуа    л   ь   н    ых воздействие особе   н   носте    й уча    щ    ихс    я и детс    ко   го 

производитель ко   л    ле   кт   и    ва; первой 

         - в   к    люче    н    ие в коммерческая об    ра   зо   вате    л   ь    ное  системы и вос    п   итате    л   ь    ное конечному п   рост    ра   нст    во управление 

уч    ре    ж   де   н    и   я. 

3. З   на   ко   мст    во с заключение ос   но   в    н   ы   м    и товаров на    п   ра   в   ле   н    и   я    м    и п   рофесс    ио   на   л   ь    но   й 

де   яте   л   ь   ност    и изыскание уч    ите    л   я  установление в ко   н   к    рет   но    й внутренней об    ра   зо   вате    л   ь    но   й связанные об    ласт   и.  

Фо   р   м    и    ро   ва   н   ие предоставление с   пе   ц   иф    ичес    к   их деятельности п   рофесс    ио   на   л   ь    но-    пе    да   го    г   ичес    к    их 

товаров у   ме   н   и   й конечный уч    ите    л   я-   п   ре   д    мет   н   и    ка: 

- о   п   ре   де   л   ят   ь и широкого ре   шат   ь связанные обучаю    щ    ие, ра   з   в    и   ваю    щ    ие и вос    п   итате    л   ь    н   ые 

спроса за   дач   и целом за   н   ят   и   й в удобством у   роч    ное  факторов и в   неу   роч    ное в   ре   м    я; 
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- воздействуют о   пт    и   ма   л   ь    но разделении отб    и   рат    ь внутренней учеб    н   ы   й деятельности мате    р   иа   л и активную ис   по   л    ь   зо   ват    ь деятельности 

ра   з   нооб    ра    з   н    ые фо   р   м    ы, мето   д    ы и особенности п   р   ие   м    ы также обуче    н   и   я, более со   в    ре   ме   н    н   ые  торгового ИКТ и 

ТСО;  

- а    на   л   и   з   и    ро   ват    ь этом качест    во особенности учеб    но-    вос   п    итате    л   ь    но   й услуг работ   ы степени ка   к 

уч    ите    ле   й, то   ва   р    и   ще    й, воздействуют та   к мероприятий и с   вое    й системе собст   ве    н   но   й;�о    в    ла   дет   ь факторов тех   но   ло   г   ие   й 

розничной п   рое   кт    но    й информационное де   яте   л   ь   ност    и; 

- мероприятий о   ка   з   ы    ват    ь торговых уча    щ    и   мс    я внутренней по   мо   щ    ь относятся в в    ыбо   ре п   роф    и   л   я обуче    н    и   я. 

4. Реа   л    и   за   ц   и   я системе к   ласс   но   й предприятия  и в   не   к   ласс   но   й первой работ   ы торговых в о   п   ре   де   ле   н   но   й 

отличительным об    ра   зо   вате    л   ь    но   й разделении об   ласт    и: 

- а   на   л   ит    ичес    кое розничной и   зуче    н   ие  торговых и о   п   ре   де   ле   н   ие у   ро   в    н   я з   на   н   и   й, отличительным у   ме   н   и   й связаны и 

на   в    ы   ко   в места уча    щ    ихс    я также по п   ре   д    мету связанные (а   на   л    и   з заключение к   ласс   но   го управление жу   р    на    ла, внутренней тет    ра   де   й 

представляют уча    щ    ихс    я, развивающейся их ко    нт    ро   л   ь    н   ых работ, тесто    в и т.    д.); 

- управление ра   з   работ   ка  относятся п   ла   на-   г   раф    и   ка связаны п   ро    ве   де    н   и   я  воздействуют у   ро   ко    в в особенности пе   р   ио    д более п   ра   кт    и   к   и; 

          - ра   з   работ   ка изыскание ко   нс    пе   кто    в степени и   л   и ра   з   ве    р   нут    ых п    ла   но   в этом у   ро   ко    в,  удобством за   н   ят    и   й 

относятся к   ру   ж   ка  системе и   л   и сопровождаются д    ру   г   их первой в   не   к   ласс   н   ых производитель за   н   ят   и    й торговых по п   ре   д    мету; 

- по   д    гото   в    ка процесс д    и   да   кт    ичес    к   их системы мате    р   иа   ло   в, на   г    л   я    д   н   ых пособ    и   й, торговых ТСО,  распределение 

ЭВТ к у   ро   ку представлено и   л   и разделении в   не    к    ласс   но    му за   н    ят   ию; 

- информационное п   ро    ве   де   н   ие  мероприятий от    де   л   ь    н   ых активную у   ро   ко    в мероприятий и в    не   к   ласс   н   ых за    н   ят    и   й по п   ре   д    мету 

прибыли с    пе   ц   иа   л   ь    ност    и,  представлено посе    ще   н   ие сопровождаются у   ро   ко    в развивающейся уч    ите    л   я и воздействие п   ра   кт    и   ка    нто   в,  разделении участ    ие в их 

а    на   л   и   зе;  

- увязать те    ку   щее  торгового и пе   рс    пе   кт   и    в   ное элементов п   ла    н   и    ро   ва   н    ие  только всех в    и   до   в учеб    но-

   вос    п   итате    л   ь   но    й работ   ы; 

- товаров работа  распределение с ро    д   ите    л   я    м    и деятельности (   и    н   д    и   в   и   дуа    л   ь    н   ые  относятся бесе   д    ы, связаны ро   д    ите    л   ьс   к    ие  сопровождаются 

соб    ра   н   и   я и т.   д.); 

- распределение фо   р   м    и   ро    ва   н   ие  увязать т   во    рчес    ко    го продвижении исс   ле   до   вате    л   ьс    ко    го товаров и реф   ле   кс    и   в   но    го 

по   дхо    да к пе   да   го   г   ичес    ко    й де   яте    л    ь   ност    и.  

5. этапом Реа    л   и    за   ц    и   я  экономическая фу   н   к   ц   и    й мероприятий уч    ите    л   я,  уходящие к   ласс    но   го сопровождаются ру   ко    во    д   ите    л   я, информационное п   ро    я   в    ле   н   ие 

отличительным ос   но   в целом п   рофесс    ио   на   л   ь    но   й ко   м    пете    нт   ност    и: 

 - з   на   ко    мст   во с с    исте    мо   й деятельности учеб    но-    вос    п    итате    л   ь   но    й отличительным работ   ы 

закупочной об    ра   зо   вате    л   ь    н   ых предприятия уч    ре   ж   де   н   и   й воздействуют ра   з   но   го воздействие т   и   па; 
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- и    зуче    н   ие: связаны уча    щ    ихс    я увязать и ко    л   ле   кт    и   ва более к   ласса  разделение (   г   ру   п   п   ы), 

пс   ихо    ло   г   ичес    к   их ас    пе   кто    в торгового учеб    но-    вос   п    итате    л   ь   но    й установление де   яте   л   ь    ност    и уходящие (учет широкого 

во    з   раст   н   ых и представлено и   н   д    и   в    и   дуа    л   ь   н    ых только особе   н    носте    й внешней дете    й,  элементов особе   н   носте    й 

по   з   на    вате    л   ь    но   й де   яте   л   ь    ност   и распределение уча    щ    ихс    я, продвижении учет элементы мот    и   ва   ц   и    и, торговых особе   н   носте    й 

этом пе   да   го   г   ичес    ко   го представляют об    ще   н    и   я и управление м    и   к   ро    к   л   и   мата  отличительным на у   ро   ке и д    р.);  обеспечивающие л   ич    н   ых разделении де   л 

уча    щ    ихс    я, ме   д   и    ц   и   нс    к   их изыскание ка   рт,  услуг д   не   в    н   и   ко    в, уходящие к   ласс   н   ых широкого жу   р   на   ло    в, конечному мето   д    и   к    и широкого их 

ве   де   н   и   я; спроса работ   ы сопровождаются ш   ко   л    ь   но   й п   ре   д    мет   но    й ко   м    исс   и    и, связаны мето   д    ичес    ко    го поставка 

об    ъе   д    и   не   н   и   я, процесс се   м    и   на   ра  внешней к   ласс   но   го товаров ру   ко    во    д   ите    л   я, установление пе   да   го   г   ичес    ко    го 

системе ко   нс    и   л   иу   ма,  внешней пе   дсо   вета ш    ко   л   ы; 

- внешней са   мосто   яте    л   ь   на   я  системы ра    з   работ   ка и п    ро   ве   де   н   ие учеб    но    й и факторов в    не   к   ласс   но   й воздействуют 

работ   ы по разделении п   ре   д    мету распределение с   пе    ц   иа   л   ь    ност   и управление (с   исте    м    ы также у   ро   ко    в, сопровождаются в    не   к   ласс    н   ых факторов за   н   ят   и    й 

по п   ре   д   мету) и ее пс   ихо    ло    го-   пе   да    го   г   ичес    к   и    й элемент а   на   л   и   з; первой  

о   р   га   н   и    за   ц    и   я отличительным вос    п   итате    л   ь   но    й торговых работ   ы с розничной уча    щ    и    м   ис    я увязать в соот   ветст    в    и   и с управление п   ла   но    м деятельности 

работ   ы связаны к   ласс   но   го конечный ру   ко    во   д    ите    л   я; 

Реа    л   и    за   ц    и   я это   го ус   ло   в    и   я сопровождаются т   ребует факторов расс   мот    ре   н   и   я системы п   ро    цессуа    л    ь   но    го элементов 

ас    пе   кта конечный науч    но-   мето    д    ичес    ко   й торговых работ    ы по заключение о   р   га   н   и    за   ц    и   и товаров пе    да   го   г   ичес    ко   й 

развивающейся п   ра   кт    и   к    и разделение сту   де   нто    в с це   л   ью о    п   ре   де   ле   н   и   я ее торговых п   р   и    н   ц   и   по    в,  заключение фо   р   м 

изыскание о   р   га   н   и    за   ц    и   и,  элементы ус    ло   в   и    й и предприятия с   ре   дст   в,  информационное че   ре   з производитель кото    р   ые  коммерческая ну   ж   но п   ро   вест    и сту   де   нто    в, 

этом чтоб    ы сопровождаются о   н более о   в    ла   де   л изыскание о   п   ыто    м мероприятий л   ич    ност   но-о    р    ие   нт   и    ро   ва   н   но    й предоставление пе   да   го   г   ичес    ко    й 

де   яте   л   ь   ност    и. 

этом Ос   но   ву первой второго, поставка конструктивно-содержательного факторов этапа составляет 

овладение удобством знаниями,  также умениями, мероприятий навыками системы по избранной конечный профессии,  представляют 

развитие представлено личностных информационное и профессиональных качеств, обеспечивающих 

этом готовность широкого к деятельности. В связи с факторов первыми  торговых «профессиональными 

представлено пробами» зависимости укореняется конечный стремление  изыскание студентов к зависимости изучению управление теории и 

практики обучения и воспитания. информационное Актуализация  предоставление творческого предоставление потенциала  представлено 

студентов относятся побуждает системы их к совместной деятельности. зависимости Происходит элементы 

самоопределение, в выборе траектории конечному образования  разделении повышается 

системы собственная  особенности продуктивность по ее реализации. этапом Усиливается  целом волевая 
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представляют саморегуляции,  обеспечивающие активная элемент творческая  увязать деятельность по усвоению 

образовательной места программы,  заключение собственному саморазвитию. 

экономическая Проверка  торговых разработанной розничной нами  конечному концепции 

коммерческая профессионально-педагогического распределением становления будущего учителя 

первой осуществлялось конечному в ходе места формирующего экономическая эксперимента на элемент семинарских воздействуют 

занятиях по мероприятий педагогике,  коммерческая спецкурс, в изыскание ходе  этом педагогической практикой. В 

соответствии с задачами разделение исследования  предприятия в учебном представлено процессе  системы были разделение включены  обеспечивающие 

исследовательские коммерческая методы широкого и введены распределением педагогические  только условия, 

предусмотрены в гипотезе. 

Проанализировав элементы учебные  этапом планы, мы предоставление пришли  зависимости к выводу о 

коммерческая необходимости производитель включения широкого практических этом занятий в теоретический цикл 

широкого педагогических представляют дисциплин. 

Чтобы управление управлять закупочной педагогическим конечному процессом,  увязать а не творить его 

отличительным стихийно экономическая надо товаров быть отличительным вооруженным знанием объективных связанные закономерностей,  разделении 

лежащих в внутренней основе  увязать обучения и торгового воспитания,  прибыли ибо только удобством овладение  распределение теорией и 

психологией, которые представлено объясняют сопровождаются основными системы механизмами  сопровождаются педагогической 

связанные деятельности,  степени может степени гарантировать процесс студенту его связаны превращение  поставка через 

несколько лет работы в факторов общеобразовательные  закупочной учрежденияе в учителя-

мастера
1
. 

только Наблюдения  процесс показывают, что коммерческая студенты-практиканты  обеспечивающие и начинающие 

относятся учителя,  торгового обращаясь к практической деятельности к коммерческая научной предоставление теории, 

коммерческая встречаются  системы рядом с трудностями. первой Во-первых,  системе научная розничной теория  широкого – это знания 

относятся общих более законов, принципов, правил, а степени практика  информационное всегда мероприятий конкретна  элемент и 

ситуативная, поставка во-вторых,  спроса педагогическая воздействие деятельность обеспечивающие – это целостный 

процесс, опирающийся на поставка синтез  места знаний, установление тогда  заключение как знания развивающейся начинающего только 

учителя как бы информационное разложенным  элементов «по полочкам» и внешней они связанные недостаточны для 

организации многогранного связаны педагогического зависимости процесса. 

                                                
1 товаров Пискунов  внешней А.И. Актуальные спроса задачи предоставление и проблемы процесс педагогической товаров науки. – В кн.: Вопросы элемент содержания спроса и 

организации внутренней педагогической относятся практики особенности студентов  только педвузов. Белгород, относятся 1973, особенности с.32. 



 110 

Однако поставка бытует управление мнение об процесс отрицательном  активную и даже мероприятий нигилистическим  продвижении 

отношениям поставка студентов увязать к изучению психолого-педагогических дисциплин. 

В связи с относятся этим  внешней в ТГПУ воздействие имени товаров С.Айни в 2014 г. предоставление было  спроса проведено 

услуг исследование,  представляют которые охватило бы 270 студентов заключение II-V элементов курсов. Высокую 

управление значимость воздействие педагогики, прибыли истории элементов педагогики и экономическая психологии воздействие для 

педагогической экономическая деятельности воздействуют отметило преобладающее большинство 

студентов. целом Лишь процесс незначительная производитель часть представлено высказала розничной сомнение  являясь или 

отрицательное отличительным суждение  конечному по этому поводу: 8% студенчества степени считают целом 

педагогические только науки конечный «ненужными и товаров бесполезными»,  экономическая 12% не высказали 

относятся определенного особенности мнения, элементы тогда  относятся 80% убеждены в необходимости овладении 

коммерческая психолого-педагогической закупочной теорией. Из числа увязать студентов установление  вошедших в 

экономическая последнюю торговых группу,  

 согласны на услуг сокращение  зависимости занятий по педагогическим дисциплинам - 

13%;   

 увязать считают,  разделении вполне также достаточно представлено отводилось на них целом время  представляют - 12%; 

 предлагают деятельности прибавить информационное часы на их розничной изучения  целом -  75%.; 

 при этом находят необходимым относятся увеличить элемент количество производитель занятий воздействуют 

только представляют лекционного изыскание типа 6%;  

 этапом чаще  элемент проводит семинарские занятия 11%; 

 также прибавить экономическая время и на мероприятий лекции широкого и на семинары – 6%. торговых Остальные  заключение 

сту   де   нт    ы, этом та   к    же  связанные сч   итаю    щ    ие целом необхо    д    и   м    ы   м  торговых п   ро   д    л   ит    ь в   ре   м    я и   зуче    н   и   я 

относятся пс   ихо    ло   го-   пе    да   го   г   ичес    к    их внешней нау   к, связанные в    ыс   ка    за   л   ис   ь также в по   л   ь    зу связаны п   ра   кт    ичес    к    их производитель 

за   н   ят   и    й 77%. мероприятий Об    работ   ка  увязать мате    р   иа   ла разделении по   з   во    л   и   ло обеспечивающие пост    ро   ит    ь о   п   ре   де   ле   н   ную 

ш    ка   лу в активную о   це   н   ке  первой сту   де   нта   м    и заключение д    ис   ц   и   п   л    и   н распределением пс   ихо    ло    го-   пе   да   го   г   ичес    ко    го ц   и   к   ла. 

поставка Пе    р   вое  производитель место этом д    л   я  внешней п   рофесс    ио   на    л   ь   но    й де   яте   л   ь    ност   и уч    ите    л   я факторов бо   л   ь    ш   и    нст   во зависимости 

сту   де   нто    в торгового п   р   и    дают связаны пе   да   го   г   ичес    ко    й нау   ке. факторов Вто    рое  этапом и т   рет    ье воздействуют места  экономическая за   н   я    л   и 

целом соот    ветст    ве   н    но факторов пс   ихо    ло   г   и    я, исто   р    и   я пе   да    го   г   и   к   и. 

Исхо    д    я и   з увязать г   и   поте    з   ы,  распределением что фо   р   м    и   ро    ва   н   ие 

прибыли п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе    да   го   г   ичес    ко   го отличительным ста    но    в   ле   н   и    я распределение за   в   ис    ит первой от по    з   на   вате    л   ь    н   ых 

уходящие и   нте    ресо   в разделении в об    ласт   и пе   да   го   г   ичес    к    их нау   к, отличительным кафе    д    ра  сопровождаются пе   да   го    г   и    к   и в 
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первой Ку   р   га   н-Тюб    и   нс   ко   м  являясь госу   н   и   ве    рс    итета м    ы уходящие о   р   га   н   и    зо   ва    л   и системы и   зуче    н   ие сопровождаются сту   де   нто    в товаров 

по с   ле   дую    ще   й элементов п   ро    г   ра    м   ме,  предприятия на пе   р   во    м ку   рсе на    л   ич   ие удобством и   нте    ресо   в также к работе с 

розничной дет   ь    м    и отличительным ка    к изыскание о   д    но   го элементы и   з мот   и    во   в только посту   п   ле   н   и    я увязать в и   нст   итут; ст    ру   кту   ра учеб    н   ых 

внешней и   нте    ресо   в только на ко   не   ц информационное пе   р   во    го системе учеб    но    го системе го   да  также и о   п   ре   де   ле   н   ие в связанные не   й предоставление места 

являясь пс   ихо    ло   го-   пе    да   го   г   ичес    к    их элементы на пос   ле   дую    щ    их ку    рсах: ст    ру   кту   ра факторов учеб    н   ых также 

и   нте    ресо   в к удобством мо   ме   нту управление о   ко   нча    н    и   я также и   зуче    н   и   я  услуг д   ис   ц   и   п   л    и   н 

изыскание пс   ихо    ло   го-   пе    да   го   г   ичес    к    их предоставление нау   к в с   исте    ме учеб    н   ых товаров и   нте    ресо   в целом сту   де   нто    в; 

обеспечивающие и   нте    рес  зависимости к о    п   ре   де   ле   н    но   й этапом и   зучае    мо   й изыскание пе    да   го   г   ичес    ко    й внутренней нау   к    и товаров и их 

п   ра   кт    ичес    ко    й заключение реа   л   и   за   ц   и    и коммерческая в ш   ко    ле. 

Исс    ле   до   ва   н   ие вс   к    р   ы   ло п   р   я    мое относятся в    л   и   я    н   ие  процесс л   ич    ност    н   ых представляют качест    в процесс на 

фо   р   м    и   ро    ва   н   ие у связанные сту   де   нто    в увязать о   це   ноч   но    го относятся от    но   ше   н   и   я  заключение к пс   ихо    ло   го-

   пе   да   го   г   ичес    к   и    м п   ре   д    мета    м. Не все    г    да сту   де   нт    ы предоставление у   меют товаров о   це   н   ит    ь 

более п   ра   кт    ичес    кую сопровождаются з   нач   и    мост   ь представляют ку   рса  разделение пе   да   го   г   и    к   и. И    но   г   да сопровождаются о   н   и,  степени ве   р    но, 

установление ко   нстат    и    руют конечный ва   ж    ност   ь тех и    л   и и   н   ых связаны по   ло    же   н   и   й этом пе   да   го   г   ичес    ко   й являясь нау   к    и, торгового 

но это п   р   и   з   на   н   ие не изыскание по   ро    ж   дает управление состо   я    н   ие места по   д    л   и   н    но   й уходящие за   и   нте    ресо   ва    н   ност   и. 

Об    ъ   яс   не   н   ие  разделение мо   ж   но элемент на   йт    и, в част    ност    и, в то    м, что торговых ку   рс  более пе   да   го   г   и   к    и 

розничной и   зучаетс    я, элемент ко   г   да розничной уч    ите    л   ьс    ка   я  представляют де   яте    л   ь   ност    ь с ее внутренней веч    н   ы   м    и распределением п   роб    ле   ма   м    и, 

по   ис   ка    м    и и посто   я    н   но розничной во    з   н   и   каю    щ    и   м    и представлено э   кст   ре   ма   л   ь    н   ы   м    и заключение с   итуа    ц   и   я    м    и более 

п   ре   дста    в    л   яетс    я развивающейся не   кото    р   ы    м  розничной сту   де   нта производитель че    м-то процесс да   ле   к   и   м, поставка о   р   га   н   ичес    к   и воздействие в 

пе   да   го   г   ичес    ко   й де   яте    л   ь    ност   и. 

П   ра    кт    и   ка п   рофесс    ио   на   л   ь    но-    пе   да   го   г   ичес    ко   й производитель по   д    гото    в   к    и удобством по   ка   з   ы   вает, 

что процесс ус    и   л   и    я особенности п   ре   по    да   вате    ле   й первой пс   ихо    ло   го-   пе    да   го   г   ичес    к    их услуг д    ис   ц   и   п    л   и   н деятельности бе    з закупочной 

а    кт    и   в   но    й работ   ы сту   де   нто    в по коммерческая п   рофесс    ио   на   л    ь   но    му связанные ста    но   в    ле   н   ию не 

относятся обес    печ   и   вает системе до   л   ж   но    го конечный у   ро   в    н   я  торгового гото   в   ност    и обеспечивающие в    ы   пус    к   н    и   ко   в представлено пе   д   ву   зо   в к 

представлено в    ы   по   л   не   н    ию поставка и   м    и со   ц   иа   л   ь    но и п   рофесс    ио   на   л   ь    но заключение обус    ло   в    ле   н   н   ых деятельности фу   н   к    ц   и   й. 

А п    рофесс    ио   на   л   ь    ное воздействуют ста    но    в   ле   н   ие,  активную в с   вою продвижении оче   ре   д    ь зависимости об    рече    но на 

зависимости не   з   нач    ите    л   ь    н   ы   й продвижении эффе   кт ес    л   и в со   з   на   н    и   и деятельности сту    де   нто    в связаны не чет   ко    го 

разделение п   ре   дста    в    ле   н   и   я  прибыли о с   пе    ц   иф    ичес    к    их особенности особе   н   ност    ях товаров пе   да   го   г   ичес    к   их процесс п   рофесс    и   и информационное 

в це   ло   м и представлено от    де   л   ь    н   ых торгового пе   да   го   г   ичес    к   их с    пе   ц   иа   л   ь    носте    й, ес   л   и с производитель пе   р   во    го процесс ку   рса 
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степени бу   ду   щ    ие  торговых уч    ите    л   я не установление со   р   ие   нт    и   ро    ва   н   ы прибыли на це   лост   ное конечный в    и   де   н    ие  развивающейся 

пе   да   го   г   ичес    ко   го п   ро    цесса и с   вое   го конечный места  элементы в не   м. 

И   зуче    н   ие коммерческая д    ис   ц   и   п   л    и   н представляют пе    да   го   г   ичес    ко    го торговых ц   и   к    ла  деятельности нач   и   наетс    я на информационное пе   р   во    м  зависимости 

ку   рсе с первой п   ре   д    мета  мероприятий «   в   ве    де   н   ие в пе    да   го   г   ичес    кую п   рофесс    ию» являясь да   н   н   ы   й производитель ку   рс 

первой я    в   л   яетс    я предприятия ос   но   вооб    ра    зую    щ    и    м в коммерческая с   исте    ме  широкого по   д    гото    в   к    и только бу   ду   ще   го разделение уч   ите    л   я и 

системы по   мо   гает торговых ра   з   в   ит    ь их т    во   рчес    кую и   н    д   и    в   и   дуа    л   ь    ност    ь, особенности по   з   во    л   яет системы начат   ь 

закупочной фо   р   м    и   ро    ва   н   ие  внешней и   н   д    и   в   и    дуа   л   ь    но   го поставка ст   и    л   я  распределением пе    да   го   г   ичес    ко   й де   яте   л   ь    ност   и. 

На элемент пе   р   во    м  элементов ку   рсе особое в   н    и   ма   н   ие м    ы спроса у   де   л   я    л   и предприятия фо   р    м    и   ро   ва   н    ию обеспечивающие и   деа    ла  сопровождаются 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й удобством де   яте   л   ь   ност    и,  этапом пос   ко    л   ь   ку целом че   ло   ве    к изыскание ест   ь 

места са    моо   р   га   н   и   зую    ща   яс    я  товаров с   исте    ма. В ку   рсе «    в   ве    де   н   ие в пе    да   го   г   ичес    кую 

установление п   рофесс    ию» представлено ма   кс    и    му   м обеспечивающие з   на   н   и    й изыскание б   ы   л предоставление на   п   ра   в    ле   н конечный на ра   з   в    ит   ие 

коммерческая п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ых элементов це   н   ност    н   ых о   р   ие   нта    ц   и   й: на со   з   да   н   ие представлено «   и   деа   ла»,  деятельности г   де 

обеспечивающие со   з   даютс    я удобством п   ре   дста    в    ле   н   и   я о внешней бу   ду   ще   й первой п   рофесс   и    и; на услуг са   мо   по   з   на   н    ие, процесс г   де 

коммерческая сту   де   нт    ы системы о   це   н   и    вают себ    я ка   к услуг реа   л   ь    н   ы   й изыскание уч    ите    л   ь. Д    л   я воздействие это    го конечный в хо    де информационное пе   р   во    го обеспечивающие 

за   н   ят   и    я м   ы производитель в    ы   де   л   яе   м  элементы на   ибо   лее от   ветст    ве    н   н   ые и с   ло    ж   н   ые этом эта   п    ы поставка в 

обуче    н   и    и. Это по    мо   гает степени бу   ду   ще   му предоставление уч    ите    лю развивающейся са   мосто   яте    л   ь   но более рас   п   ре   де   л   ят   ь 

спроса с    во    и более с   и   л   ы, также пос   ко    л   ь   ку конечный о   н за   ра   нее з   нает, что развивающейся е   го заключение ж   дет на места то    м  элементов и   л   и уходящие и   но    м представлено эта   пе 

обуче    н   и    я. 

К закупочной п   ято    му установление се   м    и   на   рс   ко    му за    н   ят   ию же    лаю    щ   и    м спроса п   ре   д    ла   гаетс    я  целом 

по   п    робо   ват    ь поставка себ   я  элементы в ро   л   и установление п   ре   по    да   вате    л   я  отличительным и по   д   гото    в    ит   ь удобством сооб    ще    н   ие  обеспечивающие по но   во    й 

предоставление те    ме,  воздействуют а та   к    же по   п   робо   ват    ь себ    я в сопровождаются ро   л   и системе  ре   це   н   зе   нта о   п   по    не    нта. конечный С    ле   дует более 

от    мет   ит    ь, что на товаров это    й представляют фа   зе мероприятий сту   де   нт    ы установление ос   ва   и   ва    л   и обеспечивающие особе   н   ност    и внешней 

в    за   и    мо   де   йст    в   и    я сту   де   нт   ы с г   ру   п   по    й и системе сту   де   нт места с учеб    но    й л   ите    рату   ро   й. С 

закупочной это    й более це   л   ью системы на   м    и связанные ве    лас   ь являясь це   ле   на   п   ра   в    ле   н   на    я  воздействие работа по обуче    н   ию, сту    де   нто    в 

предоставление по   ис   ку целом науч    но    й и относятся мето   д    ичес    ко    й спроса л   ите    рату   р   ы с воздействие по   мо   щ    ью предоставление к    н   и   г, связаны жу   р    на   ло   в розничной и 

га   зет, системе те    мат    ичес    к   их более рефе   рат   и    в   н   ых сбо   р   н   и   ко    в, и   нфо    р   ма   ц    ио   н   н   ых 

распределение бю   л   лете    не    й предоставление и т.   д. 

К    ро   ме связанные это    го конечный в это   м степени ку   рсе  розничной ка   ж   д    ы   й предприятия сту   де   нт воздействие обуча    лс   я та    к   же у   ме   н    ию  

являясь ко   нс    пе   кт    и   ро   ват    ь процесс науч    ную и представляют мето   д    ичес    кую уходящие л   ите   рату    ру, также п   исат    ь более до   к   ла   д и 

закупочной рефе    рат зависимости и пуб    л   ич    но конечный в    ысту   пат    ь прибыли с сооб   ще    н   и    я    м   и пе    ре   д со   ку   рс    н   и   ка   м    и. П    р    и 
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торговых о   р   га   н   и    за   ц    и   и первой та   ко    й первой работ   ы,  места м    ы та   к    же относятся уч    л    и только та   к    ие экономическая п   ре   п   ятст    в    и   я  процесс ка   к – у   ме   н   ие 

в    и   дет   ь увязать п   роб    ле   м    ы этом в учеб    но   й розничной и   нфо   р    ма   ц    и   и целом и а   на   ло   г   ичес    к    и их прибыли о   це   н   и    ват    ь; заключение 

со   м    не   н   и   я в управление п   ре   по    д   нос    и   мо   м  конечный з   на    н    и   и; отличительным с   ме   ло широкого и от   к   р   ыто в    ы   ра   жат    ь с   во   и процесс м    ыс    л   и представлено 

и т.    д. Де   йст   в    ите   л   ь    но, в связанные эт    их розничной в   ысту   п   ле   н   и   ях сопровождаются сту    де   нт    ы розничной сто   л   к    ну   л   ис   ь с 

связанные ба    р   ье   ра   м    и разделении пс   ихо    ло    г    ичес    ко   го ха    ра   кте    ра, п   ре   п   ятст   вую    щ    ие спроса уста    но    в   ле   н    ию разделении 

но   р    ма   л   ь    но   го коммерческая к   л   и    мата  относятся в г    ру   п   пе. Та    к   их разделении за    н   ят   и    й элементы м   ы п    ро   во   д    и   л   и заключение «   за  коммерческая к   ру   г   л   ы   м 

установление сто    ло   м»,  обеспечивающие уса    ж   и   ва    л   и сту   де   нто    в та    к, товаров чтоб    ы обеспечивающие о   н   и воздействие в    и   де   л   и факторов д    ру   г относятся д    ру   га  коммерческая и 

па   ра   л   ле   л   ь    но управление ре   ко    ме   н    до   ва    л   и,  представлено что п   р   и разделение в    ысту   п   ле   н    и   и заключение с   мот   ре   л   и на ау   д    ито    р   ию 

и в   ыс   ка    за   л   и внутренней собст   ве    н   ное  отличительным су   ж   де    н   ие внешней бе   з развивающейся о   по   р   ы на ко   нс   пе   кт. 

товаров П   р   и мероприятий по   д   ве    де   н    и   и сопровождаются ито    го   в уходящие (   по о   ко   нча    н   ию за    н   ят   и    я) м   ы установление по   п    рос   и   л   и информационное 

сту   де   нто    в товаров от    вет    ит   ь торговых на во    п   рос    ы степени м    и   н   и-а    н   кет    ы,  управление с це   л   ью воздействие в    ы   я    в   ит    ь предприятия ка   к   ие 

особенности зат   ру   д   не    н   и   я  развивающейся о   н   и ис    п    ыт   ы   вают п    р   и процесс пуб    л   ич    но   м  системе в   ысту   п   ле   н    и   и. Это б    ы    ло 

торговых ва   ж    но,  мероприятий пото    му что отличительным сту   де   нт    ы,  распределение в   ыхо    д    я, на разделении п   ра   кт    и   ку внешней о   н   и до   л    ж   н   ы 

са    мосто   яте    л   ь   но установление вест    и связаны у   ро    к   и, воздействуют вос    п   итате    л   ь   н    ые  представлено ме   ро    п   р   и   ят    и   я, а удобством та   к    же  мероприятий 

а    кт    и   в   но воздействуют об    щат   ьс    я процесс с ау   д   ито    р   ие   й. Да    н   н   ые процесс а   н   кет    и   ро   ва    н   и   я  предоставление сту   де   нто    в 

э   кс   пе   р    и   ме    нта   л   ь    н   ых г    ру   п   п (53 че    л.) разделение с   в   и    дете    л   ьст    вуют только о то    м, что связаны 64,2% обеспечивающие и   з 

н   их отличительным стес    н   яютс    я  особенности в   ыс    ка    з   ы   ват    ь поставка с    вое  спроса м    не   н   ие, обос   но   в    ы   ват   ь до    ка   з   ы   ват    ь связанные е    го; элементов 

15,3% системе бо   ятс   я, особенности что их от    вет удобством бу   дет элементы не   п   ра   в    и   л   ь    н   ы   м, экономическая 11,8% относятся вооб    ще 

элемент от    ка   з   ы   ваютс    я  целом от   вечат    ь и    з-   за  «   неу   ме   н   ие го   во   р   ит    ь». 

предоставление По    луче    н   н   ые  услуг да   н   н   ые этом побу   д    и   л   и разделение нас к пост   рое   н    ию элементы л   ич    но   го степени п   ла    на 

прибыли са    мосо   ве   р   ше   нст    во    ва    н   и   я,  внешней кото    р   ы   й ма   кс    и   ма   л   ь   но с    пособст    во   ва    л увязать л   ич    но   му продвижении 

ста    но    в   ле   н   ию представлено суб    ъе   кто    в процесс пе   да   го   г   ичес    ко    го п   ро   цесса. 

степени П   р   и конечному  соста   в    ле    н   и   и относятся л   ич    но   го товаров п   ла   на целом са    мосо   ве   р   ше   нст    во    ва   н   и   я  розничной бу   ду   ще    го 

уч    ите    л   я м   ы о   п   и    ра   л   ис   ь на целом с   ле   дую    щ    ие  коммерческая п   р   и   н   ц    и   п   ы: отличительным це   лост    ност   и; развивающейся 

це   ле   на   п   ра    в    ле   н   ност    и; широкого и   нте    г   рат   и   в    ност    и; системы а   л   ьте    р   нат    и   в    ност   и. О   н   и, элементы во-    пе   р   в    ых,  розничной 

га   р   мо   н   и   з    и   руют прибыли в    за   и    мо   де   йст    в   ие  розничной всех э    ле   ме   нто    в п    ла   на, установление те   м  заключение са   м    ы   м 

развивающейся с    пособст   вуют продвижении са   мо   ра   з   в   ит    ию первой сту   де   нта,  коммерческая во-   вто    р   ых, деятельности це   л   ь степени и ре   зу   л   ьтат 

ста    но    в   ятс    я ре   гу   л   ято   ра   м    и представлено в    ыбо   р активную на   п   ра   в    ле    н   и   й торговых п   ла   на  экономическая д   л   я факторов т   во    рчес    ко    го обеспечивающие роста 

распределение сту   де   нта,  экономическая в-т    рет   ь    их, обеспечивающие обес    печ   и   вают заключение о   д    но   в   ре    ме   н    ное ис   по   л   ь    зо   ва    н   ие 

ра   з   л   ич    н   ых обеспечивающие фо   р   м,  представляют мето   до   в  и этапом с    ре   дст   в воздействуют д   л   я воздействуют ре   ше   н   и   я  поставка поста    в    ле   н   н   ых производитель це   ле   й,  торгового и, 
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на   ко    не   ц, с   исте    ма ра   з    нооб    ра    з   н   ых связаны ва   р    иа   нто    в широкого с   пособст   вует экономическая по   з   ит    и   в    но поставка 

и   з   ме   не   н   ию сту    де   нто    в. 

распределением Са   моо   це   н   ка  предприятия п   рофесс   ио    на   л   ь    н   ых и места л   ич    ност   н    ых целом качест    в, а конечному та   к    же  сопровождаются 

соста    в    ле   н   ие п   ро   г   ра   м    м    ы са   мо   ра   з   в   ит    и   я этапом т   ребуют элементов и   н    д   и   в    и   дуа    л   ь    но   й работ   ы. 

заключение Сту   де   нта    м  разделение п   ре   д    ла   гаетс    я зависимости в    ы   яс   н    ит   ь спроса в л   ич    но   м относятся п   ла   не  целом са    мосо   ве   р    ше   нст   во    ва    н   и   я 

те качест   ва и у   ме   н    и   я, услуг кото    р   ые  этапом по   луч    и   л   и поставка н   и   з   кую внешней са   моо   це   н    ку и элементов н   и   з   кую этом 

о   це   н   ку предприятия э   кс   пе   рто    в,  установление на   мет    ит   ь относятся пут    и внешней ра   з   в    ит   и    я эт   их качест    в и у   ме   н    и   й. 

связаны Со   в    мест   но торговых с п   ре   по    да   вате    ле   м внутренней б    ы   л   и изыскание о   п   ре   де   ле   н   ы активную пос   и   л    ь   н   ые  связаны за   дач   и по 

связаны фо   р   м    и   ро    ва   н   ию конечному о   п   ре    де   ле   н   н   ых качест    в и у   ме   н   и   й. 

Эффе    кт    и   в    ност   ь торговых о   це   н   и    ва   лас   ь внутренней по с   ле    дую    щ    и   м па   ра   мет   ра   м: 

 производитель соот    ветст    в    ие  предоставление поста    в   ле   н    н   ых спроса це   ле   й этом и в   ы   я    в   ле    н    н   ых воздействие во    з   мо   ж   носте    й широкого в 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    м ста   но    в   ле   н   и    и; 

    реа   л   ь    ност   ь; 

    д    и   на    м    ич   ност    ь; 

 элементов    во    з   мо   ж   ност    ь относятся ко   р   ре   к    ц   и   и. 

О   п   ыт    но-    э   кс   пе   р   и    ме   нта    л   ь    на   я работа по   ка   за   ла, что этом сту   де   нт    ы увязать соста    в    и   л   и 

особенности «   л   ич    н   ы   й относятся п   ла   н увязать са   мосо   ве   р   ше   нст    во    ва   н   и   я» конечному на ос   но   ве разделении п   ре   д    ло   же   н    но   го процесс ва   р   и- 

представлено а    нта  розничной и част   ич    но в   нес    л   и в не   го элементы с   во    и экономическая и   з   ме   не   н   и   я. На се   м    и   на    рс   ко   м элементы за   н   ят   и    и товаров по 

те    ме: воздействуют «Т    во   рчес    ка   я  мероприятий и    н   д    и   в   и    дуа    л   ь    ност    ь особенности уч    ите    л   я  процесс и ее са    мо   ра   з   в   ит    ие», 
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б    ыт   ь первой бо   лее  факторов г   ибо   к и сопровождаются нахо    дч   и    в воздействуют в в    ыбо   ре коммерческая фо   р   м  степени и мето   до   в обуче    н    и   я и 

вос    п   ита   н    и   я». 

 К.М. (203 закупочной г    ру   п   па) целом в с   вое   м сопровождаются л   ич    но   м  представлено п   ла   не торговых от    мечает,  элемент что 

эффе   кт   и    в   ност    ь товаров пе    да   го   г   ичес    ко   й представлено де   яте    л   ь    ност    и степени за   в   ис    ит предоставление от м    но   г    их 

че    ло   вечес    к   их качест    в широкого ка   к процесс работа, внешней с   пособ    ност    ь,  розничной те    р   пе   л   и   вост    ь, 

предоставление у   ра   в    но   ве    ше   н    ност   ь,  изыскание в   ы   де   р   жа    н   ност    ь и процесс с   по   ко    йст   в    ие  поставка в учеб    но-

   вос    п   итате    л   ь   но    й де   яте    л   ь   ност    и, от   л   ичат    ьс    я элементов чет    кост    ью коммерческая д    и   к   ц   и    и, 

целом в    ы   ра   з   ите   л    ь   ност    ью торговых и   з   ло   же   н   и   я м    ыс   л   и. этапом Д    л   я  товаров это   го я деятельности п   роа   на    л   и   з   и   ро   ва    ла  распределением с   во   и 

элементов не   достат    к   и элементы и на   мет    и   ла п   ла   н работ   ы зависимости на   д  более собо   й на торгового да    н   н   ы   й относятся учеб    н   ы   й го   д. 

 Р.Ш. относятся (103 заключение г   ру   п   па) элемент п   ро    во   д    ит отличительным г   лубо    к    и   й а   на   л   и   з с   во   их представляют л   ич    ност   н    ых информационное 

у   ме   н   и   й и изыскание качест    в: этапом «Д    л   я коммерческая работ   ы развивающейся по реа   л   и   за   ц    и   и целом с   вое    го зависимости п   ла   на зависимости м    не  более в пе   р    вую 

оче   ре   д    ь и    зба   в    итс   я от только та   к    их системы качест    в воздействие л   ич    ност   и коммерческая ка    к: предприятия нео   р   га   н   и    зо   ва   н   ност    ь,  отличительным 

не   ре   ш    ите    л   ь   ност    ь, изыскание об    и   дч   и   вост    ь,  являясь неус    и    дч   и   вост    ь. Я до   л   же    н ч   итат    ь и 

а    на   л   и   з   и    ро   ват    ь управление необхо    д    и   мую предприятия л   ите   рату   ру, широкого у   по    р   я    доч   ит   ь элемент с   исте    му отличительным работ   ы конечному на   д 

этом собо   й,  только п   ро    во   д    ит    ь особенности е    же   д    не   в   н    ы   й спроса са   моа   на    л   и   з п   ро   ж   ито    го д    н   я, системы д    л   я  розничной это   го 

информационное об    я    зуюс    ь элемент за   вест   и системы д    не   в   н    и   к внутренней и ра    ц   ио   на   л   ь    но торговых ис   по   л    ь   зо   ват    ь отличительным учеб    ное в   ре   м    я». 

 А.О. (101 г    ру   п    па) «В конечному п   ро    цесс элементы учеб    ы в являясь ву   зе  представлено об   я    зуюс    ь широкого в    ы   по   л   н   ят    ь уходящие 

с    ле   дую    щ    ие системе де   йст   в    и   я: воздействуют по ус    вое   н    ию установление тео    р   и   и особенности и мето    д    и   к   и; по у   ме   н   ию 

и   н   д    и   в    и   дуа    л   ь   но    й экономическая работ   ы; элементов по о   в    ла   де   н    ию сопровождаются са    мосто   яте    л   ь   но    й продвижении работ   ы и т.    д.». 

изыскание Та    к   и   м  первой об   ра    зо   м, первой э   кс   пе   р    и   ме   нта    л   ь    на   я  распределением работа, представляют осу   щест   в    л   яе   ма    я разделение в ра   м    ках 

и   зуче    н   и   я ку   рса широкого «В    ве   де   н   ие  элементы в пе   да   го   г    ичес    кую этом п   рофесс    ию»,  производитель по   ка    за    ла 

конечному эффе   кт   и    в   ност    ь мероприятий в   ве    де   н   и   я развивающейся л   ич    но   го распределением п   ла   на са   мосо   ве    р   ше   нст   во    ва    н   и   я сту   де   нта 

уходящие ка   к управление о   д   но    го и   з активную с   пособо   в внешней са   мосо   з   на   н    и   я и прибыли са    мо   и   з   ме   не    н   и   я  воздействуют л   ич    ност    и деятельности бу   ду   ще   го конечному 

уч    ите    л   я. 

 С це   л   ью являясь по   в    ы   ше   н   и   я  представляют у   ро   в   н    я п   рофесс    ио   на   л   ь    но   го ста    но   в   ле   н    и   я 

развивающейся бу   ду   ще   го внешней уч    ите   л    я, м   ы относятся п   ро    до   л   ж    и   л   и конечный п   реоб    ра   зую    щ    и   й предприятия э   кс   пе   р    и   ме   нт товаров в ра   м    ках 

уходящие и   зуче    н   и   я  первой ку   рса «Пе    да   го   г   ичес    к   ие тео    р   и   и, активную с   исте    м    ы конечному и тех   но   ло   г   и    и», представляют кото    р   ы   й факторов 

в    к   лючает в связаны себ   я  деятельности т    р   и сопровождаются в    за   и    мос    в   я    за   н   н   ых места ра   з   де   ла: 

представляют «тео    рет   и   ко-    мето    до   ло   г   ичес    к   ие  места ос   но   в    ы пе   да   го    г   ичес    ко   го п   ро    цесса» и 

этапом «тех   но   ло   г    ию распределение реа   л   и   за   ц   и   и коммерческая це   лост    но   го степени пе   да   го   г   ичес    ко    го  п   ро   цесса». представлено Ос   но   во    й воздействие 
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и   де   й мероприятий ку   рса  внешней я   в    л   яетс    я и   де   я це   лост    ност    и отличительным пе   да    го   г   ичес    ко   го широкого п   ро   цесса, 

разделении с    ле   до   вате    л   ь   но,  связанные и е   д   и    нст   ва поставка по   д    гото    в   и    л этапом бу   ду   ще   го относятся пе   да   го   га  экономическая ка   к внутренней уч    ите    л   я  предприятия и 

вос    п   итате    л   я. В с    вое    й работе на   д информационное да   н   н   ы   м  степени ку   рсо   м м    ы связанные рас   ш    и   р   и   л    и отличительным б    ло   к 

системы учеб    н   ых факторов за   дач конечный на   п   ра   в    ле   н   н   ых отличительным на о   в   ла   де    н   и   я п   ра   кт    ичес    к   и    м    и у   ме   н   и   я    м    и в 

закупочной соот    ветст    в    и   и являясь с це   л   я    м    и конечному п   реоб    ра    зую    ще   го экономическая э   кс    пе   р   и   ме   нта, в предоставление то    м  информационное ч   ис   ле: 

 а   на   л   и   з степени пе   да   го   г   ичес    ко   го уходящие о   п    ыта по конечный со   де   р   жа   н   ию процесс ра   з   л   ич   н   ых 

тех   но   ло   г   и   й; 

 о   в    ла    де   н   ие на   в    ы   ка   м    и конечный вос    п   ро   и   з   во    дст   ва  установление любо   й тех   но    ло   г   и   и; 

 спроса    ра   з   работ   ка  места и част    ич   на   я этом а   п   роба   ц   и   я  поставка у   ро    ка с представляют ис   по   л    ь   зо   ва    н   ие   м  элементы то    й установление и   л   и прибыли 

и   но    й тех   но   ло    г   и    и; 

 о   в    ла    де   н   ие мето    д   и   ко    й наб    лю   де   н   и   я; 

 уходящие    масте    рст    во   м  продвижении и и   н   д   и    в   и   дуа    л   ь    н   ы   м распределением ст   и    ле   м также де   яте    л   ь    ност    и. 

Де    йст   в    ите    л   ь    но внутренней ку   рс  особенности за   к    ла    д   ы    вает воздействуют ос   но   в    ы торговых ра   з   в    ит   и    я т   во    рчес    ко    й 

и   н   д    и   в    и   дуа    л   ь   ност    и степени бу   ду   ще   го также пе   да   го   га, а элемент со   де   р   жа   н   и   я  относятся в   по   л   не производитель соот    ветст    вует деятельности 

госу   да   рст   ве    н   но   му элемент об    ра   зо   вате    л   ь    но   му мероприятий ста    н   да   рту. По    это    му м    ы услуг реа   л   и   зо   ва    л   и предприятия 

е    го не то    л   ь   ко в фо    р   ме распределение ле   к   ц    и   и первой и се   м    и   на    р   ы, а широкого ве   л    и развивающейся п   ра   кт    ичес    к    ие торговых за   н   ят   и    я факторов 

не   пос   ре   дст   ве    н   но в также об    щеоб   ра    зо   вате    л   ь   н   ых конечный ш    ко   лах. Д    л   я п   ро   ве   р    к   и 

п   ра   в    и   л   ь    ност   и только п   р   и    н   ято   го элемент на   м    и степени ре   ше   н   и   я  мероприятий о пе   ре   носе широкого част    и спроса п   ра   кт    ичес    к   их 

внешней за   н   ят   и    й управление в с   ре   д    нюю продвижении об    щеоб   ра    зо   вате    л   ь   ную товаров ш    ко   лу м    ы п   ре   д    ло   ж   и    л   и 
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места де   яте   л   ь   ност    ь распределением в ш    ко   ле, места кото    ра    я  деятельности  в   ысту   пает в качест    ве це   нт    ра   л   ь    но   го более я    д    ра  увязать 

с    исте    м    ы распределение п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го внутренней ста    но   в    ле   н   и   я распределением бу   ду   ще   го элементы с   пе   ц   иа    л   иста. 

 Сту   де   нт    ы факторов э   кс   пе   р    и   ме   нта   л   ь    н   ых торговых г   ру   п   п на торговых пе   р   в    ых особенности за   н   ят    и   ях по ку   рсу 

«Пе    да   го   г   ичес    к   ие системе тео    р   и   и,  только с   исте    м    ы широкого тех   но   ло   г   и   и»,  зависимости на   це   л   и   ваетс    я на 

этапом посе   ще   н   ие  мероприятий ш    ко   л разделении ка   к этом на о   д    и   н и   з в    и   до   в се    м    и   на   рс   ко-    п   ра   кт    ичес    к    их за    н   ят   и   й. 

места Пе    ре   д  связанные в   ыхо    до   м в внешней ш    ко   лу развивающейся м   ы о   п   ре   де   л   яе   м предоставление до   м    и   н   и   рую    щую конечному учеб    но-

   п   рофесс    ио   на   л    ь   ную этапом за   дачу,  предприятия кото    рую розничной п   ре   дсто   ит закупочной ре   ш    ит    ь сту   де   нта   м в ш    ко    ле, 

товаров п   р   и    во   д    и   м  элемент к   рат   кую являясь тео    р   ию торгового во   п    роса и представляют со   во    ку   п   ност    ь связанные част   н    ых конечному учеб    н   ых более 

за   дач, ко   н   к    рет   и    з   и   рую    щ    их ре    ше   н   ие торговых до   м    и   н   и   рую    ще   й производитель п   рофесс   ио    на   л   ь    но   й 

за   дач   и. широкого Та    к   и   м  особенности об   ра   зо    м, деятельности сту   де   нт    ы розничной по   лучают производитель п   ре   дста    в    ле   н   ие  внутренней о то   м, что коммерческая о   н   и заключение 

бу   дут де    лат   ь в ш    ко   ле. Пе    р   вое обеспечивающие за   н   ят   ие  развивающейся в ш    ко    ле элементы я    в   л   яетс    я развивающейся о   з   на   ко    м    ите   л   ь    н   ы   м. 

По    это    му предоставление г   ла   в   н    ы   м    и обеспечивающие за   дача   м    и особенности да   н   но   го степени за   н   ят    и   я я   в    л   яютс    я: з    на   ко   мст    во со 

воздействие ш    ко   ло    й, распределение с учеб    н   ы   м представлено к   лассо   м,  первой с уч   ите    ле   м воздействуют п   ре   д    мет   н   и    ко   м,  информационное ус    вое   н   ие 

предприятия и   нфо   р    ма   ц    и   и торгового о те   ме внутренней п   ре   дсто   я    ще   го уходящие у   ро   ка, о на   л   ич    и   и необхо    д   и   м    ых особенности с   ре   дст   в факторов 

обуче    н   и    я отличительным д    л   я  поставка  реа   л   и    за   ц    и   и экономическая п   ла   н   ы элементы уч    ите    л   я, развивающейся по   луче    н   ие  внутренней от уч   ите    л   я деятельности з   на   н   и    й этапом об 

особе   н   ност    ях дете    й, з   на   ко   мст    ва с процесс мето   д    и   ко    й развивающейся работ   ы уч    ите    л   я. 

внешней Поуч    и   в    ш   ис    ь поставка в ву   зе более пе   р   в    ы   й установление го   д, зависимости сту   де   нт    ы деятельности ста    л   к   и   ваютс    я с те    м, что их 

на   де   ж   д    ы на коммерческая с   ко   рое  мероприятий п   ре   по   да   ва    н   ие и розничной об    ще   н   ие  торгового с дет   ь    м    и процесс от    к   ла   д    ы   ваетс    я торговых на 

д    л   ите   л   ь    н   ы   й разделении с   ро   к также и у м    но   г   их системы сту   де   нто    в представляют в об    ыч   н   ых г   ру   п   пах и    нте   рес к 

представлено п   рофесс    ио   на   л    ь   но    му торговых ста    но    в   ле   н   ию экономическая посте    пе   н   но предприятия затухает. По    это   му разделении по   во    ду системе 

сту   де   нт М.Р. торговых (304 первой г   ру   п   па) на   п   иса   л: «Я, посту    па   я в установление пе   да   го   г   ичес    к   и    й элементы  

у   н   и    ве   рс   итет, розничной ду   ма   л, являясь что ме   н   я активную бу   дут первой уч    ит   ь коммерческая п   рофесс    и   и,  первой а по   луч   и    лос   ь что 

коммерческая м    ы,  связанные и   зучае    м набо   р д   ис   ц   и    п   л   и   н, не развивающейся з   на    я,  воздействие что и   з н   их первой по   на    доб    итс    я места д   л   я 

внутренней де   яте   л   ь   ност    и отличительным уч    ите    л   я». К.С.(302 г   ру   п    па) распределение «М    не  установление хочетс    я по   п   робо   ват    ь себ    я в 

особенности п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й розничной де   яте   л    ь   ност    и, представлено пос   мот    рет   ь розничной на ш    ко   лу с услуг по   з   и    ц   и   и мероприятий уч    ите    л   я, 

но первой та   ка    я воздействие во   з   мо   ж   ност    ь спроса бу   дет поставка на   м п   ре   дста    в   ле   на то   л   ь    ко на воздействие п   ра   кт    и   ке  зависимости 

чет    ве   рто    го ку   рса». этапом По    это    му,  прибыли ст   ро   я связанные с   вою также работу по активную п   рофесс    ио   на   л    ь   но    му коммерческая 

ста    но    в   ле   н   ию сту   де   нто    в с пе   р   во    го распределением ку   рса,  коммерческая м   ы в    к   лючае    м в нее конечный об    я    зате    л   ь    ное  обеспечивающие 

посе   ще   н   ие распределением ш    ко   л    ы закупочной ка    ж   д    ы   й се   мест    р.  
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 В распределением т   рет    ье    м элементов се   мест   ре м    ы коммерческая в    ыхо    д    и   м  розничной в ш    ко   лу с це   л   ью пе    да   го   г   ичес    ко    го 

деятельности наб    лю   де   н   и   я  изыскание за работо   й товаров уч    ите    л   я,  системе но о   п    ыт уходящие работ   ы степени по   ка   з   ы    вает, что первой са   мо коммерческая по 

себе в   к    люче    н   ие их в наб    лю    де   н   и   я элементов е   щѐ  обеспечивающие не обес    печ   и   вает заключение ну   ж    н   ых первой ре   зу   л    ь- 

тато    в. В степени обуче    н   и    и элементов сту    де   нто    в спроса пе   да   го   г   ичес    ко   му уходящие наб    лю    де   н   ию м    ы обеспечивающие исхо    д    и   м  деятельности и   з 

и   де   и по   эта    п   но   го и ра   з   ноу   ро   в   не    во   го системе ус    вое    н   и   я  воздействие о   п   ыта разделение п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й сопровождаются 

де   яте   л   ь   ност    и. В соот   ветст    в    и   и с места де   ле   н   ие   м  целом п   рофесс   ио    на   л   ь    н   ых торговых за   дач поставка по 

у   ро   в    ню системе с   ло   ж   ност    и внешней на о   пе   рат   и    в   н   ые, та    кт    ичес    к    ие и ст   рате    г   ичес    к   ие более мо   ж   но обеспечивающие 

в    ы   де   л   ит    ь более т   р    и широкого у   ро   в    н   я внутренней ус    вое    н   и   я  увязать де   яте   л   ь    ност   ь наб    лю    де   н   и   я:  

 этом о   в    ла    де   н   ие  разделении от   де   л    ь   н   ы    м   и о   пе   ра   ц   и    я    м   и и у   ме   н    и   я    м    и и сопровождаются у   ме   н   и   я    м    и прибыли 

наб    лю   де   н   и   я;  

 о   в    ла    де   н   ие обеспечивающие наб    лю   де   н   ие   м  отличительным ка   к зависимости це   ле   на   п   ра   в    ле   н   но    й представлено де   яте    л   ь   ност    ью 

пе   да    го   га;  

 торговых о   в    ла    де   н   ие  только наб    лю   де   н   ие   м внутренней ка    к мероприятий ко    м    по   не   нто    м це   лост    но   й 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й разделении де   яте    л   ь   ност    и особенности исс    ле   до   вате    л   ьс   ко    го  ха    ра   кте    ра.  

На связаны пе   р   во    м  товаров эта    пе широкого обуче    н   и    я производитель ва   ж   но первой ус    во    ит   ь заключение ос   но   в    н   ые о   пе   ра   ц    и   и и 

п   росте    й   ш    ие воздействие у   ме   н   и   я,  производитель с   в   я    за   н   н    ые с широкого наб    лю   де   н   ие   м,  услуг о   в   ла   дет   ь целом о   пе   рат    и   в    н   ы   м  развивающейся 

наб    лю   де   н   ие   м воздействуют пе   да   го   г   ичес    к   их отличительным я   в   ле   н    и   й и п   ро    цессо   в. На информационное вто    ро    м также эта   пе и   дет 

обуче    н   ие места це   лост    но   му мероприятий о   п   ыту обеспечивающие осу   щест   в    ле   н   ие  экономическая наб    лю    де   н   и    я, элементы кото    рое  заключение 

по   дч   и    н   яетс    я конечному ре   ше   н   ию установление та   кт    ичес    к   их об    ра   зо   вате    л   ь    н   ых за    дач. На т   рет    ье   м 

установление эта   пе  относятся обуче    н   и    я элементы де   яте   л   ь   ност    ь заключение наб    лю    де   н   и    я широкого в    к   лючаетс    я  разделение в ко    нте   кст. 

Пе    да   го   г   ичес    ко   го установление исс    ле   до   ва   н   и    я, разделении в   ы   по    л   н   яетс    я на установление ос   но   ве  первой и   нте    г   ра   ц   и   и с 

д    ру   г   и   м    и мето   да   м    и продвижении по   з   на    н   и   я  относятся и ис   по   л    ь   зуетс    я предоставление д    л   я  розничной ре   ше   н   и   я розничной об    ра    зо   вате    л   ь    н   ых элемент 

за   дач товаров ст   рате    г   ичес    ко    го разделении ха    ра   кте    ра.  

Ко   г   да сту   де   нт в   пе   р    в   ые сопровождаются п   ро    во   д    ит    ь услуг за   н   ят   ие с розничной дет   ь    м    и, удобством о   н конечному со   ве   р    ше   н    но услуг 

не в   и   д    ит, конечному че   м  воздействуют о   н   и развивающейся за    н   и   маютс    я  управление и е   го м   ыс    л   и сос   ре   доточе    н   ы на элементы со   де   р   жа   н   ие  системе 

у   ро   ка. По    это    му первой пе   р   вое,  развивающейся че   му разделение на   до воздействие науч    ит   ь системы бу   ду   ще   го активную уч    ите    л   я, это информационное в    и   дет   ь элементов 

к   ласс, п   ро    во   д    ит    ь наб   лю    де   н    и   я по розничной хо    ду предприятия с   вое   й де   яте    л   ь    ност    и. активную Ра    з   в    ит    ие  предоставление эт   их 

степени с    пособ    носте    й торговых п   ро   исхо    д    ит по факторов ме   ре  уходящие о   в    ла   де   н   и   я сту   де   нто    м 

п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ы    м   и относятся у   ме   н   и   я    м    и товаров и на   в    ы   ка   м    и. До тех по    р также по   ка  поставка м   но   г    ие 

конечному п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ые  продвижении де   йст   в    и   я не развивающейся а   вто    мат   и    з   и   руютс    я,  предприятия о   н   и обеспечивающие бу   дут внутренней п   р   и    в   ле   кат    ь к 
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себе в   н   и   ма   н    ие зависимости суб    ъе   кта  изыскание де   яте   л   ь   ност    и и элемент пе   да   го   г  управление не с   мо   жет 

внешней це   ле   на   п   ра    в    ле   н   но внутренней пе    ре   к   лючат    ь связанные е   го конечному на уча    щ    ихс    я и   л   и д    ру   г    ие де   йст    в   и    я. 

активную По    это    му этапом п   р   и услуг а   на   л   и   зе  отличительным у   ро   ко    в м   ы элемент об    ра   щае    м распределением в   н    и   ма   н   ие на увязать у   ме   н   ие  торговых уч    ите   ле   м 

этапом в    и   дет   ь места к   ласс, за   мечат   ь, че    м услуг за   н   и   маетс    я  конечному ка   ж    д   ы    й зависимости уче    н    и   к процесс на у   ро   ке. О   п   ыт 

элементы по   ка    з   ы   вает,  первой что в тече    н   ие увязать д    вух удобством т   рех се    мест   ро   в у   ме   н   ие зависимости фо   р   м    и   руетс    я  системе 

п   ра   кт    ичес    к    и у представляют всех широкого сту   де   нто    в этом э   кс   пе   р    и   ме    нта   л   ь    н   ых зависимости г   ру   п   п. С   ле   дует управление та   к розничной же 

в    ы   работат   ь у широкого бу   ду   щ    их более уч    ите   ле   й оче    н    ь ва   ж   ную более п   рофесс    ио   на   л    ь   ную увязать 

п   р   и    в   ыч    ку во поставка в    ре   м   я  этапом то    го удобством и   л   и производитель и   но   го торгового обучаю    ще   го широкого и   л   и вос    п   итате    л   ь    но   го 

де   йст   в    и   я. В   н    и   мате    л   ь    но внутренней с   ле   д    ит более за в    ы   ра    же   н   ие   м удобством л   и   ц,  заключение г   ла   з связанные уча    щ    ихс    я, прибыли их 

по   за   м    и, процесс д    в   и   же    н   и   я    м    и,  конечный ч   итат    ь по связанные н   и   м,  воздействие н   ра    в   итс    я л   и и   м то, что п    ре   д    ла   гаетс    я, 

элементы ка   к    ие  сопровождаются о   н   и коммерческая ис   п   ыт    ы   вают связаны чу   вст    ва, внутренней по   н    и   мают обеспечивающие л   и то, что и    м элементов расс   ка   з   ы   вают,  этапом и    л   и 

же управление с   мот   р    ят зависимости на уч    ите    л   я пуст    ы    м в   з   г   л   я   до   м. 

Д    л   я этапом т   ре    н   и   ро   в    к   и также в та   к   их разделение у   ме   н   и   ях поставка ис   по    л   ь   зуе   м степени за   да   н    и   я  торговых на рас   по    з   на   н   ие 

торговых состо    я   н    и   я  конечному че   ло   ве   ка по в   и   део   за    п   ис   я    м. Д   л   я это   го на элемент се   м    и   на   рс    к   их установление за   н   ят   и    ях 

м    ы прибыли п   рос    мат    р   и   вае   м  спроса и обсу   ж   дае   м только ф    ра   г   ме   нт   ы воздействие у   ро   ко    в, отличительным п   ро    во   д    и   м    ые  торговых 

сту   де   нта    м    и активную ста    р   ш    их этапом ку   рсо   в на п   ра   кт    и   ке. П    р   и это   м внешней ва   ж    но этом не то   л   ь   ко 

продвижении рас   по   з   на   ва    н   ие,  увязать та   к распределение ка   к торгового ка   ж    д   ы   й системы сту   де   нт мероприятий не   п    лохо у   меет это де   лат    ь, установление с   ко   л   ь    ко прибыли 

фо   р   м    и   ро    ва   н   ие товаров уста    но    в   к    и, воздействуют вос    п   ита    н   ие внешней п   р   и    в   ыч    к   и услуг наб    лю   дат   ь, спроса ф    и   кс   и   ро    ват    ь системе 

реа   к   ц   и    и элемент уча    щ    ихс    я поставка на те и   л   и и   н   ые пе   да   го   г    ичес    к   ие во    з   де   йст    в   и    я. 

По разделение о   ко    нча   н   ию прибыли вто    ро   го процесс ку   рса  уходящие м    ы п   ре   д    ло   ж   и    м также сту   де   нта    м  места 

э   кс   пе   р    и   ме    нта   л   ь    но   й отличительным г   ру   п   п    ы торгового ве   р   нут    ьс   я к л   ич    но   му п    ла    ну 

сопровождаются са    мосо   ве   р   ше   нст    во    ва    н   и   я  отличительным и п   роа   на    л   и   з   и   ро   ват    ь элемент е   го,  заключение д   л    я отличительным то    го относятся чтоб    ы места в    нест   и элементы 

необхо    д    и   м    ые элементов и   з   ме   не   н   и    я услуг в соот    ветст    в   и    и с це   л    я    м    и п   рофесс    ио   на   л   ь    но   го 

ста    но    в   ле   н   и    я.  

В также хо    де  конечному о   п   ыт    но-    э   кс   пе   р   и    ме   нта    л   ь    но   й изыскание работ   ы,  увязать п    ре   ж   де только че   м  прибыли п   р   исту   п   ит    ь к 

элемент в    не   д   ре   н    ию относятся в учеб    н   ы   й п   ро    цесс с   пе   ц    ку   рса разделение «Пе    да   го   г   ичес    к   ие  уходящие ос   но   в    ы 

услуг п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го связаны ста   но    в   ле   н    и   я являясь бу   ду   ще   го деятельности уч    ите    л   я», закупочной це   л   ью элементов кото   ро    го 

мероприятий я    в   л   яетс    я связанные  со   де   йст   в    ие ста    но   в    ле   н   и   я и ра   з   в    ит    и   я разделении л   ич    ност   и коммерческая сту   де   нта, отличительным ка   к информационное 

п   рофесс    ио   на   ла производитель п   р   и услуг по   д    гото    в   ке к зависимости учеб    но-    пе   да   го   г    ичес    ко   й поставка п   ра   кт    и   ке, м   ы 
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относятся в    ы   я    в   и   л   и товаров сте    пе   н   ь гото    в    ност    и сту   де   нто    в закупочной э   кс   пе   р    и   ме   нта   л   ь    н   ых прибыли г   ру   п   п к 

установление п   рофесс    ио   на   л    ь   но    му воздействуют ста    но   в    ле   н   ию. 

Н   и   з   к    и   й у   ро   ве    н   ь  8,10% 

целом Н   и   же  услуг с   ре    д   не   го  19,90% 

С    ре   д    н   и   й у   ро   ве    н   ь  72,00% 

элементов А   на    л   и    з товаров  ре   зу   л    ьтато    в а   н   кет    и   ро    ва   н   и   я по   ка   за   ло, что коммерческая 19,90% торговых сту   де   нто    в 

товаров э   кс   пе   р    и   ме    нта   л   ь    н   ых внешней г   ру   п   п элемент на   ме   ре    н   ы предприятия работат    ь торговых на   д  производитель с   во    и   м 

элемент п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ы    м внешней ста    но   в    ле   н    ие   м; 8,10% сту   де   нто    в не отличительным и   меют установление се   р   ье    з   но   го 

этом на   ме   ре   н   и   я  поставка в с   вое   м  воздействие п   рофесс    ио   на   л    ь   но    м также ста   но    в   ле   н    и   и; производитель ос   но   в    ную торговых массу 72% 

соста    в    л   яют сту   де   нт    ы, распределение кото    р   ые  разделение нач   и   нают в торговых се   р   ье   з поставка расс   мат    р   и   ват    ь 

степени во    з   мо   ж   ност    ь предприятия и   з   ме   не    н   и   я зависимости с   вое   й мероприятий л   ич   ност    и и информационное п   ро    я   в    л   яют деятельности и   нте   рес  к бу   ду   ще   й 

п   рофесс    и   и. 

Ра   з   работ    ка более с   пе    ц   ку   рса  торгового д   л   я только сту   де   нто    в изыскание э   кс   пе   р    и   ме   нта   л   ь    н   ых изыскание г   ру   п   п продвижении б    ы   ла 

торговых ло   г   ичес    к   и   м  развивающейся п   ро   до   л   же   н    ие   м д   ис    ц   и    п   л   и   н   ы «Пе    да   го   г   ичес    к   ие целом тео    р   и   и,  процесс с   исте    м    ы 

и тех   но   ло   г   и   и». обеспечивающие С    пе   ц   ку   рс  элемент пос   лу   ж   и   л прибыли п   ро    до   л   же    н   ие   м  являясь обучаю    ще   го 

широкого э   кс   пе   р    и   ме    нта  воздействуют по о   р   га   н   и   за    ц   и   и внешней сту   де   нто    в разделение на п   рофесс    ио   на   л   ь    ное 

ста    но    в   ле   н   ие. М    ы сч   ита    л   и необхо    д   и   м    ы    м не только то    л   ь   ко управление отоб    рат   ь поставка мате    р   иа   л закупочной д    л   я 

системы и   зуче    н   и   я  закупочной сту   де   нта    м    и, но и относятся с    ко   нст    ру   и    ро   ват    ь продвижении це   лост   н    ы   й пе   да   го   г   ичес    к    и   й 

п   ро    цесс, элементы со   з   дат   ь услуг необхо   д    и   м    ые воздействуют пе   да   го   г   ичес    к   ие  первой ус    ло   в   и    я элемент д    л   я  товаров сот   ру   д    н   ичест    ва 

со сту   де   нта   м    и. На конечный с    во    их степени за   н   ят   и   ях м    ы продвижении та    к    же  информационное ис   по    л   ь    зо   ва   л   и та    к    ие с   пособ    ы 

отличительным об    ще   н   и   я  заключение ка   к степени сот    ру   д    н   ичест    во распределением по   н   и   ма   н   ие, связаны п   р   и    н   ят   ие  распределением д    ру   го   го, услуг ко   л    ле   кт   и    в   на   я  этапом 

м    ыс   л   ите    л   ь   на   я де   яте    л   ь   ност    ь. 

В процесс соот    ветст    в    и   и системе с за   м    ыс   ло    м и за   дача   м    и с   пе   ц    ку   рса воздействуют б    ы   л   и увязать п   ро    ве   де    н   ы 

процесс за   н   ят   и    я связаны со сту   де   нта    м    и предоставление ф    и   ло   ло    г   ичес    ко   го системы и исто   р   ичес    ко   го фа   ку   л    ьтето    в. 

разделение П   ра   кт    ичес    ка    я предоставление работа в   к   люча    ла т   ра   д    и   ц   ио    н   н   ые и торгового нет    ра   д   и    ц   ио   н   н    ые  целом фо   р   м    ы 

зависимости работ   ы связаны со сту   де   нта    м    и факторов ле   к   ц    и   и,  только се   м    и   на    р    ы, развивающейся ра   з   л   ич    н   ые  элемент в   и   д    ы прибыли т   ре    н   и   н   го   в,  розничной 

де   ло   в   ых и    г   р. Сту   де    нта   м б    ы   л   и распределением п   ре   д    ло   же    н    ы розничной 6 ле   к    ц   и   й. Ле    к    ц   ио   н    н   ы   й товаров мате- увязать 

р   иа   л розничной в    во   д    ит только сту   де   нто    в в увязать к   ру   г  экономическая п   рофесс    ио   на   л   ь    но   й де   яте    л   ь   ност    и уч    ите    л   я. 

Ос   но   в    на   я установление и   де   я  изыскание ле   к    ц   ио   н    но   го конечному ку   рса  управление со   де   р   ж    ит первой на   п   ра   в    ле   н   ност    ь спроса - от че    ло   ве    ка 

спроса об    ра   зо   ва    н   но   го товаров к че    ло   ве    ку п    рофесс    ио   на   л    ь   но    му. поставка И   з   ло   же    н   ие  коммерческая ка   ж   до   го 
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во    п   роса за   ка   нч    и   ваетс    я предоставление ло   г   ичес    к   и   м  развивающейся в   ы    во   до   м о этапом е   го отличительным су   щ    ност    и, что 

конечному п   ре   доста    в    л   яет уходящие сту   де   нта    м элемент во    з   мо   ж   ност    ь розничной п   ро   пуст    ит   ь тео    р   ию во    п   роса воздействуют че   ре   з только 

себ   я и обеспечивающие а   п   роб    и   ро    ват    ь элементов собст   ве   н    н   ые воздействуют в    ы   во   д    ы степени на са   м    их закупочной себ   я  обеспечивающие в п   ра   кт   ичес    к   их 

прибыли де   йст   в    и   ях элемент на т   ре   н   и   н   гах и до    ма п   р   и экономическая в    ы   по   л   не   н    и   и относятся п   ра    кт    ичес    к   их работ. 

конечному А   к   це    нт   и   ру   я  увязать с   вое услуг в    н   и   ма   н   ие  продвижении на ро   л   и управление л   ич    ност   и поставка в ее п   рофесс    ио   на    л   ь   но    м 

ста    но    в   ле   н   и    и, м   ы п    ре   д   ла   гае   м изыскание сту   де   нта    м, элементы пос   ле распределением п   рос   лу   ша   н    но   й продвижении ле   к   ц   и    й 

элемент ве   р    нутс    я  изыскание к л   ич    но   му предприятия п   ла   ну особенности са   мосо   ве    р   ше   нст   во    ва   н   и    я, розничной соста    в    ле   н   но   му элементов на 

пе   р   во    м ку   рсе,  и дат   ь связанные а   на   л   и   з места реа   л   и    за   ц   и   и предоставление это    го факторов п   ла   на установление да   н   н   ы   й этом мо   ме    нт. 

Зате    м сопровождаются п   ре    д    ла   гае   м  воздействие сту   де   нта    м системы соста    в    ит    ь широкого п   ро   г   ра   м    му са    мо   ра   з   в    ит    и   я с учето    м 

воздействуют с    ле   дую    ще    й распределением пос   ле   до   вате    л    ь   ност    и: 

    це   ле    по   ла   га   н   ие – спроса в    ыбо   р воздействуют л   ич    ност   но мероприятий з   нач   и    м    ых торговых це   ле   й и управление за   дач внешней 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го ста   но    в   ле   н    и   я; 

    п   ла   н   и    ро   ва   н    ие, в   ыбо   р являясь де   йст   в    и   й,  связаны со   з   да   н    ие п   ро    г    ра   м    м    ы; 

 степени    в    ыбо   р разделении мето   до   в и разделение с   ре   дст   в факторов са   мо   ра   з   в    ит    и   я; 

    реа   л   и   за   ц   и    я в также учеб    но-    науч    но    й этапом де   яте    л    ь   ност    и внешней це    ле   й системы и за   дач п   ро   г   ра   м    м    ы 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го ста   но    в   ле   н    и   я; 

 удобством са   мо   ко   нт    ро   л   ь зависимости с   ра    в   не   н   ие розничной дост   и   г   нут    ых управление ре   зу   л   ьтато    в с о   ж    и   да   н    и   я    м    и; 

 деятельности    ко   р    ре   к   ц   и   я  конечному п   ро   г   ра   м    м    ы степени са   мо   ра   з   в   ит    и   я  изыскание с учето    м ре   зу   л   ьтато    в 

са   мо   ко   нт    ро   л   я и са   моо    це   н   к   и. 

распределением Д    л   я  внутренней то    го развивающейся чтоб    ы конечному да   н    н   ы   й заключение п   ро    цесс увязать не в    ы   з   ва    л услуг зат   ру   д   не    н   и   я  элемент м    ы 

п   ре   д    ла   гае    м обеспечивающие бу   ду   щ    и   м  системы уч   ите    л   я    м п   роч    итат    ь и ис   по   л   ь    зо   ват    ь в отличительным с   вое   й процесс работе  

по конечный са   мо   по   з   на   н    ию информационное и са   мо   ра   з   в   ит    ию предприятия к   н    и   гу поставка С.Б.Е   л   ко    но   ва особенности «Ос    но    в   ы элементы 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го са   мо   вос    п   ита    н   и   я бу   ду   ще   го особенности уч    ите    л   я»,  воздействие а та   к    же увязать ис   по   л    ь   зу   я  разделение 

«Ка    рту информационное л   ич    ност   и факторов бу   ду   ще   го этапом уч    ите    л   я» более соста    в   ит   ь обеспечивающие п   ро    г   ра    м   му распределение 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го са   мо   вос    п   ита   н    и   я. 

В п    ро   цессе о   п   ыт    но-    э   кс   пе   р   и   ме   нта    л   ь   но    й первой работ   ы особенности д    л   я продвижении п   ра   кт    ичес    к    их процесс 

за   н   ят   и    й представляют ис   по   л    ь   зо   ва    л   и воздействуют с   ле   дую    щ    ие коммерческая фо   р   м    ы: торговых в фо   р   ме науч    но-    п   ра   кт    ичес    ко    го 

се    м    и   на   ра и распределение а   кт    и   в   но    го управление п   рофесс    ио   на   л   ь    но-    пс   ихо   ло   г   ичес    ко   го развивающейся т   ре    н   и   н   га  экономическая 

сту   де   нто    в, товаров п   р   и связанные это   м связаны в    к   люч    и   л   и воздействие д   ва степени в    и   да розничной мето   д    ичес    к   их п   р   ие    мо   в: ро    ле   ва   я 

прибыли и   г   ра  системе и т   ре   н   и   н    г, торгового на    це   ле   н   н    ые  конечному на ра   з   в    ит   ие у разделение сту   де   нто    в закупочной гу   ма    н   ист   ичес    ко   й 
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элемент на   п   ра   в    ле   н   ност    и,  связаны пс   ихо    ло    го-   пе   да   го   г   ичес    ко    й представляют ко   м    пете    нт    ност   и,  внутренней 

э   мо   ц   ио    на   л   ь   но    й усто    йч    и   вост    и. Та   к    же сту    де   нта    м целом п   ре   д    ла    га   л   ис   ь системы д   л   я 

места о   з   на   ко    м    ле    н   и   я  зависимости во   п   рос    ы – развивающейся за   да   н    и   я  отличительным д   л   я связаны са   мосто   яте    л   ь   но    й этапом работ   ы и 

по   д    гото    в   к    и к за   н   ят   и    я    м. На    п    р   и   ме   р, информационное п   р   и уходящие по   д    гото   в    ке к 

внутренней се    м    и   на   рс   ко-    п   ра   кт    ичес    ко    му изыскание за   н   ят   ию по этом те   ме: системы «Ста    но   в    ле   н   ие 

услуг п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го развивающейся са   мосо   з   на    н   ие процесс бу   ду   ще   го предоставление уч   ите    л   я» сту   де   нта    м б   ы   ло 

предприятия п   ре   д    ло   же   но информационное по   д    гото   в    ит    ь элемент во    п   рос   ы зависимости и   з и   нфо    р   ма   ц   ио   н   но    го б   ло   ка: 

 коммерческая    п   рофесс    ио   на   л    ь   ное  представляют са   мосо   з    на   н   ие уч    ите    л   я; 

 связаны    в    л   и   я    н   ие  степени у   ро   в    н   я са   мосо    з   на   н   и   я на эффе   кт    и   в    ност   ь удобством пе   да   го   г   ичес    ко   го зависимости 

т   ру   да; 

 с   ра   в   н    ите   л   ь    н   ы   й удобством а   на   л   и   з отличительным п   рофесс    ио   на    л   ь   но    го распределение са   мосо   з   на   н   и   я  услуг сту   де   нто   в и 

степени работаю    щ    их закупочной уч    ите    ле   й.  

Зате    м с целом це   л   ью экономическая по   в    ы   ше    н   и   я у   ро    в   н   я осо   з   на    н   и   я распределением сту   де   нта    м    и предприятия с   во    их 

представляют л   ич    ност   н    ых представлено качест   в и   м являясь п   ре    д    ла   гаетс    я  системе и   г   ро    во   й экономическая б    ло   к: услуг у   п   ра   ж   не   н   ие «Я 

от    л   ичаюс    ь от д   ру   га», разделении та   к    же  особенности сту   де   нт    ы системы по   лучают зависимости до   ма   ш    нее представляют за   да   н    ие, более 

кото    рое также нос   ит распределением т   во    рчес    к   и    й ха   ра    кте    р. 

мероприятий Ито    го   в   ы    м конечный за   н   ят   ие   м, за   ве   р   шаю    щ    и   м с   пе   ц    ку   рс заключение я    в   л   яетс    я увязать т   ре   н   и    н   г продвижении д    л   я  уходящие 

бу   ду   щ    их разделении уч    ите    ле   й установление рассч   ита   н   н    ы   й на 2 часа. разделении Да   н   ное  процесс за   н   ят   ие п   ро    во   д    итс    я с 

це   л   ью коммерческая о   р   га   н   и    за   ц    и   и целом де   яте    л   ь   ност    но   го относятся ос   вое    н   и   я  мероприятий бу   ду   щ    и   м    и процесс уч    ите    л   я    м    и уходящие 

но   во    го увязать п   ре   д    мета,  экономическая а со   де   р   жа   н   ие элементы уче    н    и   я  деятельности ка    к де   яте   л   ь    ност    и по са   мосо   з   на   н   ию 

элементы п   ре   д    ъ   я    в   л    яетс    я этапом е   му коммерческая с    нача    ла  относятся п   ра    кт   ичес    к   и, конечному че   ре   з предприятия пе   ре    ж    и   ва   н   ие и широкого ос   м    ыс   ле   н   ие  относятся 

собст   ве    н   но   го внутренней п   ро    цесса также ре   ше   н   и   я учеб    но   й за   дач   и, а только зате    м  удобством мето   д    ичес    к    и 

системе че    ре   з этом расс   мот    ре   н   ие связанные это    го продвижении же са   мо   го более п   ро    цесса заключение ка   к и   нст    ру   ме   нта в   к    люче    н   и   я 

в процесс де   яте   л   ь   ност    ь товаров уча    щ    ихс    я. 

 В ко    н    це факторов учеб    но   го связанные ку   рса м    ы целом зас   лу   ш    и   ва    л   и разделении до   к   ла   д    ы и прибыли сооб    ще   н   и   я  более по 

в    ы   по   л   не   н    и   и разделении исс   ле   до   ва   н   и    я   м,  обеспечивающие с пос   ле   дую    щ    и   м их в    к   люче    н   ие    м в ку   рсо   вую 

работу. По услуг о   ко    нча   н   ию увязать с   пе   ц   ку   рса м   ы поставка п   ре   д    ло   ж    и   л   и разделении сту   де   нта    м 

внутренней э   кс   пе   р    и   ме    нта   л   ь    н   ых связаны г   ру   п    п связаны по   вто    р   но места о   це    н    ит   ь сте    пе    н    ь с   вое    й внутренней гото    в   ност    и установление к 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    му ста    но    в   ле   н    ию. 

розничной Таб    л   и    ца  воздействуют № 2. 
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У    ро   ве    н   ь 

по   д   гото   в   ле    н   ност    и 

До  с   пе   ц   ку   рса 

   в % 

элементы Пос   ле коммерческая с   пе   ц   ку   рса 

   в % 

1. Н   и    з    к   и    й у   ро   ве   н   ь удобством 8,10 уходящие % 3,20 % 

2. увязать Н   и    же представляют с   ре   д   не   го 72,90 % 21,35 % 

3. С   ре    д   н    и   й у   ро   ве   н    ь обеспечивающие 79,00 первой % 24,45 % 

 

спроса А   на    л   и    з более ре   зу   л   ьтато    в установление а   н   кет    и   ро   ва    н   и   я  сопровождаются по   ка   за   л, что прибыли да   н   н   ые  обеспечивающие от   вето    в на 

«   вхо    де» и «   в    ыхо    де» ра    з   л   ичаютс    я. мероприятий Ме    н   яютс    я  предприятия и ха   ра    кте    р, деятельности на   растает степени 

д    и   на   м    и   ка по целом т   рет    ье    й информационное по   з   и    ц   и   и. На 6,55% уходящие у   ве    л   ич   и   лос    ь системе сту   де   нто    в разделение же   лаю    щ    их обеспечивающие 

работат    ь на   д с   во    и   м первой п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ы    м конечному ста    но   в    ле   н   ие   м в только б    л   и   жа   й   шее  внешней в   ре   м    я. 

А   на   ло   г   ич    на   я представлено ка   рт    и   на  относятся с   к    ла   д   ы    ваетс    я, и по представляют пе   р   во    й коммерческая по   з   и    ц   и   и на 5,10% 

у   ме   н   ь    ш    и   лос   ь распределением сту   де   нто    в,  представлено не и   мею   щ    их торгового се   р   ье   з   но    го спроса на   ме   ре   н   ь    я в услуг с   вое   м  внутренней 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    м ста   но    в   ле   н   и    и. 

увязать Мате    р   иа   ло    м  активную д    л   я увязать пост    рое   н   и   я  коммерческая це    н   ност    н   ых о    р   ие   нта    ц   и   й я    в    л   яетс    я 

системе в    нут    ре   н    н   и   й управление о   п   ыт элементы са   мо   го также че   ло    ве   ка. М   ы исхо    д    и   л   и и   з воздействуют то    го, управление что д    л   я 

поставка о   р   ие   нта    ц   и   и конечный сту   де   нто    в на информационное са   моо   це   н   ку представлено пе   да   го   г   ичес    к   их з    на   н    и   й и у   ме   н    и   й 

элементов необхо    д    и   мо предприятия в   к    лючат    ь их мероприятий а   кт    и   в   ную предоставление са   мосто   яте   л    ь   ную также о   це   ноч    ную развивающейся 

де   яте   л   ь   ност    ь. Исхо    д    я и   з разделении фо   р   му   л   и    ро   в   к    и розничной за    дач   и и це   л   и п   ра   кт    и   к 4 – 5 ку   рса. 

также Пе    да   го   г   ичес    ка    я  мероприятий п   ра   кт    и   ка, элемент ка   к поставка и по   д    гото   в    к   и системе сту   де   нто    в сопровождаются к работе в 

зависимости ш    ко   ле  внешней нос    ит распределение по   эта    п   н   ы   й связанные ха    ра   кте    р. Це    лое в с   вое   м ста    но    в    ле   н   и   и распределением п   рохо    д    ит,  внутренней 

ка   к широкого и   з   вест    но факторов о   п   ре   де    ле   н   н   ые прибыли эта    п    ы спроса за   ро   ж    де   н   и    я активную ко   м    по    не   нто    в товаров це   ло   го,  их 

об    ъе   д    и   не   н   ие в г    ру   п   п    ы, первой во    з   н   и   к    но   ве   н    ие  сопровождаются  це    ло   го, закупочной е    го элементов со   ве   р   ше   нст   во    ва    н   ие, 

в    ы   з   ре   ва   н   ие. степени Расс    мот    р   и   м  информационное с эт   их изыскание мето   д    ичес    к    их более по   з   и   ц   и   й места о   р   га   н   и    за   ц    ию изыскание 

пе   да   го   г   ичес    ко   й п   ра    кт   и    к   и. 

О   р   га    н   и    за   ц    ио   н   н   ы    й эта   п информационное в    к   люча    л представлено в себ    я этапом т   ра    д   и   ц    ио   н   н   ые  относятся и 

э   кс   пе   р    и   ме    нта   л   ь    н   ые распределение по   дхо    д    ы конечному к о   р    га   н    и   за   ц   и   и относятся п   ра   кт    и   к    и распределение о   п   ре   де   ле   н    ие ба   зо   в    ых 

ш    ко   л и обеспечивающие рас   п   ре   де   ле    н   ие  особенности сту   де    нто    в по коммерческая к   ласса   м, первой офо   р   м    ле   н   ие связанные п   р   и    ка   за  внутренней и 

по   ве    де   н    ие обеспечивающие уста    но    воч    но   й удобством ко   нфе    ре   н   ц    и   и. 

Для экспериментальных степени групп зависимости конференция проводится в 

общеобразовательные развивающейся учрежденияе  воздействие в первый этапом день розничной практики, поставка студентов этом 

знакомят с информационное учителями  широкого общеобразовательные учрежденияы, с 
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администрацией, представляют выдвигаются  увязать четкие розничной требования  торговых к деятельности коммерческая студента,  связаны 

в общеобразовательные предприятия учрежденияе  элементы каждый факторов студент закупочной решает в 

общеобразовательные учрежденияе системе одну мероприятий и ту же учебно-

профессиональную распределение задачу также в процессе розничной изучения  широкого разных тем представлено учебного торгового 

предмета. В связи с разделении этим  активную в экспериментальных группах студент с внутренней первого зависимости 

дня практики степени ставится  экономическая в позицию разделении организатора  внутренней разнообразной 

распределение деятельности коммерческая общеобразовательные учрежденияьников, а педагоги, 

коммерческая методист системе и учитель, в внешней позицию этом советчика, закупочной помощника  спроса количество управление уроков распределением у 

студентов этапом экспериментальных разделении групп за период практики воздействуют зависело системе от 

нагрузки элементов преподавателя  системе методиста, так как коммерческая студенты  зависимости были изыскание обязаны продвижении вести 

уроки каждый связаны день управление кроме методического. разделении Студенты  воздействуют экспериментальных 

коммерческая групп системы приступают к процесс учебно-воспитательному информационное процессу, со установление второго относятся дня 

практики избегая второго воздействуют традиционного спроса этапа мероприятий «пассивного»,  закупочной где позиция 

внутренней студента  конечному странного наблюдателя. увязать Сложность места ситуации для будущих 

учителей зависимости состоит сопровождаются в том, что деятельности они широкого не успели широкого познакомиться  активную с учениками не с 

экономическая методикой уходящие работы спроса учителя  экономическая – методиста, в классе которого им воздействие предстоит продвижении 

пройти практику. На экономическая этом  распределением этапе торгового студенты  воздействуют встают производитель перед  торгового выбором: либо 

оставаться на степени низшем  зависимости уровне и представляют проводит продвижении уроки по разделение традиционно этапом 

отработанной услуг схеме,  процесс не отступая от процесс инструкций относятся методистов по практике и 

не задумываясь о особенности собственном  элементов отношении к розничной ним,  торговых либо факторов проявить элементов 

творчество и более самостоятельность распределение в решении поставка этих товаров вопросов. Взаимодействие 

с педагогическим коллективом, элемент нестандартные  разделение ситуации на информационное занятиях,  первой 

решение этапом педагогических распределением задач с заключение различных представляют ролевых позиций, мотивация 

прибыли успеха,  распределение познавательная элемент активность изыскание идентификация также себя относятся с коллективом 

разделении стимулирует спроса потребность уходящие индивидуального степени переомысления своего 

будущего заключение профессионального закупочной «я». 

В таких воздействие условиях представляют процесс распределение приобретения  связаны опыта связанные носит только личностный, 

неповторимый характер, предоставление причем  отличительным одни связанные студенты  этапом испытывают распределением потребности  конечному 

в знаниях, торгового другие  торговых в умениях и установление практических информационное навыках, многие 

теоретические элементы истины,  деятельности изученные при производитель изучении элементов дисциплин 
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уходящие педагогического представляют цикла, воздействие студенты  элементов открывают для себя как бы заново. В 

соответствии с представляют этой заключение особенностью места учебно-педагогическая  обеспечивающие практика в 

мероприятий экспериментальных конечному группах деятельности носит поставка индивидуальный характер. 

При  представлено традиционной конечному подготовке специалистов студент, сопровождаются обязан разделение не 

только этапом согласовывать розничной с учителем торгового тему места занятии, но и конечному предоставить услуг 

развернутый план-конспект урока. В экспериментальных установление группах производитель 

студенты этом этого также не делают, прибыли они элементов согласовывают развивающейся только поставка тему товаров занятия  торговых и 

получают от учителя рекомендации по конечный проведению коммерческая урока или 

особенности воспитательного спроса мероприятия. Это дает поставка возможность связаны студенту 

коммерческая самостоятельно процесс анализировать производитель ситуацию зависимости и формы организации уроков и 

воздействуют воспитательных предприятия мероприятий, что целом активизирует конечному профессиональное 

услуг становление  разделении будущих учителей. 

зависимости Актуализация  относятся способности студентов к самостоятельной коммерческая постановке  предприятия 

и профессиональному поставка решению конечному теоретических и торгового прикладных внешней задач, 

связаны формирует системе проектную элементы культуру также будущего учителя, стимулирует товаров поиск относятся 

личностного увязать почерка  целом профессиональной разделение деятельности поставка авторства в 

зависимости создании конечный собственных моделей будущей элемент педагогической этом деятельности. 

Многообразие информационное решаемых представлено педагогических представлено задач, особенности взаимодействие с 

управление консультантами,  зависимости потребность в торгового самосовершенствовании,  производитель характеризует на 

этом этапе связаны профессиональное  удобством становление широкого будущего целом уч    ите    л   я. 

Д    не    в   н    и   к   и установление сту   де   нто    в информационное э   кс   пе   р    и   ме   нта   л   ь    н   ых изыскание г   ру   п   п поставка от    л   ичаютс    я те   м, что 

о   н   и не представляют ф    и   кс   и   руют,  более ка   ка    я производитель работа  места п   ро   во    д   итс    я в внутренней ш    ко   ле  торгового ка   ж   д    ы   й системы де   н   ь,  процесс а 

ф    и   кс   и   руют торговых то    л   ь   ко закупочной то, что касаетс   я ре   ше   н   и   я поставка ко   н    к   рет    н   ых конечному учеб    н   ых и факторов вос    п   и- разделении 

тате    л   ь   н    ых деятельности за   дач, системе д   иа    г   ност    и   к    и системе ра   з   в    ит   и    я заключение л   ич   ност    и уча    ще   гос   я и соста    в   ле   н    ие 

закупочной п   рото    ко    ло   в услуг д   л   я этом учеб    но-    исс   ле   до   вате    л    ьс   к   их воздействие работ. 

Бу   ду   ще   го представляют уч    ите    л   я  системы у   в    ле   кает относятся ва   р    иат   и   в    ност    ь закупочной пе   да   го   г   ичес    ко   го более об    ще   н   и   я, конечному 

в са   моа   на   л   и   зе часто з   вучат    ь услуг ф    ра   з   ы управление «   дет   я    м развивающейся по   н    ра   в   и   лос    ь»,  связанные то ест    ь 

только от    но   ше   н   ие  информационное ш   ко    л   ь    н   и   ко    в к элементы е   го зависимости де   яте   л   ь    ност   и з   нач    и   мо д   л   я торговых не   го,  спроса хот    я и 

элементов побу   ж    дает прибыли бо   л   ь   ше    й увязать част    ью элемент л   и   ш    ь к распределение по   ис   ку спроса «   но    в   ых ра   з   работо    к». 

увязать По    я    в    л   яетс    я  разделении и   н    д   и   в    и   дуа    л   ь    на   я не   по   вто    р    и   мост   ь, кото    ра   я в связаны с   вою воздействие оче   ре    д    ь 
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также о   п   ре   де   л   яетс    я  особенности ка   к особенности сте    пе   н    ь товаров ра   з   в    ит   и    я у внутренней ко   н    к   рет    но   го предоставление сту   де   нта предоставление та    к    их первой качест   в, 

ка   к реф    ле    кт   и    в   ност    ь, связаны к   р   ит    ич    ност   ь,  уходящие ус   и    ле   н   ие   м элементы пот    реб    ност   и экономическая в л   ич   ност    но   й и 

только п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й продвижении са   мо   реа   л   и   за   ц   и   и. Сту    де   нт    ы степени п   ытаютс    я  элементов в ло   г   и   ке 

рассу   ж   де   н   и   й де   лат   ь спроса в    ы   во   д    ы,  увязать о   п   и    ра   яс   ь на разделение с   во    й также ж   и   з   не    н   н   ы    й связанные о   п   ыт,  этом ст   ре   м    ятс    я 

факторов по   по    л   н   ит    ь элементов з   на   н   и    я о коммерческая себе товаров ка   к бу   ду   ще   м п   рофесс    ио   на    ле, внутренней фо   р   м    и   руют воздействуют на   в    ы   к   и 

распределение са    мо   ре   гу   л   я    ц   и   и увязать учеб    но-   п    ра   кт    ичес    ко   й де   яте    л   ь    ност   и. 

факторов Ва    ж   ную увязать ро   л   ь в распределением п   рофесс    ио   на   л    ь   но    м элементы ста    но    в   ле    н   и    и сту   де    нто    в и   г   рают 

разделение ко   нт    ро    л   ь распределение и о   це   н   ка их распределение учеб    но-    п   рофесс    ио   на   л   ь    но   й управление де   яте    л   ь   ност    и распределение ус    ло   в    но предоставление в 

т   ра    д   и   ц    ио   н   но    й установление с   исте    ме  системе по   д    гото    в   к    и разделение с   пе   ц   иа   л   иста  элемент мо   ж    но в   ы   де   л   ит    ь т   р   и только в    и   да более 

ко   нт    ро    л   я, только кото    р   ы   й относятся ис   по   л   ь    зуетс    я места п   ре   по    да   вате    л   я    м    и системе ву   за на являясь п   ра   кт    и   ке: этапом 

п   ра   кт    ичес    к    и   й и ст   рате    г   ичес    к   и   й (   ито    го   в    ы   й). Ка   к внешней по   ка    з   ы   вает элемент о   п   ыт, в 

развивающейся т   ра    д   и   ц    ио   н   но    й товаров тех   но   ло    г   и   и продвижении по   д    гото    в   к    и поставка с   пе   ц   иа   л    исто   в разделении на   ибо   л   ь    шее  первой в    н   и   ма   н   ие 

относятся у   де   л   яетс    я  особенности ито    го   во    му ко    нт    ро   лю. В э    кс   пе   р   и   ме    нта   л   ь    но   й по    д    гото   в    ке 

услуг с    пе   ц   иа   л   иста  уходящие м   ы ис   по    л   ь   зо    ва   л   и все этапом у   ка   за    н    н   ые  изыскание в   и   д    ы предприятия ко   нт    ро    л   я, увязать но особа    я 

элементов ро   л   ь изыскание  от   во    д   и   лос    ь о   пе    рат    и   в   но    му и п   ре   ду   п   ре   д    ите    л   ь   но-    ко    нт   ро    л   и   рую    ще   му. 

М    ы сч   итае    м, что представляют ха    ра    кте    р факторов и со   де   р   жа   н   ие мероприятий ко   нт    ро    л   я закупочной и о   це   н   к    и 

факторов де   яте   л   ь   ност    и этапом сту   де   нта в развивающейся пе   р   ио    д элементов п   рохо    ж   де   н   и   я и   м конечный п   ра   кт    и   к    и информационное до   л   ж   н    ы 

посте    пе   н   но ус    ло   ж    н   ят   ьс    я, этом п   р   иб    л   и    жа   яс   ь только к п   ято    му услуг ку   рсу элементов в соот   ветст    в   и   и с 

увязать т   ребо   ва    н   и   я    м    и,  целом п   ре   д    ъ   я    в   л   яе   м    ы   м    и к с   пе   ц   иа    л   исту. В торговых с   в   я    з   и системе с эт   и   м процесс ус    ло   ж    не   н   ие  услуг 

за   дач п   ра    кт   и    к   и п   ро   исхо    д   ит воздействуют посте    пе   н   но конечному с 4 по 5 ку   рс, и особенности у   ро   ве    н   ь коммерческая 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й внутренней де   яте   л   ь   ност    и распределением сту   де   нто   в услуг о   це   н   и    ва   лс   я  спроса в п   ро   цессе 

э   кс   пе   р    и   ме    нта с по   з   и   ц   и    и элементов ус    пе   ш    ност    и распределением ре   ше   н   и    я сопровождаются сту   де   нто    м  элементы до   м    и   н   и    рую    щ    их 

предприятия п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ых воздействуют за   дач, коммерческая о   п   ре   де   л   яе   м    ых закупочной в оче    ре   д    но   м торговых за   н   ят   и    и широкого в ш    ко   ле, 

то    л   ь   ко в это    м воздействие с   лучае  распределение ко   нт    ро   л    ь и конечный о   це   н   ка  разделение нос    ят не заключение суб    ъе   кт    и   в   н    ы   й,  предоставление а 

об    ъе   кт    и   в   н    ы   й ха    ра   кте    р. предоставление Са   м    ы   м    и связаны ва   ж   н    ы   м    и к   р   ите   р   и   я    м    и о   це   н    к   и процесс учеб    н   ых целом и 

вос    п   итате    л   ь   н    ых воздействуют за   н   ят   и    й зависимости п   ро   во    д    и   м    ых представляют сту   де   нта    м    и торговых в пе   р   ио   д особенности п   ра   кт    и   к    и заключение в 

ш    ко   ле в    ысту   п   и    л   и: 
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    науч    ност   ь деятельности и   з   ло    же   н   и   я  первой мате   р   иа    ла и изыскание по   дхо    до   в установление к обуче    н   ию; 
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    ре   зу   л   ьтат    и   в    ност   ь де   яте   л   ь    ност    и; 

 активную    п   ро    я   в    ле   н   ие  спроса ку   л   ьту   р    ы в об   ще   н   и    и со ш   ко   л   ь    н   и    ка   м    и. 

Ко   нт    ро   л   ь и разделении о   це   н   ка  внешней де   яте   л   ь    ност   и поставка сту    де   нто    в торгового в п   ро   цессе 

торговых учеб    но-    пе    да   го   г   ичес    ко   й системе п   ра   кт   и    к   и в зависимости соот    ветст    в    и   и факторов с в   ы   де   ле    н    н   ы   м    и розничной на    м    и элементы 

к   р   ите    р   и   я    м    и ст    и   му   л   и   руют их п    ро    я    в   ле   н   ие, связаны ка   ж    дое связанные за   н   ят   ие воздействие кото    рое  элементов 

п   ро    во   д    ит уходящие сту   де   нт производитель в ш    ко    ле, воздействие о   це   н   и    ваетс    я  элементов и о   це   н    ка ста    в   итс   я в жу   р   на    лах, 

связаны ито    го   ва   я  уходящие о   це   н   ка изыскание в    ыста    в    л   яетс    я  экономическая по все    м степени учеб    н   ы   м  мероприятий и вос    п   итате    л   ь    н   ы   м 

более за   н   ят   и    я   м,  этапом п   ро   ве    де   н    н   ы   м в розничной ш    ко   ле  только сту   де   нта    м, но д    л   я нас особое услуг з   наче    н    ие  торгового 

и   ме   ло предоставление л   ич    ност   ное  представляют и   з   ме   не   н   ие развивающейся сту   де   нта,  процесс фо   р   м    и   ро    ва   н   ие установление пот    реб    ност   и первой в 

л   ич    ност   но    м и мероприятий п   рофесс    ио   на   л    ь   но    м торговых са   мо   ра    з   в   ит    и   и. 

П   р   и а   на   л   и   зе ре   зу   л   ьтато    в заключение п   ра   кт    и   к    и процесс сту   де   нт    ы этом о   п   ре   де   л   яют распределение у   ро   ве    н    ь 

коммерческая о   в    ла   де   н   и    я  поставка п   рофесс   ие   й за распределение п   ро    ше   д    ш    и   й развивающейся пе   р   ио   д, от   вечают на во    п   рос   ы изыскание а   н   кета  сопровождаются 

в ко    н   це конечному п   ра   кт    и   к    и, системы а та    к    же места п   ро    во   д    ят конечный са   моа   на   л    и   з и мероприятий у   ро   ве    н   ь изыскание п   ра   кт    ичес    ко    й 

по   д    гото    в   к    и. 

В разделение соот    ветст    в    и   и системы с за   дача    м    и и ло   г   и   ко    й на   ше   го предоставление исс   ле    до   ва   н   и    я зависимости м    ы 

по   д    ве   р    г   л   и только а   на   л   и   зу увязать у   ро   ве   н    ь воздействие сфо   р   м    и   ро   ва    н   ност    и представляют у сту   де   нто    в воздействие качест    в,  установление 

о   п   ре   де   л   яю   щ    их п    рофесс   ио    на   л   ь   но-    пе   да   го   г   ичес    кую на    п   ра   в   ле   н    ност    ь 

связанные л   ич    ност   и конечному уч    ите    л   я. Об   ъе   кто    м деятельности и   зуче    н   и   я  связаны о   р   га   н   и    зо   ва    н   но    го заключение пос   ле  разделении пос   ле   д    не   й 

мероприятий пе   да   го   г   ичес    ко   й поставка п   ра   кт    и   к   и услуг б    ы   л   и заключение сту   де   нт   ы ф    и   ло    ло   г   ичес    ко    го и 
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об    щ    ите   л   ь    ност    ь; т   ребо   вате    л   ь    ност    ь, более насто    йч   и   вост    ь,  предприятия це   леуст    ре   м    ле   н    ност   ь; 
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элементов у   ро   в    не   м  заключение сфо   р   м    и   ро    ва    н   ност    и широкого соста    в    и   л   и факторов та   к   ие поставка качест    ва,  производитель ка   к любо   в    ь к дет   я   м 

и внутренней у   в    лече    н   ност    ь увязать пе   да   го   г   ичес    ко    й связаны де   яте   л   ь   ност    ью,  элемент с   п   ра   ве    д   л   и    вост    ь, 

распределением об    щ    ите   л   ь    ност    ь,  деятельности пе   да   го   г   ичес    ка    я наб    лю   дате    л   ь    ност    ь. В относятся т   рет    ью производитель г   ру   п   пу с 

в    ысо   к   и   м у   ро   в    не   м торгового сфо   р   м    и   ро   ва    н   ност    и особенности  во   ш    л   и заключение та    к    ие  предоставление о   п    ре    де   ле   н   и   я связанные ка   к предприятия 

у   ра   в    но   ве    ше   н    ност   ь и закупочной в    ы   де   р   ж    ка,  обеспечивающие п   рофесс    ио   на   л   ь    на   я работос   пособ    ност   ь. 

прибыли Пе   р    ва   я установление г   ру    п    па (бо    лее 3%) – это те, д    л   я управление ко   го распределением пе    да   го   г   ичес    ка   я 

только п   рофесс    и   я  воздействие не б   ы   ла и не внешней ста    ла  зависимости п   р   и    з   ва   н   ие    м. Ча   ще отличительным все   го элементов о   н   и в    к   лючаютс    я в 

об    щую торгового работу,  установление ста    раютс    я прибыли да   ват   ь обеспечивающие п   ра   в    и   л   ь   н    ые также от    вет    ы, системе но не по 

убе    ж   де   н   и   я    м, а более ра   д    и относятся хо    ро   ше   й о   це   н   к   и. С отличительным дет   ь    м    и системы работают бе    з о   го   н   ь    ка 

этапом фо   р   ма   л   ь    но,  связанные ма   ло с закупочной на   м    и отличительным об    щаютс    я, системы у   к   ло    н   яютс    я  этапом от в    не   к   ласс    н   ых за   н   ят    и   й. 

Эта предоставление г   ру   п   па  более сту   де   нто    в т   ребует с    пе   ц   иа   л   ь    но   го увязать в    н   и   ма   н   и   я  распределением ко   нт    ро   л   я и производитель по   мо   щ    и,  более 

насто    йч   и   во    й воздействие работ   ы товаров по пе    рест   ро   й    ке и только фо   р   м    и   ро    ва   н   ию воздействуют ж   и   з   не   н   н    ых, 

воздействуют н   ра   вст    ве    н   н   ых,  удобством п   рофесс   ио    на    л   ь    н   ых уста    но   во    к и пе    да   го   г   ичес    к   их 

с    пособ    носте    й. 

только Вто   ра   я этом г   ру    п    па только (81,35%) развивающейся – это сту   де   нт    ы, системы д    л   я  связаны кото    р   ых предоставление и   но    г    да разделение 

за   н   и   же    н   н   ы   й у   ро   ве   н    ь са   моо   це    н    к   и, что внешней обус    ло   в    ле    но развивающейся с   лаб    ы   м связаны ра   з   в    ит   ие   м  разделение 

пе   да   го   г   ичес    к   их с   пособ    носте    й. А первой и   но    г   да обеспечивающие это те сту    де   нт    ы, воздействуют и   мею    щ   ие  разделении п   р    и 

особенности на   л   ич    и   и установление усто    йч    и   в   ых мо   ра   л   ь    но-    во   ле   в    ых качест    в степени же   ла   н   ие  разделение о   в   ла   дет   ь 

элементов пе   да   го   г   ичес    ко   й торговых п   рофесс    ие   й и товаров п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ы    м более масте   рст    во   м. И   м 

достаточ    но поставка в    ысо   кое  торговых об    щее развивающейся ра   з   в    ит   ие,  только це   леуст    ре   м    ле   н    ност   ь, 

от    ветст    ве   н    ност   ь, но в ст    ру   кту   ре увязать л   ич    ност   и товаров не   достач    и распределением не   кото    р   ых системы качест   в и 

распределение ко   м    по    не   нто    в мероприятий пе   да   го   г   ичес    к   их связаны с    пособ    носте    й относятся (   и   н   и   ц    иат   и   в    ы, ре   ш    ите    л   ь    ност   и, 

ко   м    му   н    и   кабе    л   ь   ност    и). По    это    му в экономическая п   ро    цессе процесс пе   да   го   г   ичес    ко   й этапом п   ра   кт    и   к    и распределение с 

п   ре   дста    в    ите   л   я    м    и элемент это    й заключение г   ру   п   п   ы, элемент об    рат   и    л   и целом особое в   н   и    ма   н   ие. 

прибыли Т    рет    ь    я обеспечивающие г   ру    п    па (26,45%) – это сту   де   нт    ы с конечный я    р   ко коммерческая в   ы    ра   же   н   н   ы   м 

элементов пе   да   го   г   ичес    к   и    м распределение п   р   и   з   ва    н   ие   м. Их от    л   ичают прибыли ш    и   ро   к    и   й широкого  у   мст   ве   н   н    ы   й представляют к   ру   го   зо   р связанные 

усто    йч   и   в    ые об   щ    ие и с   пе   ц   иа   л   ь    н   ые уходящие и   нте    рес   ы,  элементы ко   л   ле   кт    и   в    и   з   м, 

об    щ    ите   л   ь    ност    ь. В особенности пе   р   ио    д товаров пе    да   го   г   ичес    ко   й изыскание п   ра   кт    и   к    и широкого о   н   и заключение с    ра   в   н    ите   л   ь    но спроса 

б    ыст   ро только уста    на    в   л   и   вают относятся ко   нта    кт со ш   ко    л   ь   н    и   ка   м    и, т   во   рчес    к   и   м    и элемент от    нос   ятс   я  этом к 

п   ро    ве   де   н   ию этапом у   ро   ко    в деятельности и в    не   к   ласс   н   ых степени за   н   ят   и    й, увязать насто   йч    и   во системе п   ро    д   ле   вают управление 
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т   ру   д   ност    и, п   ро    я   в    л   яют п    р   и    н   ц   и   п   иа    л   ь   ност    ь, уходящие ре   ш    ите    л   ь   ност    ь,  заключение в   ы    де   р   ж    ку, 

д    ис   ц   и   п   л    и   н   и   ро   ва    н   ност    ь. У связанные н   их услуг рас   к   р   ы    ваютс    я установление пе    да   го   г   ичес    ка   я  управление 

наб    лю   дате    л   ь    ност    ь, связаны пе   да   го   г   ичес    к   и    й воздействуют та   кт, разделении о   р   га   н   и    зато   рс   к    ие  отличительным с   пособ    ност   и. 

Ос   но   в    но   й л   и    н   ие   й по   ве    де   н    и   я по удобством от    но   ше   н   ию конечный к сту   де   нта   м отличительным это    й спроса г   ру   п   п    ы м    ы 

конечный сч   ита    л   и этапом необхо    д   и    м    ы   м их представлено моб    и   л   и   за   ц   и    я сопровождаются на ре   ше   н   ие ус    ло   ж    н   яю   щ    ихс    я 

пе   да   го   г   ичес    к   их внутренней за   дач, конечному а та   к    же первой ус    и   ле   н   ие  воздействуют их по   ло   ж   ите   л   ь    но   го прибыли в    л   и   я    н   и   я  обеспечивающие на 

ко   л    ле   кт   и    в представляют г   ру   п   п    ы системы и ку   рса. 

Пе    да   го   г   ичес    ка    я этапом п   ра   кт    и   ка  продвижении – эта, п   ре   ж   де все   го, отличительным со   в    мест   на   я  заключение 

де   яте   л   ь   ност    ь, т.е. разделении пе   ре   ж   ит    ые  изыскание во    л   не   н   и   я элементов работ   ы системе на   д внутренней п   ла   н   и    ро   ва   н    ие   м  особенности и 

во    п   ло   ще   н   ие в являясь ж   и    з   н   ь внутренней с   во   их п    ла   но   в, по    луче    н   ие заключение не   по   вто    р   и   мо   го процесс о   п    ыта 

зависимости п   ра   кт    ичес    ко    й воздействуют де   яте   л   ь    ност   и, предоставление со   з   дает установление у   н   и   ка   л    ь   н   ые факторов ус    ло   в    и   я  разделение д   л    я са   моа   на   л   и   за, 

са    моо   це   н   к    и более са   моо   р   га   н   и   за   ц    и   и,  обеспечивающие а в пос   ле   дую    ще   м и са   мо   ра   з   в    ит   и   и. 

увязать Та    к   и   м  активную об   ра   зо   м, в только э   кс    пе   р    и   ме   нта    л   ь    н   ых внутренней г   ру   п   пах м    ы только ст   ре   м    и    л   ис   ь представляют 

о   р   га   н   и    зо   ват    ь процесс де   яте   л   ь   ност    ь увязать сту   де   нто    в та    к, чтоб    ы с только пе   р   во    го отличительным по п   ят   ы    й представлено ку   рс  конечный у 

сту   де   нто    в не  уходящие у   гас  изыскание и   нте    рес к удобством работе  представлено с дет   ь   м    и, а наобо   рот п    ре   в   рат    и   лс   я в 

удобством л   ич    ност   ную системе пот   реб    ност    ь и особенности на   ибо   лее,  также я   р   ко системе п   ро    я   в    и   лс   я  элементов в учеб    но-

   пе   да   го   г   ичес    ко   й п   ра   кт    и    ке. этапом Э    кс   пе   р   и   ме   нта    л   ь   на   я  первой о   р   га   н   и   за   ц   и   я 

разделение п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го связаны ста   но    в   ле    н    и   я бу   ду   щ   их уч    ите   ле   й в деятельности п   ро    цессе места 

пе   да   го   г   ичес    ко   й только п   ра    кт    и   к    и связанные по   з   во    л   и   ла на представляют з   нач   ите    л   ь    но экономическая по   в    ыс   ит   ь системе до   лю только 

п   ра   кт    ичес    ко    й де   яте   л   ь   ност    и сту   де   нто    в по степени са   мо   вос   п    ита   н   ию особенности и 

са    мооб    ра   зо   ва   н    ию и са    мо   ра   з   в   ит    ию. 

  

2.3. представляют Пут    и процесс и ус   ло   в   и    я продвижении п    рофесс    ио   на    л   ь    но-    пе   да    го   г    ичес   ко   го распределение ста   но   в    ле   н    и   я 

бу   ду    щ   их изыскание уч    ите    ле   й особенности в п   ро   цессе распределением пе    да    го   г   ичес    ко   й товаров п   ра    кт    и    к   и. 
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уч    ите    л   я на ос   но   ве и    нте   г   рат    и   в   но    го информационное по   дхо    да; увязать п   р   и   н    ят   ие распределение пе   да    го   га   м   и первой ву   за 

представлено уста    но    в   и    л   и обеспечивающие на по   н    и   ма   н   ие также п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го связаны ста   но    в   ле   н   ие сту    де   нта ка   к 

элементы с    исте    маоб    ра   зую    ще   го изыскание ко   м    по    не    нта элементов пе   да   го   г   ичес    ко   й торгового по   д    гото   в    к   и розничной бу   ду   ще   го информационное 

уч    ите    л   я; степени о   це   н   ку обеспечивающие ст   и   му   л   и    рую    щ    их воздействие во    з   мо   ж   носте    й уходящие пе    да   го   г   ичес    ко   й п    ра   кт   и    к   и 

на ос   но   ве ее места ста    д    и   й   но    го внешней ха    ра   кте    ра, элемент обес    пече    н   и   я  особенности фа   кто    ро   в и коммерческая путе    й элемент 

а    кт    и   в   и    за   ц   и   и конечный меха    н   и   з   мо   в продвижении п   рофесс    ио   на    л    ь   но    го ста    но    в   ле   н   и    я бу   ду   ще   го 

услуг уч    ите    л   я  изыскание в ву   зе. 

М    ы по   ла   га   л   и, что отличительным реа   л   и   за   ц   и    и разделение эт   их продвижении ус    ло   в    и   й установление т   ребуют этапом расс   мот   ре   н    и   я  товаров 

п   ро    цессуа    л    ь   но    го воздействие ас    пе   кта  процесс науч    но-    мето   д    ичес    ко    й работ   ы по о   р   га   н   и   за   ц   и    и 

управление пе   да   го   г   ичес    ко   й отличительным п   ра   кт    и   к    и продвижении сту   де   нто    в удобством с це   л    ью также о   п   ре    де   ле   н   и   я  элементов ее п   р    и   н   ц   и   по    в, 

коммерческая фо   р   м  информационное о   р   га   н   и    за   ц    и   и, ус    ло   в   и    й и с   ре   дст   в, отличительным че   ре   з относятся кото    р   ые розничной ну   ж    но только п   ро   вест    и 

услуг сту   де   нта,  первой чтоб    ы воздействие о   н,  спроса о   в   ла   де   в мероприятий о   п   ыто    м  этапом л   ич    ност   но-о    р   ие    нт    и   ро   ва    н   но    й 

пе   да   го   г   ичес    ко   й де   яте    л   ь    ност   и.  

С    ра   в   н    ите   л   ь    н   ы   й представлено а   на   л   и   з широкого л   ите    рату   р   ы и розничной ос   м    ыс   ле   н   ие  системе су   щест   вую    щ    их 

заключение по   дхо    до   в элементы по   з   во    л   и   л   и производитель на   м  распределением с   де   лат   ь в    ы   во    д о то   м, что относятся пе    да   го   г   ичес    ка   я  процесс 

п   ра   кт    и   ка товаров об    ла   дает зависимости з   нач    ите   л   ь    н   ы   м    и удобством поте    н   ц   иа   ла   м    и уходящие ра   з   в    ит    и   я деятельности л   ич    ност   и конечный 

бу   ду   ще   го процесс уч    ите    л   я,  увязать о   р   ие   нт    и   ро   ва    н   ност    и на л   ич   ност    ное ра   з   в    ит    ие представляют с   во    их развивающейся 

бу   ду   щ    их уче    н   и   ко    в. 

Все поставка м    но   гооб    ра   з   ие  этом ус    ло    в   и   й и зависимости фа   кто    ро   в более пе   да   го   г   ичес    ко    го системы п   ро    цесса элемент 

об    ра   зует целом д    ва  деятельности в   за   и   мос   в    я    за   н   н   ых по    люса: об    ъе   кт    и   в   н    ые первой фа   кто    р   ы,  элементы то ест   ь 

продвижении с    исте    ма  управление пе   да   го   г   ичес    к   их связаны во    з   де   йст    в   и    й активную на сту    де   нта, и их первой вст    реч   на   я  коммерческая 

а    кт    и   в   ност    ь, п   р   и кото    ро    м широкого сту   де   нт коммерческая п   ре   и   му   щест   ве    н   но коммерческая за   н   и   мает развивающейся собст   ве   н   ную 

относятся по   з   и    ц   ию закупочной в п    ро   цессе системы п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й торгового по   д    гото    в   к    и. Посто    я    н   ное процесс во    з- информационное 

де   йст   в    ие п   ре   по    да   вае    м   ых пе    да   го   г   ичес    к   их разделении д    ис   ц   и   п   л    и   н торгового и собст   ве   н   на   я 

системы за   и   нте    ресо   ва   н   ност    ь связаны сту   де   нто    в, на целом на   ш  отличительным в   з   г   л   я    д, места ест   ь торговых та д   в   и    жу   ща   я с   и   ла, 

кото    ра   я системе я    в   л   яетс    я представлено ос   но   во    й удобством п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го распределением ста    но   в   ле   н    и   я этом бу   ду   ще   го коммерческая 

уч    ите    л   я. 

В це    л   ях деятельности п   ро    ве   р   к   и предприятия да   н    но   го конечному мо   ме    нта  предоставление на ба   зе Ку   р   га   н-Тюб    и   нс   к    и   й 

госу   да   рст   ве    н   н   ы   й более у   н   и    ве   рс   итет элемент и   ме   н   и распределение Нос    и   ра  удобством Хус    ра    ва разделении на   м    и элемент б    ы   л относятся п   ро    ве   де   н обеспечивающие 
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фо   р   м    и   рую    щ    и   й э   кс   пе   р   и   ме   нт, кото    р   ы   й связанные по   з   во    л   и   л элемент п   ро   ве   р    ит   ь 

информационное ре   зу   л   ьтат    и   в    ност   ь конечный на    ше   го п   ре   д    по   ло    же   н   и   я. 

предоставление Ос   но   ву предприятия фо   р   м    и   рую    ще   го распределением э   кс   пе   р    и   ме   нта  продвижении соста    в    л   я    л   и представляют с   ле   дую    щ    ие  закупочной за   дач   и: 

 о   п   ре    де   л   ит    ь и э    кс   пе   р   и   ме    нта    л   ь   но п    ро   ве    р   ит    ь процесс пе   да   го   г   ичес    к   ие  торгового ус    ло    в   и   я 

воздействуют эффе    кт   и    в   но   го закупочной п   рофесс   ио    на   л   ь    но-   пе   да   го   г   ичес    ко    го распределение ста    но    в   ле   н   и    я уходящие 

сту   де   нта в представлено п   ро    цессе элемент пе   да    го   г   ичес    ко   й п   ра    кт   и    к   и; 

    в    ы   я    в   ит    ь за   в    ис   и   мост    ь представляют ме   ж   ду поставка це   ле   на   п    ра    в   ле   н   но    го конечный по   эта    п   но   го являясь 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го представлено ста    но    в   ле   н   и    я элементы и по   д    гото    в   ле   н    ност   ью к элементов да   н   но   му обеспечивающие 

в    и   ду товаров де   яте   л   ь   ност    и распределением в п   ро   цессе п   ра   кт    и   к   и. 

Д    л   я осу   щест   в    ле   н   и   я спроса поста    в   ле   н   н    ых торговых за   дач конечному на    м    и товаров на ос   но    ве отличительным а   на   л   и   за  связаны 

ре   зу   л   ьтато    в торгового ко   нстат    и    рую    ще   го первой э   кс   пе   р   и   ме    нта связанные б    ы   ла  представляют ра   з   работа   на п   р   и    ме   р    на   я 

п   ро    г   ра    м   ма внутренней п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го прибыли ста    но   в    ле   н   и   я являясь бу   ду   ще   го разделении уч    ите   л   я в удобством п   ро    цессе элементов 

пе   д    п   ра   кт    и   к   и. 

Ос   но   в    н   ы   м экономическая мето   до   м  процесс реа   л   и   за   ц   и    и поста    в   ле    н    н   ых за    дач обеспечивающие с   лу   ж   и    л широкого 

пе   да   го   г   ичес    к   и    й э   кс   пе   р   и    ме   нт. представлено К    ро   ме  также то   го, предприятия на   м    и системе ш    и   ро   ко разделении ис    по   л    ь   зо   ва    л   ис   ь этапом 

бесе   д    ы с воздействие п   ре   по    да   вате    л   я    м    и связанные у   н   и   ве    рс   итета, мето   д    иста    м    и пе   д   п    ра   кт   и    к, 

распределение к   ласс   н   ы    м   и конечный ру   ко   во    д    ите   л   я    м    и, обеспечивающие сту   де   нта    м    и, деятельности ш   ко    л   ь    н   и   ка   м    и, спроса и   нте    р   в    ью    и   ро   ва    н   ие  активную 

и д   р. мето   д    ы. 

 М    но   гооб    ра   з   ие управление ус    ло   в    и   й,  спроса с   пособст   вую    щ    их ус    пе   ш    но   й по   д    гото   в    к   и, 

элементов т 
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на со   з   да   н   ие информационное ус    ло   в    и   й управление д   л   я деятельности осо   з   на   н    и   я  уходящие сту   де   нта    м    и уходящие с   во    их установление во   з    мо   ж   носте    й и 

относятся са    мо   реа   л   и   за   ц   и   и поставка в п   ро   цессе п   ра    кт    и   к   и. 

 Пос    ко    л   ь   ку пе    да   го   г   ичес    к   и   й связанные у   н   и    ве   рс   итет зависимости о   р   ие    нт   и   рует элементы сту   де   нта  мероприятий на 

де   яте   л   ь   ност    ь в представляют с   исте    ме  экономическая «че   ло    ве   к - уходящие че   ло   ве    к»,  элементов то я   д    ро   м п   рофесс    ио   на   л   ь    но   й 

ко   м    пете    нт    ност   и мероприятий ку   л    ьту   р   ы предприятия уч    ите    л   я этапом ста    но    в   итс    я  деятельности с   исте    м    ное производитель и   нте    г   рат   и   в    ное  экономическая 

з   на   н   ие, в прибыли кото    ро   м  конечный до   м    и   н    и   рую    щую первой ро   л   ь этом по на   ше   му м    не   н   ию п    р   и   з   ва    на 

распределение с    ы   г   рат    ь этапом пс   ихо    ло   го-    пе   да   го   г   ичес    ка   я широкого по   д    гото    в   ка,  спроса даю   ща   я товаров бу   ду   щ    и   м  информационное уч    ите    л   я    м 

управление науч    н   ые  только п   ре   дста    в    ле   н   и   я о ста    но   в    ле   н   и   и че   ло   ве   ка в коммерческая об    ра    зо   вате    л   ь    н   ых предоставление 

п   ро    цессах. 

 Реа    л   и    за   ц    и   я факторов это    го элемент ус    ло   в   и    я во закупочной м    но   го   м  широкого с   пособст    во   ва   ло услуг ст   ре   м    ле   н    ию спроса 

сту   де   нто    в к розничной фу   н   да   ме   нта   л   и   за   ц    и   и элементов с    во    их з    на    н   и    й по пс   ихо    ло   го-

   пе   да   го   г   ичес    к   и    м д   ис   ц   и   п   л   и    на   м. установление Д    ис   ц   и   п    л   и   н   ы мероприятий пе   да   го   г   ичес    ко   го удобством ц   и   к    ла  разделении 

(«В    ве    де   н    ие в распределением п   рофесс    ию»,  удобством «Пе    да    го   г   ичес    к   ие отличительным тео    р   и   и,  места с   исте    м    ы, 

тех   но   ло   г   и   и») и в    ве   де   н   ие представляют с   пе   ц   ку   рса  обеспечивающие «   п    рофесс   ио   на   л    ь   но-    пе    да   го   г   ичес    кое 

системы ста    но    в   ле   н   ие  обеспечивающие бу   ду   ще    го предприятия уч    ите    л   я  целом в п   ро   цессе разделении п   ра   кт    и   к    и» факторов пос   лу   ж   и    л   и отличительным ба   зо   й поставка д   л   я 

осо   з   на   н    и   я сту   де   нта    м    и продвижении с   вое    го экономическая «   я», представляют по   н    и   маю   щ    ие  удобством с   вое    й производитель бу   ду   ще   й также 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й только де   яте   л   ь   ност    и развивающейся и ра   з   в   ит    ие но   в    ых це    н   носте    й в 

воздействуют пе   да   го   г   ичес    ко   м  первой со   з   на   н   и   и конечный бу   ду   щ    их воздействие уч    ите    ле   й. 

 Ка   к особенности по   ка    за   ло управление тео   рет   ичес    кое поставка исс    ле   до   ва   н   ие,  развивающейся рас   ш   и    ре   н   ие представлено ра   мо   к воздействуют 

осо   з   на   н    и   я са   мо   го себ   я и конечному с   во    их активную во    з   мо   ж   носте    й прибыли осу   щест   в    и   мо зависимости то   л   ь    ко в 

предприятия п   ра   кт    ичес    ко    й производитель де   яте   л   ь    ност    и. По   это    му в увязать с   вое   й разделении о   п    ыт   но-    э   кс   пе   р   и   ме   нта    л   ь    но   й 

зависимости работе  элемент м   ы поста    ра    л   ис   ь обес   печ    ит    ь ма   кс    и   ма   л   ь   н    ые этапом во    з   мо   ж   ност    и этом д   л   я 

представляют реа   л   и   за   ц   и    и особенности бу   ду   щ    их связаны уч    ите    ле   й,  процесс ка   к на мероприятий ле    к   ц    ио   н   н   ых,  спроса та   к и на п    ра   кт    ичес    к   их 

за   н   ят   и    ях. 

 С    ле   дует распределением от    мет   ит    ь,  внутренней что ус    вое    н   ие управление пе    да   го   г   ичес    ко   й зависимости тео   р    и   и, услуг по   з   на    н   ие  внутренней и 

ос   вое    н   ие только ш    ко   л    ь   но   й этапом п   ра   кт    и   к    и внутренней п   ро    исхо    д    ит поставка в п   ро    цессе со   в    мест   но   го ра   з   в    ит   и    я 

этом с    в   я    за   н   н    ых установление ме   ж   ду элемент собо   й целом по   з   на   вате    л   ь    но   й и процесс п   ре   д    мет   но-    п   ра   кт    ичес    к    их прибыли сто   ро   н 

спроса де   яте   л   ь   ност    и отличительным бу   ду   щ    их уч    ите    ле   й. П   ра   кт    ичес    ка   я де   яте   л   ь    ност    ь экономическая бу   ду   щ    их относятся 

уч    ите    ле   й в распределение пе   р   ио    д элементы пе   да   го   г   ичес    ко    й более п   ра   кт    и   к    и элементов нахо    д   итс    я в связанные д    иа    ле   кт    ичес    ко   м  услуг 

е    д    и   нст   ве с распределение по   з   на    вате    л   ь    но   й воздействуют де   яте   л   ь    ност    ью. 
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 П   ра    кт    и   ка обуче    н   и   я и вос   п   ита   н    и   я элемент и   зучаетс    я  экономическая сту   де   нта    м    и развивающейся ка   к услуг 

кос   ве    н   но   го розничной че   ре   з товаров пе   да   го   г   ичес    кую элементов нау   ку,  поставка та   к и не   пос   ре   дст   ве    н   но в хо    де 

п   ра   кт    и   к    и. В отличительным п   ро    цессе деятельности п   ра    кт   и    к   и коммерческая сту   де   нт    ы представлено осо   з   нают представляют об    ъе   кт    и   в   ную представлено сфе    ру 

представляют п   р   и    ло   ж   и   мост    и производитель тео   рет    ичес    ко    го распределением з   на   н   и    я, обеспечивающие осу   щест   в    л   яют реф    ле   кс   ию на 

собст   ве    н   но   м являясь з   на   н   ие  воздействуют и п   ро   я    в   л   яют разделении к   р   ит    ичес    кое  этом от   но    ше   н   ие к 

системы су   щест   вую    ще   му особенности з   на   н   ию. «Обос    но   ва    н   ие связанные з   на    н   и    я экономическая – ут    ве   р   ж    дает 

В.А.Ле    кто    рс   к   и   й, - п   ре   д    по   ла    гает зависимости п   ре   ж    де связаны все   го внешней е   го факторов соот   но    ше   н    ие с 

распределение реа   л   ь    н   ы   м    и более об   ъе    кта   м    и разделении пос   ре   дст   во    м  сопровождаются п   ра   кт    ичес    ко    й внутренней п   ре   д    мет   но    й заключение 

де   яте   л   ь   ност    и»
1
. Сту    де   нт    ы на   ка   п   л   и   вают, а   на   л   и   з    и   руют и факторов обоб    щают информационное фа   кт   ы 

особенности реа   л   ь    но   й конечный пе   да   го   г   ичес    ко    й элементы де   яте   л   ь   ност    и,  заключение а ка   ж    д   ы    й заключение фа   кт связанные ка   к и   з   вест    но, 

т   ребует зависимости тео    рет   ичес    ко    го распределение ос   м    ыс    ле   н    и   я, элемент ка   ж    д   ы   й закупочной фа   кт распределением до   л   же   н связанные б   ыт    ь представлено ос   ве   ще   н отличительным 

тео    р   ие   й. 

 По    это    му услуг в    за   и    мос   в   я    з   ь продвижении тео   рет    ичес    ко    й и п   ра    кт    ичес    ко   й по   д    гото    в   к    и 

связанные я    в   л   яетс    я элементов це   л   ью и отличительным п   р   и    н   ц   и   по    м  коммерческая обуче    н    и   я в мероприятий в    ыс    ше   й спроса ш   ко   ле, а связанные та   к    же  поставка 

ха    ра   кте    р   и   зует первой ре   зу   л   ьтат продвижении обуче    н   и    я. 

 Реа    л   и    за   ц    и   я е   д    и   нст    ва тео   р   и   и и розничной п   ра   кт    и   к    и информационное осу   щест   в    л   яетс    я на 

факторов о   п   ре   де   ле   н   н   ых увязать д   и    да   кт    ичес    к    их поставка ос   но   вах,  особенности п   ре   дус    мат   р   и   ваю    щ    их связаны в    за   и    мос   в   я    з   ь предоставление 

це   ле   й, со   де   р   жа   н   и    я фо   р   м этом о   р   га    н   и    за   ц    и   и,  увязать мето   до   в и заключение с   ре   дст   в представляют обуче    н    и   я по 

факторов п   ре   д    мето   м  воздействие пе   да   го   г   ичес    ко   го ц   и   к   ла. 

информационное Исхо    д    я  воздействие и   з это    го этом сочета    н   ие  элементы тео    рет   ичес    к   их и п    ра   кт    ичес    к   их за   н    ят   и   й в 

внутренней п   ро    цессе процесс о   п   ыт    но-   э   кс    пе   р   и   ме    нта   л    ь   но    й процесс работ   ы конечный м    ы осу   щест   в    л   я    л   и 

конечному пос   ле   дую    щ    и   м  воздействуют на   п    ра    в   ле   н   и    я   м: воздействие п   ла   н   и    ро   ва   н    ие  заключение тео   рет   ичес    к    их и п   ра   кт    ичес    к   их 

ку   рсо    в, услуг сочета    н   ие  спроса ра   з   л   ич    н   ых элементы фо   р   м  системы о   р   га   н   и   за   ц   и    и сопровождаются тео    рет   ичес    ко    й связаны и 

п   ра   кт    ичес    ко    й управление де   яте   л   ь   ност    и также сту   де   нто    в в более п   ро    цессе элементов обуче    н   и   я, ра   ц   ио   на    л   ь   ное 

сочета    н   ие спроса ле   к   ц    ио   н   н   ых изыскание се   м    и    на    рс   к   их и управление п   ра   кт    ичес    к    их места за   н   ят    и   ях, этом ау   д    ито    р   н   ых внешней 

за   н   ят   и    й и относятся са   мосто   яте    л   ь   но    й внешней работ   ы. Е   го мо   ж   но и   зоб    ра   з   ит    ь в таб    л   и    це: 

 

 

 

                                                
1  В.А.Лекторский. Субъект, уходящие объект розничной познания. М. 1980, с. 265. 
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представляют Сту   де   нта    м  предоставление в    ы   пус    к   но    го закупочной ку   рса,  распределение с кото    р   ы   м    и связаны ве   лас   ь изыскание с   исте    мат   ичес    ка   я 

внутренней работ   ы места в тече    н   ие представлено п   ят    и установление лет, б   ы   ло да   но коммерческая за   да   н    ие  управление на   п    исат   ь развивающейся т   во    рчес    кую продвижении работу 

экономическая «Ро    л   ь изыскание пе   да   го   г   ичес    ко    й увязать тео    р   и   и целом в ва   ше    й внешней п   ра   кт    ичес    ко    й связанные де   яте   л   ь    ност    и в 

качест    ве уч    ите    ле   й и сопровождаются к   ласс   н   ых удобством ру   ко    во    д   ите    ле   й». 

А   на    л   и    з элементы эт    их внешней работ, отличительным по   ка    за   л, элементов что ос    но   в    на   я торгового масса степени сту   де    нто   в (81,5%) 

осо   з   на   ла элементы п   рофесс    ио   на   л    ь   ную факторов з   нач    и   мост   ь продвижении тео    рет   ичес    к    их связанные з   на   н   и   й по 

удобством пе   да   го   г   ичес    к   и    м воздействие д   ис   ц   и   п    л   и   на   м, системе у   ка   з   ы    ва    ла,  элементы что тео   рет    ичес    к    ие широкого з   на   н   и    я удобством 

по   мо   га   л   и и   збе   га   я эффе   кт    и   в   н   ые связаны мето   д    ы элемент и работ   ы. 

Но в ре    зу   л   ьтате конечному с   ра   в   не    н   и   я  удобством са   моот    но   ше   н   и   я удобством сту   де   нто    в уходящие 

э   кс   пе   р    и   ме    нта   л   ь    н   ых продвижении г   ру   п   п разделении с пе    р   во    го по п   ят    ы   й ку   рс м   ы предприятия в    ы   я    в   и   л   и,  распределение что ес    л   и 

на прибыли пе   р   во    м  услуг ку   рсе и   з более ра   з   н   ых уходящие фо   р   м конечному п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го экономическая обуче    н   и    я по особенности ку   рса    м  сопровождаются 

пе   да   го   г   ичес    ко   го ц    и   к   ла (    ле   к   ц   ио    н   ное представляют за   н   ят   ие,  зависимости п   ра   кт    ичес    кое конечный за   н   ят   ие,  спроса 

э   к   за   ме   н), продвижении б    ы   ло предоставление об   на    ру   же    но, что особенности на   ибо   л   ь    шее  распределение ко   л   ичест    во сту   де   нто   в и    меет 
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Лабораторно-практическое 

занятие 

Семинары 
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Выпускные работы 

Индивидуальные занятия 
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практическому 
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представлено по   ло    ж   ите    л   ь   ное  системы от    но   ше   н   ие к активную себе продвижении на ле   к    ц   ио   н   но    м установление за   н   ят   и    и элементы (70,9% 

сту   де   нто    в). обеспечивающие С    ле   до   вате    л   ьно,  этапом ле   к   ц   ио    н   ное отличительным за   н   ят   ие  зависимости ка   к пасс    и   в    ное, по 

с    ра   в   не    н   ию с предприятия п   ра   кт    ичес    к    и   м  целом за   н   ят   ие    м, активную на   ибо   лее  закупочной уст    ра   и   ва    ло связаны сту   де   нто    в управление в 

п   ла   не розничной с   вое   го конечному состо   я    н   и   я. На п   ра   кт    ичес    ко   м за   н   ят   и    и у   ве   л    ич   и   ваетс    я в места т   р    и закупочной с 

по   ло    в   и   н    ы факторов ра   за  связаны (17,2%) предоставление ко   л    ичест   во целом сту   де    нто    в с удобством бе   з   ра   з   л   ич   н    ы   м  этом от   но    ше   н   ие   м 

к себе. Это розничной п   ро    исхо    д    ит,  удобством во-    пе    р   в    ых, пото    му что п    ра   кт    ичес    кое розничной за   н   ят   ие  элементов ка   к 

развивающейся а    кт    и   в   на    я установление фо   р   ма развивающейся п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го места обуче    н   и   я производитель т   ребует услуг п   р   и    н   ят   ие разделение участ    и   я  элементы в 

ее п   ро   цессе, во-   вто    р   ых, нео    п   ре   де   ле   н   ное также от    но   ше    н   ие  процесс к себе распределением в    ы   ра   жает внутренней 

сте    пе   н    ь распределением неу   до   в    лет   во    ре   н   ност    и деятельности собо   й, распределение мо   гут представлено б   ыт    ь не    по    н   и   ма   н   ие и   зучае    мо   го 

мате    р   иа   ла. 

К 4 сопровождаются ку   рсу особенности у сту    де   нто    в разделении э   кс   пе   р    и   ме   нта   л   ь    н   ых продвижении г   ру   п   п деятельности у   ве    л   ич   и   ваетс    я  мероприятий 

сте    пе   н    ь заключение и   де   нт   ич    ност    и изыскание на п   ра    кт    ичес    к   их спроса за   н   ят   и    ях управление (у   ве   л   ич    и   ваетс    я ко   л   и- 

чест    во места сту   де   нто    в заключение от 1     по 4 ку   рса с сопровождаются по   ло    ж   ите    л   ь   н   ы    м  факторов от   но   ше   н   ие    м к представлено себе), разделение т.е. 

у   ве    л   ич   и   ваетс    я представляют сте    пе   н    ь поставка у   до   в   лет    во   ре   н    ност   и собо   й в п    ро   цессе системе а   кт    и   в   но    й распределение 

фо   р   мо   й предприятия п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го торговых обуче    н   и    я. На    ибо   л   ь    шее степени ко   л    ичест   во удобством сту   де   нто    в 

особенности (82%) системе с   ко    рее разделении по   ло    ж   ите    л   ь   н   ы    м  удобством от   но   ше   н   ие   м к себе в   ы   я    в    ле   но на связаны пе   да   го   г    и- услуг 

чес    ко    й воздействие п   ра   кт    и   ке  особенности сту   де   нто    в 4 ку   рса. поставка С    ле   до   вате    л   ь   но,  представлено мо   ж   но поставка с   де   лат    ь обеспечивающие в   ы   во    д о 

то    м, что сту   де   нта    м 4 обеспечивающие ку   рса  заключение на   ибо   лее уходящие ва   ж    но обеспечивающие со   в    па   де   н   ие товаров о   це   н   к    и поставка себ   я с 

связаны о   це   н   ко    й степени п   ре   по   да   вате    л   я, т.   к. розничной п   ре   дсто   я    ща   я  предприятия п   рофесс    ио   на   л   ь    на   я де   яте   л   ь    ност    ь 

т   ребует от относятся сту   де   нто    в уходящие а   де   к   ват    ност    и в воздействуют о   це    н   и    ва   н   и    и воздействие себ   я и системы в    ысо   ко   го коммерческая у   ро   в    н   я 

развивающейся п   ра   кт    ичес    ко    й этом и п   рофесс    ио    на   л   ь   но    й гото    в   ност    и к пос    ле   дую    ще   й 

де   яте   л   ь   ност    и. 

В более п   ро    цессе широкого реа   л    и   за   ц   и   и системе ус    ло   в    и   я  торговых г   и   поте    з   ы, изыскание с   ле   дует развивающейся от    мет   ит    ь 

товаров з   нач   ите    л   ь    ное  поставка и   з   ме   не   н   ие распределением по   ка    зате    ле   й уходящие с   к    ло   н   ност    и сту   де   нто    в к а   на   л   и   зу и 

реф    ле   кс   и   и. торгового Г    ла   в   н   ы    м  этом п   ре   д    мето   м удобством и   з   ме   не    н   и    й обеспечивающие в хо    де разделении п   ра   кт    и   к    и зависимости ста    но   в    итс    я 

конечный це   н   ност    но-    мот   и    ва   ц   ио    н   на   я  отличительным сфе   ра – разделение со   з   на   н   ие,  поставка са    мосо   з   на   н   ие сту    де   нто    в, 

с    исте    ма уходящие са    мо   вос   п    р   и   ят   и    я внешней и вос   п   р   и    ят   и   я изыскание себ   я,  более дете   й и конечный от    но   ше   н   и   й экономическая в это    й 

отличительным с    исте    ме,  также а та    к   же реа   л   ь    н   ые фо   р   м    ы товаров в    за   и    мо   де   йст    в   и    я разделении в пе    да   го   г   ичес    ко    м 

п   ро    цессе. 
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коммерческая По    луче    н   н   ые  целом да   н   н    ые об удобством и   з   ме   не   н   и    и поставка це   н   ност    н   ых предоставление о   р   ие   нта    ц   и   й процесс 

сту   де   нто    в степени э   кс   пе   р    и   ме    нта   л   ь    н   ых разделении г   ру   п   п с   в   и    дете    л   ьст    вуют об а    ктуа    л   и   за   ц   и    и на 

этапом ста    р   ш    их предоставление ку   рсах, розничной ка    к предоставление в ра   м    ках управление тео    рет   ичес    к    их торгового ку   рсо    в, элементов та   к розничной и в п   ро   цессе 

учеб    но   й пе   да   го    г   ичес    ко   й п   ра   кт    и   ке. связаны Сту   де   нт    ы внутренней от   меча    л   и первой необхо    д    и   мост    ь этапом 

работ   ы: уходящие т   ре    н   и   н   г  поставка г   ру   п   по    в   ых также ро   ле   й,  закупочной на   п   ра    в    ле   н   н   ы   й на изыскание осо   з   на   н    ие  этом с   вое   й ро    л   и 

в г    ру   п   пе и торгового фо   р   м    и   ро    ва   н   ие  связанные же    лае   мо   й распределение мо   де   л   и места по   ве    де   н    и   я и коммерческая об    ще   н   и   я; более 

пост    и   же   н   ие сопровождаются учеб    н   ых более д   иа   ло    го   в, с   итуа    ц   и   й д    иа   ло   го   во    го спроса об    ще   н   и   я; факторов по 

об    работ   ке конечному у   ме   н   и   й продвижении са   мо   д    иа   г   ност   и    к   и, экономическая са    моа   на   л   и   за,  воздействие са   мо   п    рое   кт    и   ро   ва    н   и   я; 

производитель ра   з   в    ит   ие  товаров п   росте    й   ш    их относятся на   в    ы   ко   в закупочной и у   ме   н   и    й, де   йст    во    ват    ь о   р   га    н   и   зо   ва    н   но и 

удобством пос   ле   до   вате    л   ь    но процесс в пуб    л   ич   но    й мероприятий обста    но   в    ке  представляют и т.   д. 

Пос    ле воздействуют п   ро    ве   де    н   и   я  сопровождаются о   п   ыт    но-    э   кс   пе   р   и    ме   нта    л   ь    но   й относятся работ   ы места по с   ра   в   не    н   ию 

с ре   зу   л   ьтата    м    и ко   нстат    и    рую    ще   го предоставление э   кс    пе   р    и   ме   нта  торгового за   мет   но также по   в    ыс   и   лс   я  уходящие 

у   ро   ве    н   ь коммерческая п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе    да   го   г   ичес    к   их сопровождаются у   ме    н   и   й, конечному в    ы   ра   же   н   ное  предприятия в 

д    и   на   м    и   ке только у   ро   в    не   й воздействуют гото   в   ност    и сту   де   нто   в к п   ра   кт    ичес    ко    й этом де   яте   л   ь   ност    и; товаров 

ра   з   в    итост    ь коммерческая реф    ле   кт    и   в   ност    и,  распределением к    р   ит    ич   ност    и – в только нача    ле  удобством ку   рса деятельности наб    лю   да   лос   ь воздействуют 

неу   ме   н   ие предоставление с   лу   шат   ь изыскание и с   л   ы    шат   ь д    ру   г д   ру   га. 

До э   кс   пе   р    и   ме    нта у закупочной сту   де   нто    в особенности э   кс   пе   р   и    ме   нта    л   ь    н   ых разделении г   ру   п   п заключение б   ы   ло 

внешней в    ы   я    в   ле   н распределением пе   р   в    ы   й поставка у   ро   ве    н   ь степени са   моо   це    н   к   и (    н   и   з   к    и   й) 25,8%, торговых пос   ле  первой э   кс   пе   р    и   ме   нта 

разделение о   н широкого соста    в   и   л элементов 14,7%; элемент вто   ро    й спроса у   ро   ве    н   ь экономическая (   н   и   же первой с   ре   д    не   го) установление до э   кс   пе   р   и   ме   нта 

34,5%, пос   ле степени э   кс   пе   р    и   ме   нта  розничной 34,7%; мероприятий т   рет    и   й распределением у   ро   ве   н    ь поставка (с    ре   д    н   и   й) предприятия до 

э   кс   пе   р    и   ме    нта   л   ь    но   й только работ   ы связаны 35,1%, пос   ле 42,5%; элементы чет    ве   рт    ы   й места у   ро   ве    н    ь 

увязать (   в    ыс   ш    и   й) производитель соста    в   и    л до относятся э   кс   пе   р    и   ме   нта  более 4,5%, особенности пос   ле  закупочной 8,2%. 

Сту   де   нта    м зависимости э   кс   пе   р    и   ме    нта   л   ь    н   ых деятельности г   ру   п   п пос   ле за   ве   р    ше   н    и   я 

конечный э   кс   пе   р    и   ме    нта  розничной б   ы   ла услуг п   ре   д    ло   же   на  системы ш    ка   ла отличительным с   во    йст   в распределение пе   да   го   га, системы кото    р   ые  предприятия мо   гут 

ус    и   л   и    ват   ь в    л   и   я    н   ие на связанные а   кт    и   в   и    за   ц   ию зависимости са   мо   ра   з   в   ит    и   я, по увязать кото    р   ы   м  мероприятий сту   де   нт   ы 

целом о   це   н   и    ва   л   и управление себ   я на продвижении нача    л   ь    но   м  обеспечивающие эта   пе представляют пе   да    го   г   ичес    ко   й управление де   яте   л   ь    ност    и (   пе   р   в   ы    й 

в    ыхо    д на элемент п   ра   кт    и   ку) связаны и о   це   н   и   ва    л   и элемент себ   я  закупочной пос   ле э   кс   пе    р    и   ме   нта. прибыли Ре    ше   н   ие  продвижении это    й 

связаны за   дач   и деятельности по- т   ребо   ва    ло от нас по   ис   ка экономическая соот    ветст    вую    щ    их особенности пе   да   го   г   ичес    к    их 

более с    ре   дст   в,  разделение кото    р   ы   м    и системе в    ысту   п   и    л   и управление со   де   р   жа   н    ие установление учеб    но   го розничной мате    р   иа    ла, 

также о   р   ие   нт    и   ро    ва   н   ное  удобством на ис   по    л   ь   зо   ва    н   ие за   да   н   и    й и   н   но   ва    ц   ио   н   но    го активную ха    ра   кте    ра, внутренней 
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на   п   ра   в    ле   н   н   ых на особенности а   кт    и   в   и    за   ц   ию товаров п   рофесс    ио    на   л   ь   но    го элемент са   мо   ра   з   в   ит    и   я; элементы мето   д    ы, 

управление п   р   ие   м    ы связаны и с   ре   дст   ва установление пе   да   го   г   ичес    ко   го также об    ще   н   и   я, п   ре   дус   мат   р    и   ваю    щ    ие 

реа   л   ь    ную предприятия во    з   мо   ж   ност    ь этапом в   ыбо    ра внешней сту   де   нта    м    и воздействие фо   р   м и системе с   пособо   в процесс о   р    га   н    и   за   ц   и   и 

конечный пе   да   го   г   ичес    ко   го разделении об   ще   н   и   я, с   пособст   вую    щ    их ра   з   в   ит    ию информационное п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ых воздействуют 

качест    в и закупочной во    з   мо   ж   ност    ь представлено с   ра   в   не    н    и   я внутренней с   вое   й конечному о   це   н   к    и. Д   л   я системы это    го первой в пс   ихо    ло   го-

   пе   да   го   г   ичес    ко   м предприятия о   п   ыте  воздействуют на    м   и на    й   де   н   ы и ра   зуче    н    ы с разделение уч    ите    л   я    м    и этапом и 

сту   де   нта    м    и представляют э   кс   пе   р    и   ме   нта   л   ь    но   й отличительным г   ру   п   п   ы в зависимости ра   м    ках степени пе    да   го   г   ичес    ко   й обеспечивающие п   ра   кт    и   к    и представлено 

3 – 4  ку   рсо   в с   ле   дую    щ    ие п   р   ие   м    ы: распределение по   н    и   ма   н   ие, конечный сочу   вст    в   ие, степени л   ич    ност   на    я этапом 

пе   рс   пе   кт    и   ва, предоставление до   ве   р   ите    л   ь    ное  услуг от   но    ше   н   ие к связаны л   ич    ност   и широкого ребе   н   ка, торгового по   з   ит    и   в    н   ые  элементов 

ст   и    му   л   и   ро   ва    н   ие, а   ва    нс   и   ро   ва    н   ие ус    пеха, места бе   зус    ло   в   ное,  этапом бе    зо   це   ноч    ное 

широкого п   р   и    н   ят   ие  заключение ребе   н    ка, связанные по   з   ит    и   в    ное  относятся побу   ж    де   н   ие к представляют де   яте   л   ь   ност    и системы и об    ще   н   ию. 

Та    ко   й по   дхо    д по   з   во    л   и   л сопровождаются на   м  системе п   рос   ле   д    ит   ь этом д    и   на   м    и   ку воздействуют ра   з   в    ит    и   я 

воздействуют п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ых связаны качест    в связанные бу   ду   ще   го только уч    ите    л   я и зависимости о   п   ре   де   л   ит    ь,  факторов в    л   и   я    н   ие 

пе   да   го   г   ичес    ко   й п    ра   кт    и   к   и на отличительным п   ро    цессе воздействие дост   ра    и   ва   н   и   я уходящие гото    в   ност    и предоставление сту   де   нто    в 

удобством пот    реб    ност   и конечный в п   рофесс    ио   на   л   ь    но-    пе   да   го   г   ичес    ко   м ста    но   в    ле   н   и   и. 

элементы Ре   зу   л   ьтат    ы являясь по   рт    рета и   деа   л   ь    но   го уч    ите    л   я установление пос   ле  коммерческая э   кс   пе   р   и   ме   нта только по   ка    за- первой 

л   и, что управление бо   л   ь    ше изыскание по   ло    в   и    н   ы процесс сту   де   нто    в также от   мет    и   л   и воздействуют т   р    и представляют соста   в    л   яю   щ    ие об    ра    за 

и   деа   л   ь   но    го уч    ите   л    я: 

 коммерческая    пе   да    го   г  предприятия – п   рофесс    ио   на    л представлено с   вое   го деятельности де   ла, на экономическая в    ысо   ко   м  разделение у   ро    в   не более в    ла   дею   щ    и   й спроса 

п   ре   д    мето   м и представлено мето   д    и   ко    й производитель е   го п   ре   по   да   ва   н    и   я; 

 са 
 
 мосо 

 
 ве 

 
 р 

 
 ше 

 
 нст  

 
 вую  

 
 щ  

 
 и 

 
 йс  

 
 я, са 

 
 мооб  

 
 ра 

 
 зую  

 
 щ 

 
 и  

 
 йс  

 
 я; 

 т   во    рчес    к    и   й. 

В с    ра   в   не   н   и    и с закупочной нача    ло    м воздействуют э   кс   пе    р   и   ме   нта представлено на   м    и сопровождаются б    ы   л   и также по   луче    н   ы торгового 

с    ле   дую    щ    ие связаны ре   зу   л   ьтат    ы: степени ме   н   ь    ше по   ло    в   и    н   ы сту   де   нто    в деятельности от    мет   и   л   и широкого та   к   ие 

коммерческая качест    ва  степени и   деа   л   ь    но   го коммерческая уч    ите    л   я  связаны ка   к развивающейся у   ва    же   н   ие,  конечный по   н    и   ма    н   ие, те   р   пе   н    ие. широкого Себ   я  отличительным ка   к 

п   рофесс    ио   на   ла на да   н   но    м услуг эта    пе  установление э   кс   пе    р   и   ме   нта   л    ь   но    й системы работ   ы представлено сту   де   нт    ы 

разделении о   це   н   и    вают коммерческая оче   н   ь распределение н   и   з   ко,  торговых п   р   и обсу   ж   де   н   и   и это   го процесс фа   кта,  конечному о   н   и изыскание по   яс   н   и    л   и поставка с   во   й 

поставка в    ыбо   р заключение те   м, что установление нахо    д    ятс   я  разделение в ста   д    и   и уходящие о   в    ла    де   н   и    я  торгового п   рофесс    и   й, на пут    и к не   й. 

Да    н   н   ые управление ре   зу   л   ьтат    ы воздействуют по   з   во    л   яют сопровождаются су   д    ит   ь воздействие об осо   з   на   н   и   и розничной сту   де   нта    м    и управление 

необхо    д    и   мост    и связаны не   п   ре   р    ы   в   но    го коммерческая роста, ра   з   в    ит    ие н   ра   вст    ве   н   н    ых конечному качест    в распределение 
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л   ич    ност   и информационное бу   ду   ще   го услуг уч    ите    л   я, связаны фо   р   м    и   ро    ва   н   и   и также пот   реб    ност    и в 

системе п   рофесс    ио   на   л    ь   но    м только са   мо   ра   з    в   ит    и   и. 

 А   на    л   и    з установление ре   зу   л   ьтато    в розничной п   ро   во    д    и   мо   го исс   ле   до   ва    н   и   я по   ка    за   л, что 

услуг ме   н   яетс    я  торгового их ха    ра   кте    р, связанные на   растает конечному д   и   на   м    и    ка по деятельности т   рет    ье    й элементов по   з   и   ц   и    и обеспечивающие «сту   де   нт представляют 

на   ме   ре   н работат   ь на   д разделение п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ы    м торговых ста   но    в   ле   н   ие   м в распределение б    л   и   жа   й   шее  воздействие 

в    ре   м   я». Ес    л   и в установление нача    ле  степени э   кс    пе   р   и   ме   нта торгового 21,2% торговых сту   де   нто   в прибыли на   ме   ре   ва   л   ис    ь услуг 

за   н   и   мат    ьс    я с   во    и   м п   рофесс    ио   на    л    ь   н   ы    м степени ста    но    в   ле   н   ие   м,  торговых то по о   ко    нча   н   и   и обеспечивающие этот установление 

п   ро    це   нт услуг в    ы   рос  относятся до 35,1%. А    на   ло   г   ич   на   я этом ка   рт    и   на  более с   к   ла   д    ы   ваетс    я и по связанные вто    ро    й спроса 

по   з   и    ц   и   и «сту    де   нт нач    и   нает системе все    р   ье    з процесс расс   мат   р   и    ват   ь торгового во    з   мо   ж   ност    ь системы и   з   ме   не   н    и   я 

относятся с    во    й обеспечивающие л   ич   ност    и и также п   ро    я   в    л   яет деятельности и   нте    рес к п   рофесс   и    и», ес    л   и до информационное нача    ло связаны 

э   кс   пе   р    и   ме    нта этом то    л   ь   ко также 73,1% услуг сту   де   нто    в информационное п   р   ич    ис   л   я    ла отличительным себ   я  уходящие к это    му спроса т   и    пу закупочной то 

пос   ле 61,9%, ре    з   ко также у   ме   н   ь    ш    и   лос   ь развивающейся ко    л   ичест   во воздействуют сту    де   нто    в факторов не и   мею    щ   их 

обеспечивающие се    р   ье   з   но    го услуг на   ме   ре    н   и   я в внутренней с   вое   м  деятельности п   рофесс    ио   на    л   ь   но    м ста   но    в   ле   н   и   и. 

 О   р   га    н   и    за   ц    и   я о   п   ыт    но-    э   кс   пе   р   и    ме   нта    л   ь    но   й относятся работ   ы являясь по   з   во   л   и    ла 

элементов по   в    ыс   ит    ь места и   нте   рес мероприятий сту   де   нто    в воздействуют к пе   да   го   г   ичес    ко   й предоставление п   рофесс    и   и системы и к с   вое    й 

удобством л   ич    ност   и,  внешней с   ре    д   и кото    р   ых: пе    рехо    д на внешней бо   лее  экономическая в   ысо   к    и   й торговых у   ро   ве    н   ь распределением 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го являясь са   мосо   з   на    н   и   я; системы осо    з   на   н   и   я связанные необхо    д    и   мост    и уходящие и   з   ме   не   н   и   й, 

п   реоб    ра   зо   ва    н   и   я с   вое    го установление в    нут    ре   н    не   го этом «   я»; элементов на   п   ра   в    ле   н   ност    ь деятельности на са   мо   ра   з   в    ит   ие, 

распределение гото    в   ност    ь этапом вхо    д    ит    ь спроса осо   з   на   н    ию установление по   з   и    ц   ию; первой по   з   ит    и   в    н   ые  воздействуют са   мо   вос    п   р   и    ят   ие; 

ус    и   ле   н   ие мот    и   ва   ц    и   и розничной дост   и   же    н   и   й торговых и т.   д. 

 Та    к   и   м конечному об    ра   зо   м,  элемент по   ло   ж   ите    л   ь    на   я связаны д    и   на   м    и   ка  мероприятий в ра   з   в    ит   и   и элементы качест    в,  также 

с    пособст   вую    щ    их обуче    н    ию в ву   зе, изыскание об    ще   н   ию экономическая с   ре    д   и предоставление сту   де   нчес    к    их экономическая 

ко   л    ле   кт   и    во   в, первой ус    пе   ш    ност    и коммерческая п   рофесс    ио   на   л   ь    но   й предприятия де   яте   л   ь   ност    и места на 

пе   да   го   г   ичес    ко   й услуг п   ра   кт    и   ке  торгового и бу   ду   ще   й работе по с   пе    ц   иа   л    ь   ност    и представлено п   ро    исхо    д    ит заключение 

от пе   р   во    го к 4 ку   рсу. 

разделение Таб    л   и    ца  продвижении № 1. 

Д   и    на   м    и    ка особенности с   пособ    ност    и продвижении к са   мо   ра   з    в   ит    ию 

С 
 
 пособ 

 
 ност  

 
 ь сту 

 
 де  

 
 нта 

 
 
 к са 

 
 мо  

 
 ра 

 
 з 

 
 в 

 
 ит  

 
 ию 

 

I 

У  
 
 ро 

 
 ве  

 
 н 

 
 ь 

 

II 

У  
 
 ро 

 
 ве  

 
 н 

 
 ь 

 

III 

У  
 
 ро 

 
 ве  

 
 н 

 
 ь 

 

IV 

У  
 
 ро 

 
 ве  

 
 н 

 
 ь 

 

Ошибка!  

До э   кс   пе   р   и    ме   нта   л   ь   на   я 

г    ру   п    па 
 

5,5% 

 

57,3% 

 

24,1% 

 

14,1% 
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г    ру   п   па закупочной Пос   ле конечный 

э   кс    пе   р   и    ме   нта   л   ь   на   я 

г    ру   п    па 

 

- 

 

17,9% 

 

39,4% 

 

43,3% 

 

Ко   нт    ро   л   ь    на   я 

г    ру   п   па 

До э   кс   пе   р   и    ме   нта   л   ь   на   я 

г    ру   п    па 
 

- 

 

61,1% 

 

33,7% 

 

6,2% 

производитель Пос   ле этапом 

э   кс    пе   р   и    ме   нта   л   ь   на   я 

г    ру   п    па 

 

- 

 

22,7% 

 

64,2% 

 

12,6% 

 

связаны П   р   и представлено п   ро    ве   де    н   и   и торговых о   п   ыт    но   й особенности работ   ы внутренней ос   но   в    ное  внешней в   н   и   ма   н   ие б   ы   ло 

на   п   ра   в    ле   но на установление с   исте    м    ност    ь деятельности п   ро   цесса относятся по   д    гото    в   к    и распределение бу   ду   щ    их системе уч    ите    ле   й отличительным 

пос   ре   дст   во    м развивающейся пе   да   го   г    ичес    ко   й степени п   ра   кт   и    к   и. Но ка    к развивающейся по   ка    з   ы   вают элемент наб   лю    де   н   и   я, в 

пе   да   го   г   ичес    ко   й работе в спроса это    м  торговых на   п    ра   в   ле   н   и   и только отсутст    вует обеспечивающие необхо    д    и   ма   я 

изыскание стаб    и   л   ь    ност    ь,  экономическая пос    ле   до   вате    л   ь    ност    ь, продвижении ус    и   л   и    я конечному п   ре   по   да   вате    ле   й кафе   д    р 

не   достаточ    но связаны с   коо    р   д   и    н   и   ро   ва    н   ы,  заключение не   ре   д    ко процесс п   реоб    ла   дают удобством э   ле   ме   нт    ы 

элементы ст   их   и   й   ност    и разделении вс   ле   дст   в   ие, деятельности че   го торговых эта работа мероприятий о   ка   з   ы    вает информационное не   достаточ   но    й. В 

п   ро    цессе по   д    гото   в    к   и и п   ро    ве   де   н   и   я относятся о   п   ыт    но   й элементы работ   ы м   ы изыскание ст   ре   м    и    л   ис   ь внутренней 

п   р   и    дат   ь е   й изыскание це   ле    на   п   ра   в    ле   н   ност    ь,  предоставление пос   ле   до   вате    л   ь    ност    ь, продвижении с   исте    м    ност    ь,  только 

ох   ват    ит    ь все сто    ро   н   ы и поте    н   ц   иа   л    ь   н   ые продвижении во    з   мо   ж   ност    и целом п   ра   кт    и   к   и в разделении это    м  коммерческая 

п   ла   не. Это пот    ребо   ва   ло элементы в    ы   работ   к   и связаны о   п    ре   де   ле   н   но   й элементы с   исте    м    ы воздействие э   ле   ме   нто    в 

прибыли учебной,  представлено научной, внеаудиторной деятельности разделение студентов,  информационное а также 

услуг преподавателей  степени кафедр этапом университета  распределением направленной для также выявления  элемент 

условий профессионального становления розничной будущего внутренней учителя в изыскание процессе  управление 

практики, и прибыли основанной факторов на взаимосвязи воздействуют всех относятся ее направлений. 

В организации предоставление педагогической распределение практики экспериментальных групп 

мы увязать учитывали  связаны положение о связаны постоянном  предоставление преобразование, уходящие видоизменении  производитель 

субъектного развивающейся опыта  розничной студентов. Поэтапное степени вхождение  представлено студентов в 

педагогическую практику информационное содействовало целом постепенному ее установление усложнению широкого и 

нарастанию зависимости самостоятельности товаров будущих места учителей,  внутренней что выражается в 

основании опыта предприятия деятельности системы в вариативных этом условиях: связаны студенту 

предоставление представлялась мероприятий возможность удобством проведения  предприятия уроков и розничной воспитательных сопровождаются 

мероприятий с детьми разными по производитель уровню степени развития зависимости (обычный спроса класс, места класс  продвижении 

развивающего отличительным обучения) услуг и т.д. 
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Систематическое приобщение будущих управление учителей  заключение к научному 

поставка изучению предоставление и анализу конечный передового прибыли педагогического целом опыта  особенности позволяет им 

торговых самим  также создавать и конструировать новый опыт. Во мероприятий многих особенности 

общеобразовательные также учреждения,  только где проходили системы практику более студенты из 

элемент экспериментальных торгового групп вносили много распределение нового изыскание в работу 

места общеобразовательные  предоставление учрежденияы: связанные некоторые  производитель приемы и широкого формы установление работы, 

деятельности применяемые  более студентами в период практики, отличительным используются  разделении учителями и 

системы классными  представлено руководителями связаны общеобразовательные  особенности учреждения; 

экономическая материалы,  зависимости разработанные студентами, помещаются в только методическом  более 

уголке представляют общеобразовательные  связанные учрежденияы. 

С этой торгового целью воздействуют еще в начале развивающейся педпрактики  деятельности мы включили 

закупочной студентов-практикантов относятся в проведении микроисследования по 

взаимоотношениям элементы учителя  только – учащихся, внутренней межличностных зависимости отношений 

торгового учащихся,  разделение самоанализ и широкого обосновании,  заключение что способствовало розничной взаимосвязи  продвижении 

теоретической и практической подготовки распределением будущего целом учителя, 

производитель приобретению предприятия первона- относятся чальных факторов навыков исследователя. 

Мы являясь также  мероприятий старались максимально обеспечить воздействуют благоприятного уходящие 

психологического спроса режима  представлено для прохождения услуг практики,  разделение установили относятся стиля  экономическая 

отношений первой студента  этапом с методистом, учителем общеобразовательные 

прибыли учрежденияы информационное на основе целом дружеского развивающейся расположения; первой преимущественно системе 

положительной широкого оценкой предоставление результатов; предоставлением практических 

этапом уроков конечному не только удобством методистами,  зависимости но и старшекурсниками, а разделение также  процесс тем, что 

только практикой производитель руководил, как розничной правило,  уходящие преподаватель, читающий 

теоретический курс. розничной Методисты  внешней стремились места повышать широкого самостоятельность 

воздействуют практикантов,  места ориентируя их на более самостоятельный  первой поиск методических 

источников. 

Эффективность системы профессионального распределением становления в элемент ходе  распределение практики 

удобством требовали установление оснащенные информационное участников элемент экспериментальных товаров групп представлено в процессе 

педагогической практики связанные методическими  внутренней материалами, распределением носящими  факторов 

рекомендательный разделение характер,  элементы поэтому целом нами удобством в ходе опытно-
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экспериментальной работе был процесс разработан этапом и апробирован 

первой учебно-педагогическое  коммерческая пособие степени «профессионально-педагогическая  предоставление 

подготовка элементов студентов производитель вуза». В него поставка были  отличительным включены ориентировочные 

программа товаров изучения: распределение методики по деятельности выявлению системы уровня процесс самооценки,  более уровня 

этапом практической первой готовности к профессиональной деятельности, производитель оценка  продвижении 

собственного прибыли поведения  элементы в конфликтной элементов ситуации,  розничной самооценки 

удобством эмоциональных относятся состояний целом практиканта,  разделение методики по исследованию 

словесной отличительным передачи  только эмоционального распределение состояния,  отличительным развитию 

активную наблюдательности,  отличительным развитию удобством эмпатии,  воздействие а также этом рекомендации  продвижении по ведению 

дневника самопознания и размышлений. 

Мы целом выявили,  распределением что процесс связаны профессионального относятся становления 

развивающейся способствует целом изменению конечный ценностного изыскание опыта студентов в сторону отличительным усиления  элементы 

устойчивого связанные отношения  распределение к ценностям широкого п   рофесс    и   и,  изыскание за   к   ре   п   л    яет разделении мот    и   ва   ц   ию продвижении 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го предприятия в    ыбо   ра, разделении  а   ктуа    л   и   з   и   рует пот    реб    ност   ь в по    з   на   н   и   и, 

внешней т   во    рчест    ве,  торговых п   реоб    ра   зо   ва   н    и   и прибыли с   вое   го поставка о   п    ыта. 

По    ка    зате    л   ь    но, что развивающейся п   р   и прибыли от   вете на информационное во    п   рос: сопровождаются «В че    м в   ы ра   зоча    ро    ва   л   ис   ь, а 

в че    м увязать ут    ве   р   д    и   л   ис   ь представляют в пе   р   ио    д распределение пе   да   го   г    ичес    ко   й услуг п   ра   кт   и    к   и?». 

Ра    зоча    ро   ва   в    ш    ихс    я в уходящие в    ыбо   ре  представляют п   рофесс    и   и внешней уч    ите    л   я  распределение с   ре   д    и производитель бу   ду   щ    их широкого уч    ите   ле   й 

б    ы   ло в   ы   я    в    ле   но уходящие 14,2% зависимости сту   де   нто   в процесс п   ято    го воздействие ку   рса, предоставление в    месте  системы 42,6% внешней о   п   ро    ше   н    н   ых элемент в 

нача    ле э   кс    пе   р   и    ме   нта, 61,3% элемент бу   ду   щ    их торговых уч    ите   ле   й услуг о   д    но   з   нач    но предприятия ре    ш    и   л   и, что по 

удобством о   ко    нча   н   ию розничной у   н   и   ве    рс   итета экономическая доб    и   ват    ьс   я  обеспечивающие т   ру   доуст    ро   йст    ва в внешней ш    ко   лу,  мероприятий и сч   итают, 

что в    ыбо   р п   рофесс    и   и внешней и   м    и распределение с   де    ла   н воздействие п   ра   в    и   л   ь    но,  информационное в это    м закупочной о   н   и факторов убе    д   и    л   ис   ь зависимости пос    ле  услуг 

п   рохо    ж   де    н   и   я пе   да   го   г   ичес    ко    й п   ра   кт    и   к    и. О   н   и системе отчет    л   и    во процесс в   и    д   ят зависимости пут    и коммерческая и 

с    ре   дст   ва разделение работ   ы предоставление по са   мосо    ве   р   ше   нст    во   ва    н   ию, только на   з   ы   ва    я  системе с   ре   д    и связаны н   их: обеспечивающие чте    н    ие 

до   по   л   н    ите    л   ь    но   й л   ите   рату   р   ы, внутренней об    ще   н   ие  этапом с дет   ь    м    и в представлено с   вобо   д    ное  управление в   ре   м    я, 

первой наб    лю   де   н   ие  розничной за де   яте   л   ь    ност    ью разделении пе   да   го   го   в,  представляют кото    р   ые услуг с   в   и    дете    л   ьст    вуют предприятия об 

а    ктуа    л   и   за    ц   и   и на ста    р   ш    их ку   рсах системы пот    реб    ност   и этапом в са   мо   ра   з   в    ит   и    и и т.   д. 

экономическая Гото    в   ност    ь розничной к вос    п   итате    л   ь    но   й представлено работе  услуг пос   ле разделение п   рохо    ж   де   н   и   я  элемент пе   р   во    й 

п   ра   кт    и   ке 75,5% установление бу   ду   щ    их степени уч    ите    ле   й этапом о   п   ре   де   л   и   л   и системе ка   к элементов «   да, распределением гото   в»;  23% -  более «   не  распределением 

в    по   л   не»;  услуг 2,5% торговых -  «   нет». М   ы об   рат    и   л   ис   ь с во   п   росо    м к сту   де   нта    м, места кото    р   ые  процесс 
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от    мет   и   л   и спроса с   вою информационное не   гото   в    ност    ь к этапом вос    п   итате    л   ь   но    й системы работе, мероприятий че   м  внутренней в   ы    з   ва   н та    ко   й 

от    вет, по установление м    не   н   ию мероприятий да   н   н   ых конечному сту   де   нто    в разделении (2,5%) спроса о   н   и только не   п    ра   в   и   л    ь    но внешней в    ыб   ра    л    и торгового 

п   рофесс    ию. 

На во    п    рос коммерческая до   во    л   ь   н   ы сопровождаются л   и в   ы п   ра   кт    и   ко    й б    ы   л   и по   луче   н    ы связанные с   ле   дую    щ    ие  распределением 

от    вет    ы: удобством «   в    по   л   не» также 96,2%,  факторов «с    ко    рее удобством нет, удобством че   м  элемент да» 3,8% и 62,4% сту    де   нто    в 

относятся от    мет   и   л   и,  продвижении что гото    в   ы внешней воо    ру   ж   ит    ь уходящие уче   н    и   ко   в удобством з   на   н   и    я   м    и,  управление отб    и   рат    ь торговых учеб    н   ы   й торгового 

мате    р   иа   л информационное п   р   и предприятия по   д    гото   в    ке к у   ро   ку. Но о   р    га   н    и   зо   ват    ь да   н   н    ы   й торгового в    и   д продвижении 

де   яте   л   ь   ност    и активную са   мосто   яте    л   ь   но отличительным у   меют первой то    л   ь   ко поставка 48,6% этапом рес   по   н    де   нто    в,  обеспечивающие 

о   р   га   н   и    зо   ват    ь работу к    ласса на торгового у   ро   ке  первой – 46% сту    де   нто   в, внешней ис   по   л    ь   зо   ват    ь обеспечивающие 

ра   з   нооб    ра    з   н    ые связанные фо   р   м    ы конечный в   не   к    ласс    но   й предоставление работ   ы предприятия по п    ре   д    мету – 68%. этапом Т    ру   д    ност   и места 

в    ы   з   ва   ла необхо    д    и   мост   ь вест    и этапом работу распределением к   ласс   но    го ру   ко   во    д    ите   л   я. связаны Сту   де   нт    ы целом 

(58,3%) представлено от    мет   и   л   и внутренней с   вою первой не   гото    в   ност    ь услуг к да   н   но    му более в    и   ду этом работ   ы и нех   ват    ку 

з   на   н   и    й  по производитель пе   да   го   г   ичес    к   и    м представляют д   ис    ц   и    п   л   и   на   м. 

Да   н   н   ые торговых ре   зу   л   ьтат    ы экономическая по   дт    ве   р   д    и   л   и распределением п   ра   в    и   л   ь    ност   ь также п    ре   д   ло    же   н   н   ых являясь на    м    и торгового 

п   ро    г   ра    м   м по    д   гото    в    к   и бу   ду   щ    их сопровождаются уч    ите    ле    й особенности к п   ре   дсто   я    ще   й конечный пе    да   го   г   ичес    ко   й производитель 

п   ра   кт    и   ке. В это   й торгового с   в   я    з   и,  связанные в   ве   де   н    ие воздействие с   пе   ц   ку   рсо   в процесс я   в    л   яетс    я широкого ва   ж    н   ы   м  воздействие фа   кто    ро   м, 

в    л   и   яю   щ    и   м на эффе   кт    и   в    ную факторов по   д    гото    в   ку управление к пе   да   го   г   ичес    ко    й де   яте   л   ь    ност    и. С 

развивающейся это    й представляют це   л   ью м    ы услуг в    к   люч    и   л   и развивающейся в учеб    н   ы   й удобством п   ла   н системе у   н   и   ве    рс   итето    в с   пе   ц   ку   рса, 

от    ра   жаю   ще   го увязать особе    н   ност    и факторов п   ро   цесса воздействие п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го элементы ста    но   в   ле   н   и   я 

элементы бу   ду   щ    их разделении уч    ите   ле   й в первой хо    де  этом пе   да   го   г   ичес    ко    й п   ра    кт   и    к   и. услуг Ва    ж   н   ы   м    и относятся за   дача    м   и 

это    го с   пе    ц   ку   рса в связанные на   ше   м  заключение о   п   ыте товаров б    ы   ло экономическая рас   ш    и   ре   н   ие, конечный у   г    луб    ле   н   ие  системы и 

да   л   ь   не   й    ша   я торгового с   исте    мат    и   за   ц   и   я  степени з   на   н   и   й, а та    к    же пе   да   го   г    ичес    ко   го внутренней са    мо   ра   з   в   ит    и   я  распределением 

в п   ро    цессе п   ра   кт    и   к    и. 

установление Этот активную с   пе    ц   ку   рс услуг в    к   люча    л элементов в себ   я изыскание ра    з   нооб    ра   з   н    ые  особенности в   и    д   ы элементы де   яте   л   ь   ност    и: конечному 

чте    н   ие ц   и   к    ла ле   к   ц   и    й по разделение ос   но   в    н   ы   м  внешней п   роб    ле   ма   м связаны с   пе   ц   ку   рса, места п   ро    ве   де   н   ие 

заключение лабо   рато    р   но-   п    ра   кт    ичес    к   их элемент за   н   ят    и   й в экономическая ш    ко   ле  закупочной по е   го те   мат   и   ке, 

са    мосто   яте    л   ь   ную также работу степени сту   де   нто    в в поставка соот    ветст    в    и   и товаров с ре   ко   ме   н   дате    л   ь    н   ы   м 

заключение с    п   ис   ко    м, торговых ко   нсу   л    ьт    и   ро   ва    н   ие   м увязать сту   де   нто    в торгового по и   зучае    м    ы   м целом и   м    и торговых источ   н    и   ка   м, их 

обсу   ж   де   н   ие. 
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Пос    ле п   ро   ве    де   н   и    я предоставление с   пе   ц   ку   рса  элементы на   м    и связаны б    ы   л целом о   р   га   н   и   зо    ва   н се   м    и   на    р. М   ы 

также соста    в    и   л   и закупочной п   ла   н производитель се   м    и   на   ра,  мероприятий в кото   ро   м управление у   ка   за   л   и торговых те   мат   и   ку, к   ру   г во   п   росо    в, 

внутренней по   д    ле   жа   щ    их заключение всесто   ро    н   не   му управление обсу   ж   де    н   ию,  степени с   п   исо   к связанные ре    ко    ме   н    дуе   мо   й заключение 

л   ите    рату   р    ы по развивающейся п   роб    ле   ме,  удобством те   мат    и   ку от    к   р    ыт   ых у   ро   ко    в (    в только ш    ко   ле,  первой на ба    зе 

более кото    ро   й удобством п   ро    во   д    итс    я се   м    и    на   р). На этом се   м    и   на   ре  воздействуют п   ла   н   и   ро   ва    лос   ь элемент в    ысту   п   ле   н    ие  внутренней 

хо    ро    шо поставка по   д    гото    в   ле   н    н   ых предоставление сту   де   нто    в-    п   ра   кт    и   ка   нто    в. Це    л   ь за   н   ят   и    й 

рас   ш    и   р   ит    ь, прибыли у   г   луб    ит    ь воздействуют и за   к    ре   п   ит    ь мероприятий з   на   н   и    я, воздействие по   луче    н   н   ые во воздействие в    ре   м   я  прибыли с   пе   ц   ку   рса, 

экономическая в    ы   работат   ь являясь е   д    и   н   ые т   ребо   ва    н   и   я к о   р   га   н   и   за   ц    и   и системе пе   да    го   г   ичес    ко   й системы п   ра   кт    и   к   и в 

предоставление ш    ко   ле,  производитель по   ка   зат   ь, управление ка   к целом п   рофесс    ио   на   л   ь    ное заключение ста    но    в   ле   н   ие  изыскание сту   де   нто    в деятельности п   роте    кает связанные в 

хо    де п   ра   кт    и   к   и. 

На се    м    и   на   ре обсу   ж   да    л   ис   ь широкого во    п   рос   ы сопровождаются п   ра    кт    ичес    ко    й зависимости по   д    гото    в   к    и являясь 

сту   де   нто    в – это места да   ло этом во    з   мо   ж   ност    ь более ра   з   ъ   яс   н   ит    ь распределением ка    ж   до   му п    ра    кт    и   ка    нту е    го 

торговых ро   л   ь связанные в пе   да   го   г   ичес    ко   й этапом де   яте   л   ь   ност    и разделение в це   ло   м. 

В хо    де элементы э   кс   пе   р    и   ме   нта   л   ь    но   й системы работ   ы управление б    ы   л   и зависимости о   р    га   н    и   зо   ва   н    ы установление со   в    мест   н   ые  только 

д    ис   пут    ы сту   де   нто    в по ра   з   л   ич    н   ы   м распределение а   ктуа    л   ь   н    ы   м  этом те    ма   м, внутренней сто    я   щ    и   м  представлено пе   ре   д 

удобством ш    ко   ло    й связанные в со   в   ре   ме   н   н    ы   й разделении пе   р   ио    д, факторов что по   з   во    л   и   ло с    п   лот   ит    ь их в е   д    и   н    ы   й 

продвижении ко   л    ле   кт   и    в обеспечивающие е   д   и    но   м    ы   ш    ле   н   н   и    ко   в в распределением пе   р   ио    д закупочной п   ра   кт    и   к   и. П   ро   во    д    и   м    ые спроса на    м    и уходящие 

с    пе   ц   ку   рс и являясь се   м    и   на   р   ы,  поставка ка   к изыскание по   ка    за   л   и товаров ре    зу   л   ьтат    ы исс   ле   до   ва   н    и   я, п   р   и   в    и   л   и 

мероприятий сту   де   нта    м  продвижении п   роч   н    ые установление на   в    ы   к   и мероприятий в работе со внутренней ш    ко   л    ь   н   и    ка   м    и, распределение рас   ш    и   р   и    л   и их 

спроса пс   ихо    ло   го-   пе    да   го   г   ичес    к    ие  относятся з   на   н    и   я, более ра   з   в    и   л   и зависимости их са    моо   р   га   н   и   за   ц   и    и, 

са    мо   ра   з   в   ит    и   и и их са    мосто    яте    л   ь    ност    ь, степени сфо   р   м    и   ро   ва    л   и только чу   вст    во спроса со   ц   иа   л   ь    но   й также 

от    ветст    ве   н    ност   и в внутренней п   ро    цессе представляют пе   да   го    г   ичес    ко   й п   ра   кт   и    к   и. 

системе Этот деятельности с   пе   ц    ку   рс о   п   ра   в   да   л себ   я на распределение п   ра   кт    и   ке,  разделение со   де   йст   ву   я факторов у   г   луб    ле   н   ию разделении 

исс   ле   до   ва    в    ше   гос   я процесс на   м    и представлено ас   пе   кта распределением по   д    гото    в   к    и торговых бу   ду   ще   го являясь уч    ите    л   я,  связаны ра   з   в    ит    ию 

учеб    н   ых и науч    но-   исс    ле   до   вате    л   ьс    к   их элементов и   нте    ресо   в заключение сту   де   нто    в. 

Да   н   н   ые разделении ре   зу   л   ьтат    ы системе по   дт   ве    р   д    и   л   и процесс п   ра   в    и   л   ь    ност   ь зависимости на   ш    их целом п   ро    г   ра    м   м  представляют 

по   д    гото    в   к    и бу   ду   щ    их уч    ите    ле    й экономическая п   ре   дсто   я    ще   й отличительным пе   да   го   г   ичес    ко    й п   ра   кт    и   к   и. 

элементов Су   ж   де   н   и   я  разделении сту   де   нто    в по только во    п   росу процесс «В    несете л   и в   ы розничной и   з   ме   не   н   и    я прибыли в с   вое 

коммерческая п   рофесс    ио   на   л    ь   ное  только ста    но   в    ле   н   ие пос   ле и   зуче   н    и   я с   пе    ц   ку   рса?» все системы сту   де   нт    ы факторов 

э   кс   пе   р    и   ме    нта   л   ь    но   й деятельности г   ру   п   п    ы обеспечивающие от    вет    и   л   и мероприятий по   ло    ж   ите    л   ь   но,  широкого п   р   и установление это    м  сопровождаются по-    ра   з   но   му 
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мот    и   в   и    ру   я с   вою по    з   и   ц   ию. установление «Поста    раюс    ь также бо   л   ь    ше элементов п   роч    итат    ь прибыли и и   зучат    ь 

также с    пе   ц   иа   л   ь    н   ые  отличительным л   ите    рату   р   ы по распределение фо   р   м    и   ро    ва   н   ию внутренней п   рофесс   ио    на   л   ь    но   го 

представлено масте    рст    ва» широкого (На    за   ро    ва К.), «В    ы   по   л    не   н   ие п   ра   кт    ичес    к   их розничной за   да   н    и   й воздействуют по   з   во    л   и   л    и 

места м    не  розничной ко   р   ре   кт    и   ро   ват    ь услуг да   л   ь   не   й    ш   ие  системы де   яте    л   ь   ност    и в разделение п   ро    цессе отличительным п   ра   кт    и   к    и» 

(Рах   и   мо   в Н.), «Пе    да   го   г   ичес    ка   я изыскание п   ра   кт    и   ка  активную да   ла удобством м    не  представлено во    з   мо   ж   ност    ь 

этапом ис   по   л    ь   зо   ват    ь внутренней по   луче    н   н   ые конечный тео    рет   ичес    к    ие  уходящие з   на   н    и   я и заключение п   ра   кт    ичес    к    и   й изыскание о   п   ыт ка    к 

ст   и    му   л разделении д    л   я  также са   мосо   ве    р   ше   нст    во   ва    н   и   я в широкого п   рофесс    и   и» системы (Ка    р   и   мо   в С.). 

увязать С    ре   д    и услуг п   р   ич   и    н обеспечивающие ра   зоча   ро    ва   н   и    й информационное в п   ра   кт   и    ке процесс рес   по   н    де   нт    ы развивающейся от   мет    и   л   и 

т   ру   д   ност    и в нахо    ж   де   н   и   и системе об    ще   го сопровождаются я   з    ы   ка со этом ш    ко   л    ь   н   и    ка   м    и, спроса не   же    ла   н   ие 

деятельности уч    ите    ле   й степени п   р   и    н   и   мат   ь их на факторов п   ра    кт    и   ку деятельности и д    р. П   ро   ве   де    н   н   ы    й а   на   л   и   з пос    лу   ж   и   л 

производитель ос   но   ва    н   ие    м  воздействуют д    л   я внутренней по   ис   ка  процесс ус    ло   в   и    й, увязать с   ре   дст   в элемент д    л   я торгового по   д    гото    в   к    и установление и о   р   га   н   и    за   ц    и   и 

целом пе   да   го   г   ичес    ко   й продвижении п   ра    кт    и   к    и на суб    ъе   кт   и    в   но    й по   з   и   ц    и   и ее торгового участ    н   и   ко    в,  экономическая что 

п   ре   до   п   ре   де   л   и   ло конечному за   дач   и уходящие фо   р   м    и   рую    ще   го э   кс    пе   р   и   ме   нта. 

коммерческая Пос    ко    л   ь   ку представляют в п    рофесс    ио   на   л   ь    но   м распределение ста    но    в   ле   н   и    и только о   д    но   й и    з ос   но   в    н   ых 

ро   ле   й являясь я    в   л   яетс    я элемент сфо   р   м    и   ро   ва    н   ност    и относятся п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ых производитель у   ме    н   и   й в особенности хо    де  сопровождаются 

пе   да   го   г   ичес    ко   й информационное п   ра    кт    и   к    и, более с   пособст    вую    щ    их товаров обес    пече    н   ию разделении в да   л   ь   не   й    ше   м 

эффе   кт   и    в   но   й, п   рофесс    ио    на   л   ь   но    й внешней де   яте    л   ь   ност    и,  заключение по   это    му отличительным на   м  относятся б    ы   ло 

коммерческая необхо    д    и   мо зависимости в   ы    я   в    ит    ь предприятия у   ро   ве    н   ь внутренней сфо   р   м    и   ро   ва    н   ност    и п   рофесс   ио    на   л   ь    н   ых 

пе   да   го   г   ичес    к   их деятельности у   ме   н   и   й воздействие до и пос   ле э   кс   пе   р   и    ме   нто   в. 

элемент Д    и   на   м    и   ка  этапом по   ка   за   ла, что широкого пос   ле  элементы э   кс    пе   р    и   ме   нта элементов п   р   и    рост услуг по т   рет   ье    му 

продвижении у   ро   в    ню связанные э   кс   пе    р   и   ме   нта    л   ь    но   й г   ру   п   п    ы соста   в    и   л обеспечивающие 12,7%,  увязать по чет   ве    рто   му производитель у   ро   в    ню связаны 

17,9%. Э    кс   пе   р   и   ме   нта    л   ь   на   я закупочной г   ру   п   па  представлено п   р   и   рос по степени т   рет    ье    му элемент у   ро   в    ню – соста    в   и    л  

17,7%, по управление чет    ве   рто    му более у   ро    в   ню 18,9%. управление Ко   нт    ро   л   ь    на   я  представляют г   ру   п   па особенности п   р   и    рос  торгового по 

т   рет    ье    му мероприятий у   ро   в    ню конечный – соста    в   и    л управление 15,9%,  увязать по чет   ве    рто    му – 12,8%. 

Ита    к, о   р   га   н   и   за   ц   и   я закупочной пе   да   го   г   ичес    ко   й продвижении п   ра   кт    и   к   и только с   пособст   вует деятельности 

эффе   кт   и    в   но   му процесс п   рофесс    ио   на   л    ь   но    му закупочной ста    но    в   ле   н    ию относятся че   ре   з развивающейся фо   р   м    и   ро    ва   н   ие 

управление п   рофесс    ио   на   л    ь   но более пе    да   го   г   ичес    к   ие у   ме   н   и    я, что обес   печ    и   ваетс    я внутренней нас   ы   ще   н   ие   м  предприятия 

пе   да   го   г   ичес    ко   й разделение п   ра    кт    и   к    и продвижении за   да   н   и   я    м    и, конечному ра    з   нооб    ра   з   н    ы   м    и системы фо   р   ма   м    и торговых работ   ы,  элемент 

м    и   к   ро    исс   ле   до   ва   н   и   я    м    и и т.    д. 
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О   д    н   и   м и   з ас   пе   кто    в воздействие п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й производитель по   д    гото   в    к   и в этапом хо    де  экономическая и   зуче   н   и    я 

системы тео    рет   ичес    к    их обеспечивающие д    ис   ц   и   п   л   и    н, а первой та    к    же  предприятия в п    ро   цессе места пе    да   го   г   ичес    ко   й также п   ра   кт    и   к   и 

в    ысту   пает а    кс    ио   ло   г   ичес    ка    я удобством о   р   ие   нта    ц   и   я  информационное п   ра   кт    и   ка   нто    в. Пос    ко   л   ь    ку торговых ко   нста- спроса 

т   и    рую    щ    и   й изыскание э   кс   пе   р    и   ме   нт информационное по   ка   за   л также необхо    д    и   мост    ь активную с   ме   н   ы це   н    ност    н   ых 

о   р   ие   нт    и   ро    в факторов л   ич    ност   и информационное бу   ду   щ    их относятся уч    ите    ле   й первой и на   ше особенности э   кс   пе   р    и   ме   нта   л   ь    ное  степени 

исс   ле   до   ва    н   ие связаны б    ы   ло спроса на   п   ра    в   ле   но на факторов ус    и   ле    н   ие  прибыли а   кс   ио   ло    г   ичес    ко    го по   дхо    да в 

по   д    гото    в   к    и разделении сту   де   нто    в поставка в хо    де конечный и   зуче    н   и   я  степени д    ис   ц   и   п   л   и    н этом пе   да   го   г   ичес    ко   го отличительным ц   и   к    ла и 

д    р. изыскание По    это    му предоставление на   м б   ы    ло необхо    д    и   мо управление в    ы   яс   н    ит   ь конечному п   ро   и    зо   ш    ла л   и 

услуг пе   рео   р   ие    нта   ц   и    я продвижении це   н    носте    й у увязать сту   де   нто    в деятельности пос   ле широкого э   кс   пе    р    и   ме   нта,  системы с это   й также це   л   ью связаны 

м    ы по   вто    р   но п    ро   ве    л   и мето    д   и   ку обеспечивающие «Це    н   ност    н   ые  представлено о   р   ие    нта    ц   и   и конечному л   ич    ност   и» предоставление и 

по   луч    и   л   и увязать с   ле   дую    щ    ие  коммерческая ре   зу   л   ьтат    ы: до увязать э   кс    пе   р    и   ме   нта  розничной сту   де   нт    ы 

э   кс   пе   р    и   ме    нта   л   ь    н   ых г    ру   п   п системы на   ибо   лее  торговых ва   ж   н    ы   м    и изыскание о   п   ре    де   л   я    л   и относятся та    к   ие первой качест    во этапом 

л   ич    ност   и представляют ка   к широкого «   наб    лю    дате   л    ь   ност   ь», уходящие «от    ветст    ве    н   ност   ь»,  экономическая 

«са    мосто    яте   л   ь   ност    ь», «об    щ    ите    л   ь    ност   ь», «   доб   ро    же   лате    л   ь    ност    ь», процесс пос    ле  заключение 

э   кс   пе   р    и   ме    нта конечному п   ро    и   зо   ш    л   и производитель и   з   ме   не   н   и    я разделении ка   к услуг ко   л   ичест   ве    н   но   го, предоставление та   к развивающейся и 

качест    ве   н   но    го коммерческая по   р    я   д    ка: прибыли у   ве   л   ич    и   лос   ь качест    во в   ы   де    л   яе   м   ых представляют сту   де   нта    м    и конечному ка   к 

прибыли на   ибо   лее  спроса ва   ж   н   ые этапом д    л   я  этом п   рофесс    ио   на   л   ь    но   го предприятия ста    но    в   ле   н   и    я разделение («т    во    рчес    к   и    й 

по   дхо    д», «   д    ис   ц   и   п    л   и   н   и   ро    ва   н   ност   ь», конечный «са    мо   к   р    ит   ич    ност    ь»,  информационное 

«у   ра   в    но   ве    ше   н   ност   ь»), и во связаны м    но   го   м  более п   ро   и   зо   ш    л   и их экономическая качест    ве   н   на    я представляют 

пе   рео   р   ие    нт   и   ро    в   ка также це    н   ност    н   ых прибыли о   р   ие   нта    ц   и   и л   ич    ност   и. 

коммерческая С    ле   дует разделение по   дче    р   к    нут    ь, что пе   да   го   г   ичес    ка    я п   ра    кт    и   ка целом о   ка    за   ла  установление в    л   и   я    н   ие 

на внутренней с   ме   ну целом це   н   ност    н   ых места о   р   ие   нта    ц   и   й являясь л   ич   ност    и, что изыскание с   в   я    за   но связанные с осо   з   на   н   ие    м 

сту   де   нта    м    и с   во    их представляют поте    н   ц   иа   л   ь    н   ых установление во   з   мо   ж    носте    й. 

Та    к   и   м факторов об    ра   зо   м,  представлено о   р   га   н   и    зо   ва   н   н    ы   й этом на    м    и особенности фо   р   м    и   рую    щ    и   й активную э   кс   пе   р    и   ме    нт,  предоставление 

в    к   лючаю    щ    и   й изыскание реа    л   и   за   ц   ию прибыли в    ы   де   ле   н   н   ых пе    да   го   г   ичес    к   их ус    ло   в   и    й относятся по   з   во    л   яет разделении 

эффе   кт   и    в   но первой осу   щест   в    ит    ь предоставление п   ро    цесс связаны п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе   да   го   г   ичес    ко   го элемент 

ста    но    в   ле   н   и    я, степени пос   ко    л   ь   ку также наб    лю    даетс   я, во-    пе   р   в    ых, по   ло    ж   ите    л   ь   на   я относятся д    и   на   м    и   ка  процесс 

ра   з   в    ит   и    я конечный та   к    их управление ас   пе   кто    в увязать п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го деятельности ста    но   в    ле   н   и   я системе ка    к: целом 

пе   да   го   г   ичес    к   ие связаны у   ме   н   и   я,  предоставление п   ра    кт   ичес    ка   я гото   в    ност   ь, фа    кто    р   ы, предприятия в    л   и   яю   щ    ие  распределением на 

п   рофесс    ио   на   л    ь   ное элементы ста    но    в   ле   н   ие  прибыли и т.   д. с о   д   но    й развивающейся сто    ро   н   ы представляют в ра   м    ках 
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связанные тео    рет   ичес    к    их распределением ку   рсо   в и с д    ру   го    й сто   ро    н   ы системы путе    м  установление в    не   д   ре   н    и   я в коммерческая со   де   р   жа   н   и   я  относятся 

пе   да   го   г   ичес    ко   й более п   ра    кт    и   к    и розничной та   к    их места фо   р   м  особенности работа зависимости ка    к также м    и   к   ро    исс   ле   до   ва    н   и   я, 

са    моа   на   л   и   з де   яте    л   ь   ност    и. Это по    з   во    л   яет изыскание на   м  распределение с   де   лат   ь мероприятий в    ы   во   д  заключение о 

це   лесооб    ра   з   ност    и и конечному достаточ    ност    и связанные в   ы   де   ле   н   н   ых также на   м    и только пе    да   го   г   ичес    к   их 

предоставление ус    ло   в    и   й системы д   л   я п   рофесс    ио   на   л   ь    но   го ста    но    в   ле    н   и    я. 

О   п   ыт    но   э   кс    пе    р   и   ме   нта    л   ь   ное воздействие исс   ле   до   ва   н   ие  удобством по   дт   ве   р   д    и   ло управление на   шу зависимости 

г   и   поте    зу о также то    м, сопровождаются что вс   ле   дст   в    ие этом со   з   да   н   н   ых системе на   м    и пе   да   го   г   ичес    к    их ус    ло   в   и    й в 

производитель об    ра   зо   вате    л   ь    но   м  целом п   ро    цессе внешней ву   за: элемент и   з   ме   не    н   и   и удобством со   де    р   жа   н   ие  внешней об   ра   зо   ва    н   и   я и 

особенности п   ро    цесса уходящие по   д    гото    в   к    и развивающейся бу   ду   ще   го более уч    ите    л   я на ос   но   ве и    нте    г   рат   и   в    но   го продвижении по   дхо    да; спроса 

расс   мот   ре    н    и   и распределением п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го развивающейся ста    но   в    ле   н   и   я этом с   исте    мооб    ра   зую    щ    и   м  элемент 

ко   м    по    не   нто    м только пе   да   го   г   ичес    ко   й воздействуют по    д   гото    в    к   и и ос   но   ва    н   ие   м д   л   я заключение в    ы   я    в   ле   н   и    я места 

ус    ло   в    и   й поставка п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го представлено ста    но   в    ле   н   и   я, торговых бу   ду   ще   го удобством в п   ро    цессе внутренней п   ра   кт    и   к    и; элементы 

о   це   н   ка развивающейся ст   и    му   л   и   рую    щ    их факторов во   з   мо    ж   носте    й пе    да   го   г   ичес    ко   й п   ра    кт    и    к   и внешней бу   дет деятельности 

ос   но   ва    на на системе по   н    и   ма   н   и   и предоставление ста    д    и   й   но    го связанные ха    ра   кте    ра, сопровождаются фа    кто    ро   в и установление меха    н   и   з   мо   в мероприятий 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    пе    да   го   г   ичес    ко   го ста    но   в    ле   н   и   я бу   ду   ще   го спроса уч    ите    л   я  мероприятий п   р   и 

торговых по   д    гото    в   ке  конечному в ву   зе уходящие    п   рофесс    ио   на   л    ь   ное  поставка ста    но   в    ле   н   ие деятельности бу   ду   щ    их степени уч    ите   ле   й 

обеспечивающие бу   дет товаров ус    пе    ш    н   ы   м. 

О   п   ыт    на   я п   ро    ве   р   ка пе   р    во   го воздействуют ус    ло   в    и   я  связанные в соот    ветст    в    и   и с управление об    ще   й факторов ло   г   и   ко    й 

представлено на   ше   го системы исс   ле   до   ва   н   и    я распределение п   ре   д    ла   га   ла  торгового ре   ше   н   ие нес   ко    л   ь   к    их за   дач: обеспечивающие обо   гат   ит    ь воздействие 
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т   во    рчес    ко    й первой са   мо   реа   л   и   за   ц   и   и,  элемент об   работат    ь на   в   ы   к    и ко   нст    ру   кт    и   в   но    й 

представляют де   яте   л   ь   ност    и являясь в ме   ж   э   ко    но   м    ичес    ко    м отличительным в    за   и    мо   де   йст    в   и    и деятельности и по   з   ит    и   в    но   го 

разделении са    моот   но    ше   н   и   я  поставка  че   ре   з са   моа   на   л   и   з. 

целом Ко   нстат    и   рую    щ    и   й элемент с   ре   з по   ка   за   л, что 11,4% воздействие э   кс   пе   р    и   ме   нта   л   ь    но   й коммерческая 

г   ру   п   п    ы также (10,2% этом ко   нт    ро   л   ь    но   й) уходящие нахо    д    и   л   ис    ь установление на пе    р   во    м предоставление (   н    и   з   ко   м) увязать у   ро   в    не 

заключение п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го прибыли ста    но    в   ле   н   и    я 48,8% сту   де   нто    в на предоставление вто    ро    м элемент (   н    и   же 

спроса с    ре   д    не   го) представлено и в т   рет    ье   м распределение (с   ре   д    не   м) товаров в э   кс    пе   р   и   ме   нта   л    ь   но   й обеспечивающие 34,3% коммерческая (   в 
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ко   нт    ро    л   ь   но    й 31,5%) на чет   ве   рто    м системы у   ро   в    не,  изыскание на нача    ле экономическая э   кс    пе   р    и   ме   нта  внутренней в 

э   кс   пе   р    и   ме    нта   л   ь    но   й связанные г    ру   п   пе  элемент б   ы   ло особенности 12,3% системы (   в ко    нт    ро   л   ь    но   й 8,2%). 

поставка Ито    го   в   ы    й обеспечивающие за   ме   р по о   ко    нча   н    и   и в   не    д    ре   н   и    я удобством пе    р   во    го внешней ус    ло   в    и   я торгового по   ка    за   л разделении 

по   ло    ж   ите    л   ь   ную элементы д    и   на   м    и   ку системы в ко    л   ичест    ве   н   н   ых и предприятия качест    ве   н   н    ых спроса и   з   ме   не   н   и    ях. 

К    ро   ме то   го, п   ро   ду   кт    и   в   н    ы   й товаров ха    ра   кте    р представляют де   яте   л   ь   ност   и мероприятий п   ре   д    по   ла   гает места ра   з   в   ит    ие 

розничной с    пособ    ност    и экономическая нахо    ж   де   н    и   я системы л   ич    ност   н    ых целом с   м    ыс   ло   в, что заключение я    в   л   яетс    я прибыли по   з   ит    и   в   но   й 

те    н    де   н   ц    ие    й в п   рофесс    ио   на   л   ь    но-    пе   да   го   г   ичес    ко    м обеспечивающие ста    но    в   ле   н   и    и являясь в це   ло   м. 

Качест   ве    н   н   ы   й производитель а   на   л   и   з связаны да   н   н   ых установление ко   нстат    и    рую    ще   го первой э   кс   пе   р   и    ме   нта 

только по   з   во    л   яет торгового го   во    р   ит    ь о то    м, что сту   де   нт   ы активную э   кс   пе   р    и   ме   нта   л   ь    но   й внешней и ко    нт    ро   л   ь    но    й 

связаны г   ру   п   п    ы удобством п   ре   и   му   щест   ве    н   но товаров нахо    д    ятс   я  конечный на вто   ро    м разделение (45,7%) воздействуют и т   рет    ье   м (   в 

этом с    ре   д    не   м  деятельности 33,6%) у   ро    в   н   ях п    рофесс    ио   на    л   ь   но    го ста    но   в    ле   н   и   я. 

степени Исхо    д    я  установление и   з об   ще   й этапом це   л   и внешней э   кс   пе   р   и    ме   нта    л   ь    но   й внешней работ   ы,  широкого м    ы поста    ра   л   ис    ь 

являясь обес    печ   ит    ь установление ус   ло    в   и   я элементов д    л   я  предприятия ра   з   в   ит    и   я пот   реб    ност   и в са   мо   реа   л   и   за   ц   и   и 

связаны са    моо   р   га   н   и   за   ц    и   и более и са   моу   п    ра   в   ле   н   и    и. Ко   н   к    рет   н   ы    м    и прибыли ито    га   м    и только исс   ле   до   ва   н   и    я 

управление эффе    кт   и    в   ност    и целом да   н   но   го предоставление ус    ло   в    и   я  первой ста   л   и с   ле   дую    щ    ие и   з   ме   не    н   и   я: услуг з   нач   ите    л   ь    но коммерческая 

(   в с    ре   д   не    м на конечному 11,2%),  представляют ч   ис   ло управление сту   де   нто    в конечный э   кс    пе    р   и   ме   нта   л   ь    но   й системы г   ру   п   п    ы, предоставление 

ха    ра   кте    р   и   зую    щ    ихс    я в внутренней нача    ле  элементов э   кс    пе   р   и    ме   нта н   и   з   к    и   м у   ро    в   не   м 

товаров п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го более ста    но   в    ле   н   и   я; торгового во    з   рос    ло процесс ч   ис   ло экономическая сту    де   нто    в,  распределение об   ла   даю   щ    их 

коммерческая в    ысо   к   и   м  отличительным у   ро   в    не   м п   рофесс    ио   на   л    ь   но   го ста    но   в    ле   н   и   я (    в производитель с   ре   д    не    м  мероприятий на 15,1%). 

Да    н   н   ые этапом фа    кт    ы розничной с   в   и   дете    л   ьст    вуют о связаны п   ро    ду   кт    и   в    ност    и этом п   рофесс    ио   на   л   ь    но-

   пе   да   го   г   ичес    ко   го представлено ста    но    в   ле   н   и    я первой в ра   м    ках заключение реа    л   и   за   ц   и    и являясь вто    ро   го ус    ло   в    и   я. 

П   ро   ве    р   ка т   рет   ье    го связаны ус    ло   в    и   я  широкого б   ы   ла этапом с   в   я    за   на  услуг с в   ы   я    в   ле   н    ие   м целом в    л   и   я    н   и   я  изыскание 

о   це   н   к    и обеспечивающие ст   и    му   л   и   рую    щ    их услуг во   з   мо   ж   носте    й пе   да   го   г   ичес    ко   й п   ра   кт    и   к    и, на 

широкого ос   но   ве  обеспечивающие по   н   и    ма   н    и   и внешней ста    д    и   й   но    го торговых ха    ра   кте   ра представляют фа   кто    ро   в степени и меха    н   и   з   мо   в 
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по   д    гото    в   ке в спроса ву   зе  заключение че   ре    з зависимости пост    рое   н   ие  широкого об   ра   за разделении с   вое   й разделение л   ич    но   й 

прибыли п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й заключение пе   рс   пе   кт    и   в   ы. 

Нача    л   ь    н   ы   й за   ме   р осу   щест    в   л   яетс    я по предприятия с   ле   дую    щ    и   м  места к   р   ите    р   и   я    м: 

связаны качест    во    м конечный з   на   н   и   й, более ха    ра   кте    ро   м  процесс п   ре   дста    в    ле   н   и   й, деятельности у   ро   в    не   м  сопровождаются по   н   и   ма   н   и   я, 

увязать ха    ра   кте    ро   м  информационное су   ж   де   н   и   й о п   рофесс    ио   на    л   ь   но-    пе   да   го   г   ичес    ко    й де   яте   л   ь    ност    и, а 
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этапом та    к    же  факторов у   ро   в    не   м закупочной п   рофесс    ио   на   л    ь   но    пе   да   го   г   ичес    к   их связанные у   ме   н   и   й, конечному у   ро   в    не   м  зависимости 

п   ра   кт    ичес    ко    й сопровождаются гото    в   ност    и элемент к п   рофесс    ио   на   л    ь   но   й обеспечивающие де    яте   л   ь   ност    и,  товаров у   ро    в   не   м 

п   р   ит    я    за   н   и   й и са   моо   це   н   к   и. 

Ито    го   в   ы    й установление за   ме   р, отличительным осу   щест   в    ле   н   н   ы   й в торгового э   кс   пе    р    и   ме   нта   л   ь    но   й распределение г   ру   п   пе, 

уходящие в    ы   я    в   и   л производитель с   ле   дую    щ    ие также и   з   ме   не   н   и    я: более с   н    и   з   и   лс    я по   ка   зате    л   ь н    и   з   ко   го широкого у   ро   в    н   я  также до 

1,86%, предприятия п   ро    и   зо   ш    ло процесс и   з    ме   не   н    ие на представляют вто    ро    м, торговых т   рет   ье    м и управление чет    ве   рто    м  внешней у   ро   в    н   ях  в 

конечный с    ре   д    не   м  также на 22,1% на 18,4% и 29,2% соот   ветст    ве    н   но. 

места Исс    ле   до   ва   н   ие  розничной по   дт   ве    р   д   и    ло, что спроса вс   ле   дст   в    ие  удобством со   з   да    н   н   ых широкого на    м    и спроса 

пе   да   го   г   ичес    к   их деятельности ус    ло   в    и   й особенности в об    ра    зо   вате    л   ь    но   м п   ро   цессе ву   за 

удобством п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го деятельности ста    но   в    ле   н   и   я у элемент бу   ду   щ    их являясь уч    ите    ле    й места б    ы   ло связаны ус   пе    ш   н    ы   м. 

Выводы по II главе 

мероприятий Ита    к,  торгового о   п   ыт   но-    э   кс   пе    р   и   ме    нта   л   ь    ное отличительным исс    ле   до   ва   н   ие  воздействие по   дт    ве    р   д    и   ло на   шу 

г   и   поте    зу о разделении то    м, внутренней что вс   ле   дст   в    ие предприятия со   з   да   н   н   ых розничной на   м    и удобством пе   да   го   г   ичес    к   их воздействуют ус    ло   в    и   й в 

торгового об    ра   зо   вате    л   ь    но   м  воздействие п   ро    цессе ву   за: и    з    ме   не    н    и   и управление со   де    р   жа   н   и   я  развивающейся об    ра   зо   ва    н   и   я и 

процесс п   ро    цесса представлено по   д    гото    в   к   и увязать бу   ду   ще   го информационное уч    ите   л   я на широкого ос   но   ве  этапом а   нт    ро   по    це   нт    р   ичес    ко    го 

степени и   нте    г   рат   и   в    но   го товаров по   дхо    да; расс    мот   ре   н   и    и л   ич   ност    и внутренней п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го воздействуют 

ста    но    в   ле   н   и    я представляют с   исте    мооб    ра   зую    щ    и   м  воздействие ко   м    по   не   нто    м продвижении пе    да   го   г   ичес    ко   й связанные 

по   д    гото    в   к    и и степени ос   но   ва    н   ие   м  связанные д   л    я в   ы   я    в   ле   н    и   я ус   ло    в   и   й деятельности п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го широкого 

ста    но    в   ле   н   и    я производитель бу   ду   ще   го удобством пе   да   го   га в конечный п   ро    цессе также п   ра   кт    и   к   и; производитель о   це   н   ка  торгового 
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элемент уч    ите    ле   й распределение бу   дет ус    пе    ш    н   ы    м.  

также Э    кс   пе   р   и   ме   нта    л   ь   на   я  конечный п   ро   ве   р   ка пе   р   во    го ус   ло    в   и   я в спроса соот    ветст    в    и   и производитель с 

об    ще   й системе ло   г   и   ко    й услуг на   ше   го широкого исс    ле    до   ва   н   и    я коммерческая п   ре   д    по   ла   га   ла этом ре   ше   н   ие  установление нес   ко   л   ь    к   их 

системе за    дач: внешней обо   гат   ит    ь сту   де   нто    в з   на    н   и   я    м    и обеспечивающие тео    рет   ичес    к    их управление ос   но    в 

элементов л   ич    ност   но-    п   рофесс    ио    на   л   ь   но    го внешней ста    но   в    ле   н   и   я; степени рас    ш    и   р   ит    ь торгового «об    ра   з Я» 

степени сту   де   нто    в этапом ка   к бу   ду   щ    их уч    ите    ле   й элемент че   ре   з производитель реа   л   и   за   ц   ию внешней са   мо   реф    ле   кс   и   и,  связанные 

об    рат   но    й коммерческая с   в   я    з   и уходящие и са   мо   д   иа    г   ност    и   к    и; удобством рас   ш    и   р   ит    ь отличительным во    з   мо   ж   ност    и обеспечивающие д    л   я  предприятия 
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и   н   д    и   в    и   дуа    л   ь   но-т    во   рчес    ко   й са   мо   реа   л   и    за    ц   и   и ка   к управление необхо    д    и   мо   го информационное ус   ло    в   и   я 

уходящие ра   з   в    ит   и    я степени пот    реб    ност   и в являясь и   н   д    и   в    и   дуа    л   ь   но-т    во   рчес    ко   м  конечный са    мо   ра   з   в   ит    и   и; 

воздействуют от    работат   ь внутренней на   в    ы   к   и ко    нст   ру   кт   и    в   но    й де   яте   л    ь   ност   и в распределением ме   ж   л   ич    ност   но    м  развивающейся 

в    за   и    мо   де   йст    в   и    и и услуг по   з   ит    и   в    но   го связанные са   моот   но    ше   н    и   я – системе че    ре   з коммерческая са   моа   на   л   и   з. 

П   ро   ве    р   я    я конечный вто    рое  уходящие ус    ло   в   ие первой г   и   поте    з   ы: являясь л   ич   ност    но-    п   рофесс    ио   на   л   ь    ное 

ста    но    в   ле   н   ие бу   дет продвижении расс    мат   р   и   ват    ьс    я  особенности с   исте    мооб    ра    зую    щ    и   м воздействие ко   м    по    не   нто    м  представлено 

пе   да   го   г   ичес    ко   й системе по   д    гото    в   к    и элементы бу   ду   ще   го системы уч    ите    л   я  конечный и ос   но   ва    н   ие   м д   л    я 

в    ы   я    в   ле   н   и    я конечному ус    ло   в    и   й воздействуют п   рофесс   ио    на   л   ь   но    го особенности ста    но    в   ле   н   и    я удобством бу   ду   ще   го более пе   да   го   га  связаны в 

п   ро    цессе элемент п   ра   кт    и   к    и системе и в ву   зе, м   ы внутренней исхо    д    и   л   и производитель и   з то   го, что с   пособ    ност    ь к 

са    мо   реф    ле    кс   и   и и коммерческая са   мо   реа    л   и   за   ц   и   и связаны дете    р   м    и   н    и   руетс    я управление осо   з   на   н    ие   м  товаров 

сту   де   нта    м    и элементы о   д    носто    ро   н   ност    и системы с   вое    го информационное п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го коммерческая ра   з   в   ит    и   я, что 

в    ы   ра   жаетс    я в п   рот   и    во   реч    и   и информационное ме    ж   ду поставка Я – реа   л   ь   н    ы   м и я – факторов и   деа   л   ь   н    ы   м, установление а та   к   же 

и   з поставка необхо    д    и   мост    и предоставление и   нте    р   ио    р   и   з   и   ро    ват   ь разделение п   рофесс    ио   на   л    ь   н   ые  управление це   н   ност    и и 

факторов по   ло    ж   ит    ь этом их в ос    но   ву л   ич    ност    но-    п   рофесс    ио   на   л   ь    но   го ста    но   в    ле    н   и   я. 

П   ро   ве    р   ка отличительным т   рет    ье    го прибыли ус    ло   в   и    я распределением б    ы   ла  широкого с   в    я    за   на с воздействие в    ы   я    в   ле   н   ие   м  удобством в   л   и   я    н   и   я 

внешней о   це   н   к    и являясь ст   и   му   л   и    рую    щ    их увязать во    з   мо   ж   носте    й удобством пе    да   го   г   ичес    ко   й п    ра   кт   и   к    и на ос   но    ве 

процесс по   н    и   ма   н   и   и конечный ста    д    и   й   но   го степени ха    ра   кте    ра, этом фа   кто    ро    в и закупочной меха    н   и   з   мо   в удобством л   ич   ност    но-

   п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го спроса ста    но    в   ле   н   и    я торговых бу   ду   ще    го уч    ите    л   я п   р   и конечному по   д    гото    в   ке  только в ву   зе 

поставка че    ре   з продвижении пост   рое    н   ие конечному об    ра   за  производитель с   вое   й удобством л   ич    но   й особенности п   рофесс    ио   на    л   ь    но   й пе   рс    пе   кт    и   в    ы. 

предприятия Ко   нстат    и   рую    щ    и   й предоставление за   ме   р осу   щест   в    л   я    лс   я по с    ле   дую    щ    и   м торгового к   р   ите    р   и   я    м: элементов 

ко   г   н    ит   и    в   но   му, обеспечивающие мот    и   ва   ц   ио    н   но-    це   н   ност    но   му конечный и л   ич   ност    но-

   де   яте   л   ь   ност    ь    но   му, а только та   к    же  элементы ко   н    к   рет   и    з   и   ро   ва    н   н   ы   м относятся по   ка    зате    л   я    м: сопровождаются качест   во    м 

з   на   н   и    й, ха    ра   кте    ро   м широкого п   ре   дста    в    ле   н   и   й,  особенности у   ро   в   не    м разделении по   н    и   ма   н   и   я, более ха    ра   кте    ро   м 

также су   ж   де   н   и   й этапом о п   рофесс    ио   на   л   ь    но-    пе   да   го    г   ичес    ко   й целом де    яте   л   ь   ност    и,  представляют а та   к же 

товаров у   ро   в    не   м  элементы п   рофесс   ио    на   л   ь   но-    пе   да   го   г   ичес    к    их у   ме   н   и   й, у   ро    в   не   м степени п   ра   кт    ичес    ко    й факторов 

гото    в   ност    и к товаров п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й розничной де   яте    л   ь    ност   и, также у   ро   в    не   м  увязать п   р   ит    я    за   н   и   й и 

са    моо   це   н   к    и. 

связанные Реа    л   и    за   ц    и   я  закупочной т   рет    ье   го ус    ло    в   и   я г    и   поте    з   ы сопровождаются п   рохо    д    и   ла  целом в ра   м    ках 

конечный пе    да   го   г   ичес    к   их зависимости п   ра   кт    и   к зависимости т   рет    ье    го, удобством чет   ве    рто   го, представляют п   ято    го степени ку   рсо   в. В    не   д   ре   н    ие и 
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места реа    л   и   за   ц   и    я установление т   рет    ье   го ус    ло   в    и   я б   ы   л   и разделение с   в   я    за   н   ы места с на   по    л   не   н   ие   м разделение л   ич    ност   н    ы   м  только 

с    м    ыс   ло   м степени по   н    ят   и   я  разделение «   л   ич    на   я широкого п   рофесс    ио   на   л    ь   на   я  предоставление пе   рс   пе    кт    и   ва». 

О   п   ыт    но-    э   кс   пе   р   и    ме   нта    л   ь    ное исс   ле   до   ва   н   ие по   дт   ве   р    д   и    ло мероприятий на   шу коммерческая 

г   и   поте    зу о внешней то    м, представлено что пе    да   го   г   ичес    к    и   м    и распределением ус    ло   в    и   я    м    и управление в   л   и    я   н   и   я торгового пе    да   го   г   ичес    ко   й уходящие 

п   ра   кт    и   к    и на системы л   ич    ност   но-    п   рофесс    ио    на   л   ь   ное  разделение ста    но    в   ле   н    ие бу   ду   ще   го уч    ите    л   я 

спроса я    в   л   яютс    я: информационное об   но    в   ле   н    ие места со   де   р   жа   н   ие  разделении об    ра    зо   ва   н    и   я и сопровождаются п   ро    цесса розничной по   д    гото   в    к    и 

относятся бу   ду   ще   го продвижении уч    ите    л   я на прибыли ос   но   ве  удобством а   нт   ро    по   це   нт    р   ичес    ко    го и   нте   г   рат    и   в    но   го 

по   дхо    да; информационное л   ич    ност   но-    п   рофесс    ио    на   л   ь   ное  торговых ста    но    в   ле   н   ие системы расс   мат   р   и   вает более 

с    исте    мооб    ра   зую    щ    и   м товаров ко   м    по    не   нто    м  внутренней пе   да   го   г   ичес    ко    й экономическая по   д    гото    в   к    и производитель бу   ду   ще    го 

уч    ите    л   я и ос   но    ва   н   ие   м продвижении д    л   я  элементы в   ы   я    в   ле   н    и   я коммерческая ус    ло   в    и   й конечный п   рофесс    ио   на    л   ь   но    го 

степени ста    но    в   ле   н   и    я отличительным бу   ду   ще   го распределение пе   да   го   га  представлено в п   ро    цессе заключение п   ра   кт    и   к    и обеспечивающие и в ву    зе; о   це   н   ка 

ст   и    му   л   и   рую    щ    их первой во    з   мо   ж   носте    й продвижении пе   да   го   г   ичес    ко    й предприятия п   ра   кт    и   к    и, обеспечивающие ос    но   ва    н   но   й на 

изыскание по   н    и   ма   н   и   и широкого ста    д    и   й   но   го более ха    ра   кте    ра, зависимости фа   кто    ро    в и меха    н   и   з   мо   в л   ич    ност    но-

   п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го ста   но   в    ле    н   и   я. связанные Исс    ле   до   ва   н   ие  этом по   дт    ве    р   д    и   ло, что 

системе вс   ле   дст   в    ие  элементов со   з   да   н   н   ых представляют на   м    и мероприятий пе    да   го   г   ичес    к    их деятельности ус    ло   в    и   й заключение в об    ра    зо   вате    л   ь    но   м 

конечному п   ро    цессе развивающейся ву   за л   ич   ност    но-    п   рофесс    ио   на   л   ь    но   го ста    но    в   ле   н   и    я у розничной бу   ду   щ    их активную 

уч    ите    ле   й степени б    ы   ло развивающейся ус   пе    ш    н   ы   м. 
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ЗАКЛЮЧЕНИЕ 

 

В с   исте    ме широкого п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе   да   го   г   ичес    ко   го особенности об    ра   зо   ва    н    и   я представлено о   д    ну также и   з 

а    ктуа    л   ь   н    ых п    роб    ле   м соста    в    л   яет первой по   д    гото    в   ка  процесс бу   ду   ще   го развивающейся уч    ите    л   я  элементов к учеб    но-

   вос    п   итате    л   ь   но    й этом работе  мероприятий в п   ро   цессе продвижении пе   да   го   г   ичес    ко   й внутренней п   ра   кт    и   к   и. 

В    ы   по   л    не   н   ие деятельности на   м    и этом исс   ле   до   ва   н   ие п   ре   дста    в    л   яет собо   й представляют о   д    ну экономическая и   з пе   р   в    ых 

связаны по   п    ыто   к торгового в   ы    я   в    ит    ь и активную обос   но   ват    ь системы о   р   га   н   и   за   ц    ио   н   но-    пе   да   го   г   ичес    к   их процесс ус    ло   в    и   й экономическая и 

мето   д    ы эффе   кт    и   в    но   го ис   по    л   ь   зо    ва   н   и   я факторов п   рофесс    ио   на   л    ь   но разделение ра   з   в    и   ваю    щ    их 

распределение поте    н   ц   иа   ло    в элементов пе   да   го   г    ичес    ко   й  зависимости п   ра   кт    и   к    и розничной д    л   я зависимости уч    ите    л   я  внутренней в ву   зе. 

П   ре    дста    в    ле   н   ное уходящие на   м    и зависимости э   кс   пе   р   и    ме   нта    л   ь    ное исс   ле   до   ва    н   ие по 

реа   л   и   за   ц   и    и в связанные об    ра   зо   вате    л   ь    но   м  установление п   ро    цессе распределение ву   за  деятельности ус   ло    в   и   й целом п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го процесс 

ста    но    в   ле   н   и    я розничной бу   ду   щ    их распределением уч    ите    ле   й связаны по   з   во    л   и   ло сопровождаются с   де   лат    ь в    ы   во   д о то   м, что 

активную и   ме   н   но предприятия пе   да   го   г   ичес    ка   я развивающейся п   ра   кт    и   ка,  предоставление о   р   ие   нт    и   ро   ва    н   на   я на закупочной да   л   ь   не   й    шую деятельности 

де   яте   л   ь   ност    ь только бу   ду   щ    их особенности уч    ите    ле   й и ст    и   му   л   и   рую    ща   я л   ич   ност    ное и 

широкого п   рофесс    ио   на   л    ь   ное  установление ста    но   в    ле   н   ие активную сту   де   нто    в воздействуют с   пособ    но более п   р   и    вест   и этом по   д    гото    в   к    и 

продвижении к   ва    л   иф    и   ц   и    ро   ва   н   но    го широкого с   пе    ц   иа    л   иста, закупочной у   до   в    лет   во    р   яю   ще   го представлено со   в    ре   ме   н   н   ы   м 

со   ц   иа   л   ь    но-    э   ко   но    м    ичес    к   и    м т   ребо   ва   н   и   я    м поставка с   вобо   д    но элементов в   ла   дею    ще   го 

п   рофесс    ие    й. 

установление По    д    гото    в   ка  элементы ко    м   пете    нт    но   го представляют в    ысо   ко первой к   ва    л   иф    и   ц   и    ро   ва    н   но   го 

процесс с    пе   ц   иа   л   иста,  обеспечивающие гото   во    го к посто   я    н   но   му п    рофесс    ио   на    л   ь    но   му производитель росту,  отличительным я    в   л   яетс    я 

более п   р   ио    р   итет    но   й заключение за   даче    й изыскание ву   зо   в производитель рес   пуб    л   и    к   и, и более во    з   мо   ж   но уходящие п   р   и экономическая та   ко    й развивающейся 

о   р   га   н   и    за   ц    и   и об   ра   зо   вате    л   ь    но   го п   рост   ра   нст    ва, более то    г   да коммерческая са   м управление бу   ду   щ    и   й более уч   ите    л    ь 

уходящие осо   з   нает услуг во   з   мо   ж    ност   ь и изыскание необхо    д    и   мост    ь активную п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го ра   з   в    ит   и   я. 

С    пе    ц   иа   л   ь    но о   р   га   н   и   зо   ва    н   н   ые зависимости пе   да    го   г   ичес    к   ие  распределение ус   ло   в    и   я: услуг со   де   р   жа   н   ие  распределением 

об    ра   зо   ва    н   и   я и спроса п   ро    цесс являясь по   д    гото    в   к    и первой бу   ду   ще   го информационное уч    ите    л   я конечный бу   дут степени об   но   в    ле   н   ы на 

ос   но   ве  и    нте   г   рат    и   в    но   го управление по   дхо    да; воздействие п   рофесс    ио   на   л   ь    ное элементы ста    но    в   ле   н   ие  изыскание бу   дет 

экономическая расс    мат   р   и   ват    ьс    я  факторов с    исте    мооб    ра   зую    щ    и   м спроса ко   м    по    не    нто    м  представляют пе   да   го   г   ичес    ко   й 
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по   д    гото    в   к    и бу   ду   ще    го обеспечивающие уч    ите    л   я  удобством и ос   но    ва   н   ие   м степени д    л   я  распределением в   ы    я   в    ле    н   и   я внутренней ус    ло   в    и   й коммерческая 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го воздействие ста    но    в   ле   н   и    я элементов бу   ду   ще   го целом пе   да   го   га  этапом в п    ро   цессе п   ра   кт    и   к   и и 

в ву   зе; связаны о   це   н   ка  первой ст   и   му   л   и   рую    щ    их деятельности во    з   мо   ж   носте    й более пе   да   го    г   ичес    ко   й управление п   ра   кт    и   к    и представлено 

бу   дет конечный ос    но   ва    но элементов на по   н    и   ма    н   и   и производитель ста    д    и   й   но    го широкого ха    ра   кте    ра, фа    кто    ро   в и 

меха    н   и   з   мо   в сопровождаются п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го более ста    но   в    ле   н   и   я удобством бу   ду   ще   го этом уч    ите   л   я конечный п   р   и предоставление 

по   д    гото    в   ке в внутренней ву   зе  факторов – обес   печ   и    вают п    рофесс   ио    на   л   ь    но   го ста    но   в    ле   н   и   я 

с    пе   ц   иа   л   иста. распределением П   р   и   ме   не   н    ие  факторов к   р   ите    р   и   й обеспечивающие по   дт    ве   р   д    и   ло элемент стат   ичес    кую 

предоставление досто   ве    р   ност    ь продвижении по   луче    н   н   ых распределением на    м    и предприятия ре   зу   л   ьтато    в, что первой с   в   и    дете    л   ьст    вует розничной о то   м, 

что ре    зу   л   ьтат    ы на   ше   й процесс э   кс   пе   р    и   ме    нта   л   ь    но   й сопровождаются работ   ы развивающейся п   ро    и   зо   ш    ло торгового 

п   рофесс    ио   на   л    ь   ное заключение ста    но    в   ле   н   ие  предприятия сту   де   нто    в. 

Ре   зу   л   ьтат    ы связаны п   ро    ве   де   н   но   й широкого о   п   ыт    но-    э   кс   пе   р   и   ме   нта    л   ь   но    й работ   ы и их 

а    на   л   и   з розничной по   дт    ве   р   д    и   л   и управление це   н    ност   ь обеспечивающие в    ы   де   ле    н   н    ых розничной пе    да   го   г   ичес    к   их элементы ус    ло   в    и   й этапом 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го ста   но    в   ле   н    и   я. 

прибыли Пе    р   в    ы   м  увязать и   з та    к   их увязать ус    ло   в    и   й места я    в   л    яетс    я – об   но    в   ле   н   ие со   де   р   жа   н   и   я 

этом об    ра   зо   ва    н   и   я  степени и п   ро   цесса поставка по   д    гото    в   к    и товаров бу   ду   ще   го заключение уч    ите    л   я  мероприятий на ос   но   ве 

представлено и   нте    г   рат   и   в    но   го более по   дхо    да. Да   н   ное ус    ло    в   ие п   ре   д   по   ла   гает товаров о   в    ла   де   н   ие  спроса 

сту   де   нта    м    и этапом с   вое   й спроса с   исте    мо   й производитель з   на   н   и    й, представляют на ос   но    ве воздействуют кото    ро   го спроса у не    го 

процесс с    к   ла   д    ы   ваетс    я  установление со   во    ку   п   ност    ь и    нте   г   рат    и   в   но    го пе   да   го    г   ичес    к    их представлено уста    но    во    к, элемент 

кото    р   ые широкого я    в   л   яютс    я  представляют фу   н    да   ме   нта    л   ь   н    ы   м представлено со   де   р   жа   н   ие   м  первой гото   в    ност   и удобством бу   ду   ще   го места 

уч    ите    л   я к реа   л   и   за   ц   и   и в с   вое   й связанные де    яте   л   ь   ност    и этом да   н   но   го широкого п   р   и    н   ц   и   па,  относятся к со   з   да   н   ию 

разделение ус    ло   в    и   й связаны д   л   я степени об    на   ру   же   н    и   я  отличительным с   пособ    ност    и представлено ста    но    в   я    ще   йс   я  сопровождаются л   ич    ност   и 

п   ре   в    ра   щат   ь собст    ве    н   ную конечный ж   и    з   не   де   яте   л    ь   ност    ь удобством в п   ре   д    мет разделение п   ра   кт    ичес    ко    го обеспечивающие 

п   реоб    ра   зо   ва    н   и   я. 

Д    ру   г   и   м первой ус    ло   в    ие   м  зависимости я    в   л   яетс    я степени п   р   и    н   ят   ие  элемент пе   да   го   га   м    и элемент ву   за  широкого уста    но    в    к   и на 

по   н    и   ма   н   ие п   рофесс    ио    на   л   ь   но    го первой ста    но    в   ле   н   и    я факторов сту   де   нта развивающейся ка    к отличительным 

с    исте    мат    и   з   и   рую    ще   го разделение ко   м    по    не    нта  связаны пе   да   го    г   ичес    ко   й предприятия по   д    гото    в   к    и уходящие бу   ду   ще   го 

уч    ите    л   я. Да   н    ное ус    ло   в    ие предоставление п   ре   д    по   ла   гает связанные в   ыст    ра   и   ва    н   ие, отличительным бу   ду   щ    и   м  более пе   да   го   га   м 

элемент л   ич    но   й факторов п   рофесс    ио    на   л   ь   но    й сопровождаются пе    рс   пе   кт    и   в    ы,  представляют т.е. а   ктуа    л   и   за   ц   и   я заключение т   во    рчес    ко    го представлено 

поте    н   ц   иа   ла сту    де   нто    в, побу   ж   дает их к информационное са   мо   де   яте    л   ь   ност    и,  представлено обес    печ    и   ва   я 

этом а    кт    и   в   ную изыскание во    в   лече    н    ност   ь в более со   в    мест   ную продвижении де   яте    л   ь    ност    ь. П    ро   исхо    д    ит 
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продвижении са    моо   п   ре   де   ле   н   ие  товаров в в   ыбо   ре т   рае   кто    р   и    и об   ра    зо   ва    н   и   я, относятся по   в    ы   шаетс    я  заключение 

собст   ве    н   на   я связаны п   ро    ду   кт    и   в    ност    ь управление ее реа   л   и   за   ц   и   и. Ус    и   л   и   ваетс    я торговых во    ле   ва   я  процесс 

са    мо   ре   гу   л   я    ц   и   я, представляют а   кт    и   в   на    я целом т   во   рчес    ка   я элемент де   яте   л   ь   ност    ь только по ус   вое    н   ию 

об    ра   зо   вате    л   ь    но   й п   ро   г   ра   м    м    ы разделении собст   ве    н   но   му системе са   мо   ра   з   в    ит   ию. 

Т    рет   ье услуг ус    ло   в    ие  экономическая – о   це   н   ка конечный ст   и    му   л   и   рую    щ    их установление во   з   мо    ж   носте    й 

элементы пе    да   го   г   ичес    ко   й услуг п   ра   кт    и   к   и на ос   но   ве ее ста   д    и   й   но    го поставка ха    ра   кте    ра, конечному обес    пече    н   ие 

факторов фа    кто    ро   в системы и путе    й сопровождаются а   кт    и   в   и    за   ц   и   и элемент меха    н    и   з   мо   в этом п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го особенности 

ста    но    в   ле   н   и    я торговых бу   ду   ще   го разделении уч    ите    л   я в ву   зе. В   ы   де   ле    н   ие да   н   но    го элемент ус    ло   в    и   я  информационное 

о   п   ре   де   л   я    лос   ь уходящие необхо    д    и   мост    ью внутренней работ    ы уходящие бу   ду   ще   го управление уч    ите   л   я с особенности са    м    и   м    и места собо   й, 

в ре   зу   л   ьтате сту    де   нт места ста    но    в   итс    я  связанные суб    ъе   кто    м установление об    ра   зо   вате    л   ь    но   й управление и 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    й де   яте   л    ь   ност    и. связаны Ста    но    в   ле   н   ие  внутренней в пе   р   ио    д элементов обуче    н   и    я широкого в ву   зе 

широкого я    в   л   яетс    я разделении ре   зу   л   ьтато    м са   моут    ве    р   ж   де   н   и   я суб    ъе   кт    но   й связанные по   з   и    ц   и   и места в люб   ых 

информационное сфе    рах: изыскание в учеб    но-    по   з   на   вате    л   ь    но   й, конечный учеб    но-    п   рофесс    ио   на   л   ь    но   й коммерческая и в 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но-    п   ра   кт    ичес    ко    й де   яте   л    ь   ност    и. 

деятельности Па    ра   мет   ра   м    и места с   в   и   дете    л   ьст    вую    щ   и    м    и о уходящие сте    пе    н    и степени п   рофесс    ио   на   л   ь    но   го 

ста    но    в   ле   н   и    я, в   ысту   пают: 

    на   л   ич    ие развивающейся э   мо   ц   ио    на   л   ь   но-    це   н    ност   но    го степени от   но   ше   н   и    я к управление де   яте    л   ь   ност    и производитель и к 

себе в де   яте   л   ь    ност   и; 

 торгового    л   ич    ност   н    ые  широкого качест   ва и элементы с   исте    ма  торговых у   ме   н   и   й, и эффе   кт    и   в    ност    ь их 

ис 
 
 по 

 
 л  

 
 ь 

 
 зо 

 
 ва  

 
 н 

 
 и 

 
 я; 

 с   исте    ма широкого з   на   н   и    й процесс и осо   з   на   н    ност   ь их п    р   и   ме   не   н   и   я. 

торговых Пе    да   го   г   ичес    ка   я  более п   ра    кт    и   ка, к системы кото    ро   й этапом сту   де   нт связаны гото    в   итс    я  предприятия с пе   р    во   го являясь ку   рса,  разделении 

мо   жет стат    ь фа   кто    ро   м связаны е   го услуг п   рофесс   ио    на    л   ь    но   го товаров ста    но    в   ле   н   и    я, торгового 

са    мосто   яте    л   ь   но    го внешней в    з   ра   щ    и   ва   н   и    я развивающейся себ   я товаров ка   к процесс с   вобо   д    но   го са   мо   це   н   но    го че   ло    ве    ка 

и предоставление ко   м    пете    нт    но   го увязать п   рофесс    ио   на    ла. Пе    да   го   г   ичес    ка    я элементы п   ра   кт    и   ка  системы со   де   йст   вует 

элементы п   рофесс    ио   на   л    ь   но    му связаны ста    но   в    ле    н   ию, этапом пос   ко    л   ь   ку связаны в   ысту   пает торговых е    го розничной ве   ду   щ    и   м 

фа    кто    ро   м. В с   в   я    з   и с эт   и   м увязать на   м    и предоставление б   ы   л   и воздействуют ра   з   работа   н    ы только п   ро   г   ра   м    м    ы 

деятельности пе    да   го   г   ичес    к   их конечному п   ра   кт    и   к 3 и 4 более ку   рсо    в,  продвижении в кото    р   ые б   ы   л   и в    к   люче    н   ы увязать за   да   н    и   я  распределением и 

м    и   к   ро    исс   ле   до   ва   н   и   я, системы с   пособст   вую    щ    их конечному п   рофесс    ио   на   л    ь   но   му розничной ста    но    в   ле   н   ию установление 

сту   де   нто    в. В с    во   их конечному сооб    ще   н   и   ях розничной о в   ы   по    л   не   н   и   и сопровождаются учеб    но-    вос    п    итате    л   ь   но    й внешней 
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за   дач   и, сту   де   нт    ы та   к    же в этом об    я    зате    л   ь    но   м  торговых по   р   я    д    ке сопровождаются до   л   ж   н   ы первой б   ы   л   и торговых от    вет    ит   ь места на 

та    к    ие распределение пу   н    кт   ы: конечному а) обос   но   ва    н   ие це   л   и с   вое   й управление де   яте   л   ь   ност    и места в пе   р   ио   д разделении п   ра   кт    и   к    и; закупочной 

б) к   рат   к   и    й внутренней а   на   л   и   з внешней учеб    но-    вос    п   итате    л   ь    но   й конечный де    яте   л   ь   ност    и более уч    ите    л   я 

системе л   ите    рату   р    ы; сопровождаются в) к    рат   ка   я ха    ра   кте    р   ист   и    ка на уче    н   и   ка и производитель к   ласса; широкого г) об    щее 

только с    ве   де   н   ие  разделении о се   м    ье только ш    ко   л    ь   н   и    ка; связаны д) ка   к    ие товаров пс    ихо    ло   го-   пе    да   го   г   ичес    к    ие  закупочной фа   кт   ы и   з 

факторов л   ите    рату   р    ы закупочной и мест   но   го о   п   ыта ш    ко    л   ы коммерческая ис   по   л    ь   зо   ва    л   и заключение с   вое    й продвижении са   мосто   яте    л   ь   но    й представлено 

де   яте   л   ь   ност    и; ж) этапом обос   но   ва    н   ие  элемент п   ла   на системы вос    п   итате    л   ь   но    й являясь работ   ы и рас   к   р   ыт    ие 

е    го  элемент ос   но   в    н   ых продвижении мо   ме   нто    в; з) системе ва   ш    и установление в   ы   во    д    ы о коммерческая ре   зу   л   ьтате  широкого в   ы    по   л   не    н   и   я 

представлено учеб    но-    вос   п    итате    л   ь   н    ых увязать за   дач и экономическая п   ре   д    ло   же   н    и   я  системе с це   л   ью со   ве    р   ше   нст   во    ва    н   и   я 

да   н   но   го п   ро   цесса. 

разделении Та    ка   я  системе фо   р   ма являясь отчет    ност    и распределением я    в   и    лас    ь конечный ва   ж    н   ы   м  розничной мо   ме   нто    в зависимости вос    п   ита   н    и   я  увязать сту   де   нто    в 

чу   вст    ва от    ветст    ве   н    ност   и, относятся се   р   ье   з   но    го процесс от   но   ше   н   и    я к внешней да   н   но   й воздействие работе и 

системы фо   р   м    и   ро    ва   н   ие  связаны у н    их представлено у   ме   н   и   я  предприятия а   на   л   и   з   и    ро   ват    ь и более де   лат   ь степени в    ы   во    д   ы о ре   зу   л   ьтатах 

с    вое   й услуг де   яте    л   ь   ност    и зависимости в п   ро    цессе коммерческая пе   да   го   г   ичес    ко   й деятельности п   ра   кт    и   к   и. 

П   рофесс    ио   на   л   ь    но-    пе   да   го   г   ичес    кое представляют ста    но    в   ле   н   ие  конечному бу   ду   щ    их деятельности уч    ите    ле   й информационное 

реа   л   и   зо   в    ы   ва    лос   ь в учеб    но   м п   ро    цессе внешней че   ре   з системы обо   га   ще   н    ие также ос   но   в    н   ых уходящие ку   рсо   в – 

заключение «В    ве   де   н   ие  этапом в пе   да   го   г   ичес    кую также де   яте   л   ь   ност    ь»,  воздействуют «Пе    да   го   г   ичес    к   ие системы тео    р   и   и,  места 

с    исте    м    ы, тех    но   ло   г   и   и», че    ре   з изыскание по   д    гото    в   ку сопровождаются сту   де   нто   в экономическая п   ра   кт    и   ке  целом в ра   м    ках: 

отличительным с    пе   ц   ку   рса  конечному «П   рофесс    ио   на   л    ь   но-    пе   да   го   г   ичес    кое сопровождаются ста    но    в   ле   н   ие  изыскание бу   ду   щ   их 

уч    ите    ле   й», че    ре   з этапом ра   з   работ   ку факторов и в   не    д   ре   н    ие в установление п   ра   кт    и   ку являясь п   ро   г   ра   м    м 

продвижении пе    да   го   г   ичес    к   их услуг п   ра    кт    и   к 2, 3, 4 целом ку   рсо    в,  товаров в хо    де элементов кото    р   ых удобством п   ро   исхо    д    ит 

п   рофесс    ио   на   л    ь   ное ста    но    в   ле   н   ие продвижении бу   ду   щ    их представляют уч    ите    ле   й. 

Ита    к, коммерческая п   ро    цесс удобством обуче    н   и    я в производитель э   кс   пе   р    и   ме   нта    л   ь    н   ых воздействие г   ру   п   пах м    ы 

распределение ст   ре   м    и    л   ис    ь: развивающейся о   р    га   н    и   зо   ват    ь воздействуют та   к,  развивающейся чтоб    ы за 5 лет работ   ы, с пе   р   во    го по первой п   ят    ы   й воздействие 

ку   рс у предоставление сту   де   нто    в распределением не у   гас этом и   нте    рес  закупочной к работе с мероприятий дет   ь    м    и, представлено а наобо   рот 

п   ре   в    рат   и    лс   я в л   ич   ную увязать пот    реб    ност   ь элемент и на   ибо   лее установление я    р   ко этом п   ро   я    в   и    лс   я 

процесс учеб    но-    пе    да   го   г   ичес    ко   й места п   ра   кт    и   ке. Э   кс    пе   р   и   ме   нта   л    ь   на   я места о   р   га   н   и    за   ц    и   я  конечный 

п   рофесс    ио   на   л    ь   но    го поставка ста    но    в   ле    н   и    я внешней бу   ду   щ    их уч    ите    ле   й в п   роцессе 

коммерческая педагогической целом практики этапом позволило представляют значительно внешней повысит широкого долю 
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сопровождаются практической конечному деятельности студентов по самовоспитанию и 

воздействуют самообразованию представлено и саморазвитию. 

Как показало коммерческая исследование,  уходящие расширение предоставление рамок услуг осознания заключение самого информационное 

себя и установление своих широкого возможностей осуществимо только разделении практической особенности 

деятельности. По этому более своей относятся опытно-экспериментальной связанные работе  развивающейся мы 

постарались элементы обеспечить более максимальные возможности для самореализации 

этапом будущих производитель учителей, как на элементы лекционных,  элемент так и на практических занятиях.  

распределение Таким  мероприятий образом, на только основе  развивающейся теоретического отличительным исследования  коммерческая и 

осуществленной соответствующей опытно-экспериментальной разделение работы элемент мы 

подтвердили внутренней состоятельность развивающейся нашей широкого гипотезы  увязать относительно 

воздействие эффективности факторов выделенных нами педагогических конечному условий элемент 

профессионального розничной становления  более будущих учителей. уходящие Доказано отличительным 

обоснованность прибыли теоретических предоставление положений исследования.  

товаров Научная  воздействие новизна исследования заключается в более том,  широкого что в нем 

определены отличительным сущность развивающейся и особенности производитель профессионального более становления 

элемент будущих коммерческая педагогов обеспечивающие посредством  заключение педагогической практики; выявлено 

уходящие система  элементы факторов, заключение влияющих  целом на становление разделение профессионала; элементов выделены 

спроса основные  экономическая задачи по профессиональному росту уходящие будущих внутренней учителей в представляют этом  мероприятий 

процессе; мероприятий выявлены,  торгового охарактеризованы и отличительным экспериментально внутренней проверены 

производитель пути элементы и условия эффективной подготовки, системы будущих спроса учителей к 

разделении учебно-воспитательной информационное работе в распределение таджикской спроса общеобразовательные 

учрежденияе. 

процесс Проведенное  представляют исследование позволило выдвинуть ряд 

широкого научно-практических  внешней рекомендаций, развивающейся направленных внешней на оптимизацию 

распределением процесса  товаров подготовки разделении будущего элементов специалиста в более процессе  обеспечивающие 

профессионального становления личности удобством современного также учителя: 

1. Организовать разделении процесс  экономическая подготовки сопровождаются соответствует разделении социальными 

разделении требованиям  степени современности к личности учителя. 

2. Обеспечить спроса единства  удобством и профессионально-педагогическую 

степени направленность розничной преподавания коммерческая общественно-политических,  прибыли  специальных 
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розничной психолого-педагогических этапом дисциплин розничной теоретической системы и практической 

подготовки. 

3. В связи с особой системе значимостью степени профессионально-педагогической 

прибыли подготовки развивающейся будущих представляют учителей  деятельности к учебно-воспитательной внутренней работе  системы 

предусмотреть преподавание специальных прибыли курсов услуг по основам разделение теории товаров и 

методики торгового профессионального особенности становления только специалиста  внешней в ходе 

места педагогической торговых практики. 

4. Включить программы педагогической продвижении практики только системы 

являясь специальных  активную заданий с спроса целью факторов профессионального являясь самоопределения  также и 

формирование торговых студентов относятся готовности к учебно-воспитательной 

деятельности. 

5. Целесообразно обеспечить методистов, учителей 

общеобразовательные учреждения и классных руководителей учебным 

пособием по организацию и руководству педагогической практикой 

студентов. 

Исследование обозначило только некоторые аспекты влияния 

учебной педагогической практике на профессионально-педагогическое 

становление будущего учителя и не претендует на исчерпывающие 

решения проблем. Требуется дальнейшее углубленное исследование таких 

вопросов как влияние других форм организации обучения в вузе на 

профессиональное становление будущего педагога, большого внимания 

заслуживает создание стройной системы подготовки будущих учителей в 

процессе изучения специальных дисциплин и внеаудиторной работы со 

студентами и т.д. 

Повышение теоретической, профессиональной, общекультурной 

подготовки будущих учителей улучшает педагогическую практику, 

устраняет традиционно сложившиеся недостатки в ее содержании и 

проведении.  
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